
П р е д с е д а т е л ь  о б л а с т н о й  Д у м ы  Б . А . М а л ь ц е в  
в с т р е т и л с я  с  ж у р н а л и с т а м и  Т о м с к а .

Как всегда, деловитость Бориса Алексеевича 
сочеталась с присущим ему обаянием и умением 
интересно построить беседу. Наверное, не погре­
шу против истины, если скажу, что именно эти 
качества и делают его фигуру столь популярной 
среди работников прессы. Можно получить макси­
мум информации и притом в подлинно непринуж­
денной атмосфере. Правда, на этот раз разговор 
шел о положении в нашей областной экономике, и, 
следовательно, превалировали тут весьма печаль­
ные факты. Председатель Думы охарактеризовал 
обстановку близкой к той, что была в годы войны. 
Не стоит еще раз называть цифры «падений», они 
достаточно известны.

Особое внимание Борис Алексеевич уделил 
положению в строительстве, наиболее близкой ему 
в профессиональном плане сфере, И тут картина 
удручающая. В былые годы за квартал в Томске 
вводилось, например; по 200 тыс. квадратных мет­
ров жилья, теперь в пять раз меньше. А это означа­
ет, что для многих ждущих квартиры эта перспекти­
ва отодвигается в необозримое будущее. Дума 
намерена серьезно обратиться к проблемам стро­
ительства, ведь оживление здесь будет означать и 
прилив новых рабочих мест, что в нынешней обста­
новке имеет немалое значение. Депутаты будут 
контролировать и жилищное кредитование. Кстати, 
Борис Алексеевич на разделил скепсис журналис­
тов в отношении этого указа президента. Он уве­
рен, что средства.найти можно. В качестве иллюс­
трации такого оптимизма присутствующим был

роздан проект, который назывался «Привлече­
ние внебюджетных финансовых ресурсов для 
реализации муниципального заказа на 1994 г.» 
Речь в нем шла о том, откуда можно взять 
деньги на строительство жилья. Тут и средства 
от продажи жилой площади, права аренды зе­
мельных участков, от продажи коттеджей и тщ. 
Журналистам эти предложения показались впол­
не реальными, но у соответствующих админис­
тративных служб это пока не вызвало отклика.

Борис Алексеевич познакомил присутству­
ющих и со своими впечатлениями от поездки в 
Москву, где принимал участие в совещании 
руководителей строительных организаций Рос­
сии и встречах в Государственной Думе и Сове­
те Федерации. Резюме таково: нечего делить 
власть, коль нет денег, ведь власть -это прежде 
всего деньги. Значит, надо думать, почему их 
нет и искать пути, как их заработать. На этот 
счет у нашего председателя Думы есть вполне 
конкретные планы. Что и обнадеживает. Свой 
созидательный настрой Борис Алексеевич пы­
тался передать и прессе, призвав журналистов 
не впадать в уныние, а больше рассказывать о 
тех предприятиях, людях, которые в нелегких 
условиях все-таки добились успеха. «Помогите 
поднять дух», - сказал Борис Алексеевич. Мо­
жет быть, он и прав. Уныние - занятие непродук­
тивное, это уж точно.

Н. ИВАНОВА.

НИЩЕТА БЮДЖЕТНАЯ

З А Р П Л А Т У  Ч Е Р Е З  С У Д ?
В школах Томской области сложилась кризисная финансовая ситуация 

с  выплатой учителям заработной платы и отпускных.
- Положение крайне тяжелое, - рассказывает 

Людмила Казанцева, заместитель председателя об­
кома профсоюза работников высшей школы. - Хуже 
всего дела обстоят в Каргасокском районе, в неко­
торых учреждениях Бакчарского, где ещё полностью 
не выплатили зарплату за февраль. Очень сложно в 
городских гимназиях и лицеях, которые финансиру­
ются из муниципального бюджета - он особенно 
беден. А в некоторых детских домах нет средств не 
только на выплату зарплаты, но и на закупку про­
дуктов для детей.Сельские учителя до сих пор не 
получили деньги на оплату коммунальных услуг за 
1993-1994 годы, стабильно задерживается выдача 
«детских» компенсаций. В Молчанове, Новом Васю- 
гане они не выплачены даже за февраль. До школ 
не доходят средства, предназначенные на закуп 
методической литературы. Не на что приобрести 
путевки в оздоровительные лагеря для детей учите­
лей. По сравнению с другими сибирскими региона­
ми томские и красноярские учителя в наиболее тя­
желом положении. Каждый день в наш обком посту­
пают новые тревожные сигналы из забастовочных 
комитетов, профкомов со всех районов области...

Безденежью не видно конца. Никто из област­
ных руководителей не берется назвать хотя бы при­
мерный срок полной выдачи долгов. На одной из 
встреч в «Белом доме» первый заместитель главы 
областной администрации Владимир Пономаренко 
пообещал, что выдача зарплаты учителям будет идти 
незамедлительно по поступлении средств от не­
фтяников. Недавно в сельские районы было пере­
числено 7 миллиардов рублей. Но это менее чет­

вертой части необходимых 30 миллиардов, в кото­
рых (по примерным майским расчетам) нуждаются 
школы области.

15 июня в Москве прошло заседание Государ­
ственной Думы и Совета Федерации, посвященное 
вопросам задержки зарплаты учителям. Не придя к 
единому мнению - нужной суммы взять неоткуда, - 
депутаты решили вернуться к этой проблеме через 
10 дней. Получит ли тогда область необходимую 
дотацию? А если нет?

Как один из вариантов сокращения расходов 
зреет идея увеличить количество учеников в клас­
сах до 30-35 человек. Далее, по-видимому, из 
школы уйдут воспитатели по внешкольной работе, 
руководители кружков, секций. Рождаются предло­
жения и сократить набор учеников в школы. Что же 
делать: ждать денег, сокращений или готовиться к 
забастовке?

По мнению Людмилы Казанцевой, забастовки 
учителей внутри области ничего не дадут. Остается 
либо настойчивее действовать через трехсторон­
ние комиссии, вносить и отстаивать свои предло­
жения в такой комиссии, созданной при правитель­
стве РФ, либо самим учителям начать защиту 
своих интересов в судебном порядке. В областной 
суд, после отказа принять его в районном суде, 
уже поступило первое коллективное исковое заяв­
ление от учителей из Нового Васюгана. Людмила 
Казанцева убеждена, что законными методами, дей­
ствуя через суд и прокуратуры, учителя смогут не 
только привлечь внимание к своим проблемам, но 
и заставить заняться их разрешением.

—  КРИМФАКТ ----
СИГНАЛИЗАЦИЯ 
ПОДВЕЛА ПОД  
МОНАСТЫРЬ
В ночь на 16 июня некто 

взломал дверные запоры кон­
торы в с.Монастырка (lilerapc- 
кий район). Гуляя по кабине­
там, вор забрал 40 тысяч руб­
лей в товариществе «Монас­
тырское» и ещё 50 тысяч руб­
лей в администрации, после 
чего благополучно скрылся. Ох­
ранная сигнализация в здании 

' не сработала потому, что была 
выведена из строя из-за грозы.

Ц ЕП ЛЯ Й ТЕ  
П И СТО ЛЕТЫ  К  

ПЛАВКАМ
16 июня о’т томича в мили­

цию поступило заявление. Тре­
мя днями раньше по случаю 
хорошей погоды он отправился 
на реку Томь. После купания он 
"с удовольствием" обнаружил, 
что его одежда исчезла, а вмес­
те с нею и зарегистрированный 
газовый пистолет.
КАК УКРАСТЬ  

М И ЛЛИ О Н
Около трёх часов дня 16 

июня староста студенческой 
группы поднималась по лес­
тнице в свою комнату общежи­
тия ТГУ N3 на ул.Ф.Лыткина. 
Сзади её ударили палкой по 
голове и забрали сумку со сти­
пендией группы - 1350000 руб­
лей. Кстати, после разбойного 
нападения на старосту ТПУ, 
сотрудники милиции обошли ад­
министрацию всех вузов с на­
стоятельными пожеланиями, ' 
чтобы старосты не ходили со 
студенческими стипендиями в 
одиночку. Но пока гром не гря­
нет...

Намучившись с хронической нехваткой наличных денег, в 
ч «Томскнефти» ввели талоны на питание, которые стали ходить 
4 в качестве местной валюты и были названы в народе в честь 
генерального директора акционерного общества.

Выезжающим на промыслы выдают листы, помеченные как 
сто, двести, тысяча и т.д. рублей, - из расчета шесть тысяч в 
день. На всех предприятиях существуют столы заказов, где 
северяне могут взять продукты - на шестьдесят тысяч в месяц. 
Затем эта сумма вычитается из зарплаты.

К сожалению, разумная акция не решила проблемы, т.к. 
талоны не имеют хождения за пределами «Томскнефти», где 
за продукты требуют предоплату в рублях.

К У Д А  Я  П О П А Л ?
Александровское посетил иркутский писатель Александр 

Просекин, который провел в селе школьные годы. Автор «Чис­
то профессионального спорта», «Доброго мира», «Скорого по­
езда «Россия» и других книг встретился с учителями и одно­
кашниками, немало подивился изменениям, происшедшим в 
райцентре. Но больше всего поразила писателя гладь Оби - ни 
парохода, ни баржи. Такой странной навигации здесь еще не 
было.

18 июня двери училища связи были гостепри­
имно распахнуты для всех, кто хотел разделить 
праздник со свежеиспеченными лейтенантами, ко­
торым в этот день на плацу торжественно вручали 
дипломы. Тем, кто закончил учебу с отличием, крас­
ные «корочки» вручал председатель государствен­
ной экзаменационной комиссии, начальник войск 
связи Уральского округа, генерал-майор Сергей Гав­
рилов. Затем начались наказы и напутствия моло­
дому пополнению офицерского корпуса Российской 
армии. Теплые слова сказали начальник училища 
Владимир Сычев, заместитель мэра Валерий Гри­
банов и многие другие. Было зачитано персональ­
ное послание министра обороны РФ Павла Грачева. 
А завершил эту часть призывом Божьего благосло­
вения представитель духовенства отец Богдан, при­
звавший выпускников «хранить мир во всем мире, 
ибо мир - это дар Божий».

После слов состоялось возложение цветов к обе­
лиску боевой славы и прощание со знаменем учи­
лища. Со знаменем молодые лейтенанты проща­
лись коленопреклоненно. И зазвучал первый звон 
монет. Как мне растолковал один из курсантов, это 
такая традиция. Традиция еще более явной стала 
при прохождении торжественным маршем, когда, 
минуя трибуну, в рядах печатавших шаг офицеров 
раздавалась внятная команда и в воздух над золо­
том погон взметались монетки, чтобы упасть золо­
тым дождем на плац. Потом ребятня с восторгом 
«обогащалась», кривя нос от мелочи бывшего СССР, 
которой тоже было немало. Подивился я и другой 
традиции, знаменующей связь поколений.* Когда 
после прохождения с песней офицерский и курсан­
тский народ распустили для фотографирования, не­
однократно можно было наблюдать забавную сцен­
ку. Курсант, которому до диплома еще трубить как 
медному чайнику, строевым подходил к выпускни­
ку, обращался как положено и получал за это де­
нежную купюру, на которой товарищ лейтенант пи­
сал что-нибудь типа: «Служи Отечеству, помни 
ТВВКУС» и расписывался.

Кстати, тут же зазвучали выстрелы шампанско­
го и вскоре плац принял очень необычный для воен­
ной части вид. Зато праздник был налицо.

Сергей МАКИЕНКО.
Фото Владимира ВЕЙЛЕРТА.

-------  НА СЕВЕРЕ ОБЛАСТИ ------ -

С  В А С  Т Р И  «Ф И Л И М О Н О В К И »

ШКОЛЬНЫЕ НОВОСТРОЙКИ... Н Е Т  Р А Б О Т Ы  -
Ни одной новой школы не будет сдано в Томске к началу учебного года.

Причина по-сегодняшнему банальна - нет денег. 
К 1 сентября строители планировали сдать школу- 
новостройку на Каштаке на 1300 мест, возведенную 
по новейшему проекту, и завершить реконструкцию 
школы N3 на ул.Карла Маркса. Уже сегодня общес­
троительные работы в третьей школе ведутся в долг, 
нечем оплачивать будущие договоры с субподряд­
чиками на проведение электротехнических, сантех­
нических работ... А каштачная школа если и будет 
закончена к декабрю, то потребуется еще 1 милли­
ард рублей на закупку оборудования для нее.

Сложная ситуация со школьными новостройками

и в целом по области. Как отметил заместитель 
заведующего облуно Владимир Иванюк, если рань­
ше за год возводилось школ на 7-9 тысяч учебных 
мест, то в этом, если обещанный миллиард рублей 
дойдет до объектов, только - 1618. Предполагает­
ся, что новоселья справят учителя и ученики в пяти 
сельских школах - в Березкине Томского района, 
Иловке Зырянского, Комсомольске Первомайско­
го, в Маджире Верхнекетского, в Базое Кожевни- 
ковского. В Бакчарском районе к началу года над­
еются закончить строительство нового учебно-про­
изводственного комбината. Елена УТКИНА.

П О Л У Ч И Т Е  Д Е Н Ь Г И
Шесть сотен безработных зарегистрированы в нынешнем 

году в Каргасокском районе. Остаются не у дел бухгалтеры, 
повара, сокращенные рабочие: вакансий очень мало. Особую 
тревогу вызывает положение вчерашних школьников - свою 
трудовую жизнь многие начинают с получения пособия по 
безработице.

ГАСТРОЛИ

ЗАПАД УЧИТ ПАРТИЙНОМУ СТРОИТЕЛЬСТВУ
Трое томичей - Т.Дмитриева, О.Шабанова (Томское отделение 

РПРФ) и А.Ильинок (социал-демократический молодежный союз) - 
станут участниками международного семинара «Развитие партийных 
структур в России». Семинар проводится в Москве представителями 
федерального и регионального руководства республиканской партии 
США и консервативной партии Великобритании.

Т Е А Т Р  С А Т И Р Ы
ВОСЕМЬ ЛЕТ СПУСТЯ

ЛЬГОТЫ

ДЕНЬГИ ДЛЯ 
МАСС-МЕДИА

125 миллионов рублей выделено из 
областного бюджета на поддержку об­
ластных средств массовой информации. 
По распоряжению главы администра­
ции Виктора Кресса, деньги получат 
Томская государственная телерадио­
компания - на развитие материально- 
технической базы; студия ТВ-2 - на раз- 
витите информационного вещания; га­
зеты «Красное знамя», «Народная три­
буна», «Томский вестник» - на подпис­
ку для малообеспеченных, материаль­
ные нужды.

Деньги выделены и газете «Томская 
неделя» - на развитие и в связи с го­
довщиной со дня выхода.

ПРЕЗЕНТАЦИЯ

ПРИГЛАШ АЕТ
« A f i C R O S O P T »

27-28 июня в Томске состоится 
большая презентация «Microsoft», круп­
нейшего производителя программно­
го обеспечения. Делегацию «Microsoft» 
возглавляет генеральный директор Ро­
берт Клаф. В рамках презентации про­
йдут встречи специалистов томских 
банков и представителей фирмы.

СНОВА ПРИЕХАЛ В ТОМСК
Вчера открылись его гастроли в помещении об- - 

ластного театра драмы. О спектаклях гастрольной 
афиши рассказы вает заведующая литературной 
частью Театра сатиры Марина Вадимовна КОРОС- 
ТЫЛЁВА:

- Пять спектаклей, что мы привезли в ваш город, пред- ’ 
ставляют все направления смешного. Занята в них почти 
вся труппа, в том числе и популярные актёры старшего 
поколения, хорошо знакомые зрителям всей страны: Ольга 
Аросева, Вера Васильева, Спартак Мишулин, Александр 
Ширвиндт и Михаил Державин, Зоя Зелинская.

Много и сильных молодых актёров. Юрий Васильев иг­
рает Людовика в романтической комедии Александра Дюма 
«Молодость Людовика XIV» и исполняет главную мужскую 
роль в спектакле «Босиком по парку» по пьесе Нила Саймо­
на. Главную роль в «Самоубийце» по Николаю Эрдману 
недавно получил Михаил Зонненштраль, в «Идеальном муже» 
Оскара Уайльда главную роль исполняет Анатолий Гузенко, 
знакомый телезрителям по роли Колчака в фильме «Конь 
белый». Ну и в спектакле «Молчи, грусть, молчи!», детище 
Александра Анатольевича Ширвиндта, заняты все наши звёз­
ды. Говоря о смешном, они словно листают страницы на­
шей истории.

Благодаря спонсорам - администрации Томской облас­
ти, Томскпромстройбанку, АО «Томскнефть» и Фонду под­
держки начинаний удалось организовать эти гастроли и 
сделать цены на билеты более-менее доступными - от 2 до 
10 тысяч рублей. Кроме спектаклей пройдут два творческих 
вечера в Большом концертном зале, один из них - благот­
ворительный.

ТОМСКАЯ ОБЛАСТНАЯ ЕЖЕДНЕВНАЯ ГАЗЕТА
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ЮБИЛЕИ

и потомки
Б Л А Г О С Л О В И Л И

Собранием том ских  преем ников начинаний 
П.И.Макушина завершилась в минувшую субботу 
неделя, посвященная 150-летию сибирского про­
светителя.

На могилу Петра Ивановича легли цветы, а в зале Дома 
науки звучали слова о необходимости сохранения добрых 
традиций меценатства.

Выступления профессора Л.Пичурина, директора ма­
газина «Букинист» В.Суздальского, заведующего отделом 
краеведения Э.Майданюка, редактора альманаха «Сибир­
ская старина» А. Казачкова сопровождались концертными 
номерами. На сцену выходили Томский камерный хор, 
ансамбль народных инструментов «Сибирские узоры», пев­
цы и музыканты.

Приятной неожиданностью .стало для культурной 
общественности известие: городская мэрия, библиотеки 
политехнического университета, ТГУ и областная имени 
А.С.Пушкина учредили культурно-просветительский 
благотворительный фонд имени П.И.Макушина. И одним 
из первых в него сделал взнос (пятьсот тысяч) правнук 
Петра Ивановича А.А.Скокан, приехавший в Томск на 
торжества. А первым Награжденным стал старейший 
томский краевед, лектор и пропагандист деятельности 
Макушина В.А.Кашин.

Гостям вечера вручался свежий выпуск «Сибирской 
старины», где немало интересных материалов было посвя­
щено этому юбилею. Евгений ЗЫРЯНОВ.

СКОНЧАЛСЯ ЮРИИ НАГИБИ)
Как сообщил шре^с-ценпр Министерстве кул

;панихида jcocixj#rre.«;:21; mi 
помещении Дома кинематограф**,тье. &*>«*».><» 
в соборе Новодевичьего«
Нагибина состаяггсяиа Нов*вде?Ч

У т о ч н е н и е
Опубликованная в минувшую пятницу информация "Если 

нет автомобиля" о льготах на проезд до дачного участка для 
инвалидов по общему заболеванию требует уточнения. Речь 
идет о выплате единовременной и РАЗОВОЙ компенсации 
для особо нуждающихся (а не ежемесячной, как ошибочно 
указано в заметке).

МИР ЦВЕТА ХАКИ

« Д В Е  З В Е З Д Ы  -  Д В Е  С В Е Т Л Ы Х  П О В Е С Т И . . . »

М Е Н Ь Ш Е  Н Ы Т Ь Я ,  
Б О Л Ь Ш Е  -  О П Т И М И З М А

результаты подписки
н а  м е с т н ы е  о б л а с т н ы е  г а з е т ы  (на 17 июня)

" К Р А С Н О Е  3 Н А Г Л Я ”  -  3 8 . 5 1  5  э к з .  
" Т о м с к и й  в е с т н и к "  -  2 5 . 7 6 1  э к з .  
" Н а р о д н а я  т р и б у н а ”  -  2 . 3 3 4  э к з .

Б Л А Г О Д А Р И М
п о д п и с ч и к о в  " К р а с н о г о  з н а м е н и ” .

Н А П О М И Н А Е М :
д о  к о н ц а  п о д п и с к и  о с т а л о с ь  5  д н е й .

--------------------—  В КОРИДОРАХ ВЛАСТИ ----------------------------

Предварительные
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Г О Р О Д  Н А У К И

КОМУ НУЖНЫ УЧЕБНИКИ
и «документы партии и правительства», 

приходите в «Научку»
В томских газетах нередко появляются заметки о 

списании и продаже книг из фондов библиотек, в том 
числе называлась и Научная библиотекаТГУ. Информа­
ция не совсем точна. Те, кто знаком с библиотекарями, 
знают, какой это консервативный народ, особенно в 
вопросах списания литературы. Сотрудники «Научки» не 
отличаются от других, но в то же время мы осознаем, что 
необходимо очищать фонды от дублетных изданий.

Комплектование вузовской библиотеки имеет свою 
специфику: издания, необходимые для учебного про­
цесса, приобретаются (точнее - приобретались ранее) 
почти для каждого студента. Следовательно, если в 
учебные планы и программы включались произведения 
классиков марксизма-ленинизма, материалы съездов, 
конференций, пленумов, выступления деятелей КПСС и 
правительства, монографии, статистические сборники, 
учебники и учебные подобия, то они приобретались, 
например, для тринадцати факультетов университета в 
количестве от 10 до 1000 экземпляров каждого названия 
книги или брошюры.

«Старение» литературы до 1989 года не было таким 
быстрым, поэтому и списание сейчас очень большое. 
Макулатура загромождает проходы служебных помеще­
ний библиотеки, так как в качестве вторсырья в послед­
ние полтора года у нас ее не принимают. Научная 
библиотека пробовала продавать списанные из учебных 
фондов издания, правда, без особого успеха. В насто­
ящее время сектор социальных и философских наук 
может предложить населению большую партию учебной 
литературы, изданной до 1980 года. Если информация 
кому-то покажется интересной, просим звонить по те­
лефону 23-20-38.

Н.ЗИНОВЬЕВА.

Мы,привыкли читать о том, как побывали за рубежом  
государственные деятели. И ли о том, как съездил к 
капиталистам преуспевающий бизнесмен. Но, ока­
зывается, за границу продолжаю т ездить и наши 
ученые. Правда, не в таком количестве, как раньше, 
и не так часто, как госчиновники.
В Америке, на ежегодном семинаре по тестирова­
нию Э В М  побывала недавно профессор Томского 
государственного университета Анджела Матросова. 
Эта поездка ей запомнилась не только научными 
спорами и открытиями. Впрочем, слово самому 
профессору.

ОСНОВНЫМИ участника­
ми семинара были, ко­
нечно, представители 

ведущих американских фирм 
и профессора американских 
университетов, занимающие­
ся этой проблемой. Они при­
глашают выступить с доклада­
ми и ученых из Европы. Фран­
ция, Испания, Англия, Бель­
гия, Израиль... Впервые на этом 
семинаре присутствовал пред­
ставитель из России.

К слову сказать, эту поезд­
ку каждый приглашенный оп­
лачивал из своего кармана, 
даже аспиранты - для любого 
западного ученого 600 долла­
ров (столько стоило пребыва­
ние на семинаре) -пустяк. Мо­
жете себе представить мое 
лицо, когда я получила пригла­
шение из Штатов... Уверяю вас, 
чисто русских вопросов «кто

дования с тем, что появилось в 
мире.

Американцы заинтересова­
лись моими тезисами - и вот, 
пожалуйста, приглашение на 
семинар. Конечно, приглашая, 
они понятия не имели о том, 
какая бездна проблем свали­
лась сразу на голову бедного 
российского профессора. Где 
достать деньги? В универси­
тете денег нет: с зарплатой и

зааплодировали: на родину 
прилетели! Вы можете вспом­
нить подобный ритуал у нас, у 
русских, возвращающихся из- 
за границы?

На семинаре все было за­
мечательно: зарубежные уче­
ные с большим уважением от­
неслись к нашей научной ра­
боте, к нашим исследованиям. 
Со мной, как и со всеми, очень 
тепло попрощались в послед-

Наши за границей

&ЧЧ ч
виноват?» и «что делать?» я 
себе не задавала. В голове 
было только одно: «Где взять?» 
Деньги, естественно.

Наше направление в науке 
- тестирование ЭВМ - всегда 
имело стратегическое значе­
ние, и раньше результаты. ис­
следований друг от друга стра­
ны попросту прятали. Теперь 
многое изменилось, и очень 
здорово, что можно сесть за 
один стол с американцем, 
французом и немцем и обсу­
дить свежие научные резуль­
таты. И, сравнить свои иссле-

то из месяца в месяц тянут. 
Обратилась за помощью к быв­
шим коллегам, а теперь биз­
несменам: дайте только на 
дорогу! Американская сторона 
по моей просьбе в виде ис­
ключения гарантировала.опла- 
тить мое пребывание на семи­
наре, но ведь и на дорогу тре­
бовались деньги, и немалые... 
Занимала, перезанимала - спа­
сибо всем, кто не отказал.

И вот я в самолете, отправ­
ляющемся в Нью-Йорк. Пом­
ню, когда он приземлился, пас­
сажиры, все, как по команде,

нии день семинара, растолко­
вывая, в какой гостинице в Нью- 
Йорке лучше остановиться...

Конечно, никто из этих лю­
дей даже не догадывался о 
том, что профессор из России 
будет ночевать вовсе не в гос­
тинице, а на аэровокзале - на 
гостиницу нужны бешеные 
деньги. Они, наверное, страш­
но удивились бы, узнав в при­
корнувшей на сиденье женщи­
не свою недавнюю знакомую, 
коллегу: в Америке на аэро­
вокзалах никто не ночует. Про­
сто потому, что там ночью ни­

кто никуда не летит. Меня, сла­
ва богу, из здания аэровокза­
ла никто не выгонял: служа­
щие сделали вид, что меня не 
замечают. Когда я открыла гла­
за, вокруг уже не было ни 
души...

Вообще мне очень понра­
вилось то, что американцы ко 
всему происходящему вокруг 
относятся спокойно. Напри­
мер, кассир мне назвала цену 
билетадо Нью-Йорка: 600 дол­
ларов. Какие шестьсот долла­
ров, если у меня всего оста­
лось 420?! «Нет, я не хочу ле­
теть этим рейсом», - это я го­
ворю вслух. О'кей, она поищет 
другой. И нашла - за 230. 
«Лететь. через Чикаго. Вы хо­
тите через Чикаго?» За 230? 
Конечно, хочу! Я очень хочу 
лететь через Чикаго! Я об этом 
мечтала всю жизнь!

Нет, американцам никогда 
не понять наших проблем. И 
глупо было бы их им навязы­
вать. Вот так я и съездила в 
Америку. Плохо ли, хорошо, но 
именно так и ездят нынче за 
рубеж российские ученые. И 
выступают на престижных кон­
ференциях, и мир аплодирует 
результатам россиян... Это - 
единственная мысль, которая 
теперь согревает мне душу.

Записала 
Елена СИДОРОВИЧ.

Исследования и рынок ОГОНЬ БЫ С ТР,
Н О  М А Т Е М А Т И К  Т Е Р П Е Л И В

j ^ O / l / I E r n  долго ирони­
я х  зировали. «Пожарник»! 
А о пожарнике, знаете, как 

говорят?! Он - или спит, или... 
занимается еще чем либо. . 

Вначале было хобби.
«Мой красноярский колле­

га попросил отрецензировать 
срою книгу - о проблемах фи­
зики горения растительных ма­
териалов. Вместе отдыхали на 
природе. Как полагается, у кос- 

. тра. Поднялся сильный ветер. 
Неподалеку загорелся кустар­
ник. Как ни старались, не смог­
ли потушить», - вспоминает 
авкафедрой физической ме­

ханики ТГУ профессор А. М. 
Г ришин.

Понять коллег Анатолия Ми­
хайловича нетрудно. Пред­
ставьте себе: математик-ме­
ханик, которому сам Бог велел 
сидеть в тиши библиотеки и 
домашнего кабинета, каждый 
свой летний отпуск проводит с 
соратниками в экспедиции - в 
труднодоступных таежных рай­
онах, где они вволю экспери­
ментируют.

Анатолий Михайлович Г ри­
шин первым в научной практи-

СЕМЬ
ДИССЕРТАЦИЙ - 
ОДИН
«ЧЕРНЫЙ ШАР»

Два раза в го д со б и р а е т­
ся специализированны й со- 
вет по  ф илософ ским  наукам  
госуниверситета, чтобы о б ­
суд и ть  пр ед ставл енны е  к 
за щ и те  д и с с е р т а ц и и . На 
этот раз  их было сем ь. Д и с ­
сертация А. Д . М осковченко 
на тем у «Проблема и нте гр а ­
ции  ф ун д а м е н та л ьн о го  и 
технического  знания» была 
представлена на соискание 
ученой степени доктора ф и ­
лософ ских наук. О. И. Ж у ко ­
ва, С. С. Аванесов, А. В. К о р ­
ниенко , В. В. Петренко, И. А. 
Н о в и ко в , Б. И. С а б ур о в  
пред ставили  д и ссе ртац ии  
на соискание  ученой степе ­
ни кандидата ф илософ ских 
наук. Защ ита прошла успеш ­
но. При тайном голосовании 
членов совета только по р а ­
боте о д н о го  д и с се р та н та  
был голос против.

НА В А Л Ю ТУ  
С П О Н С О РО В

3 3 студента р ус с ко -а м е ­
р и ка н с ко го  центра п о д го ­
товки  и переподготовки спе ­
циалистов при Т ом ском  п о ­
литехническом  уни ве рси те ­
те отправляю тся в эти дни 
на стаж ировку в СШ А, А нг­
лию  и Ф ранцию . Там они 
пройдут хорош ую  язы ковую  
практику , продолжат обуче­
ние по основам  б и зне са , 
расш ирят познания в об л ас­
ти ком пью теризации. О пла­
чиваю т по е зд ку  в валюте 
спонсоры .

ке создал общую математи­
ческую модель лесного пожа­
ра. Вся она - в двух страничках, 
исписанных сложными форму­
лами, в которых ключ к разгад­
ке и пониманию таинственной 
и до сих пор неуправляемой 
огненной стихии. Установив 
структуру фронта лесного по­
жара и условия его распрос­
транения, Гришин предложил 
новую концепцию борьбы с 
этим стихийным бедствием - 
путем малых энергетических 
воздействий. Эксперименты на 
полигонах подтвердили: пожа­
ры можно тушить... стрелко­
вым оружием. Используя спе­
циальные насадки на стволы. 
Это один из способов.

Первое- авторское свиде­
тельство А. М. Гришин и его 
коллеги получили 10 лет на­
зад. Сегодня запатентовано 
уже 15 методов борьбы с таеж­
ными пожарами. Самые пло­
дотворные по числу засвиде­
тельствованных научных ре­
зультатов - 1991-1992 годы. В 
это время российская фунда­
ментальная наука уже ощути­
ла, что это такое - полуголод­
ное существование, и начала 
терять кадры.

«Поиск средств для наших 
исследований - зубная боль», - 
говорит Анатолий Михайлович. 
Получить сегодня от государ­
ства средства на фундамен­
тальные научные работы труд­
но. Приходится выполнять мно­
го прикладных исследобаний. 
В том числе и для нужд Томс­
кой области - совместно с ПО 
«Авиалесоохрана», Томской 
базой авиационной охраны 
лесов. В последйее время ка­
федра пытается пробиться на 
западный научный рынок. Одна 
из книгА. М. Гришина по про­
блемам лесных пожаров, вы­
шедшая в академическом из­
дании, переводится в США. 
Анатолий Михайлович счита­
ет: не имеющие аналогов и 
очень дешевые по затратам

научные проекты позволят 
кафедре выдержать острей­
шую конкуренцию в борьбе за 
источники финансирования.

В этом году кафедра са­
мостоятельно организовала 
первое в России международ­
ное совещание-семинар по 
механике реагирующих сред и 
экологии, которое привлекло 
внимание не только отечес­
твенных, но и зарубежных спе­
циалистов.

Каждую неделю - связь по 
электронной почте с коллега­
ми из США, Канады. Результа­
ты переговоров строго доку­
ментируются. «Пока мы, рос­
сийские ученые,проигрываем 
из-за того, что хуже зарубеж­
ных коллег знаем правила 
игры, - замечает А. М. Г ришин. 
- Нужно быть цивилизованны­
ми не только в повторении за­
падных манер, но и в чисто 
деловой среде».

- Чему же больше отдается 
времени - науке или менед­
жменту? -спрашиваю у Анато­
лия Михайловича.

- Я бы не сказал, что ситу­
ация рынка для нас абсолютно 
новая. В науке и раньше су­
ществовала атмосфера конку­
ренции. Всегда предлагалось 
множество вариантов решений 
научных задач. Ученые, кото­
рые не заточали себя в башню 
из слоновой кости, не устраня­
лись от практики и экспери­
ментов, сегодня адаптируются 
быстрее.

Профессор Гришин глубо­
ко убежден: способный иссле­
дователь ни в коем случае не 
должен совмещать научную 
деятельность с чем-то иным. А 
вот специалист по механике и 
прикладной математике до­
лжен быть рыцарем многих 
качеств. Он ставит научную 
проблему как математик Со­
здает модель явления, кото­
рое исследует как физик. Ре­
шает поставленную задачу на 
вычислительной технике. Ана-

. лизирует результаты и выдает 
рекомендации практикам как 
специалист по технике и мар­
кетингу. Все это хорошо ил­
люстрирует научная карьера 
самого Анатолия Михайлови­
ча. По базовому образованию 
он специалист по механике 
реагирующих сложных сред. 
Занимался разными пробле­
мами - тепловым взрывом и 
зажиганием реагирующих ве­
ществ, тепло-и массоперено- 
са и тепловой защиты аэро­
космических аппаратов при их 
входе в плотные слои атмос­
феры. Разрабатывал матема­
тические модели этих техно­
логических задач, а в послед­
нее время занимается моде­
лированием природных и тех­
ногенных катастроф.

- При всем многообразии 
-этих научных проблем - все 
они являются сопряженными 
задачами механики сплошных 
реагирующих сред. Это и есть 
наше научное направление/- 
поясняет А. М. Гришин.

За годы заведования ка­
федрой ему удалось создать 
систему подготовки из аспи­
рантов кандидатов наук по сво­

ему научному направлению. 
Всего их 34. Четверо - Г. Г. 
Иванов, В. Е. Абалтусов, В. И. 
Зинченко, Г. Н. Исаков стали 
докторами. В науке сегодня 
работают не все. Но образова­
ние и квалификация, получен­
ная на кафедре физической 
механики ММФ, позволяют 
быстро адаптироваться и в 
других областях человеческой 
деятельности. Причем весьма 
успешно.

Собственная научная шко­
ла, традиции, достижения дают 
уверенность кафедре А. М. 
Гришина в своих сипах и науч­
ном потенциале. .Даже в столь 
неблагоприятное для развития 
науки время.

О ; ВО РО БЬЕВ.

На снимках Николая П О ­
Т А П О В А : заведую щ ий ка ­
федрой ф изической меха­
ники ТГУ проф ессор Анато­
лий М ихайлович Гришин; 
сотрудник учебной лабора­
тории Сергей Николаевич 
Полинчук проводит э кс п е ­
римент для исследования 
низовых лесных пожаров. '

Контакты

Б Е Л А Я  З А В И С Т Ь
.ГОСПОДИНА УХОВА

С 26 мая в Научной библиотеке ТГУ экспонируется 
новая выставка немецких книг - для этих стен уже 
третья по счету. Как и предыдущая, она организована 
фирмой «Аусштеллюнгс-унд Мессе-ГмбХ» Биржевого 
союза немецкой книготорговли. Причем все расходы 
по организации турне (а кроме Томска выставочный 
маршрут пролег еще через Новосибирск и Тюмень) 
взяло на себя Министерство иностранных дел Герма­
нии. С российской стороны организатором выставки 
выступило новосибирское бюро издательства «Шприн- 
гер-Ферлаг».

Нынешняя экспозиция охватывает 1800 названий, 
представляющих 206 издательств ФРГ. Для тех, кто 
смущался наукообразием прежних выставок, прият- 
нымсюрпризом будет тематическая широта этой. Так, 
например, кроме книгобильно представлены всемир­
но известные журналы (их немецкая версия) от «Кос- 
мополитен» до «Синема». О других особенностях мы 
поговорили с директором бюро «Шпрингер-Ферлаг» 
г-ном В. Г. Уховым.

- Самая главная и радостная особенность для 
томичей в том, - подчеркнул он, - что третья часть 
экспозиции останется в Томске. Она вернется после 
того, как выставка закончится в Тюмени. Разделение 
на три части производилось по поручению МИД 
Германии немецким посольством в Москве. Это было 
эксклюзивное право, и мы не могли никоим образом 
влиять на это дело. Так вот, посольство сочло необ­
ходимым самую лучшую часть экспозиции отдать 
Томску. Я, как житель Новосибирска, отношусь к вам 
с белой завистью. Именно с белой, потому что, во- 
первых, книги останутся в Сибири, а во-вторых, надо 
отдать должное: несмотря на то, что я выпускник 
Новосибирского университета, Томск и Томский уни­
верситет являются все-таки колыбелью интеллекту­
альной мысли, науки в Сибири.

Поинтересовался я и судьбой издательских заявок 
томичей, представленных на прошлых выставках для 
г-на Шпрингера.

- Вы знаете, особых результатов нет, - констати­
ровал г-н Ухов. - «Шпрингер» подходит к российскому 
рынку так же, как к другим рынкам мира. Нет дискри­
минации рынка, и нет вспомоществования. «Шприн­
гер» сам себя финансирует и поэтому не может 
рисковать. Из Томска было много предложений, но 
пока, к сожалению, не принято ни одно. Пока, потому 
что я искренне надеюсь, что сибирские ученые когда- 
то все-таки попадут в издательскую обойму «Шприн­
гера».

Он же отметил, что все «обойменные» авторы из 
Иркутска и Новосибирска принадлежат к академичес­
кой среде, а ке к университетской.

Сергей МАКИЕНКО.

Носит улицы их имена

ОСТАВАЛОСЬ ЖИТЬ НЕСКОЛЬКО НЕДЕЛЬ

П ОЧТИ ЧЕТЫРЕ ВЕКА минуло с тех пор, 
как ступили на землю томскую борода­
тые кряжистые ратники. Поставив го­

род, они занялись своими земными делами: 
строили, пахали, воевали, шли дальше на 
восток. Кем только не стали потомки томских 
казаков! Судьбе было угодно, чтобы один из 
них - Сергей Карпов - в голодном двадцатом' 
году начал зарабатывать свой скудный хлеб в 
холерных бараках. Страдания пациентов он 
хорошо понимал: самому довелось перенести 
тяжелый сыпной тиф.

Медицинский факультет Томского универ­
ситета Сергей Петрович Карпов закончил в 
1927 году. Начав изучать инфекционные бо­
лезни еще в студенческом научном кружке, он 
посвятил им всю жизнь. Едва ли могли пред­
полагать тогда в Бактериологическом инсти­
туте (ныне ТОМНИИВС), что выдержавший 
большой конкурс на вакансию новый сотруд­
ник станет академиком. Научной работой 
Карпов стал заниматься сразу в нескольких 
отделах: эпидемиологическом, сывороточном, 
вакцинном, пастеровском.

Начиналась первая1 пятилетка. Строятся 
гиганты Кузбасса. Большая скученность лю­
дей, неустроенность их быта, плохое питание 
приводили к вспышкам инфекционных забо­
леваний. Один из многих санитарных отрядов, 
отправленных из Томска на шахты и стройки 
Кузбасса, возглавил Сергей Петрович. Томи ­
чи лечили, занимались профилактикой опас­
ных недугов, налаживали доброкачественное 
питание и водоснабжение. Все необходимое 
приходилось выбивать с боем, и как это уда­
валось Карпову, человеку всю жизнь деликат­
ному, вежливому до застенчивости? Воля, 
убежденность, компетентность сделали из 
молодого ученого прекрасного организатора 
производства и учебного процесса.

В 1937 году, став доцентом без защиты 
кандидатской диссертации, Сергей Петрович 
возглавил кафедру микробиологии, вирусо­
логии и медицинской биотехнологии в меди­
цинском институте, по совместительству ра­
ботая научным консультантом в биоинституте. 
В этих должностях он пробыл до конца дней 
своих.

- Каким он мне запомнился? - надолго 
задумался профессор Ю. В. Федоров, один из 
его учеников. - Его и дома и на кафедре можно

было увидеть только работающим. Был он 
добрый и отзывчивый человек, примерный 
семьянин. Поражали его аккуратность и обя­
зательность. Требовательный педагог, он до­
бился, чтобы у каждого студента в лаборато­
рии было свое хорошо оснащенное рабочее 
место. Студенты не просто изучали предмет, 
но и вели научные исследования.

Да, он был великолепный исследователь. 
Именно Сергей Петрович открыл на террито­
рии Сибири такие болезни, как туляремия, 
клещевой энцефалит, и другие. Не зная еще 
профилактики туляремии, ученый заразился 
этой тяжёлой болезнью в лаборатории. Ис­
следования начались в 1935 году. Клещевой 
энцефалит, известный тогда на Дальнем Вос­
токе, обнаружен им в Сибири в 1949 году. А 
ведь до этого люди умирали или становились 
инвалидами, казалось, от неизвестного неду- 
га.

Карпов разработал методы обнаружения 
вируса, лечения и профилактики. Только за 
одну противоэнцефапитную сыворотку и зна­
менитый гаммаглобулин, спасший тысячи 
людей, Карпову еще при жизни можно было 
поставить памятник. Благодаря трудам Сер­
гея Петровича мы забыли о существовании 
таких болезней,как корь, коклюш, дифтерия. 
На днях довелось услышать по радио, что в 
США, дескать, в последние годы не регистри­
ровались случаи заболевания дифтерией. Да 
у нас в Томске уже в послевоенные годы 
забыли про эту болезнь.

Титанический научный подвиг Карпова был 
по достоинству оценен. Его избрали в 1937 
году членом-корреспондентом, а вскоре и 
действительным членом Академии медицинс­
ких наук, четвертым в истории Томской облас­
ти (первыми были его соратники В. Д. Тима­

ков, А. А. Смородинцев, А. Г. Савиных). Ка­
зачья ветвь Карповых уверенно стала меди­
цинской. Его жена Мария Ивановна, кандидат 
наук, заведовала кафедрой инфекционных 
болезней ТОМНИИВСа, дочь Татьяна Серге­
евна, доктор наук, заведует кафедрой биохи­
мии СМУ, сын Ростислав Сергеевич, акаде­
мик, директор научного центра АМН России в 
Томске, зять Юрий Васильевич Федоров - 
доктор медицины, руководит кафедрой мик­
робиологии СМУ. Остальные члены семьи кан­
дидаты наук. И только вторая внучка Сергея 
Петровича заканчивает шестой курс медицин­
ского университета.

Большие эмоциональные нагрузки приве­
ли Сергея Петровича к тяжёлому инфаркту и 
клинической смерти, из которой его вернули 
к жизни профессора В. В. Пекарский и Р. С. 
Карпов. Но другое, неизлечимое пока, забо­
левание уже подтачивало его здоровье. Сер­
гей Петрович догадывался о своей судьбе. А 
потому на просьбу нашей газеты выступить со 
статьей ответил, виновато извиняясь, что жить 
ему осталось несколько недель и он должен 
успеть привести в порядок свой научный ар­
хив.

Благодарные томичи бережно хранят па­
мять о замечательном земляке, чьи предки 
основывали Томск. У входа на кафедру микро­
биологии есть два портрета: слева - академик 
В. Д. Тимаков, справа - академике. П. Карпов. 
На здании ТОМНИИВСа, что на проспекте 
Ленина, мемориальная доска. Тихая улочка, 
спускающаяся к улице Учебной, носит имя 
Карпова. А еще одна по соседству названа в 
честь его соратника и друга академика В. Д. 
Тимакова.

В. КРОВЕЛЬЩИКОВ.
Фото Л. ЛЕЙКИНА.

Ш кола
|ш живания

«МЕДН0РД» 
В ГОСБЮДЖЕТЕ 
НЕ НУЖДАЕТСЯ

Бедственное состояние пе­
реживает сегодня наука. Закры­
ваются считавшиеся перспектив­
ными отделы и лаборатории - 
нет средств к продолжению на­
чатых работ. На этом фоне пред­
ставляется интересным опыт со­
дружества НПО «Меднорд», со­
зданного профессором медуни- 
верситета И. И. Тютриным и 
СКБ научного приборостроения 
«Оптика». На ихоснове возникло 
новое учреждение - Томский 
институт медицинских приборов.

Принципиальное отличие 
этого объединения состоите том, 
что мы имеем пример не меха­
нического соединения двух ни­
щих организаций. Сколько пус­
тых карманов вместе ни соеди­
няй, монет в них больше не бу­
дет. Здесь же объединились, с 
одной стороны, НПО, имеющее 
свои научные разработки, но­
вые перспективные идеи, и глав­
ное - средства для их осущес­
твления; с другой - СКБ, имею­
щее прекрасных специалистов, 
огромные производственные 
площ ади, но не имеющее 
средств пустить свой потенциал 
в дело.

Идет совместная научная раз­
работка программ, их реализа­
ция без привлечения госбюд­
жетных средств.

Чем же занят институт сегод­
ня?

На основе научных разрабо­
ток И. И. Тютрина создан энтро- 
сорбент- препарат, способный 
очистить кровь не только от 
химических, но и радиационных 
загрязнений. Препаратзапатен- 
тован, налажено его производ­
ство. Он принес большие дохо­
ды, позволяющие решить ряд 
социальных проблем коллекти­
ва «Меднорда», в том числе жи­
лищную.

Наличие собственных денег 
позволило двигать дальше и на- 
уку.

Институт разрабатывает про­
грамму безотходной переработ­
ки кедрового ореха, по которой 
из этого ценного продукта будут 
получать не два компонента, как 
сейчас, - ореховое масло и жмых, 
а целых шесть. Из скорлупы 
будут получать тот самый энтро- 
сорбент, который сегодня про­
изводится из привозного сырья.

Ожидается, что на перера­
ботку будет поступать около 200 
тонн ореха в год. Прибыль со­
ставит примерно 3,5 миллиарда 
рублей (а если удастся привлечь 
к переработке орех Алтая, про­
изводство расширится). Сегод­
ня на разработку этой програм­
мы ежемесячно тратится 400 
миллионов рублей.

На деньги, полученные от ре­
ализации этой программы, бу­
дет финансироваться вторая 
научно-производственная про­
грамма - переработка местного 
торфа. Почему вдруг торф? Дело 
в том, что энтросорбент сегодня 
производится из торфа, кото­
рый везут из Астрахани на пере­
работку в Электросталь, оттуда 
на химический заводе Москву, и 
только после этого - в Томск, где 
и производится чудо-порошок, 
исцеляющий от радиации.

Первая программа планиру­
ется к запуску в конце первого 
квартала будущего года, вторая 
- в конце 1995 года.

На площадях СКБ идет се­
рийный выпуск гемовискозимет­
ров - приборов для определения 
вязкости крови. Сейчас здесь 
готовится к серийному запуску 
второе поколение этих прибо­
ров. Это уже компьютизирован- 
ные системы, способные опре­
делить, помимо вязкости крови, 
биохимические свойства эрит­
роцитов и тромбоцитов. Их про­
изводство даст полмиллиарда 
рублей прибыли в год.

Совместно с медицинским 
университетом институт начал 
выпускать лампочки медицин­
ского назначения.

В августе планируется се­
рийный выпуск уникального при­
бора, необходимого при диагно­
зе и лечении многих заболева­
ний, - агрегометр. Он определя­
ет не только биохимические, но 
и физико-химические характе­
ристики крови, в частности эрит­
роцитов, что позволяет четко 
определить пути воздействия на 
них. Такого прибора в мире нет.

' Ведутся интересные разра­
ботки по фильтрам, необходи­
мым для очистки воды.

- Мы готовы финансировать 
и другие перспективные разра­
ботки наших компаньонов, - го- 
воритИ. И.Тютрин. -Тем самым 
мы предотвратим утечку умов, 
сохраним рабочие места и в 
конечном счете двинем вперед 
науку, в том числе и фундамен­
тальную, расширим производ­
ство медицинского оборудова­
ния и лекарственных препара­
тов. Думается, что это будет 
один из основных путей разви­
тия науки в Томской области.

В. ПЕТРОВ.
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Правовая
неотложка

ПЕНСИИ
-  Моя мама пенси­

онерка. Когда ушла на 
пенсию, ей дали  инва­
лидность, 2-ю группу. 
Получав т только посо - 
бие по старости. А по 
инвалидности разве не 
должны ей плаггить?
- Законом от 20 ноября 

1990 года гражданам, име­
ющим одновременно пра­
во на различные государ­
ственные пенсии, выпла­
чивается только одна. По 
их выбору. Есть исключе­
ние лишь для инвалидов 
вследствие военной трав­
мы: они могут получать обе 
пенсии - по старости и по 
инвалидности.

ЖИЛЬЁ
-  Имею комнату 12 

кв.м в двухкомнат­
ной ком м унальной  
квартире. Соседи ско­
ро справят новоселье. 
Смогут ли  они, полу­
чив квартиру, свою 
приватизированную  
комнату продать мне? 
И  не откажут ли  им в 
предоставлении квар­
тиры?
- В случае приватиза­

ции жилплощади в комму­
нальной квартире каждый 
из нанимателей становится 
собственником занимаемой 
комнаты. Закон же «О собс­
твенности в РСФСР» гла­
сит: такой человек вправе 
владеть, пользоваться и 
распоряжаться принадле­
жащим ему имуществом, в 
том числе и продать свою 
собственность. Как у ваших 
соседей по коммунальной 
квартире, так и у Вас есть 
преимущественное право 
покупки комнаты - привати­
зированной или неприва­
тизированной.

Согласно приказу № 4 
от 9 июля 1992 года «О 
предоставлении жилой пло­
щади гражданам с учётом 
приватизации жилья» ли­
цам, оставившим в со­
бственность занимаемое 
жилоепомещение, жилпло­
щадь предоставляется в 
размерах, предусмотрен­
ных ч.2 ст.40 ЖК РСФСР и 
с учётом площади остав­
шегося в собственности 
жилья. При этом суммар­
ный размер предоставляе­
мого и имеющегося жилья 
должен соответствовать 
действующим нормам.

На основании изложен­
ного ответить на послед­
нюю часть вопроса можно 
так: в случае приватизации 
занимаемой жилой площа­
ди вашим соседям не отка­
жут в предоставлении квар­
тиры в порядке улучшения 
жилищных условий. Одна­
ко же приватизированная 
комната будет учтена при 
решении вопроса о коли­
честве предоставляемых 
квадратных метров.

Ч Е Л О В Е К  И  З А К О Н
Русский ученый  и  д и а ле к то ло г В. И. Д а л ь  д а е т  
следую щ ее объяснение понятию  воровства: «В ор о ­
вство  - это  обман, плутовство, мош енничество, 
бездельничество, п о дло г, кража, похищ ение, 
татьба. Вороваты й - плутоваты й, хитры й, лукавый, 
продувной. Воровские лю ди  - сволочи, негодяи, 
мятежники».

(Толковы й словарь, т. 1, стр .247, 
изд. М ., 1935 год).

Наверное, «высочайшим 
соизволением» не объяснишь 
это позорное явление всесто­
ронне, но, думается, оно силь­
но подхлестнуло воровство. 
Когда стали тащить все - от 
ржавых гвоздей из садовых 
домиков до ценностей из на­
ших квартир, общество заби­
ло тревогу. Но, говоря слова-

то встречи изменить нельзя», 
когда Глеб Жеглов подсовы­
вает в карман бывалому вору 
по кличке «Кирпич» кошелек, 
пресекая тем самым его даль­
нейшие похождения.

Споры о том, надо ли было 
это делать, временами вспы­
хивают и по сей день. Более 
того, повторяются в практике

тировать об этичности подо­
бных приемов и дальше. И пой­
манный вор отчаянно боролся, 
протестуя против безнрав­
ственного с его точки зрения 
трюка. Позднее даже пытался 
сделать себе «харакири». Вот 
только он почему-то забывал 
об одном обстоятельстве: об­
крадывать других, жить за их

ОРЫСТНАЯ преступ- 
Я \  ностьсуществует издав­

на и, в зависимости от 
сложившихся общественно-по­
литических ситуаций, характе­
ризуется различным удельным 
весом в общей структуре пре­
ступности.

Занимала она высокий 
удельный вес и с первых лет 
образования Советского госу­
дарства. Так, по данным Нар- 
комюста, в 1921 году корыст­
ная преступность составляла 
40 процентов в общей массе 
уголовных дел. Абсолютное 
число их составляли кражи. В 
1925 году по РСФСР было осуж­
дено за кражи 107.614 чело­
век, что составило 19 процен­
тов от общего числа. Далее 
рост осужденных пошел быс­
трыми темпами. Например, в 
1929 году -свыше 186 тысяч, а 
в 1993 - более 311 тысяч чело­
век. Каждый пятый осужден­
ный был вор.

Надо заметить, что к сере­
дине 30-х годов публикации 
материалов о преступности 
прекратились. Но, по сравни­
тельным данным отдельных 
изданий, можно все-таки сде­
лать вывод, что имуществен­
ная преступность сохранила 
свой высокий уровень в 40-е и 
в 50-е годы.

Естественно, что общие для

По материалам судебной практики

Д Е Р Ж И Т Е  В О Р А . . .
страны тенденции характерны 
и для Томской области. Я не 
буду приводить данные пер­
вых десятилетий Советской 
власти. Сравним 1978 год, ког­
да за различного' рода хище­
ния былб осуждено 1.870 чело­
век, что составило 36 процен­
тов от общего числа. И год 
1993-й, когда за корыстные 
преступления осуждено уже 
4.137 человек, или 57 процен­
тов. То есть структура этих 
преступлений имеет весьма 
устойчивую направленность и 
быстрый рост.

Анализируя судебную ста­
тистику, приходишь к выводу о 
социальном характере воро­
вства. Причем болезнь эта на­
прямую связана с духовным 
состоянием общества.

Воровство бурно расцвело 
в период правления печально 
известного «вождя» и генсека, 
фактически узаконившего его. 
Ничтоже сумняшеся, Леонид 
Ильич заявлял, что все приво­
ровывают, в том числе и он 
сам, будучи студентом.

ми не менее известного генсе­
ка, «процесс пошел».

Вал краж буквально захлес­
тнул правоохранительные ор­
ганы, прежде всего - мили­
ций- Видя,- что надежной за­
щиты со стороны государ­
ственных структур нет, граж­
дане взялись обороняться сво­
ими средствами. Принялись 
зарешечивать двери и окна, 
дома приобрели тюремный 
вид. Некоторые и вовсе идут 
на крайности: настораживают 
капканы и самострелы, разду­
мывают: а не подсыпать ли в 
спиртное, оставляемое в дач­
ных домиках, какого-нибудь зелья, 
чтобы перекорежило ворюгу?

Методология борьбы сэтим 
крайне опасным явлением на ­
шей жизни может и должна 
меняться, как и вся наша жизнь. 
Однако, полагаю, должна со­
держать десятилетиями отра­
ботанные общенравственные 
подходы. Хотя порою они вы­
ходят за собственные рамки. 
Вспомним известный эпизод 
из знаменитого фильма «Мед­

работников уголовного 
розыска. Опытный кар­
манный вор
В.А.Трифонов доставлял 
много хлопот сыщикам, 
орудуя умело и нахаль­
но. Был он осторожен и 
хитер. И настолько доса­
дил работникам мили­
ции, что вынудил их пой­
ти на «ловушку». Элемен­
тарную, но тем не менее 
успешно сработавшую. 

Миловидная дама, 
имитируя рассеяность и 
беспечность, шла по рын­
ку с кошельком, напол­
овину торчащим из сум­
ки. Она настойчиво вхо- 

_ дила в поле зрения кар­
манника. В силу профес­
сиональной осторожности Три­
фонов понимал, что это ло­
вушка, но удержаться от со­
блазна не мог. Ювелирное дви­
жение - и кошеле:: в руке вора. 
В это же мгновение его кисть с 
кошельком сковали руки опе­
ративника. Ловушка захлопнулась.

Можно, разумеется, диску-

счет гораздо безнравственней.
Да, вор, как хищник, редко 

пройдет спокойно мимо потен­
циальной жертвы.

Воровство было, есть и бу­
дет реальностью любого об­
щества. Есть у этого явления 
свои спад,ы и периоды подъ­
емов. Свидетельство тому -

исторические периоды, когда 
жилища человека не знали за­
мков совсем, а двери были 
открыты путникам. И тем не 
менее воровство присутство­
вало, было возможным. Оно 
тлело, как бацилла возвратно­
го тифа, и в конкретной исто­
рической ситуации всегда го­
тово было поразить организм, 
казавшийся дотоле совершен­
но здоровым.

Подобной благодатной сре­
дой явилась наша Сегодняш­
няя жизнь. Бацилла воровства 
расцвела в невиданных мас­
штабах и превзошла все пре­
жние пики. Чтобы не быть го­
лословным, приведу кричащие 
цифры. В 1984 году по области 
была зарегистрирована 4.391 
кража личного и государствен­
ного имущества, а десять лет 
спустя - уже 17.955.

«Боритесь! -• призывают 
работников правоохранитель­
ных органов. - Вы заэтоденьги 
получаете». И сотрудники ор­
ганов милиции пытаются на­
вести плотины, перегородить 
этот «девятый вал» преступ­
ности. Но где-то не получает­
ся, где-то повинны они сами 
либо потеряли, как мы привы­
кли говорить, связь с общес­
твенностью. В результате се­
годня все чаще слышны крики: 
«Держите вора!»

А раньше его держали в 
прямом и переносном смысле 
всем миром. Бедолагам доста­
валось так крепко, что пропа­
дала охота воровать повторно. 
Не потому ли воровство было 
все-таки явлением сравнитель­
но редким. Любителей чужого 
сдерживало многое: традиции, 
уклад жизни, религия с ее за­
поведями, в том числе - «не 
укради». Но самое главное,

пожалуй, -' останавливало по­
тенциального вора нетерпи­
мое, враждебное отношение 
самого общества к воровству. 
Это было стыдно. Не позволя­
ла честь.

Сегодня, услышав крик: 
«Держи.вора!», люди нередко 
молчат, стыдливо отворачива­
ются либо проявляют нездо­
ровое любопытство. Стыд еще 
есть, но не хочется связывать­
ся. Не дай, Бог, еще свидете­
лем окажешься. Это нынче на­
кладно, да и небезопасно. Не 
потому ли мы все чаще стано­
вимся жертвами хищников, 
именуемых ворами? В том же 
Толковом словаре Даля есть 
крылатые слова: «Для чего не 
воровать, если некому унять?» 
Вот уж не в бровь, а в глаз 
сегодняшнему дню.

В обществе зреет настро­
ение ужесточать наказание за 
преступления, в том числе за 
воровство. Но только каратель­
ными мерами мы не одолеем 
эту социальную болезнь. Еще 
великий Томас Мор говорил: 
«Смертная казнь слишком жес­
тока, чтобы карать за воровст­
во, и слишком слаба, чтобы 
уничтожить его».

Готовых рецептов, понят­
но, нет. Тем более не работни­
ку суда их предлагать. Мне бы 
только хотелось, чтобы воз­
можно большее число людей 
осознало простую мысль: воры 
наказывают нас за наше рав­
нодушие и беспечность. По­
терпевшие платят и плачут. Но 
вору вольготно в том общест­
ве, где угрожающе ослабла 
коллективная воля к наведе­
нию порядка.

В.МИРОНОВ, 
и.о.председателя 

Томского областного суда.

Д олг

И  Ч И Н О М  И  Д У Ш О Й
Это почти правило: луч­

шие работники районного 
звена со временем прихо­
дят в областное. Вот и Ва­
лерий Васильевич Заво- 
д енко , работавший проку­
р о р о м  К р и в о ш е и н с к о го  
района, уже 4 года возглав­
ляет в прокуратуре облас­
ти  отдел  по надзору за  
следствием , дознанием и 
оперативно-розы скной д е ­
ятельностью. Уже само на­
звание отдела объясняет, 
какие  у него обязанности, 
насколько  необходим а и 
слож на  эта работа. Тем 
более что она сейчас вклю ­
чает не только надзор за 
органами милиции, но и за 
в с е м и  п р о к у р о р с к и м и  
службами, которы е напря­
мую выходят на преступни­
ков и осущ ествляю т у го ­
л о в н о е  п р е с л е д о в а н и е . 
З д есь , кром е глубины  и 
разносторонности знаний, 
нужны настойчивость, см е­
лость , особая принципи­
альность. Такие черты ха­
рактера у  старш его совет­
ника ю стиции В. В. Заво- 
денко  есть.

ФОТО Е. ЛИСИЦЫНА.

УКАЗ
НЕПРОФЕССИОНАЛЕН!
Бороться с бандитами, 
не попирая Конституцию

«Указ президента от 15 
ию ня об усилении борьбы с 
о р га н и зо в а н н о й  п р е ступ ­
ностью  написан непроф ес­
сионально и должен быть 
о т м е н ё н » ,-с к а з а л  в и н ­
т е р в ь ю  к о р р е с п о н д е н т у  
РИА начальник отдела с у ­
дебной реф ормы  государ­
ственно -правового  управ­
ления при президенте РФ 
Сергей Пашин.

Он считает, что авторы 
указа  «стали на точку з р е ­
ния недалёкого  запуганно­
го обывателя». По мнению  
П а ш и н а , « ч р езвы чай н ы е  
меры  приним аю тся без д о ­
казател ьства  чр е звы ч а й ­
ности ситуации , на уровне 
эм оций  делаю тся попы тки 
устраш ения общ ества, хотя 
за весь 1993 год  по статье 
«бандитизм» было осуж де­
но только 15 человек», - о т ­
метил Паш ин. По его сл о ­
вам , воф ициальнсй статис­
ти ке  не упом инается ни о д ­
н о го  сл учая  о п р а в д а н и я  
подследственного по этой 
статье , что «опровергает 
утв е р ж д е н и я  м и л и ц и и  о 
том , что несоверш енство 
законов даёт возможность 
б а н д и та м  у с ко л ь з а т ь  от 
правосудия».

(РИА).

Правовая неотложка

РАЗНОЕ
«При взломе квартиры украден вмес­

те с документами японский видеомагни­
тофон новейшей модели. Судья требует 
восстановления документов на него, не 
доверяя цене, мною указанной. Прав ли  
он?»
Ущерб, причиненный преступлением, под­

лежит возмещению виновным лицом в полном 
объеме. Из вашего вопроса усматривается, что 
дело находится в стадии разбирательства по 
первой инстанции, где вы признаны потерпев­
шим и гражданским истцом. Согласно Закону 
(статья 29 УПК РСФСР), лицо, понесшее мате­
риальный ущерб от преступления, вправе при 
производстве по уголовному делу предъявлять 
к обвиняемому гражданский иск, который рас­
сматривается судом совместно с уголовным 
делом. При этом гражданский истец обязан по 
требованию суда предоставлять имеющиеся в 
его распоряжении документы, связанные с предьяв- 
ленным иском. Следует иметь в виду, что при 
решении вопроса о возмещении ущерба, при­
чиненного преступлением против личной со­
бственности, снижение сумм взыскания с осуж­
денного не допускается. В случае изменения 
цен размер материального ущерба, возмещае­
мого потерпевшему по гражданскому иску или 
инициативе суда, определяется, исходя из цен, 
действующих на день принятия решения о его 
возмещении.

Оценка стоимости имущества определяет­
ся, исходя из рыночных цен, и эту цену опреде­
ляет потерпевший. Однако в случае явного за­

вышения цены и несогласия обвиняемого с 
такой оценкой стоимость похищенного иму­
щества определяется товароведческой экспер­
тизой.

«В состав АО входят структурные под­
разделения, не являющиеся юридичес­
кими лицами. Положения об оплате тру­
да  нет, имеется лишь схема должност­
ных окладов. Может ли  руководство этих 
подразделений вводить свои схемы ок­
ладов, отличные от разработанных в 
АО?»
Вопросы, поставленные вами, должны быть 

решены в уставе АО. Скорее всего, если струк­
турное подразделение не является юридичес­
ким лицом, оно не вправе самостоятельно ус­
танавливать схему должностных окладов.

- На меня оформлена дарственная на 
приватизированную комнату. В паспор­
тном столе сказали, что если я не про­
пишусь в ней в течение года, могут быть 
неприятности. Сослались на ст. 107 ГК  
РСФСР. Но у  меня сомнения...
Сомнения ваши не лишены основания. Вы - 

собственник комнаты, а собственник прописы­
ваться на принадлежащей, ему площади не 
обязан. Сейчас действует Закон «О собствен­
ности в РСФСР», в ст. 10 которого указано, что 
«количество и стоимость имущества, приоб­
ретенного гражданином в соответствии с зако­
ном и договором, не ограничивается». Как 
видите, в паспортном отделе вас неправильно 
проконсультировали.

Обвинение и наказание А  Б Ы Л  Л И  М А Л Ь Ч И К ?
ЧЕМ ОБОРАЧИВАЕТСЯ СЛАБОСТЬ ПРЕДВАРИТЕЛЬНОГО РАССЛЕДОВАНИЯ

Нынешнее сословие предпринимате­
лей не может быть однородным. Пробуют 
себя в бизнесе те, кто раньше чурался 
всякой работы, кроме той, что звалась 
спекуляцией. Облюбовали новое дело и 
обладатели многих достоинств, специа­
листы разных профессий, разочаровав­
шиеся в оценке своего труда со стороны 
государства или просто желающие пол­
ной самостоятельности.

Наиболее ощутимо жизнь подтолкну­
ла к бизнесу экономистов и юристов. Кто- 
То из них сравнительно легко нашел себя 
на новом поприще, одновременно обезо­
пасив коллег по работе собственным зна­
нием условий рынка и правовых норм. 
Кто-то использовал прежний профессио­
нальный опыт для того, чтобы сформиро­
вать криминальные структуры или нала­
дить с ними связи. Есть не вписавшиеся в 
эти две крайности, однако и их старт 
заставляет задуматься.

Юрист с высшим образованием Вла­
димир Т. осужден Кировским райнарсу- 
дом г.Томска к 4 годам лишения свободы 
с конфискацией имущества: был признан 
виновным в преступлении,предусмотрен­
ном частью 2 статьи 148 УК РФ (квалифи- 
цир.ованное вымогательство). Недавно это 
уголовное дело слушалось в областной 
кассационной инстанции.

Сильного студента хорошо помнят на 
юридическом факультете ТГУ, где Влади­
мир Т. три года назад еще слушал лекции. 
До защиты диплома пришел он в Кировс- 

, кий РОЗД, куда впоследствии и был рас­
пр е д е л е н .

Предвузовская биография - армия' 
(служба на подлодке) и рабфак. Характе­
ристика милицейского начальника, име­
ющаяся в деле, убеждает: молодой чело­
век имел вкус и способности к оператив­
ной работе сначала в угрозыске, затем в 
«спецназе». Тот же документ, однако, под­
вел меня к выводу, что плата за риск на 
его службе не была эквивалентной.

Еще и сегодня часть льгот сотрудни­
кам правоохранительных органов лишь 
декларируется. Т. с женой жили в обще­
житии, квартира в обозримом будущем 
«не светила». Вот и ушел выпускник уни­
верситета в аппарат городской админис­
трации, а затем в коммерцию. На год был 
у него заключен контракт с финской фир­

мой, где за это время смог заработать на 
квартиру. Легко давалась та зарплата в 
рублях и долларах? Но попробуйте со­
вмещать обязанности директора, телох­
ранителя, бухгалтера, инкассатора!.. К 
тому же при вахтовом методе. Что поте­
рял? Об этом позднее. А пока я присутст­
вую на заседании коллегии по уголовным 
делам областного суда, куда поступила 
кассационная жалоба его адвоката.

ВЫВОДЫ СУДЬИ ОБЛАСТНОГО СУДА 
Л. Г. ИСАЕВОЙ, докладчика по этому 
уголовному делу:

- Органами предваргттельиого рас­
следования и Кировским райнарсудом 
не добыто объективных доказательств, 
которые бы позволили вменить подсу­
димому преступление по части второй 
статьи 148. Его действия следует пере­
квалифицировать по части 1 этой же 
статьи.

ИЗ РЕЧИ АДВОКАТА Л. С. ШЕЙФЕР 
(с момента задержания она последова­
тельно, неустанно защищала своего до­
верителя):

- Ни один из квалифицирующих при­
знаков преступления (насилие, не опас­
ное для здоровья и жизни потерпевше­
го, повторность действий) не подтвер­
дился. Доказательства вины Т. падме- 
иены эмоциональным в о с п р и я т и е м  
ряда фактов. Фраза о нео б ход и м ости  
избрать наказание в виде реального 
лишения свободы в приговоре оста­
лась без объяснения. Материалы дела 
«не тянут» и на преступление по части 
первой ст. 148... Убеждена: приговор 
несправедливый, необоснованный, к  
тому же не учитывает полноты смягча­
ющих обстоятельств. Его следует от­
менить за недоказанностью вины осуж­
денного, и уголовное дело в отношении 
моего подзащитного прекратить.

МНЕНИЕ ПРОКУРОРА С. А. ЯКИМЕН­
КО:

- Речь адвоката была убедительной. 
Но я полагаю все же, что действия 
этого человека подпадают под часть 1 
статьи 148 УК. Действительно, никаких 
денег он не получил, но вымогательст- • 
во имело место - рядовое, без тяжких 
последствий. Поэтому я тоже считаю, 
что наказание определено слишком 
строгое и к тому же без учета личности

виновного.
Из определения коллегии по уго­

ловным делам:
«Квалифицируя действия Т., суд ука­

зал на признаки, которые не мотивиро­
ваны и . не вытекают из изложенной в 
приговоре формулировки обвинения... 
Судебная коллегия находит возмож­
ным изменить приговор в части назна­
ченного наказания. При этом принима­
ет во внимание сокращение объема 
обвинения, а также и то, что преступле­
ние совершено впервые, осужденный 
характеризуется в основном положи­
тельно, тяжкие последствия отсутству­
ют, а потерпевший не настаивает на 
суровом наказании.

Коллегия определила: признать Т. 
виновным в преступлении, предусмот­
ренном ч.1 ст. 148 и назначить ему на­
казание - 3 года лишения свободы. 
Применив ст.43-1 Уголовного кодекса, 
исполнение приговора отсрочить на 2 
года. Меру пресечения отменить, из- 
под стражи осужденного освободить».

Игах, юрист-коммерсант вновь на сво­
боде и, надеюсь, окончательно (теперь 
только от него зависит). А до суда 3 
месяца пробыл он в следственном изоля­
торе, затем по ходатайству адвоката край­
няя мера пресечения была изменена на 
подписку о невыезде, но сразу после вы­
несения приговора в зале суда опять был 
взят под стражу. Одни эти «качели», мне 
думается, вполне искупают доказанную 
его вину.

Скажу: в обвинительном заключении 
инкриминировалось выпускнику юрфака 
еще более тяжкое преступление (вымога­
тельство, совершенное организованной 
группой либо особо опасным рецидивис­
том, либо соединенное о насилием, опас­
ным для жизни, - часть 3 статьи 148 Уго­
ловного кодекса). И, констатируя поспеш­
ность и недоказанность выводов предва­
рительного следствия, а также необъек­
тивность, излишнюю строгость райнарсу- 
да, областные судьи имели право напра­
вить это «сырое» дело на доследование. 
Тем более что и судебная практика по 
рассмотрению подобных дел в стране не *

наработана. Однако не каждый промах 
оперативника, следователя при первич­
ных действиях можно затем исправить. 
Да и должен же без излишней волокиты 
торжествовать постулат юриспруденции: 
все то, что не доказано, толкуется в поль­
зу обвиняемого! Так что, думаю, коллегия 
поступила правильно.

Перескажу фабулу преступления. Уж 
очень яркий это пример того, как легко 
могли избежать недобрых последствий 
участники коммерческой сделки.

В декабре 1992 года представитель 
ТОО «Центр» (назову этого человека про­
сто Александром: уголовное преследова­
ние его почти сразу было прекращено) 
побывал в Воркуте. Вернувшись, он сооб­
щил Владимиру Т., что в дальнем шахтер­
ском городе можно дешево купить виде­
омагнитофоны, он, дескать, уже и догово­
рился со своим знакомым Р-ром, тоже 
томичом, оставшимся там по своим де­
лам, что тот окажет содействие в выгод­
ной сделке. Александр дает Т. 2,5 милли­
она занятых рублей - на дорогу, прожива­
ние в Воркуте и покупку партии заманчи­
вого товара. Т. с братом Александра, сво­
им тезкой, прибывают б северную шах­
терскую столицу. Там выясняется: видео­
магнитофонов уте нет, но Р-р пообещал 
быстро раздобыть, однако своих обеща­
ний не выполнил. Двое недовольных воз­
вращаются в Томск, не солоно хлебавши, 
если не считать очередного заверения Р- 
ра: он, мол, дождется новую партию маг­
нитофонов и поможет в транспортировке 
их в Томск.

А теперь - самая темная в уголовном 
деле деталь. Владимир Т. уверяет, что 
передал Владимиру Р-ру 2 миллиона руб­
лей для покупки видеомагнитофонов. Тот 
отрицает. Кто из них правдив? Тайна эта 
и сегодня велика есть, ибо хлопнули два 
Володи по рукам чисто по-приятельски, 
юрист не взял с ранее незнакомого ему 
человека расписки.

Похоже, эта форма легкомысленных 
взаимоотношений между новоявленными 
предпринимателями закрепилась: многие 
важнейшие вопросы решаются вот так 
или за чашкой модного кофе, бутылкой

более привычной водки.
У наших же «героев» события развора­

чивались так. Р-р полгода добровольно 
не подавал голоса ни с Крайнего Севера, 
ни когда вернулся. Ожидавшие видеомаг­
нитофонов уже считали, что их денежки 
плакали. Надо полагать, что Т. было не­
удобно за свой прокол, но он не знал, где 
искать обманщика. И вот, уже Летом, слу­
чайно увидел Р-ра на улице. Предложил 
ему зайти в офис спорткомплекса «Томь» 
для переговоров. Там-то, закрыв двери 
на ключ, и опять-таки один на один про­
диктовал несдержавшему слово распис­
ку: тот обязался в течение недели приоб­
рести в счет переданных ему в Воркуте 2 
миллионов рублей 10 видеомагнитофо­
нов «Филипс». В милиции потом Р-р ска­
жет, что давал такое обязательство под 
угрозой расправы.

Через два дня была вторая встреча Т. 
с должником. При ней присутствовали 
другие сотрудники ТОО «Центр». Р-р явил­
ся без «магов», но с деньгами, и тут нагря­
нула милиция. Кроме Т., задерживались 
еще двое, но в отношении их уголовное 
дзло было прекращено в связи с отсут­
ствием в их действиях состава преступ­
ления. .

Р-р давал на допросах противоречи­
вые показания. То заявлял определенно: 
«Да, то были реальные угрозы, я боялся за 
свою жизнь и здоровье», то высказывался 
менее определенно, вплоть до: «Ударил • 
меня Т. ладонью по голове два раза и два 
раза пнул ногой, скорее всего, чтоб про­
сто унизить». Экспертиза не обнаружила 
у потерпевшего признаков телесных пов­
реждений. Этот же человек в начале след­
ствия обвинял в насилии над ним еще 
двух компаньонов своего обидчика, но 
эти факты, как уже сказано, не нашли 
подтверждения.

Потерпевший - не из смелых. Суду 
пришлось выносить решение о его прину­
дительном приводе в зал заседания. Есть 
в деле материалы, свидетельствующие, 
что парень чувствовал свою вину за со­
рванную сделку и даже сам предлагал 
отдать Т. около 500 тысяч рублей, бес­
цельно потраченных на поездку в Воркуту

и проживание там. А ведь к лету 1993-го 
из-за скачка инфляции даже эта сумма 
равнялась 3 миллионам. Так что претен­
зии подсудимого к Р-ру вовсе не беспоч­
венны. Только вот какое затмение нашло 
на бывшего сотрудника милиции с вы­
сшим юридическим образованием при 
выборе формы предъявления своих пре­
тензий?

В твердой позиции подсудимого, с 
самого начала доказывавшего, что, тре­
буя долг, он не бил Р-ра (слова потерпев­
шего о побоях не подтвердил ни один 
свидетель!), есть, на мой взгляд, неболь­
шая нестыковка. Логика поведения Т. по­
теряла свою стройность после его пос­
леднего слова, когда он заявил, что к Р-ру 
«не имеет никаких претензий, ни матери­
альных, ни моральных».

Вот тебе, бабушка, и Юрьев день! За­
варить такую кашу, упорно добиваясь воз­
врата миллионов, более сотни дней про­
вести за решеткой, иметь возможность в 
ходе судебного процесса «прочесть», что 
вполне возможно его этапирование в ко­
лонию -и вдруг все простить?

При встрече он объяснил мне это так:
- Я верил в справедливость. И вдруг 

почувствовал себя морально сломленным 
кок раз из-за того, что «прочел» по ходу 
судебного процесса. И даже не ради себя, 
г  ради жены хотел лишь быстрейшей 
точки в этой истории.

Не могу, подытоживая, не заметить: 
низкое качество предварительного след­
ствия объясняется просто - поторопились 
в УВД с обвинительным заключением. Не 
толкнуло ли на это предвзятое отношение 
к ушедшему из милиции? Да, Т., подав 
рапорт, даже не дождался приказа об 
увольнении из органов внутренних дел. 
Не один он, к великому сожалению, так 
поступил. В том же Кировском РОВД не­
сколько перебежчиков в коммерцию. Не 
мстить же им всем, пусть даже не совсем 
осознанно? На уровне эмоций гнев на 
отступников понятен, а на уровне права, 
законности недопустим. Любой следова­
тель должен бороться за свой авторитет, 
лишь одновременно повышая професси­
онализм и объективность.

Виктория БРЫНДИНА, 
обозреватель «КЗ» 

по вопросам права.
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КАК РАССЧИТАТЬ 
ПОСОБИЕ

«Как рассчитать размер пособия 
по безработице, если по последне­
м у м есту работы нет отработанных 
полных двух месяцев?Например: при 
общем стаже работы 24 года я  отра­
ботала на последнем месте работы с  
20 января 1994 года по 21 марта 
1994 года. С  последнего места ра­
боты мне предоставили справку о 
заработной плате за 2  месяца: за 8  
рабочих дн е й  января 1994 года - 
36936руб., за февраль -  87723руб., 
и  за 13 рабочих дн е й  марта 1994 
года -  51836 руб.».

В приведенном случае центр занятос­
ти вправе определить размер пособия по 
безработице в установленном Законом 
Российской Федерации «О занятости на­
селения в Российской Федерации» про­
центном отношении к среднему заработ­
ку, исчисленному исходя из зарплаты за 
полностью отработанный февраль (87723 
руб.) и фактически проработанного вре­
мени в марте путем определения разме­
ра зарплаты за март на основе расчета 
среднедневного заработка (52000 руб.: 
13 дней х 21,5 =  86000 руб.). Таким обра­
зом, средний заработок за последние 
два месяца по последнему месту работы 
составит: (87723 + 86000):2 =  86861,5 
руб.

Основание: разъяснение Министер­
ства труда РФ и Федеральной службы 
занятости России от 3 ноября 1992 года 
№ 2100-РБ/283-ФП.

Е С Л И  ВАС
С О К Р А Щ А Ю Т

«Какой порядок выплаты выход­
ного пособия при увольнении работ­
ника по сокращению численности и  
штата работников и при ликвидации  
предприятия?»

В соответствии со статьей 40-3 КЗоТа 
РФ работникам, высвобождаемым с пред­
приятий, из учреждений, организаций, 
при расторжении трудового договора 
(контракта) в связи с осуществлением 
мероприятий по сокращению численнос­
ти или штата выплачивается выходное 
пособие в размере среднего месячного 
заработка, сохраняется средняя заработ­
ная плата на период трудоустройства, но 
не свыше двух месяцев со дня увольне­
ния сучетом выплаты выходного пособия, 
сохраняется средняя заработная плата на 
период трудоустройства, в порядке ие-' 
ключения и в течение третьего месяца со 
дня увольнения по решению органа по 
трудоустройству при условии, если ра­
ботник заблаговременно (в двухнедель­
ный срок после увольнения) обратился в 
этот орган и не был им трудоустроен.

Во всех случаях при расторжении тру­
дового договора (контракта) по статье 33-1 
КЗоТа РФ за высвобождаемыми работни­
ками сохраняются на период трудоус­
тройства, но не более чем на три месяца, 
средняя заработная плата с учетом ме­
сячного выходного пособия и непрерыв­
ный трудовой стаж, если перерыв в рабо­
те не превысил трех месяцев.

За работниками, уволенными в связи 
с ликвидацией предприятия, сохраняют­
ся на период трудоустройства, но не бо­
лее чем на три месяца, средняя заработ­
ная плата (сучетом выходного пособия) и 
непрерывный трудовой стаж.

Выплата выходного пособия и сохра­
няемого среднего заработка производит­
ся по прежнему месту работы. Выходное 
пособие выплачивается предприятием 
при увольнении работника. Выплата со­
храняемого среднего заработка на пери­
од трудоустройства производится после 
увольнения работника в дни выдачи на 
данном предприятии заработной платы. 
Орган, по решению которого произведе­
на ликвидация предприятия, должен 
обеспечить выплату уволенным работни­
кам сохраняемой заработной платы на 
период трудоустройства по месту нахож­
дения ликвидированного предприятия. В 
необходимых случаях этот орган опреде­
ляет правопреемника, на которого возла­
гается обязанность производить эти вы­
платы.

Работнику, уволенному в связи с со­
кращением штата (численности работаю­
щих), предприятие выплачивает среднюю 
заработную плату за третий месяц трудо­
устройства при условии, что он в двухне­
дельный срок после увольнения обратил­
ся в службу занятости, но эта служба не 
смогла подобрать для него подходящую 
работу. В таком случае выплата произво­
дится лишь при наличии соответствую­
щей справки службы занятости.

Лицам, уволенным в связи с ликвида­
цией предприятия, для получения выпла­
ты за третий месяц достаточно предъ­
явить паспорт и трудовую книжку, под­
тверждающую, что на какой-либо другой 
работе он не Состоит.

При трудоустройстве работника в те­
чение второго-третьего месяца со дня 
увольнения администрация по прежнему 
месту работы сохраняет за ним средний 
заработок за фактическое количество 
дней нетрудоустройства.

Сохранение непрерывного трудового 
стажа работы при высвобождении имеет 
значение для назначения пособий по со­
циальному страхованию, для получения 
процентных надбавок к заработной плате 
единовременного вознаграждения за вы­
слугу лет, а также других льгот и выплат, 
связанных со стажем работы, если они 
действуют по новому месту работы.

Гражданам, высвобождаемым с пред­
приятий, гарантируются в течение двух 
лет после увольнения сохранение очере­
ди на получение жилья (улучшение жи­
лищных условий) по прежнему месту ра­
боты, а также возможность пользоваться 
детскими дошкольными учреждениями.

Н О В О Е  Н А  Т Е Л Е Г Р А Ф Е
С 1 мая 1994 года вступили в действие новые 
«Правила предоставления услуг телеграфной 
связи». С основными положениями Правил 
читателей «Красного знамени» знакомит пред­
седатель комитета по защите прав потребите­
лей г.Северска В. И. НИРЕНБЕРГ.

Согласно новому докумен­
ту потребитель услуг телег­
рафной связи может послать 
телеграмму, оформить абонен­
тское телеграфирование, по­
лучить доступ к телеграфному 
каналу в аренду. Приоритет при 
приеме телеграмм предостав­
ляется сообщениям, касаю­
щимся безопасности челове­
ческой жизни, о крупных ава­
риях, катастрофах, об эпиде­
миях, содержащих сведения о 
проведении оборонных и пра­
воохранительных мероприяти­
ях. Телеграммы же, где упот­
ребляются непристойные, 
бранные и оскорбляющие че­
ловеческое достоинство сло­
ва, а также направленные про­
тив безопасности и государ­
ственных интересов России,не 
принимаются.

Телеграммы могут быть с 
уведомлением о вручении, за­
казные с доставкой почтой, с 
доставкой в указанный отпра­
вителем срок, с доставкой на

художественном бланке, заве­
ренные, с оплаченным отве­
том, схемные телеграммы, 
принимаемые от юридических 
лиц и, наконец, письмо-телег­
рамма. За потребителем со­
храняется право на такие до­
полнительные услуги, как ан­
нулирование поданной телег­
раммы или изменение ее ад­
реса, конечно, до начала пере­
дачи телеграммы, получение 
засвидетельствованной копии 
в течение 6 месяцев со дня 
подачи телеграммы, получение 
подтверждения о вручении ее 
адресату.

Установлены следующие 
сроки прохождения телеграмм 
от отправителя до адресата. 
Между городами и внутри го­
рода (местные) по категории 
«обыкновенная» - до 6 часов, 
по категории «срочная» - до 
трех часов, для уведомлений - 
до суток, а письмо-телеграм­
ма должно найти адресата в 
срок до двух суток. Между рай­

онными центрами и городами 
обыкновенная телеграмма до­
лжна быть доставлена не поз­
днее, чем через 10 часов, сроч­
ная - через 5. .

Недовольный услугами те­
леграфной связи потребитель 
вправе предъявить претензию 
как по месту приема, так и по 
месту назначения телеграммы. 
Жалоба должна быть рассмот­
рена в течение месяца с мо­
мента ее предъявления. Если 
потребитель не согласен с 
результатом служебного раз­
бирательства, то он вправе 
обратиться для разрешения 
спора в суд.

Явные нарушения и халат­
ность возмещаются следую­
щим образом: по выбору пот­
ребителя работники телеграф­
ной службы обязаны безвоз­
мездно устранить недостатки, 
уменьшить размер платы за 
уже выполненную услугу, без 
дополнительной платы оказать 
ее повторно. Если недостатки 
не устранены вовремя - потре­
бителю выплачивается неус­
тойка в размере одного про­
цента от стоимости услуг. Если 
же будут нарушены сроки ока­
зания услуг телеграфной свя­
зи, то в соответствии с пунк­
том 47 Правил потребитель

вправе по выбору назначить 
новый срок оказания услуги 
или расторгнутьдоговор с воз­
мещением убытков. Потреби­
телю также обязаны уплатить 
неустойку в размере 3 процен­
тов от стоимости услуги: по 
телеграммам - за каждый час 
просрочки, по другим услугам
- за каждый день просрочки. 
При этом сумма взысканной 
потребителем неустойки не 
может превышать стоимости 
услуги.

При осуществлении телег­
рафной связи, применяется 
единое учетно-отчетное время
- московское, но потребите­
лей уведомляют об оказании 
услуг с указанием местного 
времени. Отношения сторон 
должны быть оформлены кви­
танцией или чеком контроль­
но-кассовой машины, или до­
говором в письменной форме. 
За систематическое невыпол­
нение Правил хозяйствующий 
субъект может быть лишен 
лицензии на право оказания 
услуг телеграфной связи. Пол­
ностью Же Правила опублико­
ваны во втором номере Со­
браний законодательных актов 
правительства РФ от 9 мая 1994 
года.

ПРИВАТИЗАЦИЯ ЖИЛЬЯ
В о п р о с ы , в о з н и ка ю щ и е  в х о д е  при­

в а ти за ц и и  ж и л ь я , п о с то я н н о  интере­
с у ю т  н а ш и х  ч и та те л е й . Специалисты 
о б щ е с т в е н н о го  о б ъ е д и н е н и я  «С ою з 
т о м с к и х  ю ристов»  д а ю т  разъяснения 
на  о ч е р е д н ы е  из них.

« ... Мы с мужем владеем нашей кварти­
рой в равных долях. Кто наследует долю  
мужа после его смерти при отсутствии  
завещания либо при наличии завещания 
на одного из детей?»

- Согласно статье 527 Гражданского кодек­
са наследование по закону имеет место, когда 
и поскольку оно не изменено завещанием.

Наследниками по закону в равных долях 
являются: в первую очередь - дети (в том числе 
усыновленные), супруги и родители умершего. 
Во вторую очередь - братья и сёстры умершего, 
его дед, бабушка, как со стороны отца, так и со 
стороны матери.

При отсутствии завещания наследовать 
долю вашего мужагбудут двое его детей и вы - 
в равных долях. При наличии завещания наг 
следником его доли становится лицо, на кото­
рое это завещание написано.

« ... После развода муж, являясь нани­
мателем квартиры, в которой я  живу, пе­
реехал на другую  площадь и  живёт там 
уже 10 месяцев. Могу л и  я  выписать его из 
своей квартиры и  приватизировать её?»

- Приватизация жилого помещения возмож­
на только по согласию всех совместно прожи­
вающих совершеннолетних членов семьи. Это 
обусловлено тем, что члены семьи нанимателя, 
проживающие совместно с ним, пользуются 
наравне с нанимателем всеми правами и несут 
все обязанности, вытекающие из договора най­
ма жилого помещения согласно статье 53 Жи­
лищ ного кодекса.

Если указанные граждане перестали быть 
членами семьи нанимателя в связи с расторже­
нием брака, они имеют такие же права, как и 
наниматель и члены его семьи.

Признание лица утратившим право пользо­
вания жилым помещением из-за отсутствия 
этого лица без уважительных причин свыше 
шести месяцев производится в судебном по­
рядке.

Как только вы лишите своего бывшего мужа 
права пользования жилым помещением через 
суд, тогда и сможете приватизировать свою 
квартиру, в которой проживаете без его согласия.

ЗАТОВАРЕННЫМ
СТЕКЛОТАРОЙ

«Можно л и  гд е -н и ­
будь сдать баночки и з - 
п о д майонеза? Весь 
балкон завален, а вы­
бросить рука не подни­
мается.

Ковалевы.
Томск».

В ы б р а с ы в а т ь  не 
надо. А надо сесть  на 
автобус номер 22 иля 
19 , равно троллейбус 
ном ер три или трамвай 
«двойку» («четвёрку») и 
доехать до площади Юж­
ной. З д е с ь , прям о за 
трам вайны м  ко л ь ц о м , 
находится база завода 
пищ евых продуктов. Где 
у  вас и прим ут баночки - 
по цене 80  рублей, а 
такж е  коньячные буты л­
ки  (светлы е) по 160 руб­
лей.

НЕ БОЙТЕСЬ МАГНИТНЫХ ,
их впшше на нас мы чаще всего прщумываем сами, что доказали исследования независимых экспертов

В  газетах часто публикуют прогнозы магнитных бурь.
Как эти бури влияют на здоровье и влияют л и  вообще?

Голова болит, бессонница, 
ломота в суставах... Магнит­
ные бури замучили напрочь.

Впервые их прогнозы нача­
ли печатать в газетах в 1986 
году. И вот уже девятый год мы 
стараемся объяснить свои не­
дуги «зловредными» вспышка­
ми на Солнце.

Как нам стало известно, 
Институт геофизики Уральско­
го отделения РАН проводит 
сравнительный анализ прогно­
за магнитных бурь Института 
клинической и эксперимен­
тальной медицины Сибирско­
го отделения АМН, который и 
публикуется во многих россий­
ских газетах, и данных магнит­
ной обсерватории, располо­
женной в Свердловской облас­
ти. Оказалось, что совпадение 
прогнозов медиков с действи­
тельным состоянием магнито­
сферы колеблется в пределах 
от 13 до 17 процентов случаев. 
Это - факт, установленный ин­
струментально и подтвержден­
ный данными мировой сети 
магнитных станций.

По мнению медиков, проф­
илактикой своего здоровья, 
чтобы снизить влияние на него

магнитной бури, мы должны 
начинать заниматься за 2-3 дня 
до нее и заканчивать через 2- 
3 дня после, то есть с неделю, 
а то и больше - ведь во время 
самой бури надо быть особен­
но осторожным.

А что мы вообще знаем о 
влиянии солнечной активнос­
ти на здоровье человека? Ока­
зывается, почти ничего. Прав­
да, существует большой объ­
ем статистических данных, где 
с магнитными бурями сопос­
тавляются различные явления
- от вспышек эпидемий до трав­
матизма на дорогах.

Есть несколько моногра­
фий, посвященных воздейст­
вию солнечной активности на 
Землю. Там проанализирова­
но все на свете: количество 
осадков и уровень воды в ре­
ках, урожайность и вспышки 
популяций вредоносных насе­
комых, например, саранчи... Но 
ведь известно, что статистика
- вещь лукавая, тут все зависит 
от того, как подобрать факты. 
Если взять большой объем 
статданных, то можно со всей 
солидностью доказать, как 
связь различных явлений, так

и отсутствие ее - все зависит 
от того, что больше нравится 
доказывающему.

Вообще же магнитное элек­
трическое поле присутствует с 
самого начала появления био­
сферы как фактор эволюции, 
и, естественно, любой орга­
низм как-то реагирует на из­
менение электромагнитного 
поля. Когда наука магнитобио- 
логия только родилась, иссле­
дователи пытались что-то вы- 
яснитьлобовым путем. Напри­
мер, брали мощный электро­
магнит, экспериментатор за­
совывал голову между его пол­
юсами и включал ток. Но ниче­
го, кроме болезненной вспыш­
ки перед глазами, не ощущал.

В последнее же время вы­
явлено существование так на­
зываемых магнитотропных бак­
терий. У них в организме обра­
зуется магнитный материал - 
магнитит. Эти бактерии ис­
пользуют магнитные поля для 
навигации. Подобные образо­
вания выделены у некоторых 
птиц, ры б,' млекопитающих. 
Что-то похожее может быть и у 
человека, однако это еще не 
изучено.

Но, кроме естественных 
природных магнитных возму­
щений, есть еще и колоссаль­

ное электромагнитное засоре­
ние окружающей среды. Раз­
личает ли человеческий орга­
низм искусственную и естес­
твенную природу элетромаг- 
нитных полей? Пока ответа нет.

Самая мощная магнитная 
буря (за 160 лет существова­
ния геомагнитной лаборатории) 
на Среднем Урале была зафик­
сирована в 1989 году. Искус­
ственные же, создаваемые за­
водами, трамваями, железобе­
тонными конструкциями, пре­
восходят по силе ту, самую 
мощную, в 3-4 раза. Такое воз­
мущение постоянно испытыва­
ют все живущие на улицах, по 
которым ходят трамваи. И - 
ничего. Если жалуются, то толь­
ко на шум.

Правда, если начать им 
вдалбливать в головы, что маг­
нитные бури, в которых они 
живут, вредно действуют на 
здоровье, да еще и напечатать 
в газетах «научные данные» о 
том, какие улицы вреднее дру­
гих, то многие наверняка забо­
леют. Потому что силен гипноз 
печатной строки и велико наше 
уважение к науке. Только вот 
стоит ли это делать? Разве мало 
у нас действительных причин 
для болезней, что надо еще 
придумывать мнимые?

К З »

л ь г о т ы
«П О ЛИ ТИ Ч ЕС К И М »

Почти всем северным районам нашей области д а л и  жизнь 
лю ди , в разное время пострадавш ие так и ли  иначе о т п о ли ­
тических репрессий. Им, затем реабилитированным, а также 
и х родственникам, близким государство предоставляет  
льготы . Кому и какие? О б этом  спрашивает Иван Петрович  
Демчук, много л е т  проживший и проработавший в сёлах  
«политического» Бакчарского района -  и рядовым, и директо  
ром совхоза, и начальником райсельхозуправления.

Вопрос Ивана Петровича, 40 
лет вы писы ваю щ его «Красное 
знамя», и его зем ляков мы пере­
дали работникам управления с о ­
циальной защ иты  населения • 
начальнику отдела социальной 
поддерж ки  В. М. КОСТЕНКО и 
инспектору Н. Н. КУРЕНКОВОЙ.

- На этй вопросы сегодня можно 
ответить подробно, - сообщили они,- 
недавно, в мае, председатель прави­
тельства РФ утвердил Положение о 
порядке предоставления льгот реа­
билитированным лицам и тем, кто 
признан постарадавшим от полити­
ческих репрессий, в соответствии с 
Законом Российской Федерации.

- Что касается людей, не­
посредственно подвергшихся 
репрессиям, то тут вроде всё 
ясно. Сложнее определить пос­
традавших вместе с ними.
- Таковыми признаются все, кто 

подвергался репрессиям на террито­
рии Российской Федерации, включая 
граждан репрессированных народов, 
в том числе детей до 16 лет, которые 
находились с родителями в местах 
лишения свободы, ссылке, высылке, 
на спецпоселении или остались без 
родительского обеспечения, а также 
детей, чьи родители были расстреля­
ны или умерли в местах лишения сво­
боды. Супругам льготы предоставля­
ются тоже, но если она (или он) не 
вступала в другой-брак. Все эти лица 
получают право на льготы, если име­
ют инвалидность или являются пен­
сионерами и постоянно проживают в 
России.

- Что это за льготы?
- Это право на внеочередную ме­

дицинскую помощь, лекарства со 
скидкой 50 процентов их стоимости 
(инвалидам 1-й группы и неработа­
ющим 2-й группы лекарственные 
средства выдаются бесплатно), на 
первоочередное получение путёвок 
для санаторно-курортного лечения и 
отдыха. Путёвки выдаются или орга­
нами, назначающими пенсии, или 
по месту работы. Реабилитирован­
ным лицам, кроме того, произ­
водятся бесплатное изготовление и 
ремонт зубных протезов.

- Многих «льготников» инте­
ресуют обеспечение их тран­
спортными средствами и опла­
та проезда.
- Реабилитированные лица имеют 

право на бесплатное получение авто­
мобиля класса ЗАЗ-968М. Им вы­
плачивается компенсация на бензин, 
ремонт, техобслуживание, запчасти. 
Автомобиль выдаётся на семь лет 
без права продажи и передачи. Эти 
лица могут также бесплатно один 
раз в год проехать (туда и обратно) по 
России железнодорожным транспор­
том, а где его нет - водным, воздуш­
ным или автомобильным с 50-процен- 
тной скидкой со стоимости проезда.

- А те, кто живёт на Крайнем 
Севере и приравненных к нему 
местностях?..
- Они (и реабилитированные, и 

признанные пострадавшими) имеют 
право на бесплатный проезд один 
раз в два года (туда и обратно) на 
условиях, предусмотренных соответ­
ствующим Законом РФ. Компенсация 
расходов на их проезд производится 
при предъявлении проездных биле­
тов по месту жительства.

Ну и, конечно, все пострадавшие 
от репрессий имеют право на бес­
платный проезд всеми видами го­
родского пассажирского транспорта 
(кроме такси), автомобильным и во­
дным общего пользования в районах 
проживания, а также пригородными 
электричками, автобусами и речными 
«трамваями».

- Возрастает нынче и значе­
ние жилищно-бытовых, комму­
нальных льгот. Каковы они?
- Реабилитированные лица и чле­

ны их семей имеют право на перво­
очередное получение, если, в том 
нуждаются, жилья, а в сельской 
местности - беспроцентной ссуды и 
строительных материалов. Это рас­
пространяется и на родственников, 
проживавших вместе с «политичес­
кими» до применения к ним репрес­
сий, и детей, родившихся в местах 
лишения свободы. Причём докумен­
ты о выписке и сдаче прежнего жилья 
представляются при получении ново­
го.

Размер оплаты жилья снижается 
на 50 процентов, на столько же - 
плата за коммунальные услуги и топ­
ливо, приобретаемое в пределах 
норм. Жилищные льготы действуют в 
домах государственного, муниципаль­
ного и общественного фондов, ком­
мунальные - в домах всех форм со­
бственности.

Предоставляются также права на 
первоочередную установку телефо­
на, вступление в садоводческое това­
рищество и ЖСК, льготное обеспече­
ние продовольственными и промыш­
ленными товарами, приём в дома- 
интернаты и проживание в них на 
полном гособеспечении с выплатой 
не менее 25 процентов пенсии, на 
бесплатную консультацию адвокатов 
по вопросам, связанным с реабили­
тацией, а также освобождение от гос­
пошлин и расходов при обращении в 
госорганы и суд.

- Какие нужно иметь при себе 
документы, чтобы пользовать­
ся этими льготами?
- Необходимо предъявлять свиде­

тельство о, праве на льготы для реа­
билитированных лиц, утвержденное 
постановлением правительства Рос­
сийской Федерации от 16 марта 1992 
года, или свидетельство на льготы 
для лиц, признанных пострадавшими 
от политических репрессий.

До получения этих свидетельств 
льготы предоставляются при предъ­
явлении справок, выдаваемых право­
охранительными органами, пенсион­
ного удостоверения либо справки 
ВТЭК об инвалидности.

- Провозгласить льготы - это 
хорошо, но как их реализовать, 
если нет д л я  этого материаль­
ных возможностей? Кто финан­
сирует расходы на льготы?
- Финансирование производится 

за счёт средств бюджетов субъектов 
Российской Федерации и местных 
бюджетов с последующим возмеще­
нием расходов из федерального бюд­
жета.

- Однако в районах области 
нередко сталкиваешься с гем, 
что местный бюджет пуст, а 
возмещение не поступает. Как 
быть?
- В любом случае льготы должйы 

быть обеспечены. Это забота влас­
тей. Реабилитированные лица и пос­
традавшие вместе с ними от полити­
ческих репрессий не должны стра­
дать ещё раз. Если их права не удов­
летворяются, они могут обращаться в 
суд, поскольку на их стороне закон.

- Спасибо за ответы, но если 
у  читателей нашей газеты поя­
вятся дополнительные, уточня­
ющие что-либо вопросы, куда 
им обратиться?
- В местные администрации, от­

делы социальной защиты населения. 
Мы туда направили все необходимые 
документы, в том числе и Положение, 
о котором говорили. Так что наши 
коллеги в районах сумеют всё разъ­
яснить.

ПРАВО  ЕСТЬ. НО ГДЕ Д Е Н Ь ГИ ?
«Я инвалид второй группы - перенес операцию на се р д ­
це. Имею право на бесплатное обеспечение лекарствен­
ными препаратами, но не имею возможности это право 
реализовать. В последний раз из кучи рецептов удалось  
«отоварить» только один  - на витамины «Ревит». Все  
остальное покупал за немалые деньги в коммерческих 
киосках. Даж е аспирин мне о к а за ли сь  отпустить а апте­
ке, сказан, что сами эго покупали. Скажите, что мне 
д е ла  га? Пенсия у  меня вместе с «кормовыми» - около  
сем идесяти тысяч. На хлеб, как говорится, хватает - 
правда, без масла. Но лекарства д л я  меня - то т  же хлеб. 
Что вы брать?

Томск».
П р о ко м м е н ти р о в а ть  это  

письмо мы попросили д и р е к­
тора объединения «Фармация» 
Н. С. ЯЩУКА.

- Все верно, право есть... Толь­
ко денег нет. Лекарства поступа­
ют, а платить за них нечем. Мы 
задолжали предприятиям фарма­
цевтической промышленности 800 
миллионов. Лечебные учрежде­
ния должны аптечной сети около 
пятисот миллионов... Словом, та 
же история, что и в других отрас­
лях.

- Николай Сергеевич, в

А. Никонов.

народе существует стой­
кое убеждение, что лекар­
ства из государственной 
аптечной сети перекачива­
ются в ко мм ер чес кие киос­
ки: посмотреть, так чего
там только нет! С «нормаль­
ными» аптеками не срав­
нить.
- Я не могу стопроцентно ут­

верждать, что ни одна упаковка не 
попала из аптеки в киоски. Но нас 
проверяют налоговая инспекция, 
антимонопольный комитет, дру­
гие контролирующие органы. Та­

ких фактов не выявлено.
- На прилавке аптеки 

лежит лекарство, а по бес­
платному рецепту его от­
п у с ти ть  отказы ваю тся. 
Имеют ли  право?
- С одной стороны, отпустить 

его они должны. С другой... Все
&Г1ГЦКИ СсЙЧсаС фИг.с*НОСои СаМЮС- 
тоягельны, они сами покупаю г 
препараты. А денег за них им не 
платят». До сих пор не погашены 
долги за апрель-май. Что прика­
жете делать аптекам?

- Значит, нам нечего от­
ветить людям?
- К сожалению, ни завтра, ни - 

через неделю ситуация не изме­
нится. По большому счету, про­
блема останется до тех пор, пока 
прежней будет ситуация в стране
в целом. Но это не значит, что мы 
сидим сложа руки и не пытаемся 
ничего предпринять. Встречались 
с заместителем главы админис­
трации области Пономаренко, с 
мэром Томска Коноваловым. Ста­
раемся что-то изменить, но... Мо­
жет, вам обратиться в облздрав?

Следующ ий звонок - глав­
ному терапевту области М ар­

гарите Николаевне РУТМАН.
- Видите ли, эти бесплатные 

лекарства - они же не бесплат­
ные. Лечебные учреждения пере-, 
числяют за них деньги. То есть 
должны перечислять. Но их нет. И 
вот аптеки, которым задолжали 
очень крупные суммы, - напри- 
мир, аптека N4 1 - отказываются 
принимать «оеишатные» рецеп­
ты...

- А введение страховой 
медицины не поможет и с­
править ситуацию?
- Нет, не думаю. Но, возможно, 

я в этой области не совсем компе­
тентна - наверное, вам лучше по­
говорить с заместителем по эко­
номике.

Итак, слово Татьяне И г­
натьевне ГАБДРАХИМОВОЙ, 
гл а в н о м у  э к о н о м и с т у  о б - 
лздрава.

- В отрасли жуткая, страшная 
ситуация. В области есть терри­
тории, до сих пор не выплатив­
шие зарплату медикам за март, 
почти все - за апрель. Только два 
(!) района смогли полностью по­
гасить долги медикам. Я имею в 
виду зарплату. Что касается до­

лгов по коммунальным платежам, 
то они достигают астрономичес­
ких сумм. Когда приходят какие- 
то деньги - они мгновенно расхо­
дятся.

- Что же делать? Сказать 
лю дям : бесплатны х л е ­
карств больше не будет?
- Я вижу только один путь. 

Сейчас рецепты оплачиваются по 
факту - после того, как лекарства 
выданы, рецепты поступают в ле­
чебные учреждения. А у тех есть 
ма-аленькая кучка денег, которую 
нужно разделить на все: зарплату 
медперсонала, лекарства, пита­
ние больных и так далее. На все, 
как ни крутись, все равно не хва­
тит. Ну, и... Видимо, при админис­
трации нужно создать особый 
фонд - нечто вроде НЗ, который 
нельзя было бы расходовать ни 
на что другое - только на оплату 
лекарств для инвалидов и других 
категорий больных, имеющих пра­
во на бесплатное лекарственное 
обеспечение. Это не снимет про­
блемы полностью, но поможет не 
распылять средства.

- Ну а внедрение страхо­
вой медицины - ведь нам

так долго рассказывали, что 
оно решит все проблемы?
- Не решит. На нужды здраво­

охранения области требуется, гру­
бо говоря, 166 миллиардов руб­
лей. Из них только сорок миллиар­
дов - в лучшем случае! - поступит 
(это расчетная цифра, на самом 
деле предприятия, оказавшиеся 
неплатежеспособными, не в со­
стоянии перечислять страховые 
сборы) из территориального фон­
да. Остальное должно поступать 
из бюджета.

Я не стала звонить в областную 
администрацию: всего несколько 
дней назад гостем редакции был 
В. М. Кресс, достаточно подробно 
осветивший финансовые пробле­
мы области. Денег нет. Рассчиты­
вать на федеральный бюджет? С 
таким же успехом можно было бы 
жаловаться в Организацию Объ­
единенных Наций...

Круг замкнулся. Кто или что его 
разорвет?

Марина БОБРОВА.
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Д ЕЛ О ВО Й  о б з о р

фальшивые
ГАРАНТИИ

О появлении на рынке 
фальшивых гарантий со­
общ ил П ром стройбанк 
России. Гарантии от его 
имени имеют поддельные 
печать и подписи должнос­
тных лиц банка. Только за 
последний год в банк пос­
тупило несколько запро­
сов о подлинности таких 
писем. Сумма псевдога­
рантий составил а около 20 
миллиардов рублей.

КОНЕЦ
ВИНИЛОВЫХ
ДЖУНГЛЕЙ

Эксперты московской 
фирмы SBA, подписавшие 
эксклюзивный контракт с 
крупнейшими производи­
телями аудиопродукции 
ЕМ! и Virgin, считают, что 
виниловый рынок в стра­
не продержится еще два- 
три  года , прежде чем 
окончательно будет вы­
теснен компакт-дисками. 
Пока фирма реализовала 
25 тысяч CD (около 400 
наименований) при опто­
вых ценах $10 - на пере­
издания и $12,5 - на но­
вую продукцию.

ВНОВЬ
ПОВЫШАЮТСЯ
ТАРИФЫ

16 июня вновь повы­
шены тарифы на грузо­
вые ж елезнодорож ны е 
перевозки. В соответст­
вии с постановлением рос­
сийского правительства и 
установленным порядком 
ежемесячной индексации 
грузовых тарифов, согла­
сованным с Минэкономи­
ки РФ, определен пред­
ельный индекс повышения 
тарифов на грузовые пе­
ревозки в размере 1,11 к 
тарифам, действующ им 
сегодня. Это решение при­
нято в связи с продолжа­
ющимся ростом цен на 
топливно-энергетические 
ресурсы и другую продук­
цию, потребляемую же­
л е зн о д ор о ж н ы м  т р а н ­
спортом.

(По материалам РИА 
и «Коммерсантъ-Daily»).

КЛАССИЧЕСКАЯ ЗАДАЧА ОПТИМИЗАЦИИ:
Д О Х О Д Н О С Т Ь  И  Н А Д Е Ж Н О С Т Ь

П родолж ается снижение учетной ставки Ц е н тр о ­
банка. Мы уже не раз писали  и говорили о вы тека­
ющем из этого  снижении банковских ставок купли  
продаж и де н е г. Бы стрее всего на понижение  
реагировал межбанковский кредит. Следом  ш ел  
коммерческий кредит. И  наконец, в последню ю  
очередь происходило пониж ение процентов по  
частным вкладам.

в  МЕСТЕ С ТЕМ эффек­
тивный банковский 
процентпродолжаетос- 

таваться положительным, и 
держать рублевые вклады в 
банках по-прежнему выгоднее, 
чем покупать валюту или мо- 
розитьденьги в недвижимость. 
Ситуация, кстати говоря, не 
вечна и к осени, вполне веро­
ятно, эффективность вложений 
в недвижимость сравняется с 
банковским процентом и в 
дальнейшем (всю осень, зиму 
и весну) между ними будет на­
блюдаться постоянное пере­
движение инвестиционной 
привлекательности. Что каса­
ется критериев, по которым 
вкладчики выбирают банк, то 
для каждого это прежде всего 
своя субъективная оптимиза­
ция между надежностью и до­
ходностью. Общеизвестно, что 
с ростом доходности вложе­
ний растет и риск их потерять. 
Самый высокий за всю исто­
рию цивилизации доход был 
получен в XYIII веке английски­
ми купцами, вложившими 
средства в финансирование 
грабительских рейдов Фран­
сиса Дрейка. 4600 процентов 
годовых в твердой валюте. Рис­
кованность вложений в этом 
случае, понятное дело, была 
не малой. В наше время также 
можно попытаться получить 
схожий процент. Методы до­
лжны быть, разумеется, те же 
самые.

Вернемся, однако, к более 
скромным цифрам. На про­
шлой неделе томские банки 
привлекали трехмесячные 
деньги населения в среднем 
под 160 процентов годовых 
(см.таблицу). Причем один из 
банков вообще решил, что 
деньги населения чрезмерно 
подорожали, и напрочь пре­
кратил прием вкладов - «Га- 
рантбанк». Другие все же скло­
нились к тому, что обрубить 
поток вкладов легко, а вот вос­
становить его в нужный мо­

мент будет сложно.
Что касается проблемы эф­

фективности вложений в це­
лом, то в течение месяца «Де­
ловой обзор» намерен присту­
пить к формированию инвес­
тиционного портфеля. Где за­
дача оптимизации должна ре­
шаться уже не субъективно, а 
исходя из вполне определен­
ных критериев.

Инвестиционный портфель 
- это модель того, как следует 
распределить финансирован­
ную сумму между различными 
формами вложений с тем, что­
бы получить максимально воз­
можную в данных условиях до­
ходность при минимально воз­
можном риске. Говоря образ­
но - это способ так разложить 
яйца по разным корзинам, что­
бы в условиях регулярной тряс­
ки разбилось меньшее коли­
чество яиц и вылупилось по­
больше цыплят. В корзинах, 
конечно, цыплята не выводят­
ся, но это лишь аналогия.

Инвестиционный портфель 
может быть трех типов: кон­
сервативный, агрессивный и 
промежуточный. В консерва­
тивном портфеле средства 
распределены с меньшим рис­
ком, но и с меньшей доход­
ностью. В агрессивном - с боль­
шей доходностью (исходя из 
обещаний эмитента) и с боль­
шим риском. Чаще всего взры­
вы гремят, безусловно, в аг­
рессивном портфеле. Покупка 
акций АО «МММ» на 1/3 часть 
всей суммы инвестиционного 
портфеля - классический шаг 
агрессивного портфеля: высо­
кая доходность и абсолютно 
неизвестно - когда рванет? В 
промежуточном портфеле де­
лается попытка время от вре­
мени рисковать. Причем риск 
всегда осознанный. Его вла­
делец может прикупить акций 
АО «МММ» (но не более чем 1/3 
часть всех средств) на корот­
кий срок, с тем, чтобы быстро 
продать и на два-три дня вой­

ти в фазу ожидания. Затем - по 
новой.

Поскольку в Томске - это 
первая попытка сформировать 
инвестиционный портфель, то 
он не может быть консерва­
тивным. В лучшем случае - про­
межуточным. Основная причи­
на - большая часть местных 
эмитентов только пробует себя 
на фондовом рынке и говорить 
об их высокой надежности не­
корректно. Из центральных же 
эмитентов, представленных на 
томском рынке, доверие вы­
зывают только банки.

Итак, перечислим основные 
критерии, по которым «Дело­
вой обзор» начнет формиро­
вать инвестиционный порт­
фель:

1. Надежность.
2. Доходность.
3. Ликвидность.
4. Доступность инфор­

мации об эмитенте и само­
го эмитента.

На сегодня с уверенностью 
можно утверждать, что часть 
средств будет помещена в ва­
люту и в ценные бумаги НГС- 
банка. Что, по нашему мнению, 
должно обеспечить портфелю 
надежность. Также изучаются 
предложения прикупить жи­
лищные сертификаты «Риэлт» 
(фирма «Сибтехимпорт») и 
жилищные векселя «Меднор- 
да». Что касается акций мест­
ных предприятий, то это еще 
более сложный вопрос. 
П роцент по  3-м есячны м  
вкладам н а с е ле ни я * 
(прош лая н е д е л я )  
Акционерный народный
банк 
Газпромбанк 
Кузбассоцбанк 
НГС-банк 
Промстройбанк 
Томь
Финист-банк-
Фонд

* Более точно

140-170
140-150
165-170
130-145

.165
180-190
170
170-182 
- процент

зависит о т суммы вклада.
В пятерке надежных бан­

ков наблюдается тенденция к 
совместным действиям.

КБ «Фонд» купил на сумму 
свыше 500 млн.рублей депо­
зитные сертификаты НГС-банка.

Если в апреле-мае «Фонд» 
и НГС обсуждали возможность 
совместных действий на фи­
нансовом рынке, то в июне банки

явно перешли от слов к делу.
Два месяца назад в «Дело­

вом обзоре» (ТВ-2) высказы­
вался прогноз о возможности 
консолидации среди томских 
банков. Похоже, он оправдал­
ся. Само предположение было 
основано на следующих фактах.

1. В нутр е н ни й  ф актор.
Нарастание конкуренции на 

рынке банковских услуг неиз­
бежно приводит некоторые 
банки к стремлению объеди­
нить усилия, чтобы в дальней­
шем повысить собственную 
надежность и предоставить 
своим клиентам более качес­
твенный сервис.

2. В неш ний ф актор, и  в 
то  же врем я общ ем иро­
вая те н де нц и я.

Наличие Центробанка как 
монополиста в предложении 
денег неизбежно порождает на 
другом конце рынка очаги мо­
нополии (объединение потре­
бителей). Судя по тому, что 
«Фонд» и НГС в дальнейшем 
намерены осуществлять со­
вместные кредитные проекты, 
этот шаг будет иметь серьез­
ное продолжение. Оба банка, 
кстати говоря, при этом не ос­
тавляют двери закрытыми для 
других коллег. Во всяком слу­
чае, к одному из совместных 
проектов приглашался «Газ­
промбанк».

Для клиентов этих банков 
намечающийся тандем также 
дает серьезные преимущест­
ва. Прежде всего - это повы­
шение надежности. Работая 
вместе, банки могут эффек­
тивнее деверсифицировать 
риски. Далее. Объединяя уси­
лия экспертов при рассмотре­
нии крупных инвестиционных 
и коммерческих проектов, бан­
кам проще оценить все «за» и 
«против». Это в свою очередь 
сокращает сроки рассмотре­
ния кредитных заявок. С точки 
зрения клиентов - Достижение 
немалое, если принять во вни­
мание, что задержка платежей 
в 99 процентах случаев порож­
дает либо прямые убытки, либо 
упущенную выгоду. А банковс­
кий счетчик, как известно, - ни 
на слезы, ни на погоду, ни на 
магнитные бури не реагирует. 
Он всегда тикает неумолимо;

«Ч Е Л Н О К И » ГО Т О В Ы  
С К У П И Т Ь  В С Е

Несмотря на то, что основные объемы импор­
тных поставок в России приходятся на государ­
ственные и коммерческие организации и пред­
приятия, при формировании внутренних цен на 
многие импортные товары значительное влия­
ние оказывает частный ввоз. Деятельность так 
называемых «челноков», как правило, юридичес­
ки не оформлена и, соответственно, не учитыва­
ется в различных государственных реестрах, 
включая и налоговые. Поэтому устанавливаемые 
ими цены реализации не включают внутренних 
налогов и «сбивают» цену официальных импор­
теров. Кроме того, как показывает практика, 
профи из разряда «челноков» удается довольно 
легко преодолевать таможенные барьеры, не 
платя таможенных пошлин и налогов с товаров, 
общая стоимость которых превышает установ­
ленный для граждан лимит в 2 тысячи долларов. 
Таким образом, стихийный импорт, объемы ко­
торого весьма значительны, оказал влияние на 
уровень цен, например, на бытовую электротех­
нику, аудио- и видеоаппаратуру, ткани, изделия 
из текстиля, шерсти и других материалов, кожа­
ные и меховые изделия, обувь, ковры, часы, 
люстры и светильники, включая хрустальные. 
Подобная ситуация .вынуждает фирмы-импорте­
ры, которым уже не удается поддерживать уро­
вень рентабельности своих операций банальной 
«накруткой» цены, изыскивать дополнительные 
резервы для снижения затрат при контрактных 
поставках и сокращения сроков поставок. Козы­
рем фирм-импортеров в конкуренции с частным 
импортом сегодня остается возможность нара­
щивания не лимитированных ничем объемов вво­
за.

Основные поставки товаров частнопракти­
кующими импортерами осуществляются из 
Китая, Тайланда, Индонезии, Сингапура, Гон­
конга, Южной Кореи, Вьетнама, Малайзии, 
Пакистана, Объединенных Арабских Эмира­
тов, Кувейта, Бахрейна, Катара, Египта, Венг­
рии, Польши. Томские «челноки» после поль­
ского и китайского рынков принялись активно 
осваивать южно-корейский, качество товаров 
которого вполне удовлетворяет сегодня мест­
ный спрос. Причин, по которым отечественные 
«челноки» наиболее активно осваивают рынки 
азиатских стран, можно назвать немало. Одна­
ко основная весьма проста - низкие закупоч­
ные цены. Уровень цен на выпускаемые в этих 
странах товары определяется не только деше­
визной рабочей силы, хотя это и немаловажно. 
Здесь производится значительное число това­
ров как по лицензиям весьма известных и 
популярных транснациональных корпораций, 
так и просто пиратским способом с использо­
ванием известных торговых марок. Кроме того, 
на цены во многих государствах влияет нали­
чие свободных экономических зон (например, 
Сингапур, ОАЭ), куда товар ввозится и вывоз­
ится беспошлинно.

Как бы там ни было, а стихийный импорт, 
практически не попадающий в государствен­
ную статистику и никем не анализируемый, 
весьма серьезно влияет на процесс внутрен­
него ценообразования. Именно поэтому дея­
тельность «челноков» нельзя игнорировать при 
разработке документов, регламентирующих 
импортные операции, тем более при разра­
ботке импортного тарифа.

ЧИСЛО АУДИТОРСКИХ ФИРМ  УВЕЛИЧИВАЕТСЯ
В России действуют около 3 тысяч ауди- году аудиторские фирмы страны пройдут 

торских фирм, в основном - мелких. Однако аттестацию на право получения лицензий, 
восемь из них уже признаны Всемирным бан- До октября в Госдуму предпол агается пред­
ком в качестве компаний, способных вести оставить законопроект об аудите, пока не 
работу на международном уровне. В этом имеющем законодательной базы.

АЛЬТЕРНАТИВНЫЙ НАПИТОК ВПЕРВЫЕ В РОССИИ
6 июня в Москве состоялась презентация 

нового для россиян напитка - Lipton Ice Tea 
(Чай «Липтон» со льдом). В состав Lipton Ice 
Tea входит цейлонский чай и лимонный сок. 
Напиток легко газирован - в меньшей степе­
ни, чем Pepsi или Соса - и в отличие от 
последних содержит на треть меньше Саха-

СИБИРСКИЙ ТОРГОВЫЙ
Руководители московского филиала од­

ного из ведущих банков Новосибирска - Си­
бирского торгового банка - 4 июня подписа­
ли с командованием Воздушно-десантных 
войск России соглашение, фактически уста­
навливающее «шефство» банка над ВДВ.

ра, за счет чего хорошо утоляет жажду. 
Задача-максимум у бельгийской компании 
Belgafood, представляющей напиток, - до­
стичь в России уровня потребления «Липто­
на» со льдом, равного 3 литрам на душу 
населения в год.

БАНК - ДЕСАНТНИКАМ
Соглашение предусматривает, в частнос­
ти, льготное банковское обслуживание и 
кредитование организационных подразде­
лений десантных войск и физических лиц, а 
также оказание финансовой помощи семь­
ям офицеров.

Материалы полосы подготовили Николаи САФ ИН («Д еловой обзор», ТВ -2 ) и собственные 
корреспонденты  «Красного знамени».

Р Ы Н О К  О Р Г Т Е Х Н И К И  В  Т О М С К Е .
КОНКУРЕНТНАЯ БОРЬБА О Б О С ТР И Л А С Ь

Поскольку данны й обзор является первой попы ткой и с с ле ­
довать в прессе местный рынок оргтехники, то он, е сте с­
твенно, не может претендовать на п о лно ту. Тем не менее 
начать с чего-то  и к о гда -то  нужно.
Прежде всего р а дуе т то т  факт, что конкуренция в данной  
нише н оси т хотя и наиболее интенсивны й, но в то  же 
время цивилизованны й характер • машины не горят, 
офисы лоха  не взрываются.

О СНОВНЫЕМЕТОДЫ, исполь­
зуемые фирмами з борьбе 
за рынки сбыта: реклама, 

выбор подходящего поставщика и 
соответствующая ценовая полити­
ка. В последнем случае фирмы очень 
любят громко заявлять о снижении 
цен. На повышение идут крайне 
неохотно, редко и с очень винова­
тым видом. Как правило, это ини­
циируется не ими самими, а их 
поставщиками. При этом чем бли­
же поставщиккпрсизводителю, тем 
реже встречаются такие неприят­
ные факты в биографиях фирм. 
Впрочем, усиливающаяся конкурен­
ция куда чаще побуждает понижать 
цены. Принимая во внимание то, 
что конкуренция на рынке оргтех­
ники начинается в первую очередь 
среди производителей, нетрудно 
сделать вывод, что они вовсю стре­
мятся снизить издержки и, соот­
ветственно, цены. Как следствие, 
всякое повышение цен на оргтех­
нику в России может происходить 
либо по причине новых таможен­
ных «перлов» правительства, либо 
в голове у московского поставщи­
ка, который вдруг решил, что он уже 
прочно обосновался на рынке. За­
блуждения такого рода время от 
времени в Москве случались. Их 
результат - долгое и дорогостоя­
щее отмывание имени в прессе и 
рекламе.

В этом смысле наиболее уве­
ренно и независимо себя может 
чувствовать только та из местных 
фирм, которая завязана на прочных 
поставках от производителей. Та­
ковая, к несчастью, всего одна - 

реком». Возможно, благодаря это- 
'м у фирме удалось отхватить пол­
овину всего рынка оргтехники (по

разным оценкам от 50 до 60 про­
центов). Кстати, именно статус им­
портера привел к курьезному раз­
бирательству о 100-процентной 
монополизации этого рынка фир­
мой «Треком». 100-процентный мо­
нополизм инкриминировался наос- 
новании данных облстатуправле- 
ния, полученных в таможне. Пос­
кольку весь томский импорт ор­
гтехники осуществлялся «Треко- 
мом», а остальные фирмы работа- 
лис Москвой, никакихдругих цифр, 
конечно же, получено не было.

Что касается типа конкурентной 
структуры рынка оргтехники, то при 
сложившейся конкуренции она пов­
семестно носит олигопольный' ха­
рактер. Надо заметить, что по объ­
ективным причинам, компьютерный 
рынок может иметь только указан­
ный тип конкурентной структуры. В 
конечном итоге сам антимонополь­
ный комитет пришел к выводу, что 
более корректно говорить не о мо­
нополисте, ао доминирующей фир­
ме. Последняя формулировка не 
вызвала споров в «Трекоме», кото­
рый всеми силами пытался отде­
латься отярлыка «монополист», что­
бы не попасть под госрегулирова- 
ние.

Оставшаяся часть рынка (40-50 
процентов) в основном распреде­
лена между фирмами «Тетрон», 
«Стек», «Элект Лтд» и «Элекс- 
Томск». Их пропорции ежекварталь­
но плавают. В последние месяцы 
среди фирм «второго эшелона» 
вперед вырываются поочередно то 
«Стек», то «Тетрон». Причем «Стек» 
однозначно мог бы иметь опреде­
ленный рост объема продаж, если 
бы сбытовая политика фирмы в 
большей степени ориентировалась

на реалии местного спроса, а не на 
желание видеть его глазами мос­
ковских поставщиков.

Рекламные кампании - один из 
самых важных аспектов конкурент­
ной борьбы. Наиболее профессио­
нально они поставлены у трех фирм 
-«Треком», «Стек» и «Тетрон». Даже 
самый поверхностный анализ по­
казывает прямую зависимость меж-, 
ду интенсивностью рекламной кам­
пании и объемом сбыта. Легче все­
го здесь приходится «Трекому». Яв­
ляясь дилером «RankXerox» и «Sam­
sung», фирма получает в свой арсе­
нал всю мощь рекламной поддерж­
ки двух мировых лидеров, которые 
не упускают случая упомянуть в рос­
сийской прессе «Треком» в числе 
основных своих дилеров.

Теперь несколько слов о при­
оритетах этого рынка со стороны 
спроса и предложения.

К О М П Ь Ю Т Е Р Ы
Львиная доля предлагаемых в 

Томске компьютеров - это «желтая 
сборка»" . Такая картина происте­
кает не от нежелания фирм рабо­
тать с «белой сборкой»'” , а от дик­
туемых со стороны спроса условий. 
Покупать дорогостоящие «Compaq» 
и «Macintosh» вусловиях, когда сме-, 
на поколений процессоров идет 
каждые полгода, для большинства

просто нет смысла. Мо­
ральное старение техники 
идет в несколько раз быс­
трее, чем старение физи­
ческое. Еще год назад об­
ладать 386 SX было со­
лидно. Сегодня - уже не­
прилично. Кроме того, чем 
для обычной конторы 
«Compaq» лучше «Octek», 
вразумительно не объяс­
нит никто. Даже «Треком», 
который предлагает и те, 
и другие. Причина очевид­
на: большая часть функ­
ций дорогостоящей техни­
ки (в основном из-за них и 
приходится переплачи­
вать) нужна единицам. Тем 

не менее круг таких пользователей 
сформировался. В первую очередь 

■•= это банки и некоторые рекламные 
агентства. Естественно, что фирмы 
о них не забывают и таким образом 
в городе постоянно поддерживает- 

. ся тлеющий очаг предложения элит- 
• ной техники.

Пик спроса сегодня приходится 
на модели 386 DX и 486 SX. К сен­
тябрю следует ожидать увеличения 
спроса на 486 DX.

Ощутимо вырос объем продаж 
компьютеров класса Note Book. За 
май 1994 года их продано в шесть 
раз больше, чем за май 1993-го.

Необходимо также отметить на­
блюдаемую переориентацию спро­
са на компьютерные линии «Energy 
Э1аг»(«Энергетическая звезда»). 
Техника этой линии отличается в 4- 
5 раз меньшим энергопотреблени­
ем. Один компьютер за год эконо­
мит электричества на 100 долла­
ров. Фирме также выгодно прода­
вать такие компьютеры даже с мень­
шей нормой прибыли. Причина про­
ста и меркантильна: вследствие 
меньшего энергопотребления тот 
же «Octek» может работать сутка­
ми, не перегреваясь. Это на поря­
док повышает его надежность, и 
фирма не тратит лишних денег и 
сил на сервисное обслуживание. 
Кроме того, возможность увеличе­
ния гарантии на «Energy Star» до

трех лет прилично стимулирует сбыт.

П Р И Н Т Е Р Ы
Основной спрос по-прежнему 

приходится на игольчатые «Epson». 
Однако доля лазерных принтеров 
начала уверенный рост, что, безус­
ловно, вызвано увеличением тре­
бований к представительности от­
печатанных договоров, бланков и 
т.п. Солидная контора, во всяком 
случае, уже немыслима без лазер­
ного принтера.

К О П И Р Ы
На местном рынке приоритеты 

расставлены следующим образом: 
RankXerox, Canon, Ricoh.

Чуть было не прорвавшийся в 
прошлом году в лидеры российско­
го рынка Canon после нескольких 
месяцев боев сдал позиции миро­
вому лидеру. По нашему мнению 
исход битвы решило три фактора:

1. Неистребимая традиция на­
зывать все копиры ксероксами. До 
сих пор говорят «отксерить», но 
отнюдь не «откэнонить».

2. Меньшая надежность. Не­
большая фора в цене за год пере­
крывается расходами на ремонт и 
прочее обслуживание.

3. Установка Rank Xerox своим 
дилерам - ремонтировать всю тех­
нику производителя, даже если 
пользователь приобрел ее не уди- 
лера. Всем дилерам для этого от­
крыты специальные счета, с кото­
рых идет оплата комплектующих для 
гарантийного обслуживания.

Среди моделей ксероксов на­
ибольшим спросом пользуются мо­
дели 5220, 5316 и 5317. У крупных 
контор проснулся интерес к высо­
коскоростным и многофункциональ­
ным Rank Xerox 5350.

П Р И Б А М Б А С Ы
Так называют всякую сопутству­

ющую мелочь. Здесь страсти прак­
тически не кипят. Народ весьма 
вяло покупает программные про­

дукты, предпочитая переписывать 
их друг у друга.

Устойчивым спросом пользуют­
ся сетевые фильтры, дискеты, кар­
триджи и бумага для копиров.

По этой позиции у всех компь­
ютерных фирм наибольшая норма 
прибыли. Общий оборот, однако, 
не так велик, как по оргтехнике.

М О Н И Т О Р Ы
Рынок этой позиции не только в 

Томске, но и повсеместно захватил 
Samsung. Последняя «зеленая» ли­
ния этого производителя оконча­
тельно подвела черту в вопросе 
лидерства.

Участившиеся случаи расстрой­
ства здоровья у пользователей 
обычных мониторов (даже с защит­
ным экраном, поскольку остается 
боковое излучение) гене­
рировали волну запросов 
на абсолютно безвредные 
для здоровья чзеленые 
мониторы» Samsung. По­
мимо безвредности у них 
естьдополнительное пре­
имущество в значительно 
меньшем энергопотреб­
лении, что в десятки раз 
понижает возможность 
поломки.

Если такой монитор 
идет в комплекте с компь­
ютером «Energy Star», то 
пользователь получает са­
мый современный и над­
ежный вариант рабочей 
станции. Правительство 
США, кстати, обязало все 
госучреждения использо­
вать в работе только мо­
ниторы «зеленой линии».

Н Е К О Т О Р Ы Е

П Е Р С П Е К Т И В Ы
Здесь хочется высказать сме­

лое предположение о создании 
предпосылок«красной сборки»****. 
Они, на наш взгляд, следующие:

1. Появились фирмы, вложив­

шие большие средства в свое имя. 
В частности, стоимость имени «Тре­
ком», по оценкам экспертов, сегод­
ня превышает 250 миллионов руб­
лей. Именно столько придется пот­
ратить средств для восстановле­
ния нужных объемов сбыта, если 
сменить название.

2. Как следствие, фирмы весь­
ма ревностно относятся к качеству 
своей техники и к уровню сервис­
ного обслуживания. Если фирма 
такого типа начнет «красную сбор­
ку», то успех будет гарантирован. 
Непосредственная близость к кли­
енту, быстрое устранение претен­
зий и высокая стоимость имени со­
здадут большой стимул для покуп­
ки таких компьютеров.

3. Рейтинг «красной сборки» се­
годня растет и сопоставим с рей­
тингом «желтой сборки».

*Олигопольная структура - не­
сколько производителей (постав­
щиков) различных моделей одно­
го вида продукта присутствуют в 
химической промышленности, ма­
ш иностроении, производстве  
компьютеров и бытовой техники.

** желтая сборка - компьюте­
ры, собранйые в Юго-Восточной 
Азии.

*** белая сборка - в Европе. 
**** красная сборка - в СНГ.
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ИНФОРМАЦИЯ О ПРИЕМЕ МОЛОДЕЖИ В ПРОФЕССИОНАЛЬНЫЕ УЧЕБНЫЕ ЗАВЕДЕНИЯ ТОМСКОЙ ОБЛАСТИ В <994 ГОДУ
Управление начального профессионального образования Томской области информирует 

население области о профессионально-технических учебных заведениях и о профессиях, 
по которым будет осуществляться прием в 1994 году по дневной форме обучения.

Прием в профессиональные учебные заведения будет проводиться с 1 июня по 1 
сентября. Д ля  лиц, уволенных в запас из рядов Вооруженных Сил РФ, принимаемых на 
обучение непосредственно после увольнения военнослужащего в запас, сроки обучения 
могут быть сокращены и группы комплектуются не позднее 1 октября. Выпускники средней 
школы (11 кл.) принимаются со сроком обучения 1-2 года, на базе основной школы (9 кл.) 
с получением среднего образования - со сроком обучения 3-4 года. Д ля  поступающих могут 
проводиться собеседования, контроль знаний по отдельным общеобразовательным пред­
метам, тесты по изучению психологических особенностей, склонностей и интересов. 
Выпускники основной школы, не прошедшие контроль знаний по профелирующим общеоб­
разовательным предметам, могут быть приняты в группы без получения среднего образо­
вания, со сроком обучения 1 -2  года. Возраст принимаемых на обучение зависит от срока 
обучения, но в целом не менее 14,5 года. <

Выпускники, успешно окончившие профтехучилище, смогут продолжить обучение в 
высших и средних учебных заведениях.

Время обучения в профтехучилище засчитывается в общий трудовой стаж.
На время обучения иногородние учащиеся обеспечиваются общежитием.
При поступлении в профессиональное учебное заведение необходимо представить на 

имя директора заявление о приеме с указанием избранной профессии и приложить 
следующие документы: документ об образовании в подлиннике, медицинскую справку 
N 086/у, справку с места жительства (д ля  лиц, не имеющих паспорта), четыре фотографии 
д л я  документов размером 3x4, направление предприятия (объединения, организации) - д ля  
лиц, направляемых ими на обучение. Документы подаются в приемную комиссию.

Все справки и интересующая вас информация - по телефонам учебных заведений.

Российско-американская 
профессиональная школа

г.Том ск, ул.Герцена, 18-а.
Тел. 23 -21-26, 23 -17-44.
На базе 8 кл. со сроком обучения 3 года (с получени­

ем среднего образования):
- монтажник радиоэлектронной аппаратуры;
- слесарь по ремонту автомобиля;
- электрогазосварщ ики.
На базе 9 кл. со сроком обучения 2 года:
- секретарь-маш инистка.

УЧИЛИЩА МАШИНОСТРОИТЕЛЬНОГО 
0 ) 0  ПРОФИЛЯ

- Радиомеханический колледж
г.Томск, Иркутский тракт, 175.
Тел. 75-04-54, 75 -04 -82 .
1-я ступень: на базе 9 кл. со сроком обучения 2 года,
- станочник широкого профиля;
- слесарь механосборочных работ;
- слесарь-инструментальщик;
- слесарь КИПиА;
- монтажник радиоэлектронной аппаратуры и прибо­

ров;
- регулировщик радиоэлектронной аппаратуры и при­

боров;
- оператор ЭВМ, программист;
- радиомеханик по ремонту и обслуживанию радиоте­

левизионной аппаратуры (срок обучения 4 года).
На базе 11 кл. со сроком обучения 1 год:
- оператор станков с ЧПУ;
- монтажник радиоэлектронной аппаратуры и

приборов;
- оператор ЭВМ, программист.
После окончания 1-й ступени имеется возможность 

продолжить обучение на 2-й ступени колледжа по проф­
ессиям:

- техник-технолог по холодной обработке мате­
риалов;

- техник-электронщ ик.
Выпускники колледжа имеют приоритетное право

поступления в ТПУ.

ПТУ N 1
г.Томск, ул.Беленца, 1.
Тел. 22-58-94, 22 -36 -12 .
На базе 9" кл. со сроком обучения 2 года:
- токарь-универсал;
- электромонтер по ремонту и обслуживанию

электрооборудования;
- слесарь-инструментальщ ик.
На, базе 9 кл., без получения среднего образования, 

со сроком обучения 2 года:
- слесарь-инструментальщ ик;
- изготовитель художественных изделий из ме­

талла.

ПТУ N 18
г.Том ск, ул.Учебная, 37.
Тел. 49-53-24.
На базе 9 кл. со сроком обучения 2 года:
- токарь-ф резеровщ ик;
- чертежник;
- сборщ ик полупроводниковых приборов;
- монтажник радиоэлектронной аппаратуры и

приборов;
- слесарь-ремонтник.
На базе 9 кл. со сроком обучения 1-2 года без 

получения среднего образования:
- столяр строительный, плотник;
- токарь.
На базе 11 кл. со сроком обучения 1 год:
- монтажник радиоэлектронной аппаратуры и

приборов;
- токарь.

УЧИЛИЩА СТРОИТЕЛЬНОГО ПРОФИЛЯ
ПТУ N 8

636800, Асино, ул.Тельмана, 39.
Код 8-241 . Тел. 3 -26 -53 , 3-20-34.
На базе 9 кл. со сроком обучения 3 года:
- маш инист автомобильного крана;
- электросварщ ик ручной сварки;
- портной (владелец частной мастерской);
- повар, кондитер;

электромонтер по ремонту и обслуживанию
электрооборудования.

На базе 9 кл. со сроком обучения 2 года, без 
получения среднего образования:

- маш инист дорожных и строительных машин;
- мастер общ естроительных и отделочных ра­

бот.

Политехнический колледж
г.Том ск, ул.К.Ильмера, 4. 

ел. 77 -94 -23 , 77 -79 -26 .
1-я ступень: на базе 9 кл. с получением среднего

образования, со сроком обучения 3 года:
- слесарь по техническому обслуживанию и 

ремонту автотранспортных средств, водитель ав­
тотранспортных средств;

- электрогазосварщ ик, водитель автотранспор­
тных средств;

- столяр-резчик.
На базе 9 кл. со сроком обучения 1,5 года, без 

получения среднего образования;
- мастер отдедочных и общ естроительных ра­

бот.
На базе 11 кл. со сроком обучения 2 года:
- художник росписи по дереву;
- резчик по дереву, столяр;
- исполнитель художественно-оф ормительских 

работ;
- водитель автомобиля кат. «В, С» (срок обучения 

5 мес.).
После окончания 1-й ступени имеется возможность 

продолжить обучение на 2-й ступени колледжа по проф­
ессиям:

- автомеханик;
- учитель ИЗО и художественного труда в сред­

ней школе.
Выпускники колледжа имеют приоритетное право 

поступления в ТПУ (машиностроительный факультет), 
ТГАСА.

Русско-немецкая профессиональная 
школа

г.Том ск, ул.Смирнова, 48-а.
Тел. 77 -38 -69 , 77-38-37.
На базе 9 кл. со сроком обучения 3 года:
- маш инист крана по управлению самоходными 

башенными, козловы ми, мостовыми кранами;
- электрогазосварщ ик;
- маш инист экскаватора одноковш ового;
- слесарь по ремонту автомобиля;
- станочник в деревообработке;
- водитель автомобиля кат. «С»;
- маляр строительный, штукатур;
- каменщ ик, монтажник по монтажу стальных и 

ЖБК, электрогазосварщ ик.
На базе 11 кл. со сроком обучения 1 год:
- электрогазосварщ ик.

УЧИЛИЩА ГЕОЛОГИИ, НЕФТЯНОЙ 
ПРОМЫШЛЕННОСТИ

ПТУ N 15
636762, Стрежевой.
Код 8-259. Тел. 3-29-58, 3 -10-42 .
На базе 9 кл. со сроком обучения 3 года:
- электрогазосварщ ик;
- слесарь по ремонту автомобиля;
- электромонтер по ремонту и обслуживанию

электрооборудования; i
- повар, кондитер;
- оператор нефтяных и газовых скважин.
На базе 9 кл. со сроком обучения 2 года, без 

получения среднего образования:
- монтажник санитарно-технических систем и 

оборудования, электросварщ ик ручной сварки;
- столяр строительный, плотник;
- штукатур, маляр.
На базе 11 кл. со сроком обучения 1 год:
- слесарь КИПиА.

ПТУ N 29
636420, Колпашево, ул.Победы, 12.
Код 8 -254 -2 . Тел. 34-53 , 33-53.
На базе 9 кл. со сроком обучения 3 года:
- бурильщ ик эксплуатационного и разведочного 

бурения скважин;
- судоводитель-помощ ник механика (судов реч­

ного флота).
На базе 9 кл. со сроком обучения 2 года, без 

получения среднего образования:
- столяр строительный, плотник;
- мастер общ естроительных работ;
- водитель автомобиля кат. «С».
На базе 11 кл. со сроком обучения 1 год:
- водитель транспортных вездеходов, тракто­

рист.

ПТУ N 34
г.Том ск, пр.Ленина, 217.
Тел. 78-00-57.
На базе 9 кл. со сроком обучения 3 года:
- прессовщ ик-вулканизаторщ ик;
- оператор в резинотехническом производстве;
- сборщ ик верха обуви, швея;
- слесарь КИПиА (слесарь с умением ремонти­

ровать электробытовую технику);
- контролер-кассир сберегательного банка.
На базе 11 кл. со сроком обучения 1 год:
- парикмахер (жен.), (владелец мастерской);
- сборщ ик верха обуви, швея;
- вышивальщица;
- контролер-кассир сберегательного банка (слу­

жащ ий);

Химико-технологический колледж
г.Томск, ул.М ичурина, 4.
Тел. 75 -22 -04 , 75 -25 -11 .
1 -я ступень: на базе 11 кл. со сроком обучения 4 года:
- аппаратчик химического производства;
- лаборант химанализа;
- слесарь КИПиА;
- слесарь по ремонту технологического обору­

дования.
После окончания 1-й ступени имеется возможность 

продолжить обучение на 2-й ступени колледжа. После 
окончания колледжа выпускники имеют приоритетное 
право поступления в ТПУ.

|йУЧИЛИЩ А АВТОМОБИЛЬНОГО •
: f  ТРАНСПОРТА и  р е ч н о г о  ф л о т а  ■

ПТУ N 3
г.Том ск, ул.Пролетарская, 52.
Тел. 78 -05 -02 , 78 -02 -25 .
На базе 9-11 кл. (не моложе 18 лет) со сроком

обучения 3,5 мес.:
- водитель автомобиля кат. «В, С».
Не моложе 20,5 года, со сроком обучения 5 мес.:
- водитель автомобиля кат. «Д»;
- водитель троллейбуса.
На базе 9 кл. со сроком обучения 2 года, без 

получения среднего образования (не моложе 16 лет):
- слесарь по ремонту автомобиля, водитель кат. 

«В, С».

ПТУ N 4
Томский p-он, пос.Моряковка, ул.Советская, 45. 
Тел. 92 -73 -95 .
На базе 9 кл. со сроком обучения 3 года:
- судоводитель-пом ощ ник механика (судов реч­

ного флота);
- повар судовой.
На базе 9 кл. со сроком обучения 2 года, без 

получения среднего образования:
- моторист-рулевой (судов речного флота), элек­

тросварщ ик ручной сварки;
- моторист, электросварщ ик ручной сварки;
- портной.

' На базе 11 кл. со сроком обучения 1 год:
- портной.

у ч и л и щ а  л е с н о й
ПРОМЫШЛЕННОСТИ

ПТУ N 22
636700, р .п .Каргасок, ул.Энтузиастов, 2.
Код 8 -253 . Тел. 2 -1 4 -5 1 , 2 -15-91 .
На базе 9 кл ' со сроком обучения 3 года:
- м аш инист лесозаготовительных и трелевоч­

ных машин;
- мастер с /х  производства (фермер);
- хозяйка усадьбы.
На базе 9 кл. со сроком обучения 2 года, без 

получения среднего образования:
- тракторист-м аш инист ш ирокого профиля.
На базе 11 кл. со сроком обучения 1 год:
- водитель автомобиля кат. «В, С» (срок обучения 

6 мес.).

ПТУ N 41
636500 , В ерхнекетский р -н , пос.Белы й Яр, 

ул. Советская, 1-а.
Код 8 -258 . Тел. 2 -24-42, 2 -10-04.
На базе 9 кл. со сроком обучения 3 года:
- маш инист лесозаготовительных и трелевоч­

ных машин, водитель автомобиля кат. «В, С», сл е ­
сарь по ремонту автомобиля;

- портной;
- повар.
На базе 9 кл. со сроком обучения 2 года, без 

получения среднего образования:
- повар;
- тракторист на трелевке и вывозке леса; ‘
- водитель автомобиля кат. «С» (срок обучения 5 

мес.).

УЧИЛИЩА СВЯЗИ, БЫТОВОГО 
ОБСЛУЖИВАНИЯ НАСЕЛЕНИЯ, 
ТОРГОВЛИ, ОБЩЕСТВЕННОГО 

ПИТАНИЯ, ПИЩЕВОЙ И ШВЕЙНОЙ 
ПРОМЫШЛЕННОСТИ

ПТУ N 6
г.Т ом ск, пр.Ленина, 181.
Тел. 22-22-78, 22 -14 -33 .
На базе 9 кл. со сроком обучения 3 года:
- монтажник радиоэлектронной аппаратуры;
- электромонтер линейных сооружений теле­

ф онной связи и радиофикации;
- оператор связи, телеграф ист;
- радиомеханик по обслуживанию  и ремонту 

радиотелевизионной аппаратуры.
На базе 11 кл. со сроком обучения 1 год: 

монтажник радиоэлектронной аппаратуры;
- электроыонтер линейных сооружений теле­

ф онной связи и радиоф икации;
•• оператор связи;
-• секретарь-реф ерент, администратор офиса

(срок обучения 2 года).

ПТУ N Э
>634420, Колпаш ево, ул.Ремесленная, 16.

.Код  8 -254 -2 . Тел. 30 -28 , 25-32.
На базе 9 кл. со сроком обучения 3 года:
- хозяйка усадьбы;
- повар, кондитер, оф ициант;
-  портной (о умением кроить), срок обучения 3,5 

г-ода;
- парикмахер (с умением делать маникю р);
-  продавец продовольственных и непродоволь­

ственных товаров.
На базе 11 кл. со сроком обучения 2 года:
-  парикмахер (с умением делать маникю р), срок 

обучения 1 год; ,
- портной;
-  учитель трудового обучения.

ПТУ N 12
г.Т ом ск, пр.Ленина, 100.
Тел. 22 -20 -06 , 22-53-69.
На базе 9 кл. с получением среднего образования:
- швея (2 года обучения).
На базе 9 кл. без получения среднего образования:

- швея (1 год обучения, группа для выпускников 
вспомогательных школ);

- портной (2 года обучения).
На базе 11 кл. со сроком обучения 2 года:
- портной.

ПТУ N 13
г.Том ск, ул.И .Черных, 101.
Тел. 75 -75-43, 75 -74 -36
На базе 9 кл. со сроком обучения 3 года:
- портной легкого платья, вышивальщица;
- портной верхней одежды;
- портной м уж ской одежды.
На базе 11 кл. со сроком обучения 2 года:
- портной легкого платья (с умением кроить);
- портной верхней одежды;
- портной муж ской одежды (с умением кроить).

ПТУ N 14
г.Том ск, ул .Р .Л ю ксем бург, 18.
Тел. 22 -42-17, 22 -61-83.
На базе 9 кл. со сроком обучения 3 года:
- кондитер, пекарь (владелец частного пред­

приятия);
- кондитер, повар (владелец частного предпри­

ятия).
На базе 11 кл. со сроком обучения 1,5 года:
- кондитер (владелец частного предприятия);
- повар, официант (владелецчастного предпри­

ятия).

ПТУ N 32
г.Северск.

Тел. 78 -42 -66 .
На базе 9 кл. со сроком обучения 3 года:
- повар;
- овощ евод защ ищ енного грунта.
На базе 11 кл. со сроком обучения 1 год:
- К о н тр о л е р -ка сси р .

ПТУ N 39
Г.Томск, ул.Обруб, 4.
Тел. 22 -23 -70 , 22 -23 -90
На базе 9 кл. со сроком обучения 3 года:
- повар-кондитер;
- повар;
- повар, кондитер, кладовщ ик;
- повар, буфетчик;
- повар, калькулятор.
На базе 9 кл. со сроком обучения 2 года, без 

получения среднего образования:
- повар.
На базе 11 кл. со сроком обучения 1 год:
- повар.

ПТУ N 40
г.Том ск, ул.О ктябрьская, 41.
Тел. 23-00-65.
На базе 11 кл. со сроком обучения 1 год:
- контролер-кассир, продавец продовольствен­

ных и непродовольственных товаров;
- контролер-кассир, продавец продовольствен­

ных и непродовольственных товаров (владелец 
малого предприятия).

На базе 9 кл. со сроком обучения 2 года, с получени­
ем среднего образования в вечерней школе:

- контролер-кассир, продавец продовольствен­
ных и непродовольственных товаров.

УЧИЛИЩА
СЕЛЬСКОХОЗЯЙСТВЕННОГО

ПРОФИЛЯ
ПТУ Н 2

636420, Колпаш ево, ул .Кирова, 43.
Код 8 -254 -2 . Тел. 29 -68 , 26-65.
На базе 9 кл. со сроком обучения 3 года:
- мастер с /х  производства (фермер), с квали­

фикацией тракториста-маш иниста широкого проф ­
иля, водителя категории «С»;

- хозяйка усадьбы.
На базе 9 кл. без получения среднего образования:
- мастер столярно-плотничных работ, тракто­

рист 3-го класса (срок обучения 2 года);
- оператор по ветеринарной обработке с /х  ж и ­

вотных (срок обучения 1 год).

Высшее профессиональное 
училище N 7

6 3 6 1 4 0 , Ш е га р с к и й  р -н , с .М е л ь н и к о в е , 
ул.Чапаева, 60.

Код 8-247. Тел. 2 -22-76 , 2 -15-83.
На базе 9 кл. со сроком обучения 3 года:
- тракторист-м аш инист ш ирокого профиля;
- мастер с /х  производства (фермер);
- хозяйка усадьбы;
- бухгалтер с /х  производства (срок обучения 4

года);
- техник-технолог (срок обучения 3 года 6 мес.);
- техник-механик (срок обучения 4 года).

ПТУ N 23
636300, с.Кривош еино, ул.Коммунистическая, 

39
Код 8-251 . Тел. 2 -14-79 , 2-15-89.
На базе 9 кл. со сроком обучения 3 года:
- мастер с /х  производства (фермер);
- тракторист-м аш инист ш ирокого профиля, во­

дитель категории «С»;
- хозяйка усадьбы.
На базе 9 кл. без получения среднего образования:
- монтажник санитарно-технических систем и 

оборудования (срок обучения 1 год).
На базе 11 кл. со сроком обучения 1 год:
- тракторист-м аш инист 3-го кл ., водитель кат. 

«С»;
- бухгалтер с /х  производства.

ПТУ N 24
636800, Асино, ул.Гончгуэова, 46.
Код 8 -241 . Тел. 2 -2 4 -5 1 , 2-29-38.
На базе 9 кл. со сроком обучения 3 года:
- мастер с /х  производства (фермер);
- повар, кондитер (срок обучения 2 года);
- автомеханик (срок обучения 2,5 года);
- хозяйка усадьбы;
- портной, цветочница;
- заготовитель продуктов и сырья, водитель 

автомобиля кат. «В, С».
На базе 11 кл. со сроком обучения 2 года:
- портной, цветочница.

ПТУ N 25
634760, с.А пександровское, ул .Д орожников, 1.

Код 8-255. Тел. 2-22-77.
На базе 9 кл. со сроком обучения 3 года:
- тракторист-м аш инист ш ирокого профиля;
- хозяйка усадьбы.
На базе 9 кл. без получения среднего образования со 

сроком обучения 2 года:
- столяр строительный, плотник; резчик по д е ­

реву.

ПТУ N 26
636400, с.Подгорное, ул.Ш кольная, 8.
Тел. 2 -13-58 .
На базе 9 кл. со сроком обучения 3 года:
- тракторист-маш инибт ш ирокого профиля, во­

дитель кат. «С»;
- хозяйка усадьбы.
На базе 9 кл., со сроком обучения 2 года, без 

получения среднего образования:
- тракторист-м аш инист 3 -го  кл ., водитель кат.

ПТУ N 28
636600, с.Парабель, ул.Советская, 96.
Код 8-252 . Тел. 2 -15-23, 2-19-42.
На базе 9 кл. со сроком обучения 3 года:
- тракторист-м аш инист ш ирокого профиля;
- хозяйка усадьбы;
- электрогазосварщ ик, водитель кат. «В, С».

ПТУ N 30
636850, с.Зырянское.
Код 8 -243 -22 . Тел. 5-02.
На базе 9 кл. со сроком обучения 3 года:
- мастер с /х  производства (фермер), водитель 

кат. «В, С»;
- хозяйка усадьбы;
- оператор по ветеринарной обработке с /х  ж и ­

вотных.
На базе 9 кл. без получения среднего образования:
- тракторист-м аш инист 3-го кл. (срок обучения 1 

Г О Д ) .

ПТУ N 31
636160, с.Кожевниково.
Код 8-244. Тел. 2 -25-92, 2-25-93.
На базе 9 кл. со сроком обучения 3 года:
- портной;
- повар, кондитер (владелец частного предпри­

ятия);
- продавец продовольственных и непродоволь­

ственных товаров (владелец малого предприятия).
На базе 9 кл. без получения среднего образования:
- тракторист-м аш инист 3 -го  класса (срок обуче­

ния 1 год);
- тракторист-м аш инист 3 -го  класса, слесарь- 

ремонтник, водитель кат. «С»;
- штукатур, маляр, плиточник-облицовщ ик.
На базе 11 кл. со сроком обучения 5,5 мес.:
- водитель кат. «С».

ПТУ N 35
636200, с.Бакчар, ул.Вицмана, 2.
Тел. 9 -12-08 .
На базе 9 кл. со сроком обучения 3 года:
- мастер с /х  производства (фермер);
- хозяйка усадьбы.
На базе 9 кл. без получения среднего образования:
- тракторист-м аш инист 3 -го  кл. (срок обучения 1 

год);
- штукатур, маляр (срок обучения 1 год);
- водитель кат. «В, С» (срок обучения 5 мес.);
- повар, кондитер (срок обучения 2 года).
На. базе 11 кл. со сроком обучения 1 год:
- бухгалтер с /х  производства.

ПТУ N 36
636900, с.Тегульдет, ул.Октябрьская, 37.
Код 8-246. Тел. 2 -18 -16 , 2 -13-04 .
На базе 9 кл. со сроком обучения 3 года:
- хозяйка усадьбы;
- тракторист-м аш инист ш ирокого профиля.
На базе 9 кл. без получения среднего образования:
- тракторист-м аш инист 3 -го  кл. (срок обучения 2 

года).

ПТУ N 37
636320, с.М олчанове.
Код 8-256. Тел. 9 -10-49 .
На базе 9 кл. со сроком обучения 3 года.
- мастер с /х  производства (фермер);
- хозяйка усадьбы;
- машинист лесозаготовительных и трелевоч­

ных машин, водитель кат. «В, С».
На базе 9 кл. без получения среднего образования:
- тракторист-м аш инист 3 -го  кл. (срок обучения 2 

года);
- машинист лесозаготовительных и трелевоч­

ных машин, станочник в деревообработке (срок 
обучения 2 года).

На базе 11 кл. со сроком обучения 1 год:
- машинист лесозаготовительных и трелевоч­

ных машин, водитель кат. «С»;
- водитель кат. «В, С» (срок обучения 10 мес ),

ПТУ N 38
636830, с.Первомайское.
Код 8-245. Тел. 2 -16-50.
На базе 9 кл. со сроком обучения 3 года:
- машинист лесозаготовительных и трелевоч­

ных машин;
- мастер с /х  производства (фермер);
- повар, кондитер;
- тракторист-м аш инист ш ирокого профиля;
- хозяйка усадьбы.
На базе 9 кл. со сроком обучения 2 года, без 

получения среднего образования:
- тракторист-м аш инист ш ирокого профиля.

Фирменный магазин концерна "Подольск” 
"Чайка" предлагает

бытовые швейные машинки «Чайка»:
143-33 - настольная, электропривод, 33 опепаций - 229 тыс.рр.; 

143-23-1 - тумбовая, кожной и электропривод, 33 операций - 299 тыс.руб.; 
134Й-33 - настольная, электропривод, 26 операции - 219 тыс.руб.; 
134А-22-1 - тумбовая, ножной привод, 29 операций - 299 тыс.руб.

К каждой машинке прилагается комплект ниток бесплатно.
Ул.79-й Гвардейской дивизии, 1 1 /1 .

Тел. 21-59-21.

АКЦИОНЕРНОЕ ОБЩЕСТВО ОТКРЫТОГО ТОТА «ШВЕЯ»
г.Северска (бывшая швейная фабрика) предлагает предприятиям, коммерчес­
ким структурам, малым предприятиям, магазинам заключить договоры на
пошив спецодежды и  товаров народного потребления. 

Предприятие выпускает до 46 наименований спецодежды
всех размеров и ростов. По вашим заказам и эскизам специалисты производ­
ственно-технического отдела разработают любые модели спецодежды и това­
ров народного потребления.

Форма оплаты любая.
Получить любые сведения, познакомиться с образцами изделий, размес­

тить заявку и заключить договор приглашаем по адресу: г.Томск, ул.Вершинина, 
76. Томский научно-технологический парк. Офис АООТ «Швея» N11.  

Обращ аться по телеф ону 2 66 -9 49  с 14 июня, с  10 до  15 
часов, кром е субботы и воскресенья.

М А С Л О  С Л И В О Ч Н О Е  с л а б о с о л е н о е ,
1,6 %  соли, по цене 2 700 руб. за кг оптом и мелким оптом. 
Расчет наличный и безналичный. Тел. 4 9 -9 4 -6 5  (рабочий).

КОНСОЛЬНЫЕ НАСО СЫ :
- К 4 5 /5 0 , - К 90 /4 0 ,

- К 9 0 /2 6 , - К 100/32,
- КМ  50 /5 0 , - КМ  100/32,

- К 8 /1 8 ,
- К 2 0 /3 0  (без эл.дв.),

- К М  80-50-200 (без эл.дв.},
- К М  100-80-160 (без эл.дв.]. 
ГЛУБИННЫ Е Н А С О С Ы :

- ЭЦВ 6-6,3-85,
- ЭЦВ 6-10-80,

- ЭЦВ 6-6,3-125,
- ЭЦВ 6-10-140,
- ЭЦВ 8-25-100,
- ЭЦВ 10-63-65,

- ЭЦВ 10-63-150. 
ЭЛЕКТРО ДВИ ГА ГЕЛИ:

- АИР 160 С2 ЖУ2. 
Х О Л О Д И Л Ь Н И КИ :
-  «М о р о зно  ЗМ». 

С тиральны е м аш ины :
- «Ф лам инго» .

Тел. 26-93-53, круглосуточно.!*

ТОМСКАГРОСНАБ реализует:
- с/х шины 9,5-32; всех видов передние МТЗ-80, 82; а/шины 240-508, 260- 
508р, 280-508р;
- аккумуляторы 6СТ-75, 6СТ-190. Тел. 22-49-34.
Тракторные прицепы 4 т, 2 т, тракторы МТЗ-82, 80; T-40AIVI; 
косилки КРН-2,1; КСМ-2,1; комбайны КПИ; КСС-2,6; 
пресс-подборщики ПР-200; грабли ГВК-6; комбайны «Нива»; 
погрузчики ПКУ-0,8; ПФП-1,2; сеялки СЗП-3,6; Волга ГАЗ-31029;
УАЗ-ЗЗОЗ; УАЗ-31512. Телефон 75-16-60.
Электроды, рубероид, линолеум, минвата, мотоблок МБ-1 - 5 л.с.
Телефон 22-56-93.
Трансформаторы силовые ТМ 1000-10/0,4, сумка-холодильник 
термоэлектрический, сварочные генераторы. Тел. 22-57-80.

Запчасти: блок ГАЗ-53, диски колес 3102, коленвал ГАЗ-24, пусковой двига­
тель ПД-10; дифференциал и планетарка по заднему мосту УАЗ. Тел. 22-48- 
83, а также изучает Спрос на поставку пилорам Р63-5 по отпускной цене 10,5 
млн руб. и комплектацию строящихся объектов.
Подробности по телефону 22-57-80.
Ткань портьерная. Тел. 22-55-67, 75-31-93.

СПАГЕТТИ В КОРОБКАХ
по 20 кг, в / с  - 1 050 руб . за кг ;

ТУШЕНКА ГОВЯЖЬЯ,
330 г - I 150 руб .;

соки и напитки пр-ва Германии,
тетрапак,

1 литр (оранж , яблочный, ассорти) - 2 300 руб . 
Тел. 499-022, 26-F5-1&

XV

О рганизации на 
постоянную работу 

требуются:
- продавец (м уж чина 
после 30 лет), з'.пл. 150 
тыс.руб. в месяц;
- экспедитор (мужчина 
с н /вы сш им  или с вы­
сшим образованием), 
з /п л .  150 тыс.руб. в 
месяц.
Телефон 21-58-09 .

Продается
а /м

B I B -
2 1 0 9 3 ,

цвет "р у б и н " ,  
м ягкий  салон, 

проб ег 17 000 км , 
год  вы пуска  1993-й. 
Цена 13,5 м л н .р уб .

Теш, 4 4 - 0 5 - 7 3 .
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Больше ф руктов -  Больше ж изни !

К О Н Ц Е Р Н  «СОВТЕРО» П Р Е Д Л А Г А Е Т

В преддверии жаркого лета сладкие фрукто­
вые СОКИ  -  100% натуральные и экологически 

чистые. Приятно освежающие и утоляющие жажду. Спа­
сительный глоток восхитительного сока в знойный со­
лнечный день взбодрит Вас и подарит радость:
Н Е К ТА Р Ы  (Испания) апельсиновый, персиковый,

томатный, ананасовый, грушевый,

С О К И  (Т а и л а н д ) кокосовы й, манго, личи
виноградный, яблочный 
лимонный, апельсиновый

С О К И  (ЕГИПет) грейпфрутовый, томатный, грушевь

В самой удобной для употребления упаковке (жестяная банка) с легко открывающимся ключом.

ДЕТСКИЕ СОКИ с о д е р ж а щ и е  в и т а м и н ы  и м и к р о э л е м е н т ы , н е о б х о д и м ы е  
м  д л я  п о л н о ц е н н о го  р а з в и т и я  В а ш е го  р е б е н ка ,И НЕКТАРЫ в и з я щ н о й  с т е кл я н н о й  б у т ы л о ч ке :

1 Л, ст .б ., 2600 руб.

250 мл жб 1650 руб.
250 мл жб 1000 руб.
250 мл жб 1100 руб.

манго, 160 мл, жб, 600 руб.

СОКИ

НЕКТАР

125 мл, 550 руб. 

650 руб.

(И тал и я ) грушевый, персиковый, абрикосовый (Италия)

(И с п а н и я ) томатный, апельсиновый, ананасовый, грушевый, персиковый, 160 мл,

Лолровуйте то, чем наслаждается весь м и р !
О птовы м  покупателям  предоставляется  с ки д ка .

Тел. для справок: 222-532, 222-526, 222-486, 222-516, 222-241.

ТОЛЬКО ДЛЯ ТЕХ, КТО ИМЕЕТ ВКУС 
И УМЕЕТ ФАНТАЗИРОВАТЬ!

S3 розницу и оптом :

п и щ е в ы е  а р о м а ти з а то р ы  для при­
готовления любых напитков, конди­
терских изделий и 
пищ евы е красители ; 
оригинальны е  кр а с ки  для защиты 
декоративной окраски и облагоражи­
вания древесной поверхности.

г.Т ом ск, ул .Красноарм ейская, 122. 
Торговы й центр «Березка». Тел. 4 4 -4 4 -6 6 .

А О  " Б А Р Т О М "
принимает заказы  на поставку р е ­

ж ущ е го  инструмента для м ясопере ­
рабатываю щ их предприятий : 

но ж и  пром ы ш ленны е, крестовые, 
куттерны е;

реш етки  всех видов и р а зм е р о в ; 
полотна для распиловки туш.
Ул. Ф . Лыткина, 36, к о м .46.

Тел. 44-11-12.

ерл
КРЕМ О РЕХО ВО -Ш О КО ЛАДНЫ Й (41 
ЗУБН УЮ  ПАСТУ (125 г, Индия) "TO UG H LINE"

ТОРГОВО-ПРОМЫ Ш ЛЕННАЯ КО М ПАНИЯ "АЛЬЯ НС "
ПРЕДЛАГАЕТ со склада в Том ске:

ЧАЙ ЛИМ ОННЫ Й с сахаром (400 г, Германия) - 2 300 руб.;
К А К А О  РАСТВОРИМОЕ (400 г, Германия) - 2 300 руб.;

400 г, Германия) - 2 200 руб.;
' ...........— 950 руб.;

КРЕМ для бритья (90 г, Индия) - 880 руб .;
ВО ДКУ "Георгиевская", "Распутин" (Ш веция, Германия, 0,7 л) - 3 900 руб .; "Столичная" 
отечественного пр-ва, 0,5 л) - 3 400 руб .; "П ш еничная" (г.М ариинск) - 2500 руб.; 
ИНО "Sangria" (Испания, 1,5 л) - 8 000 руб.;

ВИНО ИСПАНСКОЕ белое, розовое (1 л) - 2 700 р уб .;
ЛИКЕР "Касони" пяти видов (Италия, 0,7 л) - 4 800 руб .;
ЛИКЕР С ВО ДКО Й  "Гульденш терн”  (Германия, 0,7 л) - 4 900 руб.;
ЛИКЕР "Б эрензигель" (Германия, 0,7 л) - 4 900 руб .;
Ш А М П АН С КО Е "С пум анте" (Италия, 0,75 л) - 4 200 руб.
СИГАРЕТЫ "О пал ", "Т У -134" - 320 руб .; "Р одопи", "Кантон" - 330 руб.
Предоставляем товар под реализацию, берем не реализацию продукты питания и ликеро-водочные изделия.

Предлагаем к обмену чай лимонный, зубную  пасту.
И м еем  в о з м о ж н о с т ь  д о с та в ки  своим  а в то тр а н спо р то м  в го р о д е  Том ске. С убб о та  -  
р аб очий  ^е н ь . Ау1р е с :у г \ .А л т а й с к а я { 132. Телеф оны: 26-67-85, 23-87-69,.

П Р О Д У К Т Ы  П И Т А Н И Я ,  
С П И Р Т Н Ы Е  Н А П И Т К И ,  
Т А Б А Ч Н Ы Е  И З Л Е Л И Я

в ассортим енте.
Доставка транспортом  предприятия.

Тел. 21-23-01.

СТАЛЬ УГЛОВАЯ 63x6 (100 т), 
125x8 (40 т], 25 (60 т), 40;

Ш ВЕЛЛЕР 14;
ЛИСТ О К 6-10 м м , КРУГ 12 в бухтах. 

Тел. 212-712, ТОО "Ги Г Г .

А О О Т "ТО М С КМ Е Б Е Л Ь " 
оптом  и в розницу; 

набор корпусной мебели "Гранит"
- 432 738 руб.;

набор для спальни "Т о м ски й " - 
392 600 руб.;

набор для кухни "С неж ана" 
с м ойкой  - 289 875 руб.; 

набор для кухни "С неж ана" 
без м ойки - 205 872 руб,; 

Набор м ягкой мебели "С унгирь-1 "
- 545 901 руб. . 

шкаф 3-дверный для платья и
белья - 143 500 руб. 

О бращ аться: ул .Д альне -К лю ­
чевская, 16, отдел сбыта. 

Тел. 76-33-84.

Ш  АО «Томскоблснабсбыт»
Q  п р е д л а га е т  с о  с к л а д а  в Т о м с к е : / )

- гарнитур руководителя
- стенки 3-,
5-секционные (г.Омск)'

- 1 700000 руб.;

- 700 000 - 1 300 000
руб.;
- фанеру - 650 тыс.руб. за куб.м;
- мойки эмалированные - 19 500 руб.;
- шкафы для одежды, книг; 
-бумагу обертон ную -420тыс.руб. за тонну;
- дверные полотна шпоновые
сблоками ■ - 130 000 руб.
- стол-тумбу; 
-детский диван;
- кровать двухспальную.

86-66, 76-15-21.Контактный телефон 77«

-а/шины840-15(УАЗ) -88 тыс.руб. за шт.;
- а/шины 205-70 Рх14 снежные -100 тыс.руб. за шт.;
- клей бустилат«М»
в банках по 1,8 кг - 3 650 руб. за банку;
- стиральный порошок «Лотос-М» - 1000 руб.за пачку.

Контактный телефон 76-15-51.

- умывальники фаянсовые 
с пьедесталом -25тыс.руб. за шт.;
- плитку метлахскую с рисунком - 5 тыс.руб. за 1 кв.м;
- карнизы оконные с декоративной 
планкой дл. 3,2 м, дл. 2,5 м -15тыс.руб., 11 тыс.руб.;
- стекло оконное 
в контейнерах (3 мм) - 3 100 руб. за 1 кв.м.;
-унитазы компакт - 40 тыс.руб. за ком-
плект;
- фундаментные блоки 
строительные 24.66 -66199руб.за шт.;
- фундамент ленточный -51 615 руб.;
- фундаментные блоки 
строительные 24.46 -46 320 руб.за шт.;
- плиты перекрытия 63.12 - 174 035 руб. за шт.;
-сваи 6,3 -79 823 руб.за шт.;
- кирпич 1Р - 648 руб.

Контактный телефон 76-15-41.

Наш адрес: ул.Тероев*чубаровцев, 6 (р-н Черемошников). 
Проезд трамваем N 1 до остановки «Ул Тероев-чубаровцев».

РАДИАТОРЫ 
ЧУГУННЫЕ 

МС-90 
и  МЕБЕЛЬ
производства

Усть-Каменогорска.
Тел. 26-98-34, 

21-45-46, 21-44-59.

В О И К А :
1 литр (Германия) - 

4000 руб .;
0,5 литра (М осква) - 

2200 р уб .; 
ЛИКЕРЫ 

в ассортименте, 
0,7 литра.

Тел. 492-612,
с 10 до  17 часов.

АО ЗТ «Спурт» 
реализует:

СТИРАЛЬНЫЕ МАШИНЫ:
«Вятка-автомат-16» - 600 тыс.руб.;
«Волга-полуавтомат» - 240 тыс.руб., 
«Приморье» - 140 тыс.руб. 

ЭЛЕКТРОПЛИТЫ
«Электра-1006» - 250 тыс.руб. 

ХОЛОДИЛЬНИКИ:
однокамерные «Саратов» - 270 тыс.руб., 
«Полюс-10» -'390 тыс.руб.; 
двухкамерные «Stinol-101» - 760 тыс.руб. 

КУХОННЫЕ ГАРНИТУРЫ (Алма-Ата)

- 450 тыс.руб.
ПЫЛЕСОСЫ: «Ракета».
ТЕЛЕВИЗОРЫ: «Березка» (Харьков)

- 470 тыс.руб.,
«Samsung», «Веко», «Elekta».

КУХОННЫЕ ПРОЦЕССОРЫ:
по лицензии Японии -1 2 5  тыс.руб., 
по лицензии Италии - 60 тыс.руб. 

ЭЛЕКТРОМЯСОРУБКИ - 55 тыс.руб 
МАГНИТОФОН «Олимп-005» - 325 тыс.руб. 
ТОВАРЫ ПРОИЗВОДСТВА ЧЕХОСЛОВАКИИ: 
столовые, чайные и кофейные сервизы; наборы 
из богемского стекла для ликера, вина, пива, 
воды; богемские хрустальные- люстры и бра; 
электроинструмент из комплектующих фирмы 
«B0SCH»; канцтовары.
БЕЛЬГИЙСКОЕ ПОЛОВОЕ ПОКРЫТИЕ различ­
ных расцветок шириной 2; 3,66 и 4 м, по цене 15,5 
тыс.руб. за 1 кв.м.
ФРАНЦУЗСКИЕКОВРЫ в ассортименте; ФРАН­
ЦУЗСКАЯ КОВРОВАЯ ДОРОЖКА шириной 65 
см, 85 см, 1 м 20 см по цене 30 тыс.руб. за 1 кв.м.

РОЗНИЧНАЯ ТОРГОВЛЯ - у л. Кулева, 
26 (ДК ТИЗа). Проезд авт. N 19, 7 до 
ост.»Ул.Белинского». Тел. 49-53-82. 
Магазин «Электрон», пр.Ленина, 79. 

Оптовая - тел. 26-96-03.

Страховая медицина: что почем?
В последнее время термин «обязательное медицинское страхова­

ние» (сокращенно-ОМС) стал, что называется, привычен уху и глазу.Тазеты, 
радио и телевидение последовательно публикуют и транслируют разнооб­
разную информацию на эту социально важную тему. И это закономерно: 
страховая медицина становится реальностью наших дней. А предметом 
обязательного медицинского страхования является здоровье граждан - то 
есть самая большая ценность в жизни каждого из нас.

С 1 июля 1994 г. в Томске и области вступают в силу новые условия 
медицинского обслуживания: в соответствии с программой ОМС стацио­
нарная помощь работающему населению будет оказываться только при 
наличии у пациента страхового полиса. Это значит, что руководители 
предприятий и организаций всех форм собственности должны немедленно 
застраховать свой персонал. Две страховые медицинские организации - 
«Медика-Томск» и «Стоик-Мед» имеют государственную лицензию на про­
ведение обязательного медицинского страхования и полностью готовы к 
заключению соответствующих договоров. (Неработающее население пока 
будет обслуживаться в обычном порядке). Так что если Вы, работающий 
человек, еще не стали обладателем страхового полиса, настаивайте, чтобы 
Ваш руководитель без промедления обратился в одну из названных стра­
ховых медицинских организаций. Потому что амбулаторное обслуживание 
по предъявлению страхового полиса - следующий этап поступательного 
движения страховой медицины, и этот этап - не за горами.

Вообще же поэтапность и сроки введения обязательного медицин­
ского страхования определяются Правилами ОМС. А они,' в свою очередь, 
разрабатываются для осуществления уже названной выше специальной 
программы. Ее полное название - Территориальная программа обязатель­
ного медицинского страхования населения Томской области. Это важней­
ший документ и но только для тех, кто связан с системой ОМС по долгу 
службы, ной для нас с Вами, застрахованных граждан. Потому что «основой 
Территориальной программы ОМС является гарантированный государст­
вом объем медицинской и лекарственной помощи, предусматривающий 
оказание количественно регламентированных медицинских и медико-соци­
альных услуг в области профилактики, диагностики и лечения заболевания». 
В чем же смысл процитированного программного' положения для каждого 
из нас? Это значит, что медицинские учреждения должны бесплатно 
оказывать гражданам, застрахованным в системе ОМС, определенные 
услуги. Кахие именно? Их полный список как раз и составляет один из 
разделов Территориальной программы, и с ним можно будет ознакомиться 
в поликлиниках и стационарах.

Знать, что бесплатно, а «что почем» необходимо не только для того, 
чтобы не переплатить при случае, но и для того, чтобы не «перестраховать­
ся». Ведь параллельно с обязательным (или государственным) медицинс­
ким страхованием существует страхование добровольное. То есть Вы 
вольны (разумеется, за деньги) застраховать себя от тех ситуаций, которые 
не входят в названный перечень и, соответственно, не будут для Вас 
бесплатными в системе ОМС. Это, например, анонимные лечебно-проф­
илактические мероприятия (кроме обследования на СПИД). Или кссмето- 
логические услуги. Или нетрадиционные методы лечения, выполняемые по

личной инициативе граждан. Но если Вам придет в голову застраховаться 
в системе добровольного страхования, скажем, по поводу аппендицита, Вы 
совершенно напрасно потеряете свои деньги. Потому что в этом страховом 
случае государство гарантирует пациенту бесплатную помощь.

В каждом из нас, как известно, с младенчества живет дух отрицания 
и сомнения. Вот и сейчас самые недоверчивые, возможно, думают: «А вдруг 
в этой самой Территориальной программе каких-нибудь гарантированных 
услуг взяли да и недоперечислили? Чтобы, значит, «платный» список 
побольше стал...» Что ж, такие хмурые мысли довольно легко рассеять. Дело 
в том, что Территориальная программа для каждой отдельной области 
разрабатывается на основе программы базовой, единой для всей России. 
Разница между ними лишь в том, что первая строится с учетом местных 
условий, в которых приходится внедрять систему ОМС. А установленный 
государством объем бесплатных услуг изменениям и корректировке не 
подлежит.

За соблюдением законности и поэтапности введения ОМС следит 
специальное государственное учреждение - Томский территориальный 
фонд обязательного медицинского страхования. Это самостоятельная не­
коммерческая финансово-кредитная структура, наделенная многочислен­
ными функциями и обязанностями. Чаиболее важные среди них - аккумули­
рование взносов, поступающих от страхователей (предприятий всех форм 
собственности или органов исполнительной власти); перераспределение 
этих взносов по мере необходимости между страховыми медицинскими 
организациями и лечебными учреждениями; формирование страхового 
резерва. Иными словами, работа фонда направлена на обеспечение финан­
совой стабильности системы ОМС. Согласитесь: рассчитывать, что в наше 
кризисное время все нужды здравоохранения будут покрыты только из 
государственных источников, просто наивно. Территориальные фонды своей 
деятельностью создают возможность дополнительного финансирования 
медицины. (А доля этих дополнений, как праеило, в несколько раз превы­
шает дотации от государства.) Важен и такой момент - фонды работают с 
учетом социальной справедливости. Ведь заработная плата у разных 
категорий населения неодинакова. Соответственно этому «состоятельные» 
страхователи будут отчислять более солидные взносы. А территориальный 
фонд направит их туда, где они сейчас более всего необходимы. Это не 
«уравниловка», это социальные гарантии того, что каждый из нас получит 
необходимую медицинскую помощь независимо от округлости кошелька 
работодателя или платежеспособности исполнительных органов власти. К 
тому же такое перераспределение средств -тот самый стимул, благодаря 
которому страховые медицинские организации будут с одинаковым усерди­
ем страховать все население, а не только молодую и здоровую его часть, не 
подверженную риску заболеть.

.Кстати, одна из многочисленных обязанностей Томского территори­
ального фонда ОМС - вести разъяснительную работу среди населения. Так 
что если Вам необходима какая-либо информация, касающаяся страховой 
медицины, звоните по телефону 23-43-04, приходите по адресу: ул.Герцена, 
13-а.

Телеателье "Л о то с " прим ет на работу телемастера.
Тел. 44-77-82. ПРИЦЕПЫ  для легковых автомобилей (низкие цены).

Тел. 23-48-28.

Ф и р м а  "Т о м ко м -Л Т Д " реализует

Ч ЕХЛЫ  А В ТО М О Б И Л Ь Н Ы Е
на отечественны е м арки  м а­
ш ин по цене 80 -90  ты с.руб., 
а такж е приним ает заказы  на 
их изготовление.

Тел. 22-54-39.

ИЗГО ТО ВИМ  
И УС ТАН О ВИ М :
Ж Е Л Е З Н Ы Е  
Д В Е Р И
П О В Ы Ш Е Н Н О Й  ПРОЧНОСТИ.

В о з м о ж н а  д е к о р а т и в н а я  
о т д е л к а .

О бразцы  в магазинах Ц УМ  
и "С п о р тто ва р ы " (И р кут ­
ский тракт). Тел. 26-94-05. 
И все это  не так дорого , 

ка к  надежно.Примем на работу сварщика.

Г А В В О П А ,  1,5 п ,  6  в и л о б з ,  
б р е ш и  " С о л н е ч н ы й  б е р е г " .  

П р . ф р у и з е ,  32 - а .  Т е п .  23 - 16- 29 .

ОРГАНИЗАЦИЯ ПРЕДЛАГАЕТ
У С Л У Г И  А В Т О К Р А Н А .

Сдадим автокран в  аренду.
Т е л .  4 4 - 0 5 - 73 .

к и н о
В КИНОТЕАТРАХ 

"ОКТЯБРЬ"
21 июня. "Тяжелая цель" (С Ш А , 

п р и кл ю ч е н ч е с ки й  б о е в и к) - 10
(льготный), 12, 14, 16. 18. 20. "Девять 
граммов обаяния" (С Ш А, эротиче­
ская комедия) - 7-30 (льготный), 
11-30, 13-30, 15-30, 17-30, 19-30.
"П р и зр а к  в ко м п ь ю те р е " (С Ш А, 
триллер) - 13-30, 15-30, 17-30, 19-30. 

"Р О Д И Н А "
21 июня. "Бетховен-2”  (С Ш А ) - 10 

(льготный), 12. 14, 16. "Н едотрога " 
(С Ш А ) - 18, 2Ь.

"СИБИРСКИЕ О ГНИ"
21 июня. "П охищ енная" (С Ш А ) -

10, 12, 14, 16, 18, 20. 1

ЧАСТНОЕ
КУПЛЮ  детскую  им портную  кр о ­

ватку. Тел. 21-38-79 (днем), 7 6 -2 А 8  
(вечером).

ПРОДАМ
раж на К
(днем), 76-25-48 (вечером).

КУП Л Ю  о д н о -, двухкс _____,
.вартиру [кр о м е  1-го этажа). Тел. 
1-01-54 (вечером), 22-47-03 (днем). 
ПРОДАЮ  антенну телевизионную

norpefe, телефон, металлический га­
раж  во дворе) и двухком натную  в 
Томске-Северном (комнаты  и сан­
узел раздельные, 3-й этаж, телефон) 
на четы рехкомнатную  в хорош ем 
р-не. Тел: 76-92-92. г

МЕНЯЮ одноком натную  благоуст­
роенную  квартиру (3-й этаж, кирпич ­
ный дом ) в пос.Тимирязевском на 
о д н о ко м н а тн у ю  б л а го устр о е н н ую  
квартиру в О ктябрьском  р-не  Том­
ска! Теп! 76-81-92.

МЕНЯЮ двухком натную  благоуст­
роенную  квартиру в деревяйном  д о ­
ме (2-й этаж, Советский р-н ) и 
одноком натную  благоустроенную  (1- 
й этаж. Кировский р-н) на трехком -

фом) на равноценную  в 1омске. 
г.Стрежевои, тел. (код  - 259] 3-14-84, 
до 17 час., 3-31-85, после 17 час.

ПРО ДА Ю  дом  по ул.Каменской, 7 
(начало ул.Ф .М ю нниха). Тел. посред­
ника 77-28-70.

ПРО ДА Ю  ж /б  гараж в двух уров­
нях на вывоз; ж елезны й гараж (це­
ны  н и ж е  р ы н о ч н ы х ) .  г .Т о м с к , 
Иркутский т р „  146, кв.31, после 18 
час

ПРО ДА Ю  земельный участок 
р-не Халдеева, 30 соток, неразрабо­
танный, с лесом. Тел. 75-61-15, после 
18 час.

ДИАГНОСТИКУ и лечение при ос­
теохондрозе, сколиозе, радикулите, 
головной боли проводит опытный 
врач, имеющ ий лицензию , Дюрягим 
Борис Владимирович. Поликлиника N 
6 по пр .Ф рунзе , 218, каб. N 1, 
понедельник, вторник, четверг, пят­
ница - с 15 до  17 час., среда - с 12 
до  14 час. Тел. 26-07-26. М

ПР О ДА Ю  автом обиль. "Ф орд-С и- 
е р ра" 1985 г. выпуска в отличном 
состоянии (8,8 млн.руб.). Тел. 21-09- 
16, в рабочее время, 21-37-37, с 18 
час.

ПРО ДА Ю  автомобиль "М осквич- 
2137" (универсал) 1984 г. выпуска, в 
отличном  состоянии. Тел. 26-09-51, 
после 20 час.

ПРО ДА Ю  .прицеп к УАЗ-469 (500 
|С-РУ®:)> а /м  ГАЗ-3307, новый [8 
ж .руб .). Тел. 77-21-24.
ПРО ДА Ю  автомобиль ГАЗ-52 1980 

г. выпуска, в хорошем состоянии. 
Тел. в Асине 2-13-30, с 8 до 10 час. 
и после 20 час.

ка тн у ю  в' этих ж е  ' р -нах. 
25-93-54.

Тел.

теплый капитальный га- 
Каштаке-1. Тел. 21-38-79

АО «Томскавтогазсервис» - официальный дилер АО 
«Горьковский автомобильный завод» реализует автомобили:

ГАЗ-3307 бортовой 
ГАЗ-33073 грузотакси 
ГАЗ-3306 бортовой 
ГАЗ-3306 грузотакси 
ГАЗ-4301 бортовой 
САЗ -3511 самосвал 
ГАЗ-3307 фургон 
ГАЗ-31029 «Волга» 
УАЗ-31512
УАЗ-31514, 31512-027 
полуприцеп КЗАП-9370 
КЗАП-9335

- 8 538 тыс.руб.;
- 9 500 тыс.руб.;
- 9 438 тыс.руб.;
- 9 750 тыс.руб.;
- 10 920 тыс.руб.;
- 5 860 тыс.руб.;
- 10 400 тыс.руб.;
- 16-17 млн.руб.;
- 13 200 тыс.руб.;
- 14-16,5 млн.руб.;
- 7 061 млн.руб.;
- 7 976 млн.руб.

Запасные части к автомобилям УАЗ (мосты, кпп, крылья, 
тенты и др.) и ГАЗ.

Проводим гарантийное и техническое обслуживание 
автомобилей ГАЗ и УАЗ.

В июне с.г. грузовые автомобили реализуются с отсроч­
кой части платежей в течение месяцев.

А д рес: г .Т о м ск , ул .Герцена, 68 -а .
Тел. 2 1 -1 8 -4 8 , 2 1 -0 3 -9 8 .

ПЛЕНКА
для парников  и теплиц 
п о л и в и н и л х л о р и д н а я , 
повы ш енная прочность, 
э л а сти ч н о сть , м о р о з о ­
устойчивость. Ш ирина 1 
400 м м , толщ ина 0,15 
м м . Вы держ ивает от 3 до 
5 лет использования.

В продаже имеется Д В П .
М агазин "Ч а й ка ". 

Ул.79-й Гвардейской д и ­
визии, 1 1 /1 .

Тел. 21-59-21.

д в ухко м н а тн уюквар------ ' --------  - ------- ‘ ~
ПРОДАЮ  антенну телевизионную 

индивидуальную, наруж ную  (отлич­
ный прием  всех програм м  в 70-ки­
лометровой зоне ]. С доставкой - 35 
тыс.руб. Тел. 21-56-98. Заказ на уста­
новку - 77-32-36.

А Ю  промы ш ленные оверло­
ки 3- и 4-ниточные [цена 190, 250 и 
450 тыс.руб.). Тел. 77411-41, 75-35-02.

ПРОДАЮ  капитальный гараж в 
двух уровнях за ГАИ. Тел. 75-73-19

.вку - 77-32-36.
ПРОД7 

3- и I 
О тыс.р 
ПРОД2 
ух урс

((цН6М), J w/ 1 - j [sc-icwwmj.
ПРО ДАЮ  новую  м ягкую  мебель 

(томскую ). Теп. 77-64-42.
ПРО ДАЮ  СРОЧНО^ недостроен

ПРО ДА Ю  капитальный гараж в
S-не Д О С А А Ф , металлический раз- 

орньш  новый гараж 3,6x6,3 м, теле­
визор "Горизонт ', б /у , в рабочем 
состоянии. Тел. 76-91-09.

ПРО ДА Ю  СРОЧНО ВАЗ-2102 в 
хорош ем состоянии, недорого . Тел. 
77-95-82. к

ПРО ДАЮ  новый телевизор "С они- 
2530" (64 см), недорого . Тел. 26-08- 41.

МЕНЯЮ капитальный гараж  я К к-
Вовском  р-не (двойная дверь) на 

АЗ-2106. Тел. 26-93-23.
МЕНЯЮ  в г .А н ж е р о -С уд ж е н ске  

двухком натную  квартиру улучшен-1 
ной планировки (кирпичны й дом, 
телефон) ма квартиру в Томске. Или 
продам. Тел. 22-39-18 (раб.), с 9 до  
19 час. (спросить Александру Ива­
новну).

МЕИЯЮ трехком натную  крупнога ­
баритную  квартиру в центре, с теле­
ф оном, на меньш ую . Тел. 21-35-90, с 
T9 с о  21 часа.

скии бтр „ 34, или тел. в (.еверске

ПРО ДАЮ  а /м  "Таврия" 1993 г. 
выпуска, пробег 5000 км , цена 5,5 
млн.руб. Тел. 22-56-97.

П Р О Д А Ю  С Р О Ч Н О  к о р о в у .  
Пос.Зональный, ул.М олодежная, 42. 
кв. 1. Тел. 92-48-11 .

ВОДИТЕЛЬ 1-го класса ищет рабо­
ту. Имеется своя стоянка для авто­
мобиля. Тел. 92-48-11.
^ П Р О ^ А Ю  щ енков добермана. Тел.

ПРО ДАЮ  СРОЧНО новую  серую  
нутриевую шубу (Прибалтика) SO-S2- 
го Ь а з м .. недорого. Тел. 23-37-92.

ПРО ДАЮ  трехком натную  благо­
устроенную  квартйру в центре Тогу-

р-на. Тел. раб
[код  - 382-54) 31-98.'

ПРО ДАЮ  сруб 3,5x3,5 м (сосна] и 
пиломатериал. с.Тахтамышево, ул.О к-

тыс,
млн

ГЛ О Д А Ю  ВАЗ 21093 
1994 г., цвет "ф о р е ль ",' про'бег 4500 

ель, бо---------------------—
I (выпуск 
, пробег

км , новая панель/ бортовой ком пью -
• т а г >  д п т п и а г и и т л л а  9 н  л г с ч . С

55гАй|д1‘ю
ную
ванн

трехкомнат-

:оттедх
ПРОДАЮ  щ енков ньюф аундленде 

(водолаза) с родословной. Тел. 78- 
43-11, в Северске - 2-13-11.

ПРОДАЮ  мотоцикл "Иж-Планета- 
5” , пробег 4,5 тыс.км. Тел. 78-00-58.

ПРОДАЮ  двухкомнатную благоуст­
роенную  квартиру улучшенной плани­
ровки на Каштаке-1. Тел. 44-26-57.

ПРО ДАЮ  дом -особняк в 50 км  от 
О мска (приусадебный участок 75 со­
ток, д ом  брусовый, в хорош ем со­
с т о я н и и , 9x7  м , м е с т н о е  и 
центральное отопление, холодная 
вода, в 12 км  от р.Иртыш) или 
меняю  на двухком натную  приватизи­
рованную  квартиру в гг.О мске, Том­
ске, Новосибирске. Теп. 26-66-00, 
21-09-71, с 9 час. 30 мин. до 18 час.

или
Р

О рганизация  сдаст в 
аренду солидным клиен­
там помещения под офи­
сы в центре города, 
обеспеченны е всеми 
средствами связи.
Обращаться по тел. 23- 17- 23.

тер, автомагнитола "С о р и ", мягкий
ный коттедж. Тел. 21 37-95,’ вечером. цетна ^ . МЛ2, -Р.У"‘ В озм ож ны

п р о п а й  iiiDwunR варианты.. Теп. 44-53-35.
П Р О ДА Ю  сварочный полуавтомат 

и ом едненную  проволоку к нему. 
Тел. 76-87-38, 76-61-62.

ПРО ДАЮ  гараж в А кад ем городке  
ли м еняю  на гараж в Кировском  

. -не. Тел. 25-87-59: г
ПР О ДА Ю  кирпичны й гараж  с по­

гребом , недорого , в р-не областной 
ГАИ, в логу, и ко р о б ку  передач к 
В А Зу, б /у . Тел. 75-23-79. У

ПР О ДА Ю  дом -особ няк в центре 
Ш егаркн с общ ей площ. участка 15 
соток (баня, насаждения, телефон). 
Тел. 77-78-92. с.М ельниково, ул.О к- 
тябрьская, 34. .

П Р О Д А Ю  а /м  "Н и сса н -С а н н и " 
1986 г. выпуска, после аварии, на 
ходу; новый м отоцикл "У рал ” . Тел. 
77-94-82 (вечером)Г У

МЕНЯЮ двухком натную  благоуст­
роенную  квартиру в р-не Томска-! 
на одноком н атн ую  с Доплатой. Тел. 
44-75-08, с 18 до  20 час.

П Р О Д А Ю  автом обиль ГА З-53-6 
1983 г. выпуска, м отоцикл  "Ява-350" 
1989 г. выпуска. Теп. 44-75-08, с 18 
до 20 час.

ПРО ДА Ю  трактор Т-40 A M , новый, 
цена договорная. г.Томск, пер.Бара- 
бинский, 12 (лроезд  тргм . N 1 до 
ост. "Ул.Г.-чубаровцев", напротив 2- 
этажного здания управления снабж е­
ния и сбыта).

МЕНЯЮ одноком натную  квартиру 
в частном доме в р-не  церкви по 
ул.Алтайской (печное отопление, хо­
лодная вода, слив, о го р о д ! на .авто­
мобиль. Тел. 21-02-83.

М ЕНЯЮ  в г .И в а н о -Ф р а н ко в с ке  
двухком натную  приватизированную . 
квартиру 27,5 кв.м  (2-й этаж, теле-

Э ДАЮ  СРОЧНО 
ю  благоустроенную  пЬиватизиро 
иную  квартиру. Тел. 76-32-00. 
П Р О ДА Ю  . капитальный гараж !

р-не

ПРО ДАЮ  пиломатериал необр 
ной из хвойных пород, 50 мм. Т 
78-01-01.

ез-
ел.

ПРО ДАЮ  квартиру в двухэтажном 
деревянном  дом е  (две комнаты, кух ­
ня, коридор, сараи, есть огородик). 
г.Томск, ул.Войкова, 31, кв.2, в любое 
время (квартира в р-не Черемош ни­
ков).

ПРО ДАЮ  автомобиль ЗАЗ-968М, 991 _ «  -  -  '  • --------
тель
новый (2, 
после 18 час.

ПРО ДАЮ  дом  на Н ижнем  Складе 
(все надворные постройки, большой

г. выпуска (2,5 млн.руб.), двига­
ет "Таврии 1-й комплектности, 

|й (2,5 млн.руб.). Тел. 75-77-93, 
е 1В час.
>ОДАЮ дом  на Н ижнем  Складе 
надворные постройки, большой 

кирпичны й гараж, о город  15 соток], 
автомобиль "Д ж и п -а р о  (8 мест.). 
Пос.Нижний Склад, пер.Н ижнесклад- 
ской, 17.

МЕНЯЮ две квартиры; двухком ­
натную улучш енной планировки в 
р-не ост. Д О С А А Ф " (кооперативный

)Д А Ю  . капитальным гараж в 
Томска-1 и новые автомобили 

>ия". Тел. 23-39-53.
ПРО ДА Ю  капитальный гараж в 

р -ке  (П З-5 и ВАЗ-2101 в хорош ем 
состоянии. Тел. 76-56-32.

ПРО ДА Ю  СРОЧНО "сте н ку ”  пр-ва 
Германии, полированную, под орех, 
б /у ,  в отличном  состоянии (2,5 
млн.руб.), пианино "Кузбасс", недо­
рого, стиральную машину "Вятка- 
14", б /у , недорого. Теп. 76-77-26.

П Р О ДА Ю  усадьбу 35 соток неда­
леко  от Асина или меняю  на благо­
у с т р о е н н у ю  п р и в а т и з и р о в а н н у ю  
квартиру. Подробности по тел. 44- 
25-68, с 19 до г2 Г часа.

П Р О ДА Ю  большой д ом  с земель­
ны м участком 12 соток в пос.Эушта. 
Тел. 22-26-38.

МЕНЯЮ  ГАЗ-53 (ф ургон) в хоро­
шем состоянии на "М о скв и ч " ("п и ­
р о ж о к " )  или продам. Тел. а Бакчаре 
9-16-12, после 19 час»

П Р О ДА Ю  оверлок 51-го класса с 
электроприводом. Теп. 75-20-36.

МЕНЯЮ трехком натную  квартиру 
с телеф оном, мичуринский участок и 
кооперативны й погреб (все в пос.Зо- 
налъном) на больш ую или трехком ­
натную  в К и р о вско м  р-не. Тел. 
44-97-26. r  г

ВЫПОЛНЯЕМ кровельные работы. 
Тел. 49-88-51, 77-57-15.

П Р О Д А Ю  СРОЧНО зем ельны й 
участок на Степановне, 14 соток; 
шифер восьмиволновый (75 листов), 
ж е ле зо  кровельное прокатаное 2x1 
м  (60 листов). Тел. 26-05 08 (раб.).

МЕНЯЮ роддома в Кировском  р- 
не (2-й этаж, Центральное отопле­
н и е , огород) на т р е х -  мли 
четы рехком натную  квартиру. Воз­
м ож н ы  варианты. г.Томск, М осков-

тябрьская. 4.
МЕНЯЮ приватизированную двух­

ком натную  квартиру в Экибастузе 
(Казахстан] на квартиру в Томске. 
Тел. 49-72-22, 77-57-15.

ПРО ДАЮ  новый а /м  ГАЗ [само­
свал]. Тел. 44-24-07. 1

МЕНЯЮ одноком натную  квартиру 
на двухкомнатную  в Кировском , Со­
ветском р-нах. Тел. 23-18-87.

ПРО ДАЮ  СРОЧНО малосемейку в 
р-не Дворца спорта. Тел. 49-67-73.

ПРО ДАЮ  недостроенный коттедж  
с постройками, земельным участком 
25 соток в пос.Рассвет. С предлож е­
ниями обращаться в пос.Рассвет, дом  
12, кв.5. Тел. в Томске 77-27-21.

КУПЛЮ  кабину от ГАЗ-66. г.Томск, 
ул.Елизаровых, 51, кв. 100, после 20 
час. Тел. раб. 22-49-86.

ПРО ДАЮ  в экологически чистом
fi-не, в 30 км  от города дом  6x9 м 
веранда 3x9 м, летняя кухня 3x5 м, 

сруб бани 3x4,5 м на мху, о город  30 
соток]. Тел. 98-28-80, вечером:

П Р О Д  А Ю  а в т о т е л е м а г н и т о л у  
128/22(1 В. Тел. 21-56-98.

КУПЛЮ  капитальный гараж в р-не 
пл .Ю жной, Технопарка. Тел. 49-66-21.

ПРО ДАЮ  кооперативный погреб в 
р-не  пл .Ю жной (возле переезда]. 
Тел. 49-66-21.

ПРЕПОДАВАТЕЛЬ экономического  
факультета ТГУ подготовит к  вступи­
тельному экзамену по курсу "О сн о ­
вы экон ом ики ". Тел. 26-35-09.

ПРО ДАЮ  очень недорого мичу­
ринский участок (10 соток, рубленый 
дом ик 4x4 м) в дер.О вражное, а 
сторону Богашева (от города 35 км). 
Тел. 780-128, вечером,

Б Л А Г О Д А Р И М  
Выражаем сердечную  благодар­

ность Томскому горком у проф сою за 
работников образования и науки, 
городском у управлению образова­
ния, городском у , совету ветеранов, 
руководству ф илологического фа­
культета Томского университета и 
всем, разделившим наше неутешное 
горе и провопивш им в последний 
путь ОЛЬГОВИч М арию  Михайловну.

Дочь, сестра, племянники.

Томская областная коллегия 
адвокатов и коллектив 

Ленинской ю ридической 
консультации г.Томска выражают 

глубокое соболезнование 
адвокату Бойко Л.Д. по поводу 

кончины  отца 
ПОПОВА

Дмитрия Афанасьевича.



ПО С ТО Я НН О  В П Р О П А Ж Е  
Б Ы Т О В А Я  В П Л Е О  П  А У Д И О  А П П А Р А ТУ Р А  

В Е П У Ш П Х  П РО И ЗВО ДИ ТЕЛ Е Й  М И Р А
НАДЁЖНЫЕ ГАРАНТИЯ 

ПОСТАВКА НА ДОМ 
СИСТЕМА СКИД О К,ПО ПРЕДОПЛАТЕ 

ПРЕКРАСНЫЙ сервис
Цена гри срске предоплаты

«в# *
А  
т  &%Щ№'

Нсхменсвание товара
Сегодня 20дией 40 дней GO дней 80 дней

-здввКЯрЙ 
Sorv 2961К 2490 2371 2264 •2165 2075
Sorv 25Э0К 1570 . 1495 1427 1365 1308
Sony 2Ю0К 1040 9S0 845 . 904 367 !
Sony ШОК 680 648 818 591 567
Funai 2000A-MK7 .620 590 564 333 5S7
Funai 14ЮА-МК7 550 524 5CC 478 458

Sony 436EE 960 914 373 835 800
Son) 266EE 840 800 764 730 7 u»0
Sorv 226EE • 800 762 727 696 6-/
Funai V3EE 550 524 ЬоО 478 458
Funai V6008CU 54o 519 49b 474 454

Sorv 51EE (П) AKAII20R (П) Funai 5000LH (П)
630 600 573 549 525
470 448 427 409 392
470 448 427 409 392

Funai 5000HC 410 390 373 357 342

А О  «КТК ПРАГМА» П Р Е Д Л А Г А Е Т :
Эмаль НЦ-25 различных цветов во флягах, 38 кг - 3500-3900 руб. за 1 кг; 
Эмаль НЦ-25 белую, желто-коричневую в банках, 4,5 кг 
-3600-4000 руб.;
растворитель 646 в бутылках - 1600-1800 руб. бутылка; 
лак НЦ-218 во флягах, 37 кг - 3400-3800 руб. за 1 кг;
ЛАК НЦ матовый во флягах, 35 кг - 3400-3800 руб. за 1 кг; 
краску водно-дисперсионную в банках, 2 кг - 6000 руб.

Пр.Фрунзе, 2 4 0 -г , 2 -й  этаж. ка3.7. 
Тел. 21-17-61.

Ф И Р М А  « Ф О Г »  -"ОФИЦИАЛЬНЫЙ ДИСТРИБЬЮТЕР I

Т с Ф И Р М Ы  « M A R S »
| предлагает со склада в Томске: 

ш околад фирмы "M ars ",
J продукты  "Uncle B en ’s "
(кетчуп, соус, рис, картофель), 

мороженое фирмы "M ars",
плиточны й ш околад "B loc О го" (100  гр .), 

пиво (жест, банка, 0 .3 3  л ).
Предоставим в аренду холодильники. Форма расчетов любая.

/О В Ы Е  У С Л У Г И
О Т  Ф И Р М Ы

«ЯН СО Н  & СВ» *

наши адреса: 
пр. Ленина 111, 
ул.Бердская 22, 

магазин "Эластик"

780-996,
780-290,
222-663

£ Е д и Н С У п 6 < 2 Н Н Ь Ш  
и  н е п о в т о р и м ы йOJDL

ДАМСКИИ БАР.
Торговы й ц е н т р  «Березка».

УпЖрасноармейская, 122. Теп. 44-44-14.

■ к  а  и г е

СО С К Л А Д А  В Т О М С К Е  О П Т О М :
плиточный ш околад PJASTEN, 

CONFINA;
ш околадные батончики: NUTS, 

....... .. ' IR A,M ILK Y  W A Y , T W IX , SPII 
BOOST и т .д .;  

конф еты: FRUITTELLA, M  & M's, 
MENTOS...;

жевательная резинка: BOMBIBOM, 
LOVE IS..., D INOZAUR, DIROL, 

STIMOROL;
сигареты: CAMEL, BOND, TU, OPAL; 

сухие напитки: ZUKO, YUPI c 21.06.94 r. 
Ул.Ш евченко, 19, каб.25 (здание 
'Томскжилстрой"). Тел. 21-38-79.

А д р е с :  у д т а -Ж а р -и а  М е т р я с с с *^
З в о н и т е  с 1 0  • 1 7  ч а с .  п о  т е м . 2 2 2 -3 6 1 ,  2 2 2 -3 9 1 .

Доставка на дот, застройка, тарантив фирмы.
Т а л е в ы з о р ь
SONY 2530 64 см
SONY 2185 54 см 
SONY 1400 37 см 
MITSUBISHI 25М2ЕЕТ 64 см 
SHARP 25AN1 64 ем, стерео 
PANASONIC 21E1R Й4 см 
PANASONIC 14L3R 37 см 
SHARP 37 см.
П р е д ста в л я е м  н о в и н ку  на р о с с и й с ко м  
ТЕ Л Е В И ЗО Р Ы  ф и р м ы  N esco  (Герм ания
NESC*-1 о пт 4-1 — — "
NESC
В и д е о м а г н и т о ф о н ы  <
SONY SLVX57 (4 гол.;

- 1.580 000 руб.
- 1 050 000 руб.
- 670 000 руб.
- 1.500 000 руб.
- 1.650 000 руб.
- 1.080 000 руб.
- 670 000 руТ>.
• 530 000 руб.

ынке!
650 000 руб

- 750 000 руб.
-  6 1 0  О О к Г р у б .

S O N Y -311 (2 
PANASONIC 5

П Я Т Ь  В Е Ч Е Р О В

гол.)
SD 25 (4 гол.1 

FUNAI V3EEMK6 
SANYO 200ЕЕ 
NESCO 702PS
В и д е о п л е й е р ы FUNAI 5000

• 850 000 оуб.
- 750 000 руб.
- ЭОО 000 оуб. 
•• 550 000 руб, 
■ 650 000 руб.
• 570 000 ov6.
• 415 000 руб.

i w

5 с ■ 
с §£!
, a s  о  с  *

>* га д о н  Х х  о 5=; о *  о с 
о ■= а

з о х о.яО

1 450 0 0 0 ' 
Э70 000' 
610 000"
1 350 000' 
1 600 000' 
990 000 '
6 10  ооо-
480 0 0 0 ’

590 0 0 0 ' 
S70 000' 
5 6 0  0 0 0

770 000' 
675 00 0 ” 
810 000" 
500 0 0 0 ”
520 000' 
375 000"

Изашнаямаика качества
х о л о д и л ь н и к и :
однокамерны е
д в ^ к а м е ^ н ы е

"Бирюса-6",
"Бирюса-18"
морозильные 
камеры

Бирюса-10’ 
Бирюса-22' 
Бирюса-14' 
Бирюса-145'

Доставка на дом . Гэр анти я 3 года. 
Тел 2 2 -4 7 -7 1 , 2 3 -4 5 -3 6 .

А д р е с :  у  л .  Б .П о д г о р н а я ,  2 1 .
М ага зи н  "Т о м ски ф ” , у л . Р .Л ю ксем оур г, 
1 9 -а . Тел. 2 2 -5 6 -0 2 .

Примем на работу грузчика.

+  БЛИЦ-РЕКЛАМА 
ВО ВСЕХ ГАЗЕТАХ ТОМСКА 

И  ТОМСКОЙ ОБЛАСТИ:
срочные объявления 

о продаже товара 
публикуем в кратчайшие сроки

4- ПРИЕМ 
ЧАСТНЫХ ОБЪЯВЛЕНИЙ 

во все газеты Томска 
и Томской области

Своё Я 
от «Янсон &  СВ»

634050 Томск 
пр.Фрунзе, 103/1 

(издательство 
" Красное знамя" ), 9 этаж

Телефоны: 21 42 11 
21 42 77,21 32 69

С И Г А Р Е Т Ы 1
Я н с о н

рекламная фирма L  У  / ; ш

ЖШу.

.v̂.v.v.v.v.v.v.v.v.v/.v.-.v.w.v.y.v.w/.-.v.-r-X-.̂ v.vLIvXvX- I-Xv.vX' ».j

" А с т р а ”’
" П р и м а ”
’ Б е л о м о р к а н а л ’

- 1 1 0  р у б . ,  
- 1 1 0  р у б . ,  
-  8 5  р у б .

П А П И Р О С Ы
"О ранж ", "К и в и ", "Т р о п и к", "Ц и тр о н ", 
Кола ", М анго  ”, 1 ,5  л - 1600-1650  руб.

у Ю рия Ивановича П рядухина. 
ЛЕЧЕНИЕ А Л К О ГО Л И З М А .

у л .  Г е р ц е н а ,  1 3 , т е л .  2 6 - 6 8 - 0 5 .

К О М Ф О Р Т  И 
Д И Н А М И К А  

" Ж И Г У Л Е Й "

28 июня в 18 час. 30 мин.
по адресу: ул.Проф союзная, 1. 

________ Телефон 780-273.

®  Ж е ва тел ьна я

ЭНА1ТА1

ДВУХКАМЕРНЫЕ-------------------- ----------- 1 К | |

а-18»
Ь1Е

«Бирюса-6» «Бирюса-10»

Х О Л О Д И Л Ь Н И КИ  
«Бирюса-22» «Бирюса-18

Однокамерные
Бирюса-6» «бирюса- i и»
морозильные камеры

«Бирюса-14» «Бирюеа-145»
В о зм о ж н а  о п л а т а  п о  

б е з н а ли ч н о м у  р а с ч е ту .
Гарантия 3  го д а . 

Д о с та в ка  на д о м . 
Посетите наши филиалы

__  в  магазинах;
ул. Шевченкэ.З (пересечение с ул-Егашрозьи); 
пр. Ленина, i5  (универсам ^ р » ) ;
ул. Ив.Черных, ЭТО (магазин 'Фиалка’ }.

Т е л -  2 1 - 5 8 - 0 9

ski )/ --  - А  ■ р о з lY in K ira  iP f i  
,ущ, У аФШ’&Я

. шесть .видов 4, : у
оптом и мелким оптом

. • ' -------- *  _ .. .ч '150 рублей за пачку, . r v -  . . , •• ; ■

2  2 6 -6 6 -0 0  21-09 -71
.„. Томск, ул. Герцена, 52

А О О Т "Т о м с км е б е л ь "
П Р И Г Л А Ш А Е Т  И Н В Е С Т О Р О В  

Д Л Я  О Р Г А Н И З А Ц И И  
С О В М Е С Т Н О Г О  П Р О И З В О Д С Т В А

на площ ади 3636 кв .м .
С предлож ениям и обращ аться по 
адресу: г.Том ск, прЦПенина, 215. 
Тел. 78Q-8C2, 763-384.

K J f O T c C r /

О Ф И Ц И А Л Ь Н Ы М  
П Р Е Д С Т А В И Т Е Л Ь  

В Т О М С К Е

Поставка продукции, 
оснащение пивных 
ресторанов и  баров 
фирменным оборудованием  QO /!Л  7 0  
и  рекламной продукцией.

Тел .(3822}

ОПТОМ
плиточный
Ш О К О Л А Д , 

Ш О К О Л А Д Н Ы Е  
БА ТО Н Ч И КИ , 

КО Ф Е, ЧАЙ, Ж ЕВА­
ТЕЛЬНАЯ РЕЗИНКА, 

СИГАРЕТЫ,
СПИРТНЫЕ НАПИТКИ.
" Ул.Красноармейская, 119, 
тел. 26-90-65.
" Кинотеатр "Родина", тел. 
22-12-23.
'  Д ворец  спорта (начало 
правого крыла, маг. "О РИ­
О Н ’).
‘ М а г .-л а р е к  "Т Р О П И К " 
(центральный ры нок, напро- 
тив мясного павильона).

К О Н Ц Е Р Н  «С О ВТЕРО » П Р Е Д Л А Г А Е Т

САМКИЙ АРОМАТ НЕВИДАННЫХ ПЛОДОВ
Л А С К О В О Е  Д Ы Х А Н И Е  Л Е ТА , Л А З У Р Ь  Д А Л Е К И Х  Б Е Р Е ГО В , Э К -  

З О Т И К А  ТА И Н С ТВ Е Н Н Ы Х  Д Ж У Н ГЛ Е Й  И СОЛНЕЧНЬ1Х Д О Л И Н , У ТО Н - 
Ц Е Н Н Ы Й  В К У С  Н Е Ж Н Е Й Ш И Х  П Л О Д О В  И ВСЕ ЭТО  -Р О С К О Ш Н Ы Й  
1У1ИР Ф Р У К Т О В  КО Н Ц Е Р Н А  «СОВТЕРО»!

ЭКЗОТИЧЕСКИЕ ФРУКТЫ 
В СИРОПЕ(Таиланд)

в самой удобной для употребления упаковке - жестяной 
банке с легко открывающимся ключом: 

личи, рамбутан, джек, тоди, манго, ассорти из
тропических ф руктов 
ананасы

КОКОСОВОЕ МОЛОКО (Таиланд) 
ФРУКТЫ В СИРОПЕ (Греция)

ФРУКТЫ В СИРОПЕ
(Испания, Италия)

ДЖ ЕМЫ  (Испания)

персики
абрикосы
ф руктовый коктейль 
вишня, ассорти, груши, 
ф руктовый коктейль 
ананасы, фиги, 
персики, мандарины 
вишня в сахаре 
вишня в сиропе 
конфитюр, клубничный

565 г 
565 г 
400  г 
850 г 
850 г 
850 г

ж. б. 
Ж.б. 
Ж.б.

2 300  руб. 
2 150 руб. 
1 600  руб.
1 800  руб.
2 100 руб. 
2 500  руб.

420 г ж .б . 1 650  руб.

420  г 
150 г 
400  г 
400 г

ж .б .
ж .б .
ж .б .
ст.б .

1 550  руб. 
1 000  руб.
1 800  руб.
2 100 руб.

абрикосовый, сливовый, апельсин,

ДЖЕМЫ-КОНФИТЮРЫ
порционный (Испания)

грушевый, 400  г ст.б 1 950  руб.

ДЖЕМЫ (Румыния)

клубничный, абрикосовый, персиковы й, 
апельсиновый 20 г пласт,
сливовый 20 г пласт,
череш невый, персиковы й, сливовый, 
айвовый, абрикосовый 450  г ст.б .

130 руб. 
115 руб.

1 400  руб.

ГОСПОДА, УСТРОЙТЕ СЕБЕ ПРАЗДНИК!
Попробуйте то, чем наслаждается весь мир/

Тел. для справок: 222-532, 222-526, 222-486, 222-516, 222-553.

Ц

«  о м а  »
п р и  в д в о е  м е н ь ш и х  

ц е н е  и  р а с х о д е  б е н з и н а !
Т е л . 7 6 - 0 9 - 0 0  Цена 5 ,8  млн. руб.

7 7 - 0 7 - 6 2
ПКК "Северскснабсбыт"

ГТЕЛЕВИДЕОТЕХНЙКА!
- Д О С Т А В К А  НА Д О М  

Н А С ТР О Й К А ,
Ш - г . -  ГА Р А Н Т И Я  1 ГО Д ,

У Л Ы Б К А  -  В С Е ГД А !
•ТЕЛЕВИЗОРЫ :
I  Funai 2000А МК7 (51см) 
I Funai 1400А МК7 37 см) 
I  Sony 2100К (54 см)
■ Sony 2530 К (64 см 
•Sony 2185 (54 см)
I  Sharp (54 см)
\ Sharp 37см)
I  Panasonic 2iE1R (54 см) 
j  NESCO 201PS 51 см

600 000 руб,
• 500 000 руб, 
- 1 020 000 руб.
- 1 550 000 руб.
- 1 050 000 руб.,
- 940 000 руб.
- 590 000 руб,
-1 080 000 руб. 
-650 000 руб.

I
NESC0 (54 см) - 730 000 руб
ВИДЕОМАГНИТОФОНЫ:

I
Funai 8008 - 550 000 руб

■ ВИДЕОПЛЕЙЕРЫ:
|  Funai5000НС(непиш.) -415 000_руб.

Funai 5000 LR (ниш.) - 470 000 руб
112 (ост. "Пер. 1905 г.). 

5. Ра'
I  Пр. Ленина, п
|  Тел. 22-43-35. Работаем с 10 до 19

без перерыва и без выходных.

БОЛГАРСКИЕ
СИГАРЕТЫ
«РОДОПИ»,

« »
оптом  и 

м елким  оптом :
за наличный 

расчет - 305 р у б ­
лей за пачку; 

по безналичному 
расчету 

- 318 рублей. 
Н аш  а д р е с :  

пр.Кирова,  58, ма­
г а з и н  о п т о в о й  
т орговли А О  " Си-  
б э л е к т р о м о  т о р " . 
Тел.  44-43-80,  49-  
02-68.

I КОСТЮМЫ
■ ж енские , м уж ски е .
• П идж аки , б р ю ки  и 
: м ногое  д ругое ,
: деш ево и м одно

Д Л И  В А С  
: И З  Ю Г О С Л А В И И  

В С Е Г Д А !
: Т е л . 4 9 9 - 0 2 2 .

КО М ПЬЮ ТЕРЫ
Гарантия до 3-х лет

386SX(ws> . . . .  от $466
386SX .........  от $708
386D X .........  от $758
486D X .........  от $1254

(HDD от 210М Ь )
Оплата в рублях по курсу ММВВ+5%

ТЕЛЕФАКСЫ,
КОПИРОВАЛЬНАЯ ТЕХНИКА °

«СИБИРСКОЕ ТОРГОВОЕ АГЕНТСТВО» 
_ _ _ _ Б а н к  « Ф О Н Д » _ _ _ _ _

Впервые в Томске мебель
+  беспроцентный кредит.

Продажа лучш их образцов Европейской 
мебели в кредит:

- первый взнос - 50 %; /
- оформление кредита с участием страховой 

компании, банка, предприятия-гаранта;
- консультант поможет выбрать удобный 

вариант кредитования.
Подробности м ожно узнать по телеф онам: 

2 3 -1 7 -5 9 , 2 3 -0 1 -2 3 , 2 3 -4 1 -0 5 .
С Ч А  С Т Л И В О Й  П О К У П К И I

________

Ш  GoldStar
г- — ■— * *  ■ ,

телевизор *
’ C F -2 0 A 8 0  , 7 6 0  . Р

видеомАгнитО Ф он г  л г\
R -A 2 0 W  . 6 1 0  т.р.
ВИДЕОКАССЕТА , с  с

E -1 8 0 H D  . Э , Э  т.р.

И
С Ш Ф Ы

МЕТАЛЛИЧЕСКИЕ Ш К А Ф Ы  
ВЕСЫ НАПОЛЬНЫ Е 

И НАСТОЛЬНЫЕ 
КАССОВЫ Е АППАРАТЫ . 

БАНКОВСКОЕ 
О БОРУДО ВАНИЕ

©ФАРТОВ
Тел. 44-44-18, 44-34-74.

гарантия 6 месяцев

2  2 6 - 6 6 - 0 0 .  2 1 - 0 9 - 7 1
Томск, ул. Герцена. 52

ТЕЛЕРАДИОКОМПАНИЯ С 20 июня
Р а д и о  "С ибирь" и 
Б и - Б и - С и  М П М

представляют серию программ 
о бизнесе и экономике России

Трансляция программ по городской радиосети и УКВ-диапазону по понедельникам и средам с 15.00 
Повторы программ на УКВ-диапазоне по четвергам и пятницам с 12.00

Телефон для размещения рекламы в рамках программ: 75-23-63

л г

Больше фруктов  -  Б о л ь ш е  ж и зн и /

КОНЦЕРН «СОВТЕРО» ПРЕДЛАГАЕТ 
М Ы  О ТКР О Е М  А Л Я  ВАС М И Р  Н О В Ы Х  О Щ У Щ Е Н И Й !

Продукция концерна «СОВТЕРО» - это не только экзотика, но ш изысканный вкус, 
свежесть и высокое качество. То, о чем Вы раньше только слышали, с нашей помощью 
стало доступным каждому!

Господа, сделайте свой стол разнообразным, порадуйте себя и своих близких 
удивительно вкусными и необычными продуктами от «СОВТЕРО»!

АСПАРАГУС (Испания), 345  г, ст .б . - 6 500 руб.
(Таиланд), 425  г, ж .б ., - 5 500 руб.

АРТИШОКИ (Испания), 200  г, ст .б . - 2 000  руб.
(Италия), 400  г, ж .б . - 3 500 руб.

КУКУРУЗА (Испания, Таиланд) сладкая в зернах, молодая кукуруза
целая, 500 г, ж .б . - 2 100 руб.
кукурузны й крем , 500  г, ж ,б . - 2 200  руб.

БАМБУК В С0БСТВ.С0КУ (Таиланд), 540 г, ж .б . - 2 100 руб.
КАШТАНЫ двух видов (Таиланд), 230 г, ж .б . - 1 500 руб.
ЗАКУСКА ИЗ БАКЛАЖАНОВ (Румыния), 820  г, ст .б . - 1 350  руб.
БАКЛАЖАНЫ В ТОМАТ.СОУСЕ (Румыния) у 420  г, ст .б . - 750  руб.
ФАСОЛЬ (Испания) белая, красная, 500 г, ж .б . - 1 000 руб.
ФАСОЛЬ печеная в том ат, соусе «Берлотти», а м асле, фасоль

молочная (Италия), ' 500  г, ж .б . - 950  руб.
ФАСОЛЬ СТРУЧКОВАЯ (Румыния), 820  г, ж .б . - 1 600 руб.
ЧЕЧЕВИЦА (Испания), 400  г, ж .б . - 1 600 руб.

Попробуйте то, чем наслаждается весь мир/
Оптовым покупателям предоставляется скидка.

Тел. для справок: 222-532, 222 528, 222-488, 222-516, 222-241.

7 \стттюппмш!
Стиральная машина

ВЯТКА-16 ч
Торговый дом ЛИМОН' 
ул Беленца, И 
напротив ’Велпчки")

23-45-15
23-02-78

:Г..:

С М У -5  А О  
ггХ И М С Т Р О Й "  
пр игл аш ает на 
работу опы тно­
го  и н ж е н е р а -  
геодезиста . 
Гарантируется вы ­
сокая зарплата.
Звонить ns телефонам:

78-48-14,
78-48-33,

ГОВЯДИНА ТУШЕНАЯ,
335 гр., метал.банка,

ориентировочная стоимость 1 100 руб .,
ОПТОМ и МЕЛКИМ ОПТОМ. Наличный и безналичный расчет.

Ул.Пушкина, 46, ко рп ус  2
(за зданием школы-интерната N 31. с 10 до  15 час.

СБЕРЕГАТЕЛЬНЫЙ БАНК РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ

- УНИВЕРСАЛЬНЫЙ КОММЕРЧЕСКИЙ БАНК
•  П Р Е Д Л А Г А Е Т :

- банкам, предприятиям и коммерческим ф ир ­
мам кредиты по самым низким в г.Том ске  

процентны м  ставкам.
Разм ер кредита не ограничен. 

Контактные телефоны: 26 -56 -99 , 44 -1 3 -4 9 . -

- физическим  лицам  кредит на потребительские нужды. 
О ф ор м ле ние в лю бом  отделении Сбербанка.

Сберегательный Банк России -  супернаш ны й 
Банк, гарант успеха в Вашем Бизнесе!

С  п р е д л а га е т  с о  с к л а д а  в Т о м с к е : 'Р

- эл .плиты «Электра-1006» -240тыс.руб.;
- люстры хрустальные «Виктория» - 132тыс.руб.;
- различные настольные лампы;
-эл .самовары (3 л) -34 тыс.руб.;
- аккумуляторы 6СТ-75 -69 тыс. ру б.;
- эл.лампы 60 Вт, 100 Вт, 200 Вт -265 руб.;
- эл.лампы миньон60 Вт -150 руб.;
- эл.плитки (одноконфорочные) -10 тыс.руб.;
-проводАППВ 2x2,5;
- эл.лампы ЛБ-40, ЛБ-20, ЛБ-80, ЛБ-36;
-стартеры 80-220С - 250 руб. за шт.

Контактный телефон 76- 15-28.

- насосы консольные;
-электроды 4,5 мм;
- контейнеры для мусора 
-A/В УАЗ-3962.

Контактный телефон 76-15-30.

125тыс.руб.;

Наш адрес: ул.Героев-чубаровцев, 6 (р-н Черемошников). 
Проезд трамваем N 1 до остановки «Ул.Героев-чубаровцев».

Я

и)■
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