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« В  ж и з н и  к а ж д о г о  ч е л о в е к а  

с л у ч а ю т с я  м о м е н т ы ,  к о г д а  и з  
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с т р е с с а  и  н е с ч а с т ь я  в с е г д а  
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н а  ч т о - т о  
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1й Ли ЯКОККА.

Практикуйтесь в общении. Наслаж­
дайтесь ощущением той энергии, 

которой обмениваются люди - такие 
непохожие и своеобразные. Пред­
ставьте себе, что и они могут испыты­
вать страх и неуверенность, и поста­
райтесь им помочь. Решите, чего Вы 
хотите от них и что можете им дать. А 
затем дайте им понять, что Вы открыты 
для такого обмена.

Перестаньте чрезмерно' охранять 
свое Я - оно гораздо^крепче и 

пластичнее, чем кажется. Оно гнется, 
но не ломается. Пусть лучше оно 
испытывает кратковременный эмоцио­
нальный удар, чем будет пребывать в 
бездействии и изоляции.

Выберите себе несколько серьезных 
отдаленных .целей, на пути к кото­

рым необходимо достижение целей

В а л е р и й
Н О Р :

« М ы  -  « д о й н а я  к о р о в а »  

д л я  м е с т н о й  в л а с т и .  И  

н а д о  б ы  н а с  н е  т о л ь к о  

п а л к о й  н а л о г о в  к о л о т и т ь ,  

н о  и  с е н ц а  и н о г д а  п о д ­

б р а с ы в а т ь . . . »

более мелких, промежуточных. Трезво, 
взвесьте, какие средства необходимы 
для того, чтобы достичь этих проме­
жуточных целей. Не оставляйте без 
внимания каждый свой успешный шаг 
и не забывайте подбодрить и похва­
лить себя. Не бойтесь оказаться не­
скромным, ведь Вас никто не услышит.

«Пятнадцать шагов 
уверенности в себе».

М аргарита
МЕЗЕНЦЕВА:

« С  т е х  п о р ,  к а к  я  д а л а  
с е б е  с л о в о  н е  б е г а т ь  п о  
и н с т а н ц и я м , а д м и н и с т р а ­
ц и я м  и т . д . ,  н о  н а д о  т у д а  
и д т и , я о т к р ы в а ю  с т р а н и ­
ц у ,  г д е  В о л а н д  г о в о р и т  
М а р г а р и т е :  « Н и к о г д а  н и ­
ч е г о  н е  п р о с и т е !  И  в  о с о ­
б е н н о с т и  у  т е х ,  к т о  с и л ь ­
н е е  в а с .  С а м и  п р е д л о ж а т  
и с а м и  в с е  д а д у т » .
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Ь МЫ сятся к небольшим обсчетам. И, 
даже заметив обман, не возмуща­
ются. Однако давайте немного зай­
мемся арифметикой. Допустим, .в 
день хозяйка совершает в разных 
местах две покупки. Везде ее об­
манывают понемногу - скажем, на 
500 рублей, то есть в день - на 1000. 
В месяц для рядового гражданина 
набегает приличная сумма - 30 ты­
сяч рублей. Добавим сюда и более 
ощутимые поборы на рынках. На 
дорогом весовом товаре - мясе, 
колбасе, масле, сыре, фруктах - нас 
обсчитывают на тысячи и десятки 
тысяч. Доказательства? Пожалуйста!

тий (самые жадные - 8-12). Мошен­
ники-аккуратисты предпочитают за­
ливать отверстия более легким ме­
таллом, например, оловом, или по­
просту замазывают, чтобы было не 
так заметно.

Одно время азербайджанцы, 
торговцы фруктами, применяли для 
обвесов 50и-граммовые плошки - 
плоские гири для напольных весов, 
которые использовали как килограм­
мовый противовес. Берете вы 3 кг 
бананов,.и на одну чашку весов кла­
дется гроздь фруктов - на другую 
две обычные гири по 1 кг и плошка. 
Согласитесь, вероятность того, что

пробуйте!" Зазывные приглашения 
звучат со всех сторон рынка. Вам 
предложат даже лишний кусочек 
мяса, а,^провожая, обязательно 
добавят: "Спасибо за покупку! При­
ходите еще". Слаб человек: от не­
привычно галантного обращения все 
в душе тает, испаряются остатки 
бдительности, и желание что-либо 
проверять, не родившись, умирает.

А  П О Й М А Н  -  
' ? А К  В О Р

Основной критерий при опреде­
лении меры наказания жуликов за

Х О Д И Т Е  З А  П О К У П К А М И  

С  К А Л Ь К У Л Я Т О Р О М
П О Ч Е М  К О Л Б А С А  

Д Л Я  Н А Р О Д А ?
В бывшем военторговском ма­

газине (угол Фрунзе и Гагарина) за 
несколько минут продавщица суме­
ла нагреть трех томичей более чем 
на пять тысяч рублей. Но бедняге 
не повезло - покупателями были два 
сотрудника отдела по экономичес­
ким преступлениям Советского 
РОВД и автор этих строк. За не­
сколько полукопченых колбасок и 
кусочек масла работница прилавка 
взяла с журналиста лишних 4. 700 
рублей. У моих спутников стоимость 
товара также не совпала с реаль­
ной его ценой.

- Я видела-видела она выходила 
на улицу! - перешла в наступление 
продавщица. - Кто знает, что она 
там делала? Может, колбасу-то и 
откусила?! (Видимо, она подразуме­
вала, что вес отдегустированного 
продукта уменьшился ровно на 
4.700).

Столь оригинальной реакции при 
проведении рейда в этот день боль­
ше нигде не встречалось. Обычно 
нечестные продавцы краснеют, сму­
щаются, игриво отшучиваются, при­
водят различные аргументы в свое 
оправдание типа: "плохо себя сегод­
ня чувствую", "дома тяжелые се­
мейные обстоятельства", "устала в 
конце дня" "выбил из нормального 
ритма работы покупатель-дебо­
шир". Хотя шумные разборки у при­
лавка, которые оперативники очень 
не любят, не редкость. Скандаль­
ная продавщица с видом "не вино­
ватая я", начинает вопить о несчаст­
ной доле работников торговли, ко­
торым дышать не дают и коих за­
мучили придирчивыми проверками. 
Вокруг собирается толпа зевак, на­
чинают сыпаться реплики. Бывают и 
более впечатляющие сцены. Как-то 
при проверке на рынке горячий 
южныи торговец фруктами, возму- 

. щенный действиями сотрудника ми­
лиции, начал раскидывать мандари­
ны...

« К О П Е Й К А  Р У Б Л Ь  
Б Е Р Е Ж Е Т » »

Но несмотря на эту, всем из­
вестную поговорку большинство 
покупателей снисходительно отно-

Недовес только 5 граммов колбасы 
по цене 20 тысяч (кто из нас заме­
тит эти граммы на рынке?) - уже 
потерянная 1000 для вашего кошель­
ка. Но кто же станет жульничать из- 
за 5 граммов? В среднем, десятая 
часть денег, истраченных в месяц 
на покупки, составляет неправедный 
навар служителей прилавка.

Для сравнения - другие цифры. 
Продавец сыра или масла на рынке, 
по неафишируемым данным, имеет 
ЕЖЕДНЕВНО 'сверху" - 50-70 тысяч 
рублей чистого дохода, а в базар­
ный день до 100 и более. Прирабо­
ток у торгующих в продовольствен­
ных магазинах скромнее - месячный 
"левак" равен, но чаще превышает 
основной официальный доход. Во­
истину, покупательские кошельки - 
золотая жила для ловких торгашей.

С Е К Р Е Т Ы
М А С Т Е Р С Т В А

Вариантов обмана существует 
множество. Самый простой - об­
счет. Большинство уважающих себя 
продавцов вооружены калькулято­
рами. (Использование счетов, по 
мнению оперативников, должно на­
сторожить покупателя: за прилав­
ком опытный работник торговли) 
После беглого перебора клавиш 
продавец накидывает сверху энную 
сумму и оглашает результат как 
единственно верный. Редкий поку­
патель пытается подсчитать самосто­
ятельно стоимость покупки, тем 
более никто не рискует позаимст­
вовать для этих целей счетную ма­
шинку продавца. Если обман вскры­
вается, мгйовенно следуют исправ­
ления, сопровождаемые вежливы­
ми извинениями: ошибрчка вышла, 
с кем не бывает.

Другой, не менее распростра­
ненный способ - обвес. Незаметно 
с вас возьмут деньги не за. 145, а за 
150 граммов масла, не "забудут" 
округлить и вес мяса. Уже давно все 
перестали возмущаться отсутствию 
противовеса при отпуске продуктов 
в мешочках, в оберточной бумаге. 
На центральном и сезонных рынках 
часто используются облегченные 
гири. Для этого в стандартной гире 
делают одно или несколько отверс-

кто-то начнет перевешивать дома 
покупку и устроит разборки с про­
давцом, ничтожна. Доход гаранти­
рован.

Есть еще один удобный вариант 
облапошивания - использование ве­
сов до 6 килограммов с одной под­
ставкой (распространены на сезон­
ных рынках). На стойке весов со 
стороны продавца есть регулятор 
настройки. И здесь обвес - только 
дело техники. Улыбаясь, одной ру­
кой вам предлагают товар, а дру­
гой, едва он попадает на весы', до­
бавляют регулятором дополнитель­
ные граммы. Покупка состоялась, 
и, также быстро и незаметно, лиш­
ние граммы сбрасываются. Заме­
тить подобные манипуляции крайне 
сложно. Разве что во время торга 
кто-нибудь будет наблюдать за дей­
ствиями продавца сбоку или со спи­
ны, И еще одна деталь, отмеченная 
сотрудниками милиции. Больше все­
го нас обманывают в воскресные и 
праздничные дни. Продавцы надеют­
ся, что оперативники отдыхают, а 
уставший за рабочую неделю народ, 
скупая продукты авоськами в рыноч­
ной толчее и в магазинных очере­
дях, не станет мелочиться.

Кого же обманывают чаще все­
го? Здесь никакой закономерности 
проследить не удалось. Нас одура­
чивают всех и повсюду. Одни про­
давцы специализируются на "новых 
русских", получая особое удоволь­
ствие, накинув несколько тысяч на 
сервелат и буженину, при обслужи­
вании владельца роскошной "Тойо­
ты". Другие не гнушаются содрать 
лишнее со стариков, с трудом раз­
личающих нули на ценниках. Оста­
ются облапошенными вечно спеша­
щие женщины с набитыми сумками, 
большинство мужчин, совершающих 
покупки со скучающе-отстраненным 
видом, студенты, незацикленные на 
бытовых проблемах. Конкретно,' 
кого и на сколько обуть, подсказы­
вают только интуиция и опыт про­
давца. Хотя, как уверяют сотрудни­
ки милиции, все-таки существуют та­
кие магазины и продавцы, где во­
обще не жульничают.

Профессионалы обвесов и об­
счетов сегодня надувают нас очень 
изящно: весело, с улыбочкой, с 
шутками-прибаутками, доброжела- 

"Подходите, выбирайте,тельно.

прилавком - размер ущерба, нане­
сенный потребителю. Если вас об­
манули меньше, чем на одну деся­
тую минимальной оплаты труда (се­
годня - меньше чем на 4370 руб­
лей), это расценивается как адми­
нистративное правонарушение. Со­
ставляется протокол, и виновный 
направляется на административную 
комиссию. Если же в течение года 
после первого взыскания продавец 
вновь замечен в неблаговидных по­
ступках, то в соответствии с Уголов­
ным кодексом (ст. 156, ч.4) следует 
штраф от 30 до 100 минимальных 
размеров оплаты труда. Ну а риск 
нет работник прилавка обмануть не­
крупному (больше чем на 4. 370 
рублей за один раз), то статья 156 
(4.1) УК предлагает на усмотрение 
суда лишение свободы на срок до 
двух лет, либо штраф от пятидесяти 
до трехсот минимальных размеров 
оплаты труда.

С начала года межрайонным от­
делом экономических преступлений 
было вскрыто более двадцати фак­
тов обманов покупателей. Пока не­
известны случаи, чтобы за обман 
покупателей торговцев лишали сво­
боды, однако штрафы предъявляют­
ся немалые. Зимой в Ленинский на­
родный суд поступили дела 8 азер­
байджанцев, торговавших фруктами 
на центральном рынке. После су­
дебных разбирательств трем из них 
были назначены штрафы по миллио­
ну. После этого пятеро других юж­
ных продавцов свернули бг 
торговлю и пропали из города 

-------!Д

тазарную
, _ - — —...... -..рода. Ле­

нинский РОВД передал материалы в

розыск. Местные коммерсанты, 
конечно, не могут позволить себе 
такую быструю смену торговой дис­
локации, и за грехи приходится рас­
плачиваться. Суммы большие, а где 
взять деньги? Остается использовать 
старый источник - кошельки поку­
пателей. Возникает замкнутый круг: 
штрафы порождают поборы, а но­
вые поборы - новые штрафы. У каж­
дого продавца по милиционеру не 
поставишь. Поэтому, конечно, по­
падаются и привлекаются к ответ­
ственности единицы.

П О Й Д Е М
Н А  Э К С П Е Р И М Е Н Т

Можно ли избежать участи быть 
обманутым? Вряд ли. “Если ты смот­
ришь на весы - тебя обсчитывают, 
если на счеты - тебя обвешивают",
- емко заметил один из оператив­
ников. Конечно, трудно поймать за 
руку профессионала-мошенника. 
по, скажите честно, часто ли мы 
пытаемся остановить самого зарвав­
шегося воришку? Стыдливо опуска­
ем глаза, заметив что стрелка ве­
сов изначально не на нуле, стесня­
емся внимательно проследить за ее 
движением, ленимся сосчитать сто­
имость покупки, оправдываясь, что 
некогда, суммы непривычно боль­
шие, да и боимся возмущения взвин­
ченной очереди. Отчего в транспор­
те мы привыкли беречь свои сумки 
и карманы, инстинктивно пряча день­
ги подальше, а перед прилавком мы 
беззащитно раскрываем кошельки 
и отдаем, не проверяя, столько, 
сколько запросят? Словно следуем 
стихотворному "завету" Пушкина: 
"Обмануть меня не трудно, я сам 
обманываться рад". Даже заметив, 
как его нагло обирают, редкий по­
купатель проведет свое расследо­
вание: пригласит заведующую, по­
требует книгу жалоб, сообщит о 
безобразиях в милицию или в рай­
онную администрацию. Большинст­
во твердо убеждены: не стоит ин­
теллигентному человеку устраивать 
бучу из-за пятиста или тысячи руб­
лей. Как заметила одна из прови­
нившихся продавщиц, пятьсот - это 
не деньги, только и хватит что на 
одну поездку в автобусе. Вот .и 
молчим мы безропотно перед про­
давцом, изливая праведный гнев в 
беседе с друзьями. Почему? Мен­
талитет, не позволяет, боимся про­
слыть жадными и скупыми, сказы­
вается широта русской души - не­
желание размениваться по пустя­
кам? Оправдание своему поведению 
можно подыскать самое красивое.
В принципе, платить или не платить 
торговый "оброк" - это дело сугу­
бо личное. Но может пи действи­
тельно уважающий себя человек 
терпеть беспредельно обман и уни­
жения? А если вдруг в одночасье 
все потребители-покупатели пере­
кроют незаконный доступ к своим 
кошелькам, многие ли магазины 
уцелеют, все ли рыночные торгов­
цы останутся за прилавком. Может, 
попробуем - проведем экспери­
мент?

Елена УТКИНД.
Рис. Н адим а КАСИМОВА.

Вторая Всесибирская уни­
версальная ярмарка "А л ­
тай-95" прошла 25 - 28 
апреля в г. Барнауле.
Она привлекла более 
300 участников из семи 
регионов Сибири. Сумма 
зарегистрированны х  
сделок составила около  
100 миллиардов рублей.

о традиции состоялись 
Р 7  конкурс и присуждение 

*  "Золотых медалей" "Си­
бирской ярмарки". Призерами ста­
ли алтайцы - за наибольшее коли­
чество участников и их коммерчес­
кие успехи и томичи - за наиболее 
красочное оформление экспозиции 
и поощрение народных промыслов. 
(В презентации томичей принимал 
участие Центр мастеров декора­
тивно-прикладного искусства). "Зо­
лотые медали участников" "Сибир­
ской ярмарки" присуждены АО 
"Барнаултрансмаш" - за новое се­
мейство дизельных двигателей и 
Алтайскому государственному тех­
ническому университету - за раз-

К У В А Л Д Ы , С К О Б Ы , В Е Д Р А ...
Томские предприятия и фирмы 
все активнее участвуют 
в международных ярмарках
работку группы профессора М. 
Тырышкика в сотрудничестве с АО 
"Геофизика" не имеющего анало­
гов портативного сварочного аппа­
рата "САТ-Г.

Хозяева в полной мере исполь­
зовали свое положение - удачно 
совместили очередную выставку 
программы "Сибирской ярмарки" 
"Транссибэкспо-95"с собственной 
- "Алтайсепьхозмаш-95". Чтобы 
попасть на ярмарку, посетители вы­
нуждены были пройти через ряды 
выставленных на площади перед 
местным Дворцом зрелищ и спор­
та автомобилей и сельхозтехники. 
Свою продукцию рекламировали

Бийский машиностроительный за­
вод и АО "Русский сервис" - офи­
циальный представитель АМО 
“ ЗИЛ" на территории Алтайского 
края. Промышленные "киты" заня­
ли видное место и в краевой экс­
позиции. Представили свою про­
дукцию Алтайский завод трактор­
ного оборудования, АО "Барнаул­
трансмаш", "Алтайдизель", "Бар­
наульский станкостроительный за­
вод", ''Геофизика", "Барнаульский 
шинный завод" и другие. Заданная 
алтайскими устроителями ярмар­
ки тематика присутствовала и в экс­
позициях других регионов.

Демонстрация индустриальной

мощи Сибири произвела впечатле­
ние! К сожалению, продукция про­
мышленных гигантов оказалась 
маловостребованной. Больше бра­
ли на заметку, приценивались, чем 
покупали. Наибольшим спросом на 
ярмарке пользовались товары на­
родного потребления.

Томскую область удачно пре­
зентовали около двух десятков 
фирм, предприятий и научных уч­
реждений.

НИИ физики прочности и мате­
риаловедения ТНЦ СО РАН - с не­
давних пор участник государствен­
ной научно-технической програм- 
мьО'Новые материалы" - предста­
вил на ярмарке продукцию специ­
ализированного керамического 
производства - технологическую 
оснастку для промышленного обо­
рудования. НИИ высоких напряже­
ний при ТПУ выставил около деся­

ти установок, демонстрирующих 
использование новых технологий в 
переработке, взаимодействии ма­
териалов, разрушении, сварке и 
т.п.

Ведущего инженера-технолога 
НИИВН Андрея Гребнева я встре­
тил у стенда Барнаульского стан­
костроительного завода, где он 
рекламировал технологию получе­
ния изделий технического назначе-. 
ния из оригинальных полимерных 
материалов. Наукоемкая, продук­
ция - товар специфический. Нужен 
активный поиск потенциальных за­
казчиков, считает А. Гребнев. Ре­
зультат такого рекламного дейст­
вия - череда телефонных звонков 
в течение месяца.

Директор томской фармацев­
тической фирмы "Поиск" доктор 
меднаук Вениамин Хазанове удив­
лением обнаружил в барнаульских



чет Каких только инспекций в наши дни не 
р азвел о сь! То р го в ы е, пож арны е, 
в е те р и н а р н ы е ... Куда ни ш агни - о б язател ьн о  
спо ткнеш ься  об инспекцию . Д екл ар и р уя  
неусы пную  за б о ту  о б лаге  н ар од а, они 
ж ивут, как инф екции, на е го  ж е  те л е . Чем  
это  тел о  больней, тем  инспекций бо льш е.
А  чем  их бо льш е, тем  п о ч ем у-то  порядка  
м ен ьш е. Или не так?

КРЕПЧЕ ЗА... ШТАНЫ 
ДЕРЖИСЬ, ШОФЕР!
Кто остановит волну бессмысленных поборов?

" Н е л ь з я  с тр и ч ь  о в ц у  
к а ж д ы й  д е н ь  н а  м и л л и ­
м е тр " .

М илтон Ф РИНДМ ЕН.

И сключительно благими но- 
/ / 7  мерениями явлено на свет 

и новое контролирующее 
ведомство - Ространсинспекция, ак­
тивно заполняющая нишу после рас­
пада транспортных управлений. Цель 
для себя она означила такую: защи­
та прав потребителей транспорта и 
транспортных услуг. Причем везде: 
на земле, в небесах и на водах... 
Поскольку все это объединено ныне 
под крышей единого министерства. 
От кого защита? В первую очередь 
от тех, кто эти услуги производит, 
но -плохо, то бишь от нехороших 
шоферов, летчиков, матросов.

Замысел этой инспекции.в транс­
портном министерстве зародился 
еще в 91-м году.^ Сначала его экс­
периментально обкатали в несколь­
ких регионах, а с 92-го пустили на 
всю Россию, на все субъекты ф е­
дерации, включая и Томскую об­
ласть. И на месте территориально­
го объединения "Томскавтотранс'' 
поселилось областное отделение Ро- 

- странсинспекции, возглавляемое не­
давним профсоюзным лидером 
транспортников В. А. Тюпяндиным.

- Наша служба создавалась по 
опыту СШ А, Англии, - говорит Ва­
лерии Анатольевич. - Мы наделены 
большими полномочиями, прежде 
всего тем, что выдаем право на 
транспортную деятельность, то есть 
лицензии. Их должны иметь все, кто 
выезжает на дороги общего поль­
зования, и физические, и юридичес­
кие лица. Независимо от форм соб­
ственности. Кроме владельцев лич­
ных легковых машин - если они, ко­
нечно, не занимаются коммерчес­
кой деятельностью... Ну и еще льго­
ты предоставлены предприятиям 
сельского хозяйства, а-также для 
социально важных учреждений - им 
лицензии выдаются белпцсп^лп bdi^uiwi. .  бесплатно. Не­
обязательны лицензии на те маши­
ны, которые не выходят с заводских 
территорий, работают внутри карье­

ров... Лицензии пока что выдают­
ся на год, но в принципе можно и 
на три года, только вот механизм 
оплаты не очень четко отработан 
- из-за инфляции.

Что касается годовой лицензии, 
то тут вроде все отлажено. Плата 
зависит от грузоподъемности ма­
шины и зоны ее деятельности: го­
род, область, Россия, СН Г... Чем 
шире круг, тем выше плата. Для 
нее точка отсчета - 0,7 от мини­
мальной зарплаты, а дальше всту­
пает в сипу коэффициент повыше­
ния или понижения - от 0,5 до 1,5.
По словам Тюляндина, лицензия на 
легковую машину стоит около 30 
тысяч рублей в год. Восьмитысяч­
ный КамАЗ за 19 600 руб. может 
свободно бегать по области, по 
России - за 29 400.

Но получить лицензию даже за­
конопослушному водителю не так- 
то просто. Во-первых, он обязан 
представить целый ряд докумен­
тов (их перечень утвержден транс­
портным ведомством), главенству­
ющими среди которых являются сви­
детельство о предпринимательской 
деятельности и устав предприятия: 
чтобы точнее знать, что же наме­
рены возить те или иные лица. И это, 
конечно, далеко не все. Мало даже 
отметки в налоговой инспекции.

Ни один водитель не дотронется 
до желанной лицензии до тех пор, 
пока не обойдет чиновничью гале- 

тся, не менее 
>еклонение ин- 

Стоп! А
может, госавтоинспекции как раз и 
достаточно? Ведь через сито своих 
техосмотров она пропускает исклю­
чительно все машины, всех шофе­
ров. Ни один из них (кроме разве 
что преступников) не увернется от 
пристрастных взоров ГАИ. Так за­
чем же еще один огород городить?

- У них свои функции, у нас свои, 
- упрямо твердит В. А. Тюпяндин. - 
В госавтоинспекции сначала опаса­
лись, что мы начнем ими руково­
дить. Но у нас другие задачи. И мы 
теперь заключили с ГАИ соглаше­
ние о совместной деятельности.

Но ГАИ - еще не все. На пути к 
лицензии шофер (или представитель

П

предприятия, где он работает) дол­
жен на своем заявлении сделать 
отметки у пожарников, исправен ли, 
например, гараж, в санэпидстанции, 
в комитете по экологии...

В общем, волокита изрядная. 
Трудно перечислить все инстанции, 
где надо сделать "отметки", но по­
пробуйте-ка их все посетив и каж­
дому инспектору понравиться! "Ну 
и что? - невозмутимо отвечают они. 
- Ведь шоферам на оформление 
дается месяц .

Кем дается? За чей счет? Если 
предприниматель одиночка, то ведь 
он должен потратить не только уйму 
времени, но и немало средств -на 
бензин для своей машины или на 
трамвайно-троллейбусно-автобус­
ные билеты. А ведь эти траты не 
входят в стоимость лицензии. Об­
дирают бедного водителя со всех 
сторон, требуя, между прочим, еще 
и "дорожный налог". А он в свою 
очередь заламывает цены на пере­
возки.

Угнетает, кроме всего прочего, 
и моральная сторона. Мне довелось 
прямо у конторы Томсктрансинспек- 
ции побеседовать с несколькими 
шоферами. Их удручает, что каж­

дый чиновник, к которому они об­
ращаются за "отметками’ , может 
безнаказанно им нагрубить, а то и 
послать подальше, перед каждым 
надо гнуть спину, заискивать, а то и 
подношение делать - не все, к со­
жалению, инспектора отличаются 
щепетильностью по отношению к 
себе. В области около 56 тысяч 
автомобилей, включая краны, “ выш­
ки" и т .д ., и все их владельцы обя­
заны пройти по этому унизительно­
му кругу.

В инспекции мне возразили с 
возмущением: "Почему унизитель­
ному! Таков порядок!"

Но кто этот порядок установил? 
Ведомство. И теперь его решения 
и постановления (В. А . Тюпяндин 
часто ссылался на документ под 
номером 1418) приобретают силу 
уже федеральной власти. И хотя 
инспекция "контачит” и с областной 
администрацией, с ее транспортным 
отделом, о чем тоже не забыл об­
молвиться Тюпяндин, но это сотруд- 

. ничество больше рекомендательно­
информационное. Реальная власть у 
ведомства. И оно ее все увереннее 

н а с а ж д а е т  
сверху.

Какой поря­
док реально (а 
не на б ум аге ) 
может навести 
эта власть? Усле­
дить за тем, что 
и как возят на 
своих машинах? 
1ристроиться к 
АИ, другим ин­

спекциям, найти 
какое-то дельце 
и для себя? Так, 
со б ственн о , и 
происходит. За­
ключив соглаше­
ния о совмест­
ной работе с ин­
спекциями и над­
зорами, транс­
портные инспек­
тора заодно с 
ними выезжают 
на линию.

- Если ГАИ 
важно лишь то, исправна ли маши­
на, трезв ли водитель, то нас инте­
ресует и другое: соответствует ли 
перевозимый груз роду деятельнос­
ти, зафиксированной в лицензии,.- 
объясняет Тюпяндин. - Мы также за­
держиваем тех, кто нарушает пра­
вила ввоза и вывоза тех или иных 
товаров. Помните, на въезде в го­
род стояли машины с помидорами, 
с лесом ... А то, бывает, спирт ве­
зут в цистернах из-под цемента, 
бензина, даже их не помыв...

Что и говорить, порядок, конеч­
но, нужен. Никто против этого не 
возражает. Но вряд ли его станет 
больше, если на дороги, включая и 
железнодорожные, выйдут толпы 
инспекторов. И все начнут штрафо­
вать водителей налево и направо. И 
даже если всех инспекторов обла­
чить в форменную одежду с петли­
цами и фирменными знаками (транс­
портная инспекция, как вездесущая, 
взяла себе сразу и "крылья", и "ко­
леса", и "якоря’ ).

Как это ни удивительно, хотя 
проверяющих контор ныне и полно, 
а вот на дорогах инспектора попа­
даются очень и очень редко. По сло­
вам шоферов, чаще встречаются

другие контролеры - рэкетиры, до­
рожные бандиты, тоже взимающие 
с водителей свою "плату" за про­
езд.

Да и что реально может сделать 
та же транспортная инспекция, если 
на 52 человека, что ъ  ее штате, - 
вся область? А ведь они призваны 
следить не токмо за автодорогами, 
но и рекой, и самолетами. Да еще 
проводить аттестации... Как уточнил 
Тюпяндин, они свои силы расстави­
ли так: авто - 15 человек, 4 - река, 
по 2 - ж /д  и воздух... Кроме том­
ской конторы, есть еще филиалы в 
Асине, Колпашеве, Стрежевом. 
Понятно, энергии реально хватает 
лишь на "бумаги", на то, чтобы со­
брать деньги за лицензии.

Причем сначала составляется 
смета расходов, включая зарплату 
Томсктрансинспекции, а потом уже, 
исходя из нее, утверждается сум­
ма "поборов” за лицензии. Тюлян- 
дин заранее предупредил: инспекция 
проявляет сдержанность и скром­
ность, согласуя свои расценки с 
юристами, отделом цен, финуправ- 
лением... В отделе цен подтверди; 
ли: да, они знакомятся со сметой 
трансинспекции, но в основном сле­
дят за объемом зарплаты. Вникать 
в детали нет нужды -методика рас­
ходов определена транспортным 
министерством, оно указывает точ­
ку отсчета...

Хотя, как выясняется, эта "точ­
ка” в разных областях разная -види­
мо, зависит от степени "благополу­
чия", от уровня зарплаты в регио­
не. Собрав энную сумму, инспек­
ция распоряжается ей по своему 
усмотрению. Правда, 10 процентов 
отчисляет в Москву, но эти деньги в 
основном возвращаются в виде ме­
тодических указаний, литературы, 
формы и т.д. Взимаются и феде­
ральные налоги, а вот от местных 
инспекция освобождена. Фактичес­
ки получается, что как отдельные 
водители-коммерсанты, так и в це­
лом транспортные предприятия 
дважды платят налоги - сначала не-- 
посредственно сами, а потом через 
|уки инспекторов. И это порядок? 
1еужели на Западе так же?

- Нет, - говорит Валерий Анато­
льевич, - в США и многих странах 
Запада подобные инспекции содер­
жатся за счет государственного 
бюджета Лицензии выдаются бег 
платно.

- Почему же у нас иначе и все 
за счет рядового труженика?

- Потому,- видимо, что у нас 
бюджет слабый...

В общем, форсить-то нашим 
властям и казаться хочется по-за­
падному, в одном закавыка - про­
изводство развалилось, денег нет. 
Однако ведомственный форс доро­
же денег. Не умея их зарабатывать 
само, оно начинает обдирать, как 
липку, всех подряд, спекулятивно 
используя лицензии как средство 
наживы. И нет числа чиновникам, 
паразитирующим на этом "праве” ! 
Они столь густо облепили регион, 
что местным властям скоро и ды­
шать будет нечем - ничего области 
не останется для самоуправления...

Так что крепче, шофер, держись 
не только за баранку, но и за шта­
ны: что ни бугор, то побор.

А л е к с а н д р  С О Л О В Ь ЕВ .
Ри с. В я ч е сла в а  Ш И Л О ВА .

В

аптеках продукцию своего пред­
приятия. Причем цена янтарной 
кислоты здесь в два раза превы­
шала томскую. "До сих пор мы не 
выходили на алтайский рынок. Ви­
димо, сказался эффект участия в 
предыдущей - новосибирской - яр­
марке в феврале этого года". Дей­
ствительно, на барнаульской яр­
марке "Транссибэкспо-95” "Поиск" 
ждали. По инициативе администра­
ции "Сибирской ярмарки" руково­
дителю томской фирмы организо­
вали встречу с представителем 
крупнейшего поставщика лекарст­
венных препаратов в Алтайский 
край - фирмы "Ф орест".

- Ярмарка полезна уже тем , 
что мы получили очередное свиде­
тельство - наш препарат нужен, - 
говорит В. Хазанов.

Томская экспозиция представи­
ла потенциалы крупных промыш­
ленных предприятий области - АО 
"Томский инструмент” , Томского 
электролампового завода, Самусь- 
ского судостроительного завода., 
Томского радиотехнического заво­

рые не достигли необходимого 
объема поставок своей продукции 
по договорам, ценен сам ярмароч­
ный опыт. Кстати, коллективная об­
ластная экспозиция в несколько раз 
снизила выставочные затраты.

- Этот год должен стать пере­
ломным в презентации томских 
предприятий и фирм на междуна­
родных выставках, - считает дирек­
тор выставок-ярмарок Томского 
технопарка Александр Илкос.

Очередная выставка-ярмарка 
марафонской программы "Транс- 
сибэкспо-95” планируется на том­
ской земле. В июне предстоит об­
ластная презентация на VI Харбин­
ской ярмарке. Осенью - на ярмар­
ке "Сибирь приветствует Европу", 
которая состоится в австрийском 
г. Линце. Так что участие томичей 
во второй международной ярмар­
ке программы всесибирских выста­
вок "Транссибэкспо-95” в Барнау­
ле - своеобразная генеральная ре­
петиция перед большими представ­
лениями.

О л ег В О Р О Б Ь ЕВ .

да, Томского электротехническо­
го завода, а также предприятий 
малого и среднего бизнеса. На яр­
марке рекламировали свою про­
дукцию уже известные на сибир­
ском рынке АО "Реатон", "ЭНПО", 
ТОО "П о ли м ер ", завод "А ван­
гард” . Но не все с успехом. Удач­
ной оказалась ярмарка для "Аван­
гарда” . Полиэтиленовые ведра, 
тазы, посуда пользовались боль­
шим спросом. Наиболее привлека­
тельными в ассортименте, предло­
женном Самусьским судострои­
тельным заводом, оказались кувал­
ды, скобы, универсальные дерево­
обрабатывающие станки. Завод по­
лучил заказы на поставку в Алтай­
ский край пиломатериалов, стро­
евого леса.

Пришлись по вкусу новые мо­
дели легкой обуви весенне-летне­
го ассортимента, предложенные 
АО "ЭН П О ", созданного в про­
шлом году на базе модельного 
цеха ТЗРО.

Для всех томских участников 
выставки, е том числе и тех, кото­

ЭФФВКЖШВШЕЕ
Я М П М Г 'Й А в п т , _ 
ч е м  РЕЮЕАВШРО
с ю  в гшшш
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Валерий НОР:

товаров на свой рынок. Я читал, что, 
когда кукурузные хлопья, ввозимые 
из СШ А, начали пользоваться боль­
шим спросом у японцев, правитель­
ство приняло решение перевести их 
в разряд кондитерских изделий, пош­
лина на ввоз которых была едва ли 
не вдвое выше. То есть там думали 
о своем товаропроизводителе. У нас 
не думали и раньше и не думают 
сейчас - достаточно сравнить уже 
известные суммы на содержание 
управления охраны президента и на 
развитие отечественного предприни­
мательства. Президента мы, конеч­
но, сохраним, а вот производство 
вряд ли...

Как все директора, Валерий Нор 
имеет большие претензии к авторам 
российских реформ. Как страшный

дыи год, сейчас - разовые всплес­
ки. Но это мы, кондитеры. Наша 
продукция не залеживается на скла­
дах. Машиностроительным отрас­
лям, в особенности "оборонке", 
намного тяжелей. Представьте, если 
мы не можем обновлять техноло­
гию постоянно, то и "оборонка" - 
тем более. Может быть, мои слова 
из времен давних и тяжелых, но, по- 
моему, определенная цель по раз­
валу оборонной промышленности 
достигнута. И большие успехи сде­
ланы в области развала народного 
хозяйства в цепом.

- Вы тоже народное хозяйст во, 
пусть н маленькая его  частичка, но  
вы не.развалились, вы ж ивы , Б олее  
того, лю ди уж ен а ел и сь . “м арсов "  и  
"сн и кер сов .' и  все .ч ащ е спрашива-

жета - меньше придется платить 
пособий по безработице.

- Если представить се б е ,. что это­
го  в се  ж е  н е произойдет, правитель­
ство н е прислуш ает ся к  голосам  
р а зум а , что.будетслтекественны-. 
м и предприятиями, леткой, мак рань­
ш е говорилось,.пром ыш ленност и?.

- Нас будут покупать западные 
фирмы. Уже покупают. Чтобы вы­
жить, придется продавать пакеты 
акций, что, собственно, уже и про­
исходит. Фабрика "Большевик", как 
мне известно, продала 30 процен­
тов своих акций американской ком­
пании. Фабрика "Россия" - тоже 
один из отечественных лидеров в 
нашей отрасли - продала часть ак- 
ций швейцарской фирме, выпускаю­
щей шоколадные батончики. Раз

«ГОЛОДНОМУ 
ДАВАТЬ РЫБУ,
ему нужно дать сети»
Р е ч ь , о д н а к о , п о й д е т  во все  

н е  о  р ы б е . П р о сто  э то  
л ю б и м а я  п р и с к а з к а  

д и р е к т о р а  к о н д и т е р с к о й  
ф а б р и к и  " К р а с н а я  з в е з д а " . 
Н а  ф а б р и к у , п о  е го  с л о в а м , 
се й ч а с  н а к а т ы в а е т с я  тр е ть я  

р ы н о ч н а я  в о л н а .

ервая, после которой 
ф абр ика  с тр уд о м  у с ­
то яла , бы ла волна"м ар- 
сов”  и "сни ке р со в".

Вторая - о гр о м н ы е  проценты  
банковских кредитов . "К о н ф е тка " 
не растворилась и в ней. Третья 
волна, по мнению  д и р екто р а , с та ­
нет самой больш ой и самой тр уд ­
ной - вн утр е нн яя  ко н к ур е н ц и я  
российских к о н д и тер о в . С о б с т ­
венно, эта волна у ж е  у порога: 
напротив областной адм ини стра­
ции ф лагм ан отечественного  п ро­
изводства сладостей  м осковский 

Красны й О ктя б р ь " у ж е  откр ы л  
свой магазин. Д а ж е  сейчас, к о г­
да первые ры ночны е волны схлы  
нули . Н ор не м о ж е т  спо ко й н о  
говорить о них.

-Рынок я понимаю так: пришел, 
купил, что тебе надо для производ­
ства, произвел, продал. Не сумел 
продать - твои проблемы. Нам с 
приходом рынка сырье перестали 
поставлять централизованно - бери, 
где хочешь. Валюты у нас не было, 
мы работали с перебоями, произ­
вели сокращение. И все же это было 
не столь страшно, если бы тогда же 
не открыли границы, не впустили в 
страну "марсы" и “сникерсы" прак­
тически беспошлинно.

- Конечно, мы все большие спе­
циалисты в управлении государст­
вом, - усмехается Нор, - но я дей­
ствительно не могу понять, как мож­
но было так не по-хозяйски посту­
пать. Япония, экономически разви­
тая страна, усиленно борется про­
тив проникновения американских

сон он вспоминает кредит, который 
фабрике пришлось взять в банке под 
/13 процентов, чтобы провести мо­
дернизацию, изменить внешний вид 
своей продукции с помощью ваку­
умной упаковки. По прогнозу дирек­
тора, это должно было оправдать 
затраты. Прогноз оправдался. Сей­
час на "Краской звезде" создают 
отдел маркетинга, прорабатывают 
новую стратегию производства, из­
меняя ассортимент, отыскивая но­
вые рынки продажи продукции и 
приобретения оборудования. (Не 
могу говорить об этом детально - 
коммерческая тайна). То есть насту­
пила определенная стабильность. В 
связи с этим рассказываю директо­
ру об одной публикации:

- Н едавно я читал очень пес­
сим истическое интервью с акад е­
м и ко м  А б алкины м . Он считает, 
что эконом ика России обречена, 
гак  как  у нас уж е  не кризис, в глу­
бине которого  обычно р о ж даю т­
ся позитивные перем ены , а пол 
ный развал . Причина - именно в 

I отсутствии поддерж ки государст- 
j вом отечественного  производст- 
j ва. О днако , д ум а я  о вашей ф аб- 
! р и ке , наприм ер, тр уд н о  прийти к 
| та ко м у  вы воду. "К р асн ая  звезд а" 

б ы л а  д а л е к о  не со в р е м е н н ы м  
предприятием  уж е  в годы  начала 
р е ф о р м , но вы стояла , вы д ер ж а­
ла, а ваша продукция , не уступая 
в качестве западны м  к о н ф е там , 
вы глядит теперь почти со врем ен­
но. Так, м о ж е т , именно так  ж е с т­
ко  и надо б ы ло  поступить прави­
тельству , чтобы ож ивить, осо вр е­
м енить наши предприятия, за ста ­
вить их стать  ко нкур ен то сп о со б ­
ными.

- Я не склонен думать, что из­
менения, наступившие в экономике 
России, необратимы, хотя опасения 
академика имеют основания. Рань­
ше мы имели возможность поне­
множку менять оборудование каж-

НЕ НУЖНО

ют отечественные конфеты.
-  Мы еще живы. Но третья вол­

на может и нас свалить, если нас 
никто не поддержит. Возьмите тот 
же "Красный Октябрь". Почему он 
пошел на восток? Потому что у него 
трудности со сбытом в западных 
регионах. Но сравните - сырье ему 
везти с Запада дпя производства в 
Москве конфет на четыре тысячи 
килом етров бли ж е , чем нам 
Электроэнергия в Москве дешевле, 
чем.у нас, и за воду там тоже мень­
ше платят. Мы заведомо оказыва­
емся в более тяжелых условиях.

- Что.конкретно.вы вкладываете 
в .  .слова  о п оддерж ке со.ст ороны  
правительства,.моторы елолторяю.т
м н о ги е , директ ора..предприят ий*
Поддержка.-запрет ит ь ввоз в стра­
н у  "сникерсов”.  и "м ареол", .их близ - 
кия или дальних, "родственников "?

-  В первую очередь мы, руко­
водители отечественных предпри­
ятий, хотели бы, чтобы правитель­
ство через государственные банки 
давало нам кредиты на более льгот­
ных условиях. Именно так поступа­
ют западные правительства по от­
ношению к своим товаропроизводи­
телям. Получение льготных креди­
тов позволит нам не только модер­
низировать производство, но и со­
здать новые рабочие места. Это 
выгодно дпя государственного бюд-

спрос на "сникерсы" пошел на 
убыль, западные бизнесмены при­
няли разумное решение: внедрять­
ся в наши кондитерские предпри­
ятия, скупать их и продавать ту про­
дукцию, к которой наш потребитель 
привык. Доходы, естественно, не 
останутся в России. Очевидно, это 
и имел в виду академик Абалкин. И 
вот еще что в связи с его именем. 
Меня поражает, что у правительст­
ва до сих пор никакой обнародован­
ной программы действий. Пусть те 
же "500 дней" были плохой програм­
мой, но в нее можно было загля­
нуть, посмотреть, что планируется, 
что выполнено, что нет. Сейчас нет 
никаких документов, кроме общих 
слов о продолжении реформ. На 
что хотя бы приблизительно ориен­
тироваться?

Н еско лько  раз в нашем р аз­
го во р е  Валерий Н ор уп о м ян ул  
преж ние времена. Н асколько лег­
че или слож ней ем у  б ы ло  в про­
ш лом , ж а ле е т пи о  пер ем ен ах, 
происш едш их в стране .

- Нет. В рыночных условиях тя­
жело работать, нет никаких гаран­
тий, но рынок необходим. Ты сам 
себе являешься гарантом, сам рас­
плачиваешься ,за неправильное ре­
шение. При нормальной рыночной 
экономике можно работать, мож­
но развиваться, В прошлом все было 
слишком зажато в рамки плана 
сколько выпустить шоколадных кон­
ф ет, сколько карамели - решали за 
тебя. Мы не могли самостоятельно 
выпускать зефир в шоколаде или 
требовать изменения цены на деше­
вое, но неимоверно трудоемкое 
монпансье. Были препоны, которые 
противоречили здравому смыслу, и 
это приводило к диким ситуациям. 
Когда я пришел на фабрику, там 
цехи.были забиты карамелью - она 
не раскупалась, но ее продолжали 
производить. К "счастью , случилась 
антиалкогольная кампания, спиртное 
исчезло, народ стал гнать самогон, 
исчез сахар, и самогон стали гнать 
из карамели, которая пошла нарас­
хват. Одно было неудобство - каж­
дую конфету самогонщикам прихо­
дилось разворачивать. Работников 
фабрики всерьез спрашивали: не

можем ли мы выпускать карамель 
без оберток.

Реформы были необходимы, но, 
к сожалению, после начала их Рос­
сия, как в известной притче, уподо­
билась голодному человеку, кото­
рый сидит на берегу озера. Ему 
можно дать рыбу, он съест ее и 
вновь будет голоден, а можно дать 
сети, чтобы сам себя кормил. Мы 
все время |росим на Западе и по­
лучаем "рыбу", а не "сети". Десят­
ки, если не сотни миллиардов дол­
ларов, ушли за рубеж и вернулись 
в виде продовольствия, которое 
было съедено. Мы получаем еду 
часто в обмен на невосполнимые 
природные ресурсы. Такую роскошь 
едва пи какая страна может себе 
позволить.

Запад ,. М осква  - д а л е к о ,.. Что 
вы. ждете от местной власти, Вале­
рий .А лексееви ч?

-  Может быть, я ошибаюсь, но 
я считаю, что на данном этапе наша 
фабрика, наши проблемы никого не 
волнуют.

-Н о  вы же. платите налоги. Мест­
ной власти небезразлично, сколько  
вы платите, можете ли платить боль­
ш е, если  вам в чем-то п о м о ч ь ..,

-  Таких расчетов никто не ведет. 
Если бы считали, анализировали, 
меня пригласили бы в администра­
цию города или области и сказали: 
"По нашим данным, есть тенденция 
увеличения поставок кондитерских 
изделий из-за границ области. Со­
ответственно, выручка уходит не в 
наш бюджет. Что мы можем сде­
лать для вас, чтобы "Красная звез­
да" удержала рынок этих изделий? 
Так, у вас большие затраты на 
электроэнергию, тепло. Мы снизим 
вам цены, а вы увеличите отчисле­
ния в местный бюджет, на взаимо­
выгодных началах".

Учитывая, что этим никто не ин­
тересуется, меня никуда не пригла­
шают и ни о чем не спрашивают, я 
и полагаю, что мы никому здесь не 
нужны. Хотя мы - "дойная корова" 
для местной власти. И надо бы нас 
не только папкой налогов колотить, 
но и сенца иногда подбрасывать. Это 
ведь парадокс - налогов все боль­
ше, а денег в бюджете все мень­
ше. Задуматься бы, отчего...

■ - Значит, вас бы очень удивило, 
если  6  вас в одно, прекрасное утро 
пригласил к  себ е  кто-то из местных 
руководит елей н сп р о си л ,, чем  вам 
мож но, пом очь?

-  Я в это просто не верю!

Раньше были "кр асны е д и р е к ­
то р а " . Валерий Нор - из п о ко ле­
ния ры ночны х д и р екто р о в . Ч ело­
век, болею щ ий за д ер ж аву  и за 
свою  ф а б р и к у , он, конечно, так 
легко  не сдаст позиции и перед 
тр етьей  волной, и перед  попы т­
ками западны х ф и р м  перекупить 
контрольны й пакет акции извест­
ного на всю Сибирь предприятия. 
О днако  ситуация на ры нке о б о ­
стр я е тся , и это  лишь вопрос вре­
м ени , ско лько  ещ е удастся  м е с т­
ном у предприним ателю  п р о д ер ­
ж аться  б ез по дд ер ж ки  м естны х 
властей.

Не только  В. Н о р у. Не только  
этой ф аб р и ке .

. С олом он В Ы ГО Н .

А

ЛУЧШЕ ГОРЬКАЯ ПРАВДА, 
ЧЕМ КИСЛАЯ ЛОЖЬ?
Сертификат, оказывается, совсем не гарантия качества

о д а н н ы м  со тр уд н и ко в  го суд ар ­
ственной торговой инсп екц и и , 
ж и те л и  Т о м ск о й  о б л а с ти  у ж е  

д ав н е н ь к о  не пили к о ф е . Почти все , что 
сегодня п р е д л ага е тся  то р го в ле й , - ж а л ­
кое подоб ие этого н а п и тк а , со д е р ж ащ е е  
при норм е 2 ,8  пр о ц ента  к о ф е и н а  в л у ч ­
ш ем  случ ае  0 ,0 1 3  или  0 ,0 1 7  п р о ц ен та . В 
Зы рянском  районе р е а л и зо в ы в а л ся , с по ­
зво ленья с к а з а ть , к о ф е  с н уле в ы м  со д е р ­
ж а н и е м  к о ф е и н а . Во  всех с л у ч а я х  про­
д а в ц ы  и м е ю т с е р т и ф и к а т ы , в ы д а н н ы е  
Ц ентром  с та н д а р ти за ц и и , сер ти ф и кац и и  
и м етрологии  по Том ской о б л асти . П р ав­
д а , в э ти х  го суд ар стве нн ы х б у м а га х  есть , 
кром е гербовой п ечати , д а ю щ е й  "д о б р о "  
на  р е али зац и ю  то в а р а , м а ле н ь ки е  при­
писки : продавцы  обязаны  инф орм ировать 
п о куп а те л е й  о н и зко м  со д ер ж ан и и  к о ­
ф е и н а . Из 14 о б о й д е н н ы х м ною  м а га з и ­
но в , п р о д а ю щ и х  к о ф е , ни в о дном  н ет 
подобной и нф ор м ац ии . И д а ж е  п р о д ав ­
цы н а  вопрос о со д ер ж ан и и  к о ф е и н а  д е ­
л а ю т кр углы е  г л а з а . . .

Без этой б у м а ж к и , повсем естно им е­
нуемой "сер ти ф и к ато м ", д а ж е  самый кр у­
той бизнесм ен по н а ш е м у  за к о н о д а те л ь ­

ству  - б у к а ш к а . Имея в р а зн ы х  к р у га х  
авто р и тетн ы е  связи , почти нево зм о ж н о  
разм естить свой товар  без сер ти ф и ката  на  
п р и лав о к  ни к  о д н о м у  у в а ж а ю щ е м у  себя 
то р го вц у. Р а зум е е тся , больш и нство  э ти х  
торговцев печется п р еж д е  всего не о к а ­
честве несертиф ицированного п р о д ук та  и 
те м  б о лее  не о н а ш и х  ж е л у д к а х  и к и ­
ш ечн ы х тр а к т а х , больш и нство  боится той 
головной бо ли  и ф и н ан со вы х п р о б лем , 
которы е м о гут во зни кн уть , начни  он тор­
говлю  подоб ны м  то вар о м .

Н али чием  сер тиф икато в  у  продавцов 
се го д н я  и н тер есую тся  м н о ги е . П р еж д е  
всего т а  м а л е н ь к а я  часть п о к у п а те л е й , 
ко то р ая изо всех сил пы тается ув а ж а ть  
свои интересы  и свои д ен ьги . Но д л я  про­
д а в ц а  несертиф ицированного  то в ар а  эта 
к а те го р и я  л ю б о п ы тн ы х  - н а зо й л и в ы е  
м у х и , от ко то р ы х ничего не стоит о тм а х­
нуться за р а н е е  заготовленной  ф р а зо й :

- Н е нравится - не бер и .
П р о д ав е ц  п р екр асн о  п о н и м а е т , что 

д а л е к о  не все из та к и х  п о куп ате л е й  о к а ­
ж утся  ретивы м и и по бегут ж а ло в аться  но 
то р го в ц а , не вы полняю щ его  тр ебовани я 
н аш его  р ы н к а . М ногие из п о куп ате л е й  и

не д о гад ы в а ю тся  об это м , а  кто  зн а е т , что 
на н а х а л о в  есть  у п р а в а , - ж а л е ю т  свое 
вр е м я , нервы .

З ато  лю бопы тство  н а  п р ед м ет серти­
ф и к а то в , пр о являю щ ее ся  у  со тр уд н и ко в  
р а зл и ч н ы х о тд ело в  м и ли ц и и , госторгин­

спе кц и и , са н эп и д н а д зо р а , о тд е л о в  то р ­
говли ад м и н и стр ац и й , - д е л о  достаточно  
сер ьезн о е . Не уд о в летво р и  п р о д авец  это 
л ю б о п ы тс тв о , и м о ж н о  п о н ести  очень 
б о льш и е  м а те р и а л ьн ы е  з а тр а ты , вы р а­
ж аю щ иеся ш тр аф ам и , хож дени ям и  по ин­
стан ц и ям , угр о зам и  вообщ е лиш иться т а ­
кого  в и д а  д е яте л ьн о сти , к а к  то р го вля .

П оэтом у то р гую щ и й  л ю д  всеми п р ав­
д а м и  и н еп р ав д ам и  стремится р азд о б ы ть  
н а  свой то в а р  с е р ти ф и к а т - д о к у м е н т , 
п о д тв ер ж д аю щ и й  соответствие го суд ар ­
ственны м  ста н д а р та м . И в ы д ае т эти  ж и з­
ненно  важ н ы е  и д л я  п р о д а в ц а , и д л я  по­
к уп а те л я  б ум аги  Ц ентр с тан д ар ти за ц и и , 
сертиф икац и и  и м етрологии  - ЦСМ.

опчены е продукты  хр а н я тся , к а к  
и звестно , п о до льш е и н ы х , но не 
п о лто р а  ж е  го да ! П артия копче­

н ы х ц ы п лячьи х ту ш е к  п о л уч и л а  сертиф и­
кат 15 ию ня 1994 го да . Специалисты  Цент­
ра о ф и ц и альн о  у к а з а л и  срок р еали зац и и  
этого  ско р о по р тящ его ся  п р о д у к та  - 31 
д е к а б р я  1995 го д а . И п о до б ны х сертиф и­
като в  н а  портящ ую ся пр о д укц и ю  по об­
л а сти  г у л я е т  п р е д о ста то ч н о . Если ещ е 
вчера я с опаской  п о к у п а л а  загр аничны й  
к усо к  м я са , сом неваясь в его к ач естве , то 
сегодня и д о м о р о щ ен ны е п р о д укты  м о ­
гут подстроить "козью  м о р д у".

В сло в ар е  С. И. О ж его ва  слово "се р ­
ти ф и к а т"  о зн ач ае т о ф и ц и альн о е  пись­
м енно е  удо сто вер ени е о чем -ли бо . В н а ­
ш ем  случ ае  - о соответствии ГО СТу, а  ещ е 
прощ е - п р о д ук т  м ож но есть спо койно , 
качество  гар ан ти р о вано . Н о , к а к  вы ясни­
лось , это д а л е к о  не одно и то  ж е . В  р а з­
говоре с д и р екто р о м  Центро Ю , П . М азу-
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Страховая фирма
выплачивает
клиентам-
автолюбителям
во зм ещ ен и е
в течение 120 часов.

блематично, что один знакомый, 
разбив вторую уже машину, наот­
рез отказался страховать новую - 
третью: в первых двух случаях стра­
ховые фирмы нашли варианты веж­
ливого отказа. Страховать автомо­
били в недалеком прошлом было 
равносильно выбрасыванию денег на 
ветер. Тем не менее именно этот 
вид самодвижущегося имущества 
больше всего сегодня подвержен 
всякого рода опасностям (угоны, ра- 
зукомплектация, аварии и т .п .) , а 
росему существует большой и явно 
не покрытый спрос именно на этот 
вид страхования. Но как сделать так, 
чтобы и волки-автолюбители были 
сыты, и овцы-страховщики целы?

"БарТ" - не единственный стра­
ховщик автомобилей в Томске, но 
заключаемый с этой фирмой дого­
вор о страховании транспортного 
средства наиболее юридически и 
процедурно проработан. К тому же 
нам не доводилось слышать о том, 
чтобы "БарТ" задерживал выплату

чивается в случае любого ДТП, за 
исключением тех случаев, когда кли­
ент грубо нарушил правила дорож­
ного движения, что и стало причи­
ной наступления страхового случая. 
Грубо говоря, застраховавшись в 
"БарТе", не стоит ехать на красный 
свет в надежде получить страховку. 
Будьте дисциплинированы. И "БарТ" 
выплатит страховку в течение 5 су­
ток. Кроме, естественно, тех слу­
чаев, когда в результате дорожно­
го происшествия появляется уголов­
ное дело. Тогда срок выплаты мо­
жет отодвигаться на месяц.

СТРАХОВАНИЕ ОТ 
ПРОТИВОПРАВНЫХ 
ДЕЙСТВИЙ ТРЕТЬИХ

ЛИЦ
При достаточно неясной форму­

лировке идея этой услуги очень про­
ста и актуальна: не найдя утром на

есть в автомобиле. Дорогостоящие 
автомобильные аудио-, а теперь и 
видеосистемы, зачастую становят­
ся легкой добычей воров. Обезопа­
сить себя в данном случае - тоже 
нелишне.

СТРАХОВАНИЕ
ГРАЖДАНСКОЙ

ОТВЕТСТВЕННОСТИ
ВЛАДЕЛЬЦЕВ

ТРАНСПОРТНЫХ
СРЕДСТВ

Думаю, всем знакома ситуация, 
когда, отворачивая от перебегавшей 
дорогу старушки, автомобиль не­
преднамеренно въезжает в забор, 
столб, другой автомобиль, при этом 
могут пострадать и пассажиры. Вла­
дельцы столба, забора, автомоби­
ля, пассажиры совершенно закон­
но требуют возмещения ущерба, но

ЛЮБИШЬ КАТАТЬСЯ__
ЛЮБИ И CTPAXOBATSOI

усско-испанское акцио- 
нерное общество по стра- 

/  хованию и пересфахова- 
нию "БарТ" - самое своеобразное 
растение на страховом поле Том­
ска. Дело даже не в 40 процентах 
уставного испанского капитала, а в 
невиданном для томских страховщи­
ков и страхователей сервисе, кото­
рый предоставляет фирма. Напри­
мер.

Еще совсем недавно застрахо­
вать где-нибудь машину было 
возможно, но вот получе­
ние возмещения при на­
ступлении страхового 
случая было столь про-

-  Л о ш а д к а ,  

о д н а к о , 
л у ч ш е !

с т р а х о в о го  
' возм ещ ения 

попавшим в 
беду автомоби­

листам, если, ко­
нечно, были соблюде­

ны условия страхования. Какой 
же комплекс гарантий может 
предложить фирма при заключе­
нии договора?

СТРАХОВАНИЕ ОТ 
ДОРОЖНО- 

ТРАНСПОРТНОГО 
ПРОИСШЕСТВИЯ
Страховое возмещение выпла­

своеи машине стекол или увидев 
нецензурную надпись на капоте, 
процарапанную гвоздем, можно 
смело, обращаться в “БарТ". Если, 
конечно, презрительно вы заклю­
чили договор страхования.

ТРЕТИЙ ВИД 
СТРАХОВКИ - 
ПОХИЩЕНИЕ 

ИЛИ УГОН  
АВТОМОБИЛЯ

Есть и такой вариант: клиент 
может застраховать дополнительное 
оборудование и багаж , который

I не от старушки, конечно, а от неви- 
1 новного в общем-то виновника. 

Именно в этом случае страховая 
фирма обязуется выплатить сумму, 
на которую потянул ущерб, потер­
певшим от действий клиента фирмы 
третьим лицам. То бишь, если в ваш 
огород нечаянно въехал автомо­
биль, поинтересуйтесь у водителя - 
может быть, он клиент "БарТа" и 
стоимость поломанного забора воз­
местит фирма? Поверьте, взаимных 
оскорблений в данном случае не 
будет. Так что этот вариант хорош 
тем, что в форсмажорных обстоя­
тельствах экономит не только день­
ги, но и нервы.

Но изюминка "БарТа" состоит не 
в самом наборе страховых услуг, а 
в механизме их реализации. Итак, 
застраховав автомобиль, клиент от­
правляется на бесплатную установ-" 
ку специальной'сигнализации, кото­
рую производит томское АО "Реа- 
тон'1. Наша газета уже рассказыва­
ла о принципе ее действия (три из­
вестные только владельцу манипу­
ляции перед тем, как начать движе­
ние). Уровень надежности достаточ­
но высок, а цена вполне приемле­
ма. Можно было бы ставить и до­
статочно дорогую систему безопас­
ности, но,увы, тогда страховой пла­
теж составил бы неприемлемую для 
широкого круга автолюбителей сум­
му.

Во сколько обойдется клиенту 
страховка по всему спектру гаран­
тий? При самом простом варианте 
страховой платеж составит около 6 
процентов от стоимости автомоби­
ля. То есть , имея 1-2 миллиона, 
можно получить годовую страхов­
ку на любой новый отечественный 
автомобиль. Если вы стеснены в
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средствах, можно сэкономить и за­
страховаться по неполному набору 
гарантий. Учтите при этом, "БарТ' 
производит,индексацию суммы, на 
которую застрахован автомобиль, и 
все последующие выплаты таким 
образом позволяют смягчить для 
страхователя инфляционное бремя.

Страховая фирма разработала 
уникальную для Томска систему 
оценки ущерба, если речь идет об 
автомобиле. Традиционные страхов­
щики ущерб оценивали всегда сво­
ими силами и, мягко скажем, "на 
глазок", который'не всегда бывал 
объективен. Разве заинтересован 
эксперт "Росгосстраха" в том, что­
бы его фирма заплатила .пострадав­
шему клиенту побольше? 1 БарТ" 
принципиально отказался от инсти­
тута собственных экспертов, что и 
обеспечивает объективность оцен­
ки ущерба и легкое недоумение 
клиентов, когда они получают на 
руки сумму, вполне достаточную 
для покрытия расходов даже в ус­
ловиях инфляции. Так как же оцени­
вает ущерб в случае ДТП или разу- 
комплектации "БарТ"? А никак. За 
него это делают специалисты науч­
но-исследовательского института 
судебных экспертиз. Судебные экс­
перты в данном случае выступают 
совершенно независимой стороной 
- система оплаты их труда совер­
шенно на зависит от того, во сколь­
ко они оценят ущерб. А если учесть 
профессиональную компетентность 
сотрудников НИИ, то сомнений по 
поводу оптимальности привлечения 
к экспертизе третьих лиц не остае1 
ся. НИИ судебных экспертиз, кро­
ме специальной лицензии на данный 
вид деятельности, обладает еще и 
уникальной методикой оценки ущер­
ба, которая учитывает инфляцион­
ные процессы и реально существую­
щие рыночные цены не только на 
требуемые комплектующие, но и 
стоимость работ по восстановлению 
автомобиля и даже затраты на его 
транспортировку, если тот утратил 
подвижность.

В последнем случае фирма обя­
зуется бесплатно для клиента доста­
вить к автомобилю эксперта. Если 
гора не идет к Магомету, что де­
лать...

Я надеюсь, вы поняли, что авто­
мобиль перестает быть роскошью, 
если застрахован в "БарТе"?

Д . Л А П Ш И Н .

ром четко  п р о зв уч ал а  м ы сль о то м , что 
сертиф ицированны й п р о д ук т  - это  не обя­
з а те л ь н о  п р о д у к т  х о р о ш е го  к а ч е с тв а , 
ли ш ь  бы  он по с та н д а р та м  не вы б ивался  
за  р ам ки  п р и ли чи я . С пец и али сты  Ц ентр а 
та р а н ти р у ю т, что после его  уп о тр е б ле н и я  
в ы  останетесь  в ж и в ы х . А  то , что н е д е л ю - 
д р у гую  б у д е те  спать в о б н и м ку  с у н и та ­
зо м , - у ж е  ваш и  л и ч н ы е п р о б лем ы .

Вы яснилось т а к ж е , что Ц ентр  серти­
ф и кац и и  за  просочивш ийся н а  п р и лав о к  
пло хо й  то в ар  с хор ош им и д о кум е н там и  
н и како й  ответственности не н есет . Ю рий 
Петрович объяснил это та к :

- Вся о тветственность за  кач ество  т о ­
в ар а  л е ж и т  то л ь ко  и то л ь ко  н а  п л е ч а х  
п р о и зво д и те ля , а  за те м  и п р о д а в ц а . Мы 
ж е  ли б о  п о д тв е р ж д а е м , ли б о  нет соот­
ветствие го судар ственны м  тр еб о ван и ям  к 
это м у  то в а р у .

П о куп а те л я м  н е в д о м е к , что контроль  
за  соответствием  ГО СТу - это  совсем  не 
к о н тр о л ь  б е зо п а сн о сти  п р о д у к т а  д л я  
здоровья п о к у п а те л я . Ц ентр проверит у  
ко лб асы  процент в л аж н о сти , о п р е д е л и т 
ее  пористость. Но е м у  не сли ш ко м  в а ж ­
ны д р у ги е , д ей стви тельно  сер ьезн ы е  по ­
к а з а те л и . Б актер и о ло ги чески й  а н а л и з  - 
прощ е говоря , д у ш о к , гнилость и прочие 
тош нотворные вещ и - здесь не сам ое глав­
н о е . Н е т  в о б я за н н о стя х  сп е ц и али сто в  
Ц ентр а  т а к и х  ф ун кц и й . А  вот проверить 
к о л б а ск у  на со д ер ж ан и е  м е д и , свинца - 
это д о лж н о стн ы е  о бязанности  со тр уд н и ­
ков ЦСМ. Пусть внеш ний вид п р о д ук та  "не 
то го ", но если со д ер ж ан и е  м еди  в нем  в 
п р е д е л а х  д о п у с ти м о го , т о  с е р ти ф и к а т

б у д е т  в ы д ан .

блочное п о ви д ло  (пар тия в 7 
ты сяч б а н о к ), ак ти вн о  р а с к у п а е ­
м ое ж и теля м и  Б а с а н д а й к и , им е­

л о  с е р т и ф и к а т , ко то р ы й  п о д т в е р ж д а л  
безопасность  п р о д ук та . О д н а к о  п уск ать  
его  в п р о д а ж у  - это л и ш н и й  р а з  п о д ­
тв е р ж д а ть  свою неко м п етентн о сть . Д а ж е  
внеш ний вид п о в и д л а  п у га е т  -м асса поч­
ти  черного  ц вета  с м е талли ч ески м  при­
вкусо м . Вы ясни ло сь , что п о ви д ло  не у в а ­
р ено , с а ха р  п р о и зво д и телем  в него не- 
д о л о ж е н . То есть ГО СТу повидло  не соот­
ветствует . Но се р ти ф и к ат в ы д а н . Более  
то го , в п р отоколе лаб о р ато р и и  ЦСМ чет­
ко  ви д н о , что п о ви д ло  не соответствует 
норм ам  по наличию  в нем  с ух и х  вещ еств , 
Но о тд е л  сертиф икац и и  Ц ентр а игнори­

р уе т за кл ю ч е н и е  к о л л е г  и в ы д а е т  серти­
ф и к а т  со ответстви я . П р а в д а , д е л а я  в нем  
ничего не говорящ ую  н еспец и али сту  при- 
п и со чку : " С у х и х  вещ еств  4 9  при норм е 
61 п р о ц е н т" .

В о т п о ч ем у у  нас в м а га з и н а х  полки  
л о м я тс я  о т  н е к а ч е с т в е н н ы х  т о в а р о в , 
и м е ю щ и х сер ти ф и каты .

Ц ентр  сер ти ф и кац и и  о б ласти  н е к о гд а  
бы л организацией  бю дж етной  и за н и м ал ­
ся в основном  ко н тр о лем  м етрологичес­
кого  о б о р уд о ван и я  пр ед пр ияти й  и госу­
д ар стве н н ы м  н ад зо р о м  за  со б лю д ен и ем  
стан д ар то в . Ф ун к ц и и  соврем енного Ц ент­
ра п р акти чески  не и зм енили сь , п о м ен я­
лись то л ь ко  а к ц ен ты  в р а б о те  и систем а 
сам о о беспечени я . Сейчас ЦСМ н ахо д и тся  
н а  собственном  п о лно м  п а н си о н е . Ч ем  
б о льш е ан ал и зо в  п р о веден о  - те м  б о ль ­
ш е д е н е г  о т ж е л а ю щ и х  за и м е ть  серти­
ф и к а ты . Ч ем  б о л ьш е  о тд е л  го сн ад зо р а  
ЦСМ -выявил у ж е  в тор говле  н екач естве н ­
ного то в а р а  - те м  со ли д н ее  ш тр а ф ы . 80  
процентов к а ж д о го  из н и х  и д е т  в город­
скую  к а з н у , а  20 -н а  счет ЦСМ . И если  
посм отреть п р ав д е  в гл а з а , то  сертиф и­
к ац и о н н ая  сви сто п ляска , п л о хи е  п р о д ук ­
ты  и все п р о чее , н ап р ав ле н н о е  в конеч­
ном  и то ге  против п о к у п а те л я , п а р а д о к ­
са л ь н о , но н а  р у к у  со тр уд н и ка м  Ц СМ .

Я ж е п риш ла к  глуб о ко м у уб е ж д е н и ю , 
что тр еб о ван и е  о сер ти ф и кац и и  товар о в  
в то м  в и д е , в котором  оно  сейчас сущ ест­
в у е т , - вещ ь б есп о лезн ая  и д а ж е  вр е д ­
н а я . Ком м ерсанты  поголовно  п р о к ли н а­
ю т со труднико в ЦСМ за  во л о к и ту , за  б а р ­
ское п о вед ен и е . П о куп ате л и  не п о л уч а ­
ю т н и к а х и х  гар ан ти й  кач ества  приобре­
таем о го  то в ар а .

Кром е это го , если уп р о щ ен н о  посмот­
реть н а  всю систем у ко н тр о л я , то  п о л уч а ­

ется истинная а б р а к а д а б р а . ЦСМ в ы д ае т 
с е р ти ф и к ат . Потом  сам  ж е  его п роверя­
е т . Х о тя  зн а е т , что ответственность  за  к а ­
чество п р о д ук та  он н есет то л ь ко  в д ен ь  
в ы д а ч и  д о к у м е н т а . Л о ги ч н о  - о т к у д а  
зн ать  со тр уд н и ку  ЦСМ , в к а к и х  у сл о в и я х  
хр ан и тся  то в а р , у ж е  н а  сл е д у ю щ е е  утро  
он  м о ж ет бы ть т у х л ы м . Т а к  зач ем  р ади  
24  часов п ускать  ко м м ер санто в  по о д н о ­
м у  из кругов  а д а  в п о и ска х  се р ти ф и к ата?  
З ач е м  п р евр ащ ать  сер ти ф и кат в баб о ч­
к у-о д н о д н е в к у?

( Но н а  этом  сер ти ф и кац и о нн ая  к а н и ­
те л ь  не за кан ч и в ае тся . В  д е л о  м о гут всту­
пить п редстави тели  госторгинспекции или  
с а н эп и д н а д зо р а , ко то р ы е сли чаю т к а ч е ­
ство то в ар а  с д ан ны м и  сер ти ф и ката . И не­
р е д к о  случ ае тся , что им енно  они с та л к и ­
ваю тся со всякого р о д а н ар уш ен и ям и , д о ­
п ущ е н н ы м и  со тр уд н и ка м и  ЦСМ . Т а ки м  
о б р а зо м , контролир уется  сам а  контроли­
р ую щ а я  с тр у к ту р а . Н ер ед ки  с л у ч а и , ко г­
д а  сертиф ицированны й то в ар  торгинспек- 
ц и ей , санитар ны м и врачам и  сним ается с 
п р о д а ж и . Н у  и о город наго р о д и ли  мы с 
сер ти ф и катам и !

олочная пром ы ш ленность  - по­
р о хо вая б о ч к а , н а  которой си­
д и м  мы все. З десь  с качеством  

у х о  д е р ж а ть  н уж н о  особенно востро . Но 
почти все м о ло ко зав о ды  области  им ею т, 
с благословени я ЦСМ, сертиф икац и онны е 
д о к у м е н ты , по и д ее  гар ан ти р ую щ и е  к а ­
чество п р о д ук ц и и . ЦСМ , естественно , не 
б ез м а тер и альн о го  и н тер еса , за кл ю ч а е т 
д о говор  с за во д о м . По ко то р о м у за в о д  
о б е щ а е т тор говле  хо р о ш ую  п р о д укц и ю ,

(Окончание н а  стр.6)
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суждение иметь Ж енщина-бизнесмен - явление для сегодняшнего 
времени уж е не столь примечательное, не такое, 
каким оно было раньше. Однако, привыкнув к 
том у, что женщины занимаются бизнесом, мы 
чаще всего не задумываемся над тем , как и 
почему они это делают. Как вообще живется и 
работается женщине в среде, которая порой и на 
мужчин-то действует не лучшим образом? 
Словом, откуда силы б ер утся ... Об этом и 
рассуж дает обаятельная хозяйка фирмы "Рита-М"

ти разные. Ничего не получится у 
компании. Позтому у нашей коман­
ды и цель и ценности одни. Радуем­
ся бабочкам, весне, людям хоро­
шим радуемся. И если человек по- 
палея сложный - мы не говорим 
“плохой", мы говорим "сложный" - 
мы пытаемся его понять. Потому 
что все мы разные люди. В Библии 
сказано: "Не суди и не судим бу­
дешь". Очень хорошая позиция. 
Людей надо принимать такими, ка­
кие они есть.

- Можно пи переносить бибпей-

Маргарита МЕЗЕНЦЕВА:

«В КАЖДОЙ СИТУАЦИИ 
И ВАША ДОЛЯ ВИНЫ»

.......... - ....... эр<_____
ские заповеди на бизнес?

ЕСТЬ

" . . .В с е  тео р ии  стоят о д н а  
д р у го й . Есть ср ед и  н и х  и т а ­
к а я , согласно  которой к а ж ­
д о м у  б у д е т  д а н о  по  е го  
в е р е " .

М . Б У Л ГА К О В  
"М астер  и М а р га р и та " .

Почему вдруг я? Почему так
_  4 V  получилось? Не знаю. У 

• 9 / меня была очень хорошая 
профессия - закройщик верхней 
женской и детской одежды, детско­
го платья. Я создала коллекцию дет­
ской одежды, которую купили в Гер­
мании. У меня сохранились неболь­
шие-экспонаты, но чисто для себя, 
на память. Себе иногда шью, но 
времени сейчас на это нет.'Хоте­
лось бы, конечно, этим занимать­
ся, но в 1992 году я дала себе сло­
во, что больше he буду бегать по 
инстанциям, администрациям, к на­
шим чиновникам. Тогда никому это 
было не нужно, а когда через год 
ко мне стали обращаться за помо­
щью или с предложениями - было 
уже поздно. Я начала работать с 
недвижимостью.

Я решила, что жилищный вопрос 
- самый острый, надо начинать с 
него. Как раз вышел Закон о прива­
тизации жилья, был подготовлен па­
кет документов. С 1993 года мы 
начали заключать договоры с рас­
срочкой платежей, то есть на опла­
ту жилья частями. Я могу смело 
сказать, что на тот момент мы были 
первыми в России, кто заключал 
такие договоры.

- Что, на ваш взгляд, необходи­
мо человеку, чтобы в какой-то мо­
мент расстаться с "фажданской" 
профессией и уйти в бизнес?

- Ответ очень простой - прежде 
всего характер. Многие предприни­
матели терпят неудачу, а причина 
этого в том, что их желания оказа­
лось мало. Необходимы знания. И 
здесь может помочь только харак­
тер.

40т  . звестная совдеповская 
У л Г  фраза "без бумажки ты 

i r C '  букашка" верна на 100 
процентов. Порой нас обманывали, 
позтому сейчас без договора, как 
два года назад, мы ничего не дела­
ем. Простой пример - мы заключи­
ли договор на выполнение опреде­
ленной работы, а у нас в это время 
не работал телефон. Через неделю 
приходит человек и говорит: "Я вам 
звонил, никто трубку не берет". Но 
ведь он поставил подпись! Пр 
здесь телефон?
ведь он поставил подпись! При чем

Причина возникновения таких 
ситуаций одна - люди не владеют 
Деловой этикой. Поэтому работать 
очень сложно. Я не знаю, сколько 
мы проработаем - пять лет, десять... 
Не знаю. Я владею очень удручаю­
щей информацией. Сегодня больше 
необходимо быть сомневающимся 
человеком, чем твердо уверенным 
в чьей-то позиции. А жить и рабо­
тать помогает, наверное, только 
моя пропаганда Библии и нормаль­
ных человеческих ценностей.

-- Каким человеком вы себя счи­
таете?

- С одной стороны - я сомнева­
ющийся человек. С другой - это не 
всегда мне подходит. Я пессимист. 
А пессимист - это хорошо инфор­
мированный оптимист.

то такое Вера, Надежда, 
Любовь? Это прежде, все­
го понятия. Почему На­

дежда посередине? Потому что 
Веру отняли, другой не научили. 
Любовь... Говорят, любовь у всех 
разная. Ничего подобного. Любовь 
одна. Я люблю бананы, я люблю 
Сережу.'-Одним словом, мы выра­
жаем прежде всего чувства. Истин­
но любящий человек говорит: "Как 
я люблю этого человека. Вы даже 
не представляете. Мне душу распи­
рает это чувство. Я всем хочу ска­
зать, что я люблю. Я ежеминутно 
скучаю по ней. Меня не надо лю­

бить - я ее люблю". Вот что это та­
кое. Осталась Надежда. Отнимите 
Надежду - и, знаете, что будет с 
людьми: Шизофрения в медленном 
ее развитии. Что и происходит с 
нами. У меня три настольные кни­
ги. Библия, "Мастер и Маргарита" 
и “Крылатые фразы". С тех пор как 
я дала себе слово не бегать по ин­
станциям, администрациям и т.д ., но 
надо туда идти, я открываю страни­
цу, где Воланд говорит Маргарите: 
"Никогда ничего не просите! И в 
особенности у.тех, кто сильнее вас. 
Сами предложат и сами все дадут!"

наете, почему мы берем 
новых людей? Они не зна­
ют, как не надо работать. 

У нас очень хорошая команда. За­
мечательные люди сделали вывод, 
что если компания хочет существо­
вать долго и надежно, двигаться 
только вперед, то все в этой ком­
пании, начиная с президента и вклю­
чая всех без исключения рабочих и 
специалистов, должны понимать и 
разделять свои цели и ценности. 
Только тогда они объединены. Вы­
киньте одну фразу из этого. Напри­
мер, у нас с вами одна цель - мы ее 
понимаем и разделяем,- но ценнос-

- Нужно переносить! Мы привы­
кли усложнять свою жизнь, а Биб­
лия настолько простой материал. 
Возможно, позтому человек не 
может иногда в нем разобраться. 
Посмотрите, есть десять заповедей, 
которые дал Бог Моисею, дальше - 
заповеди Нагорной проповеди, и 
еще заповеди блаженства. Как это 
перенести на бизнес? Помните, "не 
желай жены ближнего твоего, и не 
желай дома ближнего твоего, ни 
поля его, ни раба е го ..."  и т.д . По  ̂
просту - не завидуй. Например, мы
- две риэлторские фирмы. У вас - 
две машины, у меня - одна. Я долж­
на говорить: "Какой хороший чело­
век! Дай Бог ему третью машину!''. 
Вот как должно быть.

- Но в Библии есть слова и о том, 
что если ударили по левой щеке, 
подставь правую. Значит, раз обма­
нули, дай обмануть себя и во вто­
рой?

- Вы все усложняете. Правиль­
но сказано. Это говорит о том, что­
бы не было гордыни, что в каждой 
ситуации есть и ваша доля вины. Вот 
если вы поймете это, тогда и под- 
ттавите правую щеку. Скажем, мы 
с вами конфликтуем. Вы пришли 
домой и думаете: "Ну, конечно, я 
виноват” . Приходите ко мне и гово­
рите "Я-был неправ", и я говорю, 
что неправа. Все. Нет конфликта. А 
когда не понимают таких простых 
вещей, накапливается снежный ком
- попробуйте его растопить. Солнца 
не хватит.

? ель одна и ценности еди­
ны ... Был такой философ 
- Эм ерсон. Он сказал: 

'Человек есть то, что он думает в 
течение дня". Так давайте думать 
вместе. От этого зависит успех на­
шего бытия, нашего познания и ус­
пех нашего предприятия. В нашем 
коллективе все время в течение дня 
борются между собой человечес­
кая совесть и профессиональная 
жадность. И если это сбалансиро­
вано, тогда все нормально. Надо 
пытаться удержать зто равновесие. 
Если профессиональная жадность 
преобладает - все, зто не наш че­

ловек. Он не будет в нашей коман­
де-

Я вам приведу пример: один 
человек заключил с нами кредитный 
договор и мы ему посчитали 39 мил­
лионов рублей. Он пришел на сле­
дующий день, мы ему говорим - 34 
миллиона. Он решил, что мы ошиб­
лись в расчетах. Нет. Просто про­
фессиональная жадность не долж­
на быть выше, чем человеческая 
совесть. Мы нашли возможность 
уменьшить стоимость квартиры и, 
соответственно, уменьшить свои 
затраты. .

Еще один пример: кришнаиты 
нам продали квартиру. Квартира в 
Северске, куда им доступа не было. 
Все происходило на полном дове­
рии. Когда производили расчет, ока­
залось, что мы выдали им на 150 
тысяч рублей больше. На следую­
щий день они пришли и отдали нам 
эти деньги. Вот она - истина. В жиз­
ни Бог всегда дает выбор.

Г оворят, в споре рождает­
ся истина. Ничего подоб­
ного. В споре рождается 

демагогия. Нужно иметь талант го­
ворить и талант слушать.

- Женская интуиция помогает 
вам вести дела?

- В бизнесе свои определенные 
законы. Если у женщины есть интуи­
ция, то другие это не воспринима­
ют. Ну и что - интуиция? Черчилль 
сказал, что политиком может стать 
человек, который в состоянии пред­
угадать, что будет через день, че­
рез два, через год, а если этого не 
произошло, то объяснить, почему 
не произошло. Здесь то же самое. 
Интуиция подсказала - хорошо. Но 
зто не критерий. Это не входит в 
деловую этику.

<" огДа я вхожу в церковь, я 
у С  настроена на свое внут- 
/  ^  реннее состояние. Я в 

себе. И меня, знаете, зто настоль­
ко устраивает... У меня нет никого. 
Ни отца, ни матери, ни брата, ни 
сестры. Но я тоже хочу излить кому- 
то душу. И позтому, когда я прихо­
жу в церковь, все мое сознание 
настроено только на себя. Мне нра­
вится в этот момент покой души. 
Там не нужно ничего стесняться. 
Если вам хочется плакать - плачьте. 
Но если вам трудно поднять руку и 
сделать крестное знамение - не де­
лайте этого. Даже если это делают 
все.

■̂■пвяде критерий истины? Всю 
г /  жизнь человек ищет эту 
г  истину, но не может най­

ти. А знаете, когда он ее находит? 
Когда уходит из этой жизни. И если 
он в состоянии говорить, знаете, что 
он говорит? Ничего не стоило, что я 
делал в этой жизни.

- Все тлен?
- Да. Но вечность заключается 

в Вере, Надежде и Любви. Вечность 
-в духовном.

В л а д и с л а в  М И ХА Й Л О В . 
Ф о то  В л а д и м и р а  ВЕИ Л ЕРТА .

(Окончание. Н ачало н а  стр. 4, 5)

а  ЦСМ пр о во д ит р аз в к в а р та л  а н а л и з  
этой п р о д ук ц и и .

Но с а н эп и д н а д зо р  о т  та к о го  со ю за  
хв а та е тся  з а  го ло в у  -в пр о ш ло м  го д у  з а ­
в о д ы , и м ею щ и е се р ти ф и к аты , в ы д а в а л и  
пугаю щ и й  процент некачественно й  про­
д у к ц и и : А лексан д р о в ски й  -2 3 , К ар гасо к- 
ский - а ж  4 4 ,7 , Зы рянский  - 32 . П о лучая 
о б о сн о ван н ы е п р етен зи и  п о к у п а т е л е й , 
п р ед стави тели  за во д о в  то лько  плечам и  
п о ж и м аю т. Д е с к а ть , п л евали  мы н а  не-, 
д о в о л ьств а , и м еем  о ф и ц и альн ы й  серти­
ф и к а т  н а  п р о д ук ц и ю , н и к а к и х  претензий  
не пр ини м аем . К о н еч н о , д е л а я  один  р аз 
в три м есяца контроль  п р о д ук ц и и , ЦСМ у 
слож но  уп р а в л я ть  качество м . Д а  и не его 
это ф ун кц и и .

.  А лексан др о в ски й  к о м б и н ат к о о п е р а­
тивной пром ы ш ленности  п о лучи л  н а  всю 
свою  пр о д укц и ю  сер ти ф и кат б ез вед о м а  
с а н эп и д н а д зо р а . В  д оговор е м е ж д у  ЦСМ 
к  ко м бинато м  говорится, что первы й бе-

Вет на себя ко нтр о ль  за  вы п ускаем ы м .
о последний а к т  та ко го  ко нтр о ля д а ти ­

рован  20  и ю ля 1994 г о д а ...
В чем смысл тако й  сертиф икаци и  про­

м ы ш ле н н ы х п р ед п р и яти й , если  п о лови­
н у  из н и х  впоследстви и  за к р ы в а ю т со­
тр уд н и ки  сан эп и д н ад зо р а ?  И з-за н ек ач е­
ственной пр о дукц ии  п р и о стан авли валась  
р аб о та  ко лбасного  ц е ха  М еж ениновской  
п ти ц еф аб р и ки . Том ский го р м о лзаво д  по­
тр ати лся  на сер ти ф и кац и ю , а  постоянны й 
ко нтр о ль  з а  его  пр о д укц и е й  не пер е ста­
е т  вести с л у ж б а  санитарного  н ад зо р а ."

П родлять  сроки р е ал и зац и и  товаров 
м о гу т  то л ь к о  са н и та р н ы е  врачи  после  
тщ ате ль н е й ш е го  а н а л и з а . Но в области  
встр ечаю тся п р о д ук ты  с просроченны м  
сроком  го дно сти , "зе л е н у ю  у л и ц у "  п о л у ­
чаю щ ие от сотрудников ЦСМ. Здесь , прав­

д а , н а д о  с ка за ть  " н о " . По го р о д у  а к ти в ­
но гул я е т  м нож ество  д о к ум е н то в , за в е ­
р е н н ы х ф аль ш и во й  п ечатью  ЦСМ. К ак-то  
р аз д е л я ги  от ком м ерции вели  свой би з­
н е с , ш та м п у я  с е р ти ф и к а ты  пр ям о  под  
о кнам и  ЦСМ . Эти тор гаш и печ атью , а  зн а ­
ч и т , и н а ш и м  с вам и зд о р о в ь е м , бы ли  
за д е р ж а н ы  м и ли ц и ей . Но д р уги е  у сп е ш ­
но р а б о та ю т , за п р а ш и в а я  за  сам у  печать  
от 300 д о  500  тысяч р уб л е й , а  з а  один 
о ттиск  ее  н а  н уж н о м  д о к у м е н те  - о т 50 
д о  70 ты сяч .

д м инистр ац ия К о лп аш евско го  
р а й о н а  п р и н яла  реш ение р азр е­
ш ить н а  своей территории про­

д а ж у  п р о д ук то в  то л ь ко  после и х  к о н тр о ­
л я  спец иалистам и  са н эп и д н а д зо р а . Здесь  
р а з м ы ш л я ю т  з д р а в о : с е р ти ф и к а т  ЦСМ  
н и к а к и х  гар ан ти й  не д а е т  о качестве  то ­
в а р а . Т а к  пусть за  него несут о тветствен­
ность т е , кто  не боится ее  брать  н а  себя.

В  север ны х р а й о н а х  с сер ти ф и катам и  
н астоящ ая м а е та . Ком м ерсанту п р иходи т­
ся везти  о б р азц ы  то в а р а  в То м ск , хо тя  
ЦСМ не б у д е т  д е л а ть  особого его а н а л и ­
з а . Тр атятся д ен ьги  ко м м ер са н та , у х о д и т  
вр е м я , н ер е д к о  п р о д укц и я  портится, но 
п о зд н ее  п р о д ается  по в ы д а н н о м у  н е д е ­
лю  н а за д  с е р ти ф и к ату .

Но соверш енно нелогичной всю р аб о ­
т у  огромного к о л л е к ти в а  ЦСМ - 110 че­
л о в е к  - д е л а е т  отсутствие д о к у м е н та  о 
с у д ь б е  за б р а к о в а н н о й  п р о д у к ц и и . Не 
в ы д а л  ЦСМ се р ти ф и к ат -товар  не д о п у с ­
кается  к  п р о д а ж е  или сним ается с н ее . А 
д а л ь ш е ?  Гд е  вы  в и д е л и  к о м м е р са н та , 
за к а п ы в а ю щ е го  тонны  п р о тухш и х  о ко ­
рочков в зе м л ю ? Или сж игаю щ его  на го­
родской  п о м о й ке  д еся тк и  килогр ам м ов 
з а п л е с н е в е л о й  р ы б ы ? Н е т м е х а н и з м а  
ун и ч то ж ен и я  некачественной  п р о дукц ии  
- нет и гар ан ти и , что за в тр а  она не по­

явится в с е л а х  о б л асти , гд е -н и б уд ь  в К е ­
м ерове или К р асн о яр ске . М нож ество  раз 
Ю . П . М азур  обр ащ ался  в областной  ан ти ­
м онопольны й  ко м и тет реш и ть  вопрос об 
ун и ч то ж ен и и  не п р о ш е д ш и х се р ти ф и к а ­
цию  то в а р о в , но власть  не р и ск уе т брать  
н а  себя ответственность . Ведь м ногие ком ­
м ер сан ты  ста н ут  после  та ко й  оп ер ац и и  
истинны ми б ан к р о та м и .

В о т  и м е нж ую тся  в ласти : и ком м ер ­
санта  страш но о б и ж ать , и н аселение м ож ­
но о тр ави ть . Но м не к а ж е тс я , что ком ­
м ерсанты  м о гут спать  спокойно - р е ш е­
ние об ун и ч то ж ен и и  о п асн ы х д л я  зд о р о ­
вья п р о д ук то в  б у д е т  принято  то л ь ко  то г­
д а ,  к о гд а  кто -н и б уд ь  из нас (не д а й  Бог) 
о тр ави тся .

Если ко м у-то  п о к а за л о с ь , что я ратую  
з а  за кр ы ти е  Ц ентр а  сер ти ф и кац и и  и м е т­
р о ло ги и , то  это  н евер но . Д о л ж е н  ж е  кто- 
то  сле ди ть  за  весам и , гир ькам и  и прочим 
важ н ы м  о б о р уд о ван и е м . Д о л ж е н  кто-то  
и ко нтр о ли р о вать  стан д ар ты  п р о д ук ц и и . 
Б о льш о е  спасибо к о л л е к ти в у  ЦСМ то м и ­
чи м о гут сказать  за  м ногое : и за  снятие с 
п р о д аж и  э ле ктр о н а гр е в а те л ь н ы х  прибо­
ров д л я  во д ы , п о луч и вш и х у  спе ц и али с­
то в  н а зв а н и е  "у б и й ц ы "  з а  опасность  в 
э к с п л у а та ц и и , и эа  постоянны е ко нтр о ль­
ные р ейды  по торговы м  то ч ка м . Но м не 
совсем не н р ав и тся , что здоровье  том и­
чей сегодня во многом  зависит от кло ч ка  
б ум аги  с гром ким  н азв ан и ем  "сер ти ф и ­
к а т  со о тветстви я" . О чень часто  он не со­
о тв етств ует д ей стви тельно сти , соответст­
вуя то лько  и нтер есам  к о л л е к ти в а  ЦСМ. Я 
хо ч у , чтобы качество  ко лб асы  н а  м оем 
столе гарантировали  лю ди  е обостренны м 
чувством  ответственности , а  не узко  см от­
рящ ие специалисты  - пусть д а ж е  сам ы е 
опы тны е и вы со копроф ессиональны е х и ­
м и ки , и н ж ен ер ы -техн о ло ги , п ищ евики  с 
высшим о б разовани ем . С лиш ком  уж  мно­

го н е к ач е ств е н н о го  то в а р а  п о п а д а е т  к  
то м и чам  с благо сло ве ни я  Ц ентр а  серти­
ф и к ац и и .

. . .В  Ц ен тр е  н а  сам о м  ви дн о м  м есте 
висит У к а з  П етр а  первого  от 11 января 
1723 го д а  о к ач естве . В  нем  просто и д о ­
хо д ч и в о  говорится о то м , что производи­
те л е й  н екач естве н н о й  п р о д ук ц и и  н ад о  
н а к а з а т ь : одного  бить  Кнутом  и сослать 
п о д а л ь ш е , д р уго го  бить д о  бесчувстви я , 
тр етьего  ли ш и ть  на год  воскресной чарки 
в о д к и . П рош ло  б о льш е  27 0  л е т , а  ц и р ку­
л я р а , р е гл а м е н ти р у ю щ е го  о тв е тс тв е н ­
ность то го , кто  сле д и т за  кач ество м , та к  
д о  си х  пор не сочинено . Г л а з а , нос к  ин­
туи ц и я  - п о ка  то лько  это  м о ж е т спасти от 
п о куп к и  д р ян и .

В е р а  ПЕТУНИНД- 
Рис. На л и м а  КА СИ М О ВА .
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Р а з го в о р  о ту р и с т и ч е с к и х  
фирмах города, начатый в 

прошлом номере 
"Предприятия", вызвал 

широкий и не в с е гд а  
положительный отклик со 
стороны тур-бизнесменов. 

Это неудивительно, если 
учесть, что туристический 

сезон разгорается, как пожар 
в степи. Кому-то показались 
необъективными подходы к 

оценке деятельности 
различных фирм, но больше 

всего упреков было 
высказано по поводу 

происшедшей путаницы: 
фирма "Томинтур" в 
результате забавной 

неразберихи была 
представлена как 

правопреемник "Интуриста".
Чему, кстати, весьма 

способствовала скромная 
позиция самого томского 

представительства 
Всероссийского акционерного 

общества "Интурист". 
Заметим, что мощнейшая 

туристическая организация с 
гигантскими традициями, с 
мощной инфраструктурой 

как в России, так и за 
рубежом, в последние годы 
резко свернула рекламную 

деятельность. Что вообще-то 
всегда являлось тревожным 

симптомом. Нашими 
сомнениями мы поделились с 

генеральным директором 
АО "Интурист-Томск" 

Ольгой БАЮР.

тареишая на российском 
рынке туристическая фир­
ма, представителем кото­
рой в Томске мы являем­

ся, вовсе не собирается сдавать свои 
позиции. А что касается нашей 
"скромности", так дело просто в 
том, что резко сменился круг кли­
ентов фирмы и общепринятые ме­
тоды рекламы стали малоэффектив­
ны. Хотя и их мы не исключаем.

Ни для кого не секр ет, что 
Томск - сложный для организации 
туризма город во всех отношениях.

работниками некоторых томских 
предприятий. Такова экономическая 
ситуация, как бы это ни' было при­
скорбно. И здесь гораздо больше, 
чем широкая реклама услуг, значат 
традиции, личные контакты, доброе 
имя "Интуриста". Должна сказать, 
что наша фирма - единственная в 
городе, получившая государствен­
ную лицензию на право оказывать 
туристические услуги непосредст­
венно в Государственном комитете 
по физической культуре и туризму 
РФ. Другие томские -фирмы либо

"Интуристы" улетают в удобный для 
себя день и едут по маршруту, ко­
торый сами же и выбрали. Элемент 
случайности на маршруте сведен к 
минимуму - он проверен неодно­
кратно нашими специалистами. И 
таких маршрутов, скажем, по Ита­
лии - более 20. Кто еще может 
предложить такой выбор при таком 
качестве?

"Интурист" никогда сам не со­
здавал и не продавал шоп-туры. 
Поэтому, когда мы предлагаем лю­
дям Турцию, они морщатся до и вое-

«ИНТУРИСТ-ТОМСК»:
традиции в новой реальности
Транспортная схема такая, что от­
правлять туристов приходится пре­
имущественно через Москву. А 
можно, например, через Екатерин­
бург и Челябинск, где в последнее 
время появились более выгодные 
для туристов варианты маршрутов. 
Но как до этих городов добраться? 
Мы и сейчас просто молимся, что­
бы томскую взлетно-посадочную 
полосу не закрыли на ремонт. Ведь 
тогда придется на своем транспор­
те возить клиентов в Новосибирск и 
уже оттуда...

В области сегодня проживает 
около миллиона человек. Из этого 
числа потенциальных туристов ис­
ключите сразу половину - сегодня 
большая редкость, чтобы в поезд­
ку собрались жители районов облас­
ти. Жителей Стрежевого, Кедрово­
го, изредка Колпашева еще можно 
встретить, но в целом экономичес­
кая ситуация на селе, видимо, очень 
тяжела.

Практически не участвуют во 
внешнем туризме врачи, учителя, 
рабочие большинства заводов, на­
учные работники. Из населения 
полумиллионного города исключите 
также пенсионеров, большинство 
детей. Кто останется?

Мы работаем сегодня в основ­
ном с предпринимателями и их же­
нами, банковскими служащими, 
юристами, высокооплачиваемыми

прошли лицензирование в Томске, 
либо, рискну предположить, вооб­
ще не лицензировали свою деятель­
ность.

Изменилась и сама система ра­
боты. Если раньше нам определя­
ли, кого, сколько, какого возраста 
и полз мы должны набрать в груп­
пу, то сегодня сервис индивидуали-

"С а м о е  интересное в н а ­
ш и х тур а ге н тств ах  то , что они 
д ей стви тельно  сущ е ств ую т" .

(Из разговора).

зировэн до предела. Еще два года 
назад человек просто "покупал стра­
ну": ему было неважно, где он бу­
дет жить, каков его маршрут и есть 
ли в номере кондиционер. Сегодня 
клиент спрашивает о таких мелочах, 
что иногда диву даешься: ну зачем 
ему в экзотическом Катаре телефон 
в ванной?! Но отвечать приходится. 
Клиент, безусловно, должен знать, 
в чем разница м®кду отелем четы­
рехзвездочным и четырехзвездоч- 
ным супер. Между эконом- и биз­
нес-классом.

Нет и былых "интуристовских" 
групп. Формально они еще суще­
ствуют, но их количество минималь­
но. Прежнего закона - все вместе 
улетели-лрилетели, по городу ходить 
группами - давно не существует.

хищаются после. О казы вается , 
люди, десятки раз "сходившие за то-, 
варом", не видели в Стамбуле ни 
Голубой мечети, ни этого волшеб­
ного моста, ничего...

Наш клиент застрахован от 
случайностей. Все туристы, вы­
езжающие по линии "Интурис­
та", имеют медицинскую стра­
ховку, при желании турист мо­
жет застраховаться от несчаст­
ного случая, застраховать свои 
багаж в собственной страховой 
фирме В АО "Интурист"! Выпла­
ты, как правило, происходят 
незамедлительно, и, что важ­
но, мы работаем с клиентом 
только через нашу кассу в Том­
ске. Никаких доплат наличными в 
дороге.

Если случилось так, что по ка­
ким-то причинам мы не предоста­
вили клиенту услуг, которые обо­
значены в договоре, он вправе 
получить компенсацию.

Возможно, что стремление 
работать легально, сохраняя пре­
стиж фирмы, и породило единст­
венное белое туристическое пят­
но на карте Европы, которое су­
ществует для "Интуриста". Это 
Германия, Условия получения 
туристической визы настолько 
драконовские в отношении рос­
сиян, что совершить поездку в 
Германию можно, лишь пойдя

на явный обман в посольстве. Чем, 
по сути, и занимаются мелкие тур­
фирмы, которые спешно закрыли 
эту свободную пока нишу. Думаю, 
что с введением евровизы пробле­
мы с туризмом в Германию уйдут в 
прошлое.

Сегодня "Интурист" предлагает 
самый, широкий в Томске выбор 
стран и маршрутов. Хоть в Антарк­
тиду, хоть в джунгли Амазонки с 
проживанием в комфортабельных 
комнатах, которые расположены на 
деревьях, с охотой на крокодилов... 
Вся Европа, Северная и Южная Аме­
рики, Африка, Канарские, Багам­
ские, Мальдивские, Бермудские ост­
рова - пожалуйста. Практически в 
любой стране мира у "Интуриста" 
есть давние связи, деловые партне­
ры, представительства и агентства. 
Детский отдых, лечение, побывать 
на любом спортивном (вплоть до 
Уимблдона), культурном (вплоть до 
фестиваля в Каннах и карнавала в

енеции) событии - все это в состо­
янии предложить клиенту наша фир­
ма. Так что слухи о том, что "Инту­
рист" сдает свои позиции во внеш­

нем туризме, - сильно преуве­
личены,
„ .... . Записал

КА П УСТИ Н .

fefyte в- fctytcu
МЕНЯЮ НАЛИЧНЫЕ НА БЕЗНАЛИЧНЫЕ
Это было, есть и будет?

" Н а и б о л ь ш и й  с о б л а з н  
п р еступ лен и я  за кл ю ч ае тся  в 
б е з н а к а за н н о сти " .

Любой человек предпочитает 
иметь дело с наличностью. 

Это так просто, понятно, хотя 
и не всегда легко и 

безопасно. Работники 
службы досмотра в нашем 

аэропорту могут рассказать о 
горемычных пассажирах, 

везущих с собой иногда не 
один килограмм наличности.

Что уж говорить о 
коммерсантах - в чем только 

ни возили они "бумагу", 
чтобы не вызвать подозрений 
у бдительных криминальных 

элементов. Говорят, 
наибольшей популярностью 

пользовались простые 
защитного цвета рюкзаки. Но 

государство наше, заботясь 
об осанке граждан, стало 

выпускать купюры большего 
достоинства. Последнюю из 

этого ряда. Бог даст, увидим 
через месяц-другой. 
Стотысячеру блевка.

Но мы не об этом.

е мешение наличного и без­
наличного денежного обо­
рота привело к проблеме 

п е р е ­
тека н и я  

д е -

нег из безналичной ипостаси к на­
личной. Законом открыт краник, но 
струйка через него такая тонкая, что 
некоторым не то что жажду уто­
лить, пальцы смочить не хватает - 
всего два миллиона рублей. В этом 
узком месте, как водится, посели­
лись посредники. Они тоже разные.

Первый тип посредника - ростов­
щический. Сидя на мешке с налич­
ностью (в данном случае нам неин­
тересно, откуда она взялась) и имея 
одновременно счет в банке, чело­
век, удостоверившись, что деньги 
поступили на его счет, передает на­
личность клиенту сам или через 
кого-то другого. Чаще второе - оди­
ночки предпочитают не высовывать­
ся. Поэтому выходить на них кон­
кретно трудновато, чаще всего име­
ешь дело с "попками", которые при 
любом отклонении от магистраль­
ной темы начинают путаться, обе­
щают посоветоваться и перезвонить 
попозже.

Второй тип - лево-торговый. 
Процветает в мелкооптовых и про­
сто магазинах. Продавая большие 
объемы "левого" товара, получая 
"левые", не проведенные через кас­
су наличные деньги взамен, прода­
вец сталкивается с двоякой пробле­
мой: куда девать наличность и как 
производить безналичные платежи? 
Отсюда схема обналичивания: вы 
перекидываете безналичные деньги 
на счет (а теперь их может быть и 
несколько) магазина в уплату за яко­
бы приобретенный товар, в магази­
не вам отсчитывают бумажными 
купюрами. За определенную мзду, 

конечно.
Похожих вариантов мно­

жество. Идеальный тот, 
при котором вам 

также нужна 
налич­

ность, как вашему 
безналич-партнеру t 

ные. Можные. Можно прии- 
ти к соглашению, 
при котором и вы 
ничего не теряете 
от безналичной 
суммы, и партнер 
получает то, что 
хочет. Но это ред­
кость. Обычно же 
с владельца без­
наличной суммы 
сдергивают от 4 
до 7 процентов, 
если объем  
сделки не превы­
шает 50 миллио­
нов. При сумме 
большей и про­
цент уменьшается до 2 - 3 .

Не брезгуют обналичиванием и 
страховые компании. Схема в дан­
ном случае такова: стороны дого­
вариваются о страховании чего-ни­
будь невещественного, например 
сделки между двумя фирмами. До­
говор заключается на минимальный 
срок, исчисляемый днями. На счет 
страховщика перечисляется сумма, 
которую требуется обналичить. 
Сделка, естественно, не заключает­
ся, страховая фирма выплачивает 
страхователю возмещение наличны­
ми в полном объеме минус свои ко­
миссионные. Эта ситуация хороша 
тем , что есть законные гарантии 
того, что деньги к вам вернутся. Во 
всех приведенных до этого случаях 
такой гарантии нет и быть не может 
- все держится на честном слове 
партнеров по обналичиванию.

Четвертый тип обналичивания - 
банковский. Это может быть своя 
рука (на практике их обычно не­
сколько) в каком-то банке, где, соб­
ственно говоря, и происходит про­
цедура обналичивания в обход за­
конодательства. Перечислили -полу­
чили. Сами банки этого, естествен­
но, не афишируют, тем более что 
круг задействованных в этой опера­

ции банковских служащих достаточ­
но широк, и потому круговая пору­
ка имеет место в полном объеме.

С банками же связана и другая 
схема обналичивания, когда банк вы­
дает человеку кредит, тот, допус­
тим, покупает товар за безналичные, 
продает за наличные, но связывать­
ся с процедурой сдачи в банк на­
личных не хочет. Посему он просит 
того, кому требуется наличка, по­
гасить его кредит в банке безналич­
ными, и в свою очередь отдает ему 
погашенную сумму в наличных день­
гах. Этот вариант полюбовный, и 
процент комиссионных сугубо до­
говорной, зависящий от взаимоот­
ношений партнеров.

Не думаем, что все эти вариан­
ты обналичивания и еще множество 
других неизвестны работникам на­
логовой инспекции, контролирующе­
му оку Главного управления Цент­
робанка России по Томской облас­
ти и правоохранительным подразде­
лениям, которые занимаются эко­
номическими преступлениями. Еще 
как известны. Однако те, кто зани­
маются обналичиванием, если и бо­
ятся кого, так только криминальных 
структур.

Во-первых, действий, которые 
вызывали бы профессиональный ин­
терес работников ОБЭП, партнеры 
по обналичиванию не совершают. 
Нет уголовно-наказуемого деяния, 
нет и преследования по нему. Да в 
общем-то и без такой мелочи, как 
обналичивание, забот у Шерлоков 
Холмсов в экономике хватает.

Во-вторых, Центробанк, даже 
обладая такими мощными рычага­
ми воздействия на коммерческие 
банки, не в состоянии, а подчас и не 
вправе, проконтролировать опера­
ции с полулегальным обналичивани­
ем.

Что же касается налоговой ин­
спекции, то, как мне пояснили в част­
ном разговоре, ГНИ занимается та­
кими делами только по представле­
нию самих банков (то бишь банк в 
иных случаях сам на себя должен 
настучать). А отслеживать реклам­
ные объявления, искать еще какие- 
то пути взимания налогов с доходов, 
которые получены в результате об­
наличивания, работники ГНИ не бе­
рутся. Как любезно-парадоксально 
пояснили мне в Ленинской налого­
вой инспекции: “По всей видимос­
ти, эти люди уходят от налогообло­
жения, но они не в нашей компе­
тенции". И сослались на более ком­
петентные, "занимающиеся крими­
налом", органы. Круг замкнулся.

Ситуация вовсе не трагедийная. 
Никто ведь не голодает, не умира­
ет. Обычная история времен вечно­
го российского праздника законо- 
непослушания. Просто люди, и без 
того получающие немалый доход, 
находят способы эти доходы прира­
щивать, не платя налоги. Все пра­
вильно, деньги к деньгам. Но, про­
стите, исправно собирая налоговую 
и иную дань с чернорабочих рынка, 
тех же лоточниц, нельзя пи уделить 
толику внимания и другим? Или хло­
потно очень?

Д . Л А П Ш И Н .
Рис. Вячеслава Ш И Л О ВА.



«ГГ• .t l
«КРАСНОЕ ЗН, Ш Яи,
23 МАЯ 1995 ГОДА, N° 122-123(22393-22394)

Томская фабрика поставляет на городской 
рынок самый дешевый продукт питания из 
белковых - яйцо. В этом убеждает легкий 
подсчет. Допустим, килограмм мяса стоит 
16 тыс. руб. На эти же деньги можно купить 
около 45 штук яиц (по 3500 руб. за десяток). 
Какой выбор сделает хозяйка большой семьи, 
если со средствами туго? Догадаться, 
наверное, нетрудно...

wgplg!?
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Бороться с ней работникам Томской 
птицефабрики помогают нефтяники
Стреж евого

" К а к  много м ож но  с д е ­
л а ть , если не д е л а ть  то го , 
что д е л а ть  н у ж н о " .

С теф ани я ГРО Д ЗЕН Ь С КА .

А т а к о й  вы бор  еж едневно  
делаю т тысячи томйчем 

'  Тем более  что и по  ф и­
зическом у весу яйца "п е р е тя ги ­
ваю т", В среднем  о дн о  весит не­
м н о го  - 60 грам м ов, но зато в 
кило гр а м м е  их у ж е  16-17 ш тук! 
Этот сравнительно деш евый б ел ­
ковый продукт уд об но  и докупать 
- сама природа  позаботилась о 
его  расф асовке: хочеш ь - бери 
пяток, хочеш ь - д есяток, три де 
сятка... К то м у  ж е  п р о д укт  такой, 
что хорош  и для д иетического , и 
д е тско го  питания. С этой точки  
зрения, Т ом ска я  птицеф абрика  
вы го д н о  отл ичается  о т  д р у ги х  
крупны х се л ьхозком плексов  - ее 
п р о д у кц и я  расходится  го р а зд о  
бы стрее, чем какая -ли бо  другая. 
И хотя прибы ли ко т  наплакал (ее 
"съ ед а ю т" ко р м а ), но средства 
крутятся  в о б о р о те .

В самый урож ай ны й  для себя 
90-й год ф абрика  произвела 134 
миллиона ш тук яиц, в прош лом  
году  - 110 млн. О ткат, ка к  видите, 
есть. Не по то м у , что ф абрика  не 
м о ж е т  больш е. Она в силах дать 
160 млн.-, но не уверена, что они 
будут востребованы : и дешевая 
п родукц ия  м ноги м  том ичам  ста­
новится у ж е  не по  карм ану. Бы­
вает, что летом , ко гда  ра зъ е зж а ­
ются студенты, скапливаются м ил­
лионы ш тук.

- С кол ько  надо будет п р о д у к ­
ции, столько  и дадим , - говорит 
Савельев. -Главное сейчас - сохра­
нить базу, сп о с о б н у ю  в л ю б о е  
время удовлетворить по тр е б но с­
ти том ичей. Конечно, нас тр е во ­
ж а т  с и м п т о м ы  б е д ы , ко т о р а я  
движется из Европы. Ф инны , на­
прим ер, нам еренно  сбрасы ваю т 
цены с привозим ы х ими яиц, что ­
б ы  вы жать с ры нка  п е те р б у р г­
ские ф абрики. И эта пр о д о во л ь ­
ственная интервенция не ослабе­
вает.

М о гут  ли том ичи противосто ­
ять ей! О казы вается, м о гу т  - о р ­
ганизацией собственной п е р ер а ­
б о тки  со б ств ен но го  сы рья. Вот 
почем у работники птицеф абрики 
сейчас заним аю тся пр о и зво д ст­
вом  не тол ько  курин ы х яиц, но и 
колбас, сосисок, сарделек. В них 
се год ня  превращ ается  у ж е  20 
п р о ц е н то в  м яса, вы р а щ е н н о го  
здесь.

И м е н н о  в о т кр ы ти и  н о в о го  
для них производства птицеводам 
и пом огли  то м с ки е  неф тяники. 
Если говорить кр а тко , то  "Т о м с к ­
неф ть" выделила ф абрике  полто ­
ра миллиона долларов, на к о т о ­

- П очем у ж е  другие ф абрики, 
ком плексы  глохнут, погибают !

-Причины всем известны: сель­
ское хозяйство загнано в угол губи­
тельной для него политикой цен. 
Немыслимо дорогими стали энерго­
носители, железнодорожные тари­
фы, корма, да еще налоги,... Нас 
спасает еще то, что у нас тепло не­
покупное, как, скажем, на Меже- 
ниновской фабрике, а свое. Мы ста­
раемся заранее запасти на год ма»> 
зут, уголь, и потбм живем более- 
менее уверенно.

- У . вас ещ е^ есгь  св о и  
п оля ... Вы не прекра­

тили произ-

ры е голландские фир 
м ы  поставили п р е кр а с ; 
н о е  о б о р у д о в а н и е .
Б л а го д а р я  э т о м у  
ф абричны е рабочие 
сумели за прош лый 
год изготовить о к о ­
ло  500 тонн  к о л ­
басны х изделий, а 
нынче за первый 
к в а р т а л  - у ж е  
120. Э то  ср а зу  
расш ирило воз­
м о ж н о с ти  вы ­
х о д а  на р ы ­
нок.

- Мы и вы­
живаем толь­
ко потому, 
что можем 
п р о д а ­
ш ь ...

В счет
р а с ч е т о в  с 
неф тяниками в Отре- 
ж евой с ф абрики идет не толь­
к о  ее продукция , но  и плем ен­
н о й  м о л о д н я к  для та м ош н е го  
п о д со б н о го  хозяйства, ко т о р о е  
таким  о б р а зо м  получает в свою  
очередь в о зм о ж н о сть  снабжать 
стрежевчан свеж им и яйцами, к у ­
рами. Их у ж е  не надо возить из- 
за тридевяти земель.

П л е м е н н ы е  к у р ы -н е с у ш к и  
распродаются на всю область. Бо­
лее сотни тысяч м о л о д о к  "р а з ­
летается" с ф абрики - целый сов­
хо з ! Савельев нем ного  сожалеет 
о б  этом:

- Раньше мы ездили по селам, 
торговали яйцом. Теперь не ездим 
-люди научились сами разводить кур. 
Они поняли, что выгоднее приобрес­
ти молодку, которая окупит себя за 
месяц, чем бегать в магазин за де­
сятком...

- Выходит, что вы  рам и се б е  
созд аете конкурентов!

- Но мы же не можем отказать, 
если народ просит. Нельзя ж е, в 
самом деле, думать только о себе. 
На то и производство, И я рад, что 
мы работаем нормально, не сокра­
щаясь.

в о д е т в о  
травяной м уки/

- Ни в коем случае! 1200 тонн - 
ежегодно. Без них нельзя. В них мик­
роэлементы, витамины... А вот зем­
ли маловато. Надо бы иметь поболь­
ше - и не только нашей фабрике, 
чтобы хотя на 40 процентов обес­
печивать себя кормами. Но не дают 
земли. Бросают, но не дают! Гово­
рят, бери в аренду. Хорошо, возь­
му. Но где гарантия, что у меня 
завтра ее не отберут? А мне нужны 
гарантии - без них невозможно раз­
вивать производство.

Что и  происходит на больш ин­
стве. д р уги х  сельхозпредприят ий!  
Петр Петрович Кошель говорит, что 
на свиноком ппексе даю  г животным 
корм ов чуть ли н е в. три раза .м ен ы  
ш ен о р м ы ,, То м е х а  м ое. и  m  М  <?■ 
ж енин.овской ф абрике, у  Портнова,

- Так оно и есть. И Портнов, и 
Кошель обращались ко мне за по­
мощью, и 'я поделился с ними свои­
ми, пусть и небольшими, запасами 
зерна. А вообще это ужасно - в 
области, на комбикормовом заво­

де нет никаких ресурсов! Даже если 
у тебя есть деньги, концентраты не 
купишь. Если что и удаетсяперехва- 
тить, то - с колес. Комплексы жи­
вут одним днем, не зная, что будет 
завтра. Под постоянной угрозой 
голода находятся тысячи животных, 
под угрозой сокращений и увольне­
ний - тысячи людей. И, конечно, мы 
вынуждены помогать друг другу.

-Д а ж е .в .у щ ер б  се б е .I
- Если помогаешь людям, зна­

чит, и государству, то это не мо­
жет быть в ущерб. Никакие рыноч­
ные интересы не могут быть выше 
интересов государственных. Разве в 
той же Америке думают иначе? Как 
бы не так!.. Нам нужно поддержи­
вать друг друга, чтобы не погибнуть 
поодиночке.

г Эти соображ ения и понудили 
вас обратиться к  нефтяникам!

-  Тут тоже интересы взаимные. 
Они начали переплетаться не сегод­
ня, еще при советской власти... И 
спасибо Леониду Филимонову, ныне 
президенту Восточной нефтяной 
компании, он поддерживает наше 
содружество. Я подчеркиваю: имен­
но "нефтедоллары" помогли нам 
создать цех по производству отмен­
ных по вкусу колбасок и сарделек - 
пальчики оближешь! Кроме проче­
го, мы получили возможность ма­
неврирования своей продукцией: 
если повысился спрос на сосиски - 
выбрасываем их на рынок. Раскупа­
ется просто куриное мясо - постав­
ляем его. Мы сейчас производим 
за год 2 200 тонн мясных продук­
тов, а мощности позволяют давать 
4 500! Благодаря собственной пере­
работке мы и выживаем. Так что 
нефтяники нас хорошо выручили! А 
если говорить обобщ енно, то 
"смычка" между сельскохозяйствен­
ным и промышленным производст­
вом должна быть постоянной - к 
государственной выгоде.

- И., еаше.сотрудничество. с неф - 
тяникамнлродолжается/

- Мы не теряем друг друга из
виду. Есть не чем соединять

наши усилия и сегодня, и 
завтра. Птицефабрике по 

зарез нужны новые холо­
дильные установки, кон­

сервный цех. Я за то, что­
бы не возить с востока "Ки­

тайскую стену" - подобные 
консервы, даже лучше, мы 

можем делать сами: есть 
мощности, тепло, сырье... Не 

хватает только оборудования, 
которое мы надеемся приобрес­

ти с помощью нефтяников. Тогда 
бы мы сделали великое дело! 

Могли бы сразу выпускать до 500 
тысяч банок консервов - свежих и 
дешевых продуктов. Думаю, это 
было бы гораздо выгоднее и полез­
нее для людей, чем привозить со­
мнительные продукты из-за грани­
цы. Мы могли бы выпускать эти кон­
сервы (не исключено, что вместе с 
овощеводами) и в стеклянной таре. 
Это, кроме всего прочего, позво­
лило бы открыть немало новых ра­
бочих мест.

-Н у  а.Ф илим онов н е  против та­
кого  проекта?

- Нет,  конечно. Главное - реа­
лизовать наши намерения в конкрет­
ное дело. Я понимаю, у нефтяников 
немало своих проблем и труднос­
тей - да и у кого их сегодня нет! - 
но вместе их легче одолеть. К тому 
же мы ведь -не иждивенцы...

г. С коро  у ж е  исполнится 20лет , 
к а к В ы , Л еонид Л еон идович .раб о- 
таете директ ором Том ской птице­
ф абрики. Н о итоги подводить, по­
ж алуй, рано. Какой ж е  интерес Вами 
лично движет !

- Мой жизненный интерес - не 
допустить развала фабрики, сохра­
нить ее во что бы то ни стало! Мы 
не стали ее акционировать, боясь, 
что она может быть растащена по 
паям, по кускам. Потому фабрика 
была и остается государственным 
предприятием. Будем живы мы - и 
город не лишится дешевых и пита­
тельных продуктов, В этом наша 
выгода.

А л е к с а н д р  С О Л О В Ь ЕВ , 
пос. М о ло д еж ны й .

Ф о то  Евген и я Л И СИ Ц Ы Н А ,

ъжгТНД'б'Ш  х р о н и к а

Ф И Ц  - 
не зиц , 
сидеть 
не хочет

X X  о зд а н н ы и  в д е -
я у  ко б р е  п рош лого

го д а  Ф и н а н с о в о ­
инвестиционны й ц ентр  а д ­
м и ни страци и о б ласти  и м э­
рии о п р е д е л и л -та к и  свою  
стр ате ги ю . Ц ель  Ф И Ц  - по­
п о лнени е  м е стн ы х б ю д ж е ­
тов з а  счет собственной х о ­
зяйственно-ф и нансовой  д е ­
ятельн о сти . Ф И Ц , д е й ств уя  
ч е р е з  и н с ти ту т  "д о в е р е н ­
н ы х с тр у к ту р " , в ы в о д и т ор­
ганы  власти  и з-п о д  у д а р а  
в с л у ч а е , е с л и  к о к и е - т о  
к о м м е р ч е с к и е  п р о е к т ы , 
п о д д е р ж а н н ы е  в л асть  п р е­
д е р ж а щ и м и , н е  б у д у т  
и м е ть  у с п е х а .  С о з д а н и е  
Ц е н тр а , б е зус л о в н о , б ы ло  
н ео б хо д и м о  по д в у м  про­
сты м  п р и ч и н а м : б е з б е д н о  
ж и ть , не за н и м ая сь  б и зн е­
сом сего дн я просто  н ево з­
м о ж н о , но  и , з а н и м а я с ь  
б и зн е со м , а д м и н и стр а ц и я  
д о л ж н а  со хр а н я ть  свой а в ­
то р и тет . О тсю д а  - с тр е м ле­
ние Ф И Ц  п р и в лечь  к  своей 
р а б о т е  п р о ф е с с и о н а л о в . 
К а к  н а м  с т а л о  и з в е с тн о . 
Ц ен тр , н е  а ф и ш и р у я , про­
в о д и т  р е к р у т с к и й  н а б о р  
спец и али сто в  по д е н е ж н о ­
м у  и ф о н д о в о м у  р ы н к у . 
Кр ом е то го , Ф И Ц  и н тер есу­
ется л ю д ь м и , ко то р ы е  м ог­
ли  бы  о сущ ествлять  п р о ект­
ный м е н е д ж м е н т  в т а к и х  
н а п р а в ле н и ях , к а к  инвести­
ционная п о л и ти к а  и с о зд а ­
н и е  ф и н а н с о в о -п р о м ы ш ­
л е н н ы х  к о м п а н и й ,, об есп е­
ч и в а ю щ и х  к о н с о л и д а ц и ю  
и н т е р е с о в  ф и н а н с и с т о в , 
пр о и зво д ствен н и ко в  и у п ­
равленцев во им я конечной 
ц ели  • к о н к у р е н то сп о с о б ­
ности то м ски х пред п р и яти й .

З а м е т и м  о т  с е б я , ч то  
с в о б о д н ы х  с п е ц и а л и с т о в  
та ко го  пр о ф и ля в Том ске  не 
т а к  м н о го . А  е с л и  у ч е с ть , 
что Ц ентр вы стави л  на при­
ем е возрастной  ц ен з (30-40 
л е т) и ещ е  м ассу  тр е б о в а ­
ний к своим  к а н д и д а т а м , 
в р о д е  с а м о с то я те л ь н о сти , 
к о м м у н и к а б е л ь н о с т и  и 
о п ы та  работы  по п р е д л а га ­
е м о м у  п р о ф и лю , то  к а д р о ­
вая п р о б лем а  в р я д  ли  б у ­
д е т  р еш ена в те ч ен и е  д не й - 
н е д е л ь . П оним ая э то . Ф и ­
н а н с о в о -и н в е с ти ц и о н н ы й  
Ц ентр  п р е д п о л а га е т  по вы ­
ш ать  к в а л и ф и к а ц и ю  своих 
б у д у щ и х  р а б о тн и ко в  чер ез 
систем у сп е ц и а л ь н ы х , в том  
числе и з а р у б е ж н ы х , сем и ­
н а р о в . П о х о ж е , Ф И Ц  н е  
ж е л а е т  б ы ть  м а л ь ч и к о м  
д л я  б и тья , если т а к  сер ь ез­
но в з я л с я  з а  п о д г о т о в к у  
к а д р о в .

П ом ните зи ц -п р е д се д а- 
те ля  из "Зо ло то го  т е л е н к а " , 
в чьи ф ун кц и и  в хо д и л о  о т­
сидеть п о ло ж ен н ы й  срок за  
гр еш ки  м о ш е н н  и к о в -к о м ­
м е р сан то в?  Н а д е е м с я , что 
р и ф м ую щ и е ся  Ф И Ц  и зиц 
всего лиш ь за б а в н о е  совпа­
д е н и е .

С .Ф У Н Т
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ПОТЕРЯННОГО
ПОКОЛЕНИЯ
Ч е л о в е к  н а  п о р о г е  п е н с и и

" О г л я д ы в а я с ь  в  п р о ш л о е  
-  с н и м и  ш л я п у . З а г л я д ы в а я  в  
б у д у щ е е  -  з а с у ч и  р у к а в а " .

Когда ты еще здоров и полон 
сил, еще хочешь и можешь 

работать, твоя судьба зависит 
от множества причин, среди 

которых самая роковая - 
возраст.

r t / f  еремены в обществе тя- 
j r f  желым катком прошлись 
* w  прежде всего по старше­

му поколению. По тем, кому сей­
час 60- 70. Они стали заложниками 
реформ, расплатившись за них сво­
им укороченным веком. Специалис­
ты утверждают: судьба следующе­
го на смену им поколения 
будет еще трагичней. В 
силу демографических, со­
циальных, экономических 
причин. "Надлом" - так бы, 
наверное, можно охарак­
теризовать психологичес- 

' кии аспект этой проблемы.
- Знаете, - говорила 

одна заводская рабочая, - 
живу по принципу "ничего 
не видеть, ничего не слы­
шать". Одна в голове 
мысль: только бы не поте­
рять работу.

-Ты видишь, что дела­
ется сейчас в коллективах?
- как бы вторил ей знако­
мый интеллигент. - Моло­
дые дышат в затылок по­
жилым. Чуть оступился.- 
твое место занято. Поэто­
му живу сегодняшним 
днем, о завтрашнем про­
сто не думаю.

Страх перед будущим
- это состояние целого по­
коления,-тех самых пятиде­
сятилетних, которые не вписались в 
нынешнюю рыночную структуру. 
Воспитанные на прежних идеалах, не 
адаптированные к быстрым переме­
нам и проявлению инициативы, они 
более всего страдают от необходи­
мости что-то менять в жизни и, как 
правило, крепко держатся за преж­
нее место работы, хотя оно порой 
давно уже не обеспечивает и про­
житочного минимума. Всего боль­
ней ударяет такое новое явление, 
как массовое сокращение.

Специалисты службы занятости 
утверждают, что пик массовых 
увольнений с предприятий пришел­
ся на 1992 год. Тогда в Томске 454 
предприятия выбросили на рынок 

уда 8 тысяч рабе

Если в предыдущие годы люди пред­
пенсионного возраста составляли в 
среднем 5,6 процента от числа со­
кращенных, то в нынешнем уже 9,6 
процента.

Эта категория попадающих под 
сокращение весьма специфична.

- Меня меньше беспокоит про­
блема трудоустройства пожилых, 
нежели молодежи и женщин, - за­
явил начальник областного управле­
ния занятости Г.А. Шамин.

Свое "спокойствие" Григорий 
Андреевич объяснил менталитетом 
старшего поколения. Это в большин­
стве своем люди, на судьбах кото­
рых сказалась война, тяготы после­
военной разрухи. Они относятся к 
текущим трудностям философски, 
довольствуются малым. В отличие 
от тех, кто вступает в самостоятель­
ную жизнь только сейчас.

Есть и другой объективный ло­

ти.
- Мы прежде с таким числом 

безработных не встречались, - вспо­
минает заведующая отделом С.И. 
Маслакова. - И очень боялись, что 
цифра будет расти.

В определенном смысле этот 
“выброс' не был случайным. Он 
свидетельствовал о смене поколе­
ний. Но в какой-то степени пятиде­
сятилетним в то же время и повез­
ло. Чтобы снизить напряженность на 
рынке труда и уменьшить конкурен­
цию с молодыми, служба занятос­
ти стала активно использовать пра­
во досрочного оформления пенсий, 
беря расходы на себя. Согласно 
законодательству, у человека есть 
возможность выити на заслуженный 
отдых за два года до наступления 
пенсионного периода, если при этом 
его не удается трудоустроить.

В этом году областное управле­
ние занятости на содержание "до- 
срочников" перечислило уже более 
600 млн. рублей. Что же касается 
опасений Светланы Ивановны, то 
они, к счастью, не оправдались. Тен­
денции к массовому сокращению 
есть, но они не столь стремитель­
ны. В 1993 году уже всего 233 пред­
приятия подали заявку на сокраще­
ние 2050 человек, а в следующем - 
277 освободили 3552 места. Но один 
показатель, несомненно, тревожен.

казатель. Любое предприятие, если 
оно все же заведомо не обрекло 
себя на банкротство, заинтересова­
но в сохранении квалифицированных 
кадров! Об этом свидетельствует и 
статистика: специалистов 5-6-го раз­
рядов вы вряд ли найдете в списках 
безработных. Зато требуются они 
всюду.

Процесс сокращения на пред­
приятиях вообще сложней, чем мо­
жет показаться на первый взгляд. 
Он завуалирован и рассчитан на са­
мых стойких. Не решаясь на край­
ние меры, руководство, по сути, 
подталкивает людей на доброволь­
ное увольнение. При этом оно "умы­
вает руки" - не берет на себя от­
ветственность за выплату трехмесяч­
ных обязательных пособий. Чело­
век год-два числится на работе, но 
не получает ни зарплаты, ни посо­
бия, которое ему полагается по ста­
тусу безработного. Многие не вы­
держивают...

Мне довелось побывать в кол­
лективе приборного' завода. Это 
"показательное'1 предприятие - за 
последние годы здесь произошли 
наиболее массовые сокращения. 
Люди сами стали покидать завод. 
Любопытные данные: из 1498 чело­
век, покинувших предприятие в 1992 
году, лишь 116 попали под сокра­
щение, а 550 ушли "из-за низкой 
заработной платы". В последующие 
годы соотношение примерно то же. 
Людей побуждают к увольнению не 
столько приказами, сколько логикой 
жизни. Низкая заработная плата, 
несвоевременная ее выплата, отсут­
ствие социальных гарантий. Только 
недавний коллективный "взрыв", 
высказанное недоверие ряду руко­
водителей, в какой-то степени ста­
билизировали эуот процесс.

Здоровая коллективистская сре­
да в какой-то степени и снивелиро­
вала его болезненные последствия.

- Когда я оказалась перед вы­
бором - остаться или уйти, восполь­
зовавшись правом досрочной пен­
сии и уступив место своему заму, у 
которой трое детей, - делилась быв­
шая заведующая отделом кадров 
С.И. Тузова, - я, конечно, сделала

выбор в пользу подчиненной.
А И.И. Толстова, ее преемни­

ца, и сама рассказывала, как часто 
и в других подразделениях люди 
поступали подобным образом.

Сокращения и массовые уволь­
нения "выкосили" не столько цехи, 
сколько отделы. И пострадали в наи­
большей степени инженерно-техни­
ческие работники. В лаборатории, 
где начальником Л.М. Хомякова, из 
80 сотрудников осталось десять. 
"Привычка свыше нам дана", - про­
комментировала свою привержен­
ность инженер А. Г. Воронцова. Ей 
повезло, ее не сократили.

Конечно, заводские специалис­
ты в основном не теряются. И се­
годня они - отменные проводники на 
железной дороге, хорошие масте­
ра в коммунальных службах, авто­
ритетные работники на других пред­
приятиях.

- Но если вдруг пона­
добится возродить произ­
водство и собрать свои 
кадры, нам вряд ли это 
удастся, - обеспокоен 
старший мастер инстру­
ментального цеха В.Г. Ьо- 
лознев.

Увы, кадровый каток 
прошелся не только по 
подчиненным, досталось 
и директорскому корпу­
су, Смена поколений про­
изошла и на этом уров­
не. И хотя, по словам 
того же Г.А. Шамина, за 
бывших директоров он 
спокоен (они - опытные 
организаторы, и если не 
находят себе применения 
на первых ролях, всегда 
востребуются на вторых), 
сами они так не считают.

Мы беседовали с 
И.Д. Старцевым, в недав­
нем прошлом директо­
ром завода резиновой 
обуви. При всей сдержан­

ности и дипломатичности чувствова­
лась все же внутренняя обида.

- Директор, оттрубивший на за­
воде 30 лет, уходящий на заслужен­
ный отдых с 220 тысячами пенсии в 
кармане, может ли оптимистично 
смотреть на жизнь? - с горечью го­
ворил он.

На собрании трудового коллек­
тива, как известно, принято реше­
ние о выделении ему персональной 
пенсии в размере 30 минимальных 
окладов. Но нет никакой гарантии, 
что они будут выплачиваться. Во вся­
ком случае, пока не получено ни 
рубля. Еще тяжелее морально.

У нового директора А.А. Ершо­
ва на этот счет есть свое объясне­
ние. Не хотелось бы обострять си­
туацию, но один довод все же стоит 
привести.

- Делового контакта не получи­
лось, - заметил в разговоре Анато­
лий Алексеевич, - потому что у нас 
разные жизненные позиции.

Но что ж теперь - с опытом, 
знаниями на обочину жизни?..

Это предпенсионное поколение 
в большинстве своем, выйдя на за­
служенный отдых, не отправится в 
дальние путешествия и не сможет 
купить себе коттедж. По минимуму
- от государства, ничего про запас
- из самими, заработанного. Поте­
рянное поколение?

У В.С. Шуварикова, директора 
негосударственного пенсионного 
фонда "Золотой век" - одного из 
восьми в Томске, я поинтересова­
лась, есть ли хоть какая-то возмож­
ность у человека с минимальными
доходами скопить себе на старость
Как лицо заинтересованное, Влади­
мир Семенович, конечно же, убеж­
дал, что как раз на это и направле­
на система негосударственных фон­
дов. И хотя ко всему, что связано с 
выкачиванием денег, мы относимся 
скептически, это, быть может, все 
же шанс самостоятельно заработать 
себе вторую пенсию.

о  р а н га х е т  ф и р м а , в л а д е ю щ а я  м а г а з и н о м ,  
б а з о й  или о ф и с о м . Н о в е д ь  о п р е ­
д е л я т ь  п р а в а  и о б я за н н о с т и  с т о р о ­
ж а  -  э т о  д е л о  м и л и ц и и ! Э то о н а  
д о л ж н а  з н а т ь ,  к а к  о б о р у д о в а н о  
р а б о ч е е  м е с т о  о х р а н н и к а , е с т ь  ли  
си гн а л и за ц и я , б е з о п а с н о  л и  с т о р о ­
ж у  с о в е р ш а т ь  в о д и н о ч к у  н о ч н ы е  
о б х о д ы  о б ъ е к т а . П о р о й  с а м о д е я ­
т е л ь н ы е  и н струкц и и  т о л ь к о  эт о  и 
п р ед п и сы в аю т д ей ств и я м  о х р а н н и ­
к а .

А в е д ь  у  н а с  с т о р о ж  п о р о й  
д а ж е  и н е  з н а е т , к о г д а  н а ч и н а е т ­
ся  в р е м я  е г о  " п о л н о в л а с т и я " .  В 
к о т о р о м  ч а с у  о н  м о ж е т  п р о с т о  
вы гн ать  с  т ер р и то р и и  о х р а н я е м о ­
го  о б ъ е к т а  в с е х  п о с т о р о н н и х .  
П р е д с т а в ь т е , ч то , (ср а м е  в се г о  п р о ­
ч е г о , е ст ь  н а  этой  т ер р и то р и и  е щ еКТО

Н А  Н О В Е Н ЬК О ГО !
и л и  П е н с и о н е р  д е ш е в л е  
э л е к т р о н и к и ?

О с о ц и а л ь н о й  б е сп о м о щ н о с т и  
с т о р о ж е й  в п р о ш л о м  в ы п у с к е  
"П р е д п р и я т и я " р а с с к а з а л а  В . П е -  
т у н и н а . Я с ч и т а ю  н е о б х о д и м ы м  
д о п о л н и т ь  э т у  к о р р е с п о н д е н ц и ю  
л и ч н ы м и  н а б л ю д е н и я м и  и о б о б ­
щ ен и я м и , п о ск о л ь к у  с а м  у ж е  н е ­
с к о л ь к о  л е т  п о д р а б а т ы в а ю  с т о р о ­
ж е м  м и з е р н у ю  с у м м у  к т а к о й  ж е  
м и зе р н о й  п ен си и . Н о о с т а в и м  в о ­
п р о с оп л аты  в ст о р о н е ,, п о т о м у  что, 
к а к  г о в о р и т ся : " Н е  д о  ж и р у  -  бы ть  
б ы  ж и в у " . А в о т  о  т о м , ч тоб ы  о с ­
т а в а л с я  с т о р о ж  ж и в ы м , у  н а с  ни­
к то  и н е  д у м а е т .

К а з а л о с ь  б ы , е щ е  с о в с е м  н е ­
д а в н о  к л а сси ч е ск о й  н е о б х о д и м о с ­
тью  к а ж д о г о  с т о р о ж а  б ы л а  о д н о ­
с т в о л ь н а я  " б е р д а н к а " ,  к о т о р о й  
о х р а н н и к  м о г  в о с п о л ь з о в а т ь с я  в 
к р и ти ч еск о й  си ту ац и и . Т еп ер ь  п ен ­
си о н е р ы  н а  о х р а н у  о б ъ е к т а  з а с т у ­
п а ю т  б е з  в ся к о го  о р у ж и я . Кто ж е  
е м у  д а с т  р а з р е ш е н и е  н а  о х о т н и ­
ч ь е  р у ж ь е ?  И к а к о й  з а к о н  п о з в о ­
л ит откр ы ть с т р е л ь б у ?  С т ал о  б ы ть , 
о х р а н н и к  з а р а н е е  о б р е ч е н , и у б и ­
р а ю т  е г о  с пути т а к  ж е  п р о с т о , к ак  
ви сящ и й  н а  д в е р я х  з а м о к . Н о в о з ­
н и к а е т  в о п р о с : а  п о ч е м у  б е з  в е ­
д о м а  м и л и ц и и  т а к  ж е  п р о с т о  и 
п р и н и м ает ся  с т о р о ж  н а  р а б о т у ?

В е д ь  и м е н н о  п р а в о о х р а н и ­
т е л ь н ы е  о р га н ы  д о л ж н ы  о п р е д е ­
л и ть, к а к и е  м е р ы  н уж н ы  д л я  о б е с ­
п еч ен и я  б е з о п а с н о с т и  о б ъ е к т а . И 
с т о р о ж  о б я з а н  прой ти и н ст р у к т аж , 
е м у  н а д о  г а р а н т и р о в а т ь  х о т ь  к а ­
к у ю -т о  з а щ и т у  о т  р и с к а . Н а н и м а ­
т е л ь  п р о ст о  о б я з а н  з а с т р а х о в а т ь  
ж и зн ь с т о р о ж а , и е сл и  б е д а  с л у ­
чится -  д о л ж е н  вы п л ати ть  р о д ­
ст в е н н и к а м  к о м п е н с а ц и ю . В е д ь  
к о г д а  ч е л о в е к а  б е р у т  н а  р а б о ­
ту  к т о к а р н о м у  с т а н к у , о н  п р о ­
х о д и т  с п е ц и а л ь н ы й  т е х м и н и * ( 
м у м . А д л я  с т о р о ж а , в л у ч ш е м  
с л у ч а е , ин струкц и и  п р и д у м ы в а -

и в е д о м с т в е н н а я  с а у н а .  И в ся к и е  
" н у ж н ы е "  а д м и н и с т р а ц и и  л ю д и  
в о л ь г о т н о  п р о в о д я т  т а м  в р е м я  д о  
г л у б о к о й  н о ч и , и м ея  н а  р у к а х  о х ­
р а н н ы е  з а п и с к и ' о т  н а ч а л ь с т в а .  
Кто эти л ю д и . О тк уд а, к о г д а  у й д у т ?  
П о п р о б у й  с т о р о ж  в о с п о л ь з о в а т ь ­
ся  с в о и м и  п р а в а м и  -  в о т в е т  у г р о ­
зы , о с к о р б л е н и я . И п о п р о б у й  с т о ­
р о ж  н е  п р и б р ать  с а у н у  п о сл е  этой  
к о м п а н и и  -  в ы л ети ш ь с р а б о т ы . А 
бы л  б ы  у т в е р ж д е н н ы й  м и л и ц и ей  
п е р е ч е н ь  п о л н о м о ч и й  о х р а н н и к а  
-в ы с т а в и л  б ы  о н  в с е х  " н у ж н ы х "  
п о сет и тел ей  в то ч н о  о п р е д е л е н н о е  
в р е м я .

С т о р о ж  д о л ж е н  ч у в с т в о в а т ь ^  
п о д д е р ж к у  м и л и ц и и , а  н а н и м а ­
т е л ь  п р о ст о  о б я з а н  н ести  у г о л о в ­
н у ю  о т в е т ств ен н о сть  з а  см ер ть  с т о ­
р о ж а , е сл и  о н  н е  б ы л  о б е с п е ч е н  
м и н и м у м о м  б е з о п а с н о с т и .  В е д ь  
с е й ч а с  ф и р м ы , п о д с т а в л я я  б е з ­
о р у ж н ы х  и б е с п р а в н ы х  с т а р и к о в ,  
п р о ст о  э к о н о м я т  н а  у с т р о й ст в е  д о ­
р о го ст о я щ е й  о х р а н н о й  с и г н а л и з а ­
ци и. И н ет н и к а к о г о  з а к о н а  о  з а ­
щ и те п р а в  с а м и х  с т о р о ж е й . А м е ­
р и к а н с к и й  п о л и ц е й с к и й , з а с т у ­
п аю щ и й  н а  п еггр у л и р о в ан и е, з н а ­
е т , ч то  в с л у ч а е  н есч а ст ь я  е г о  с е ­
м ья б у д е т  о б е с п е ч е н о  в сю  ж и зн ь .
У н а с  ж е  б е з о р у ж н ы й  ч е л о в е к ,  
п р и с т а в л е н н ы й  о х р а н я т ь  о г р о м ­
н ы е ц е н н о ст и , -  з а м е н и т е л ь  э л е к ­
тр о н и к и . А  о н  д а ж е  си гн ал  б е д с т ­
вия н е  м о ж е т  п о д а т ь . К ак  ж е  о б е с ­
ц е н е н а  ч е л о в е ч е с к а я  ж и зн ь !

И . С Е Л Е Т Н И К О В , 
з а с л у ж е н н ы й  т р е н е р  Р о с с и и .

С
ttrZ* л и ть ся  и х о р о ш о  сп р а в л я т ь ся  с о  св о и м и  о б я з а н н о с -  
“  т я м и , п о ч е м у  о н  д о л ж е н  у х о д и т ь  в  о т с т а в к у ?  В ы ­

ш ед ш и й  в  о т с т а в к у  м е н е д ж е р  д о л г о  р а б о т а л  в  ф и р м е  и в с е  о  
н е й  з н а е т .  З а  м н о г о  л е т  о н  н е м а л о  п о сти г. Ч то п л о х о г о  в  п р е -  ; 
к л о н н о м  в о з р а с т е ,  е с л и  ч е л о в е к  з д о р о в ?  Л о д и  з а б ы в а ю т , ч то  1 
в о з р а с т н ы е  п а р а м е т р ы  з д о р о в ь я  р е з к о  п о в ы си л и сь . Есл и  ч е ­
л о в е к  ф и зи ч е ск и  з д о р о в  и го р и т  ж е л а н и е м  д е л а т ь  с в о е  д е л о ,  
п о ч е м у  б ы  н е  и с п о л ь з о в а т ь  е г о  о п ы т  и з н а н и я ?

Я в с т р е ч а л  о ч е н ь  м н о г о  м е н е д ж е р о в ,  к о т о р ы е  за я в л я л и ,  
ч то  в ы й д у т  в  о т с т а в к у  в  5 5  л о т . З а т е м , к о г д а  о н и  д о ст и г а л и  
э т о г о  в о з р а с т а ,  о н и  п р о ст о  в ы н у ж д е н ы  б ы л и  э т о  с д е л а т ь . О н и  
т а к  ч а с т о  п о в то р я л и  с в о е  з а я в л е н и е , ч то  б ы л и  и м  с в я за н ы ,  
х о т я  с а м и  у ж е  о т н ю д ь  н е  г о р е л и  ж е л а н и е м  у х о д и т ь  в  о т с т а в ­
к у . Я п о л а г а ю , ч т о  э т о  -  о ч е н ь  п е ч а л ь н о е  я в л е н и е .

М н о ги е  и з  э т и х  л ю д е й , в ы й д я  н а  п е н си ю , п р о ст о  п о г и б а ­
ю т . О н и  у ж е  п р и вы к л и  к с т р е м и т е л ь н о м у  т е м п у  ж и зн и , п о л ­
н о й  в о л н е н и й  и о т ч а я н н о г о  р и с к а , б о л ь ш и х  у д а ч  и б о л ь ш и х  
п р о в а л о в . З а т е м  о н и  в н е з а п н о  и р е з к о  м е н я ю т  о б р а з  ж и зн и , 
и г р а ю т  в  г о л ь ф , а  о б е д а т ь  х о д я т  д о м о й . Я з н а в а л  н е м а л о  
л ю д е й , к о т о р ы е  у м е р л и  ш у с т а  н е с к о л ь к о  м е ся ц е в  п о сл е  у х о д а  
в о т с т а в к у . К о н е ч н о , р а б о т а  м о ж е т  у б и т ь . Н о у б и ть  м о ж е т  
т а к ж е  и б е з д е л ь е .

Л и  Я К О К К А . , 
"Карьера менеджера".

Р и с
Н и н а  Г У Б С К А Я . 

В я ч е с л а в а  Ш И Л О В А .
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ПРИ ЛЮБОЙ ТЕМПЕРАТУРЕ
П оследние годы в летню ю  пору над Сибирью  
б уш ую т почти тропические ливни 
с ур аган ам и , с гр а д о м . Вот и нынче первая  
м айская гр о за  доставила м ногим  том ичам  
нем ало  хлопот: гд е-то  плохо прилаж енную  
кры ш у со р вало , гд е-то  вода проникла сквозь  
покры тие, не рассчитанное на такой "у д а р " .
О  кач естве  кровли, от ко то р о го  зависят 
н ад еж н о сть  и долговечность наших дом о в и 
д ругих зданий, мы и хотели бы поговорить  
сего д н я .'« • р и а л а х . О н и , д а  б у д е т  в а м  и з­

в е ст н о , д о л ж н ы  о т в е ч а т ь  4  о с н о в ­
н ы м  п р и н ц и п ам : п р и н ц и п у И Н Д У- 
С ТРИ А Л ЬН О С ТИ  -  м а т е р и а л  д о л ­
ж ен  м а к с и м а л ь н о  о т в е ч а т ь  и з о л и ­
р у ю щ и м  т р е б о в а н и я м  и , о д н о в р е ­
м е н н о , бы ть у д о б н ы м  д л я  к р о в е л ь ­
н ы х и ги д р о и зо л я ц и о н н ы х  р а б о т .  
П ринцип Ф УН КЦ И О Н АЛ ЬН О СТИ : в 

с т р у к т у р у  м а т е р и а л а  о б я з а т е л ь н о  
д о л ж н ы  в х о д и т ь  н е с к о л ь к о  з а щ и т ­
н ы х  с л о е в . Н а п р и м е р , а р м и р у ю ­
щ и е , д е м п ф и р у ю щ и е , а т м о с ф е р о ­
с т о й к и е  и д р у г и е . П ринци п Р А Б О ­
ТОСПОСОБНОСТИ: е г о  е щ е  м о ж н о  
н а з в а т ь  п р и н ц и п ом  и зн о со ст о й к о с­
т и . К р о в л я , к а к  м и н и м у м  н е с к о л ь ­
к о  л е т ,  д о л ж н а  п р о т и в о сто я ть  в л а ­
г е ,  р а зл и ч н ы м  н а г р у з к а м , т е м п е ­
р а т у р н ы м  п е р е п а д а м  и т . п. И п о с ­

л е д н и й  принцип -КО М П О ЗИ Ц И О Н - 
НОСТИ, К ак  м ы  у ж е  с к а з а л и , к р о ­
в е л ь н ы й  м а т е р и а л  " с о т к а н "  и з  
р а з н ы х  п о с в о е м у  ф и з и к о -м е х а н и ­
ч е с к о м у  с о с т а в у  с л о е в . И н е п р е ­
м е н н о е  у с л о в и е  -  и х  со в м ести м о сть  
м е ж д у  с о б о й .

С а м ы е  р а с п р о с т р а н е н н ы е  р у ­
л о н н ы е  м а т е р и а л ы  д л я  к р о в л и  -  
и зв ест н ы е ш и р о к о м у  п о т р еб и тел ю  
р у б е р о и д , п е р г а м и н , г и д р о и з о л ,  
т о л ь . А н ал и з т е х н о л о ги ч е ск и х , э к с ­
п л у а т а ц и о н н ы х , э к о л о г и ч е ск и х  и 
д р у г и х  св о й ств  м я гк и х к р о в е л ь н ы х  
м а т е р и а л о в  д а е т  в с е  о сн о в а н и я  го ­
в о р и т ь  о  х о р о ш е й  п е р с п е к т и в е  
п р и м ен ен и я  р у л о н н о й  к р о в л и  н а  
о с н о в е  н е о р г а н и ч е с к и х  б и т у м и р о -

в а н н ы х  п о л о т е н . О с о б е н н о , есл и  
в к а ч е с т в е  о с н о в ы  и с п о л ь з о в а н а  
с т е к л о т к а н ь . И м е н н о  т а к у ю  п р о ­
д у к ц и ю  п р е д л а г а е т  с е г о д н я  н а  
т о м с к о м  с т р о и т е л ь н о м  р ы н к е ф ир­
м а  "Ц СТ "С и би рск и й  д о м "  -  о ф и ­
ц и ал ь н ы й  п р е д с т а в и т е л ь  Б а ш к о р ­
т о ст а н ск о го  АП "К р о в л я "  по З а п а д ­
н о -С и б и р с к о м у  и В о ст о ч н о -С и б и р ­
с к о м у  р е г и о н а м . Э то р у л о н н ы е ,' 
б и т у м н о -н а п о л н е н н ы е  и б и т у м н о ­
п о л и м е р н ы е  м а т е р и а л ы  БИКРОСТ  
и БИ КРОЭЛАСТ.

П р и м ен я ю тся т а к и е  м а т е р и а л ы  
д л я  у ст р о й ст в а  к р о в е л ь  е у к л о н о м , 
п р е д п о ч т и т е л ь н о , 2 , 5  - 1 0  п р о ц е н ­
т о в . И п о в с е м  с в о и м  п а р а м е т р а м  
о т в е ч а ю т  п р и н ц и п у и н д у ст р и а л ь -

н ости . Д о ст а т о ч н о  п о д п л ав и ть  ниж ­
ний сл о й  -  и к р о в е л ь н ы й  м а т е р и ­
а л  го то в  к п р и м е н е н и ю . Н ет н у ж ­
д ы  г о т о в и т ь  б и т у м н ы е  м а с т и к и ,  
тащ и ть  е м к о ст и  с  н и м и н а  в е р х о -  
т у р у . П р о и з в о д и т е л ь н о с т ь  с т р о ­
и т е л ь н о го  т р у д а  п о в ы ш а е т ся  п ри ­
м е р н о  в 1 ,5 - 2  р а з а ,  к а к  у л у ч ш а ­
ю тся и е г о  у сл о в и я  и к у л ь т у р а . З н а ­
ч и тел ьн о м е н ь ш е  в р е д н о е  вли яние  
и н а  э к о л о г и ю . Д а ж е  с п о с о б  у к ­
л а д к и  т о г о  ж е  БИКРОСТА р а б о т а ­
е т  н а  в а с :  и з о л и р у ю щ е е  о с н о в а ­
н и е  п о д с у ш и в а е т с я , п р о ч н е е  с т а ­
н о в и тся  с к л е й к а .

А т е п е р ь  -  б о л е е  то ч н ы е т е х ­
н и ч е с к и е  х а р а к т е р и с т и к и . Б И К ­
РОСТ в ы д е р ж и в а е т  и сп ы тан и я  н а  
т е п л о ст о й к о с т ь , при э т о м  н е  п о я в­
л я е т с я  в з д у т и й  и с п о л з а н и я  п о ­
к р о в н о г о  с л о я , т р ещ и н  и о т с л о е ­
ния п о сы п к и . С т е к л о т к а н е в а я  о с ­
н о в а  б и к р о с т а  г н и л о ст о й к а  и в о ­
д о у с т о й ч и в а ,  п о к р о в н а я - м а с с а  
и м е е т  п о в ы ш е н н ы е  з а щ и т н ы е  
с в о й с т в а , п р оч н о сть  н а  р а зр ы в  -  н е  
м е н е е  1 0 0  КГС. Г а р а н т и р о в а н н а я  
д о л г о в е ч н о с т ь  к р о в л и  и з  э т о г о  
м а т е р и а л а  -  1 0 - 1 5  л е т . Э л асти ч ен  
при н у л е в о й  т е м п е р а т у р е .

БИ КРО ЭЛАСТ -  р у л о н н ы й  к р о ­
вел ьн ы й  м а т е р и а л  то л щ и н о й  4  м м . 
Р а з р ы в н о е  у с и л и е  -  н е  м е н е е  1 0 0  
КГС. Т е п л о с т о й к о с т ь  -  н е  м е н е е  
п л ю с 8 5  г р а д у с о в . Г и б к ость  н а  б р у ­

с е  с з а к р у г л е н и е м  2 5  м м  д а ж е  при 
м и н у с 2 0  г р а д у с а х .  Д о л го в е ч н о ст ь  
к р о в л и  -  2 0  л е т . И т о  ж е  си б и р ­
с к о е  п р е и м у щ е с т в о :  п р о в о д и т ь  
к р о в е л ь н ы е  р а б о т ы  м о ж н о  при  
м и н у с о в о й  т е м п е р а т у р е .

Х а р а к т е р и с т и к и , к а к  вы са м и  
у б е д и л и с ь ,  д о с т а т о ч н о  ч е т к и е .  
П р е и м у щ е с т в а  БИ КРОСТА и БИ К- 
РОЭЛАСТА -  н а д е ж н о с т ь , д о л г о в е ч ­
н о ст ь , т е х н о л о г и ч н о ст ь . И э к о н о ­
м и ч н о ст ь  -  о д и н  (м а к с и м у м  д в а )  
сл о я  п р е д л а г а е м ы х  в а м  п окры ти й, 
з а м е н я ю т  м н о го сл о й н ы й  р у б е р о ­
идн ы й " к о в е р " .  С тр о и тел ь н ы е р а ­
б о ты  м о ж н о  вести  в н е  з а в и с и м о с ­
ти о т  с е з о н а .

К стати , и БИ КРОСТ, и БИ К РО Э ­
ЛАСТ и м ею т сер т и ф и к ат  с о о т в е т с т ­
вия Г о с с т а н д а р т а  Р о сси и  и ги ги е­
н и ч еск и й  се р т и ф и к а т . А  е щ е , д л я  
с р а в н е н и я , х о т е л о с ь  бы  п р и вести  
т а к и е  р а сч е т ы , с д е л а н н ы е  сп е ц и ­
ал и ст а м и  "Т о м с к г р а ж д а н п р о е к т а " : 
п р и м е н е н и е  б и к р о с т а  п о з в о л я е т  
ум ен ьш и ть сто и м о сть  и зготовл ен и я  
к р о в л и  н а  2 0  п р о ц е н т о в , а  т р у д о ­
з а т р а т ы  в 4  р а з а  п о  ср а в н е н и ю  с 
т р а д и ц и о н н о й  к р о в л е й  и з р у б е ­
р о и д а .

АО "Сибирский Дом". 
Контактные телефоны 

(382-2) 760-860, 761-842.

о  р а н г а х

. . .Н е т ,  л ю б в и  п р о д а ж н о й  
н е  б ы в а е т !
О  д е н ь г а х  н е  д у м а ю т ,  
л ю б я .
Е сл и  к т о  о б  э т о м  
з а б ы в а е т ,
П у сть  п о т о м  п е н я е т  
н а  с е б я .
. . .Ж е н щ и н а  
в  п р о з р а ч н о м  п л а т ь е  
б е л о м ,
В  т у ф л я х  н а  в ы с о к о м  
к а б л у к е ,
Ты з а ч е м  с в о и м  

т о р г у е ш ь  т е л о м  
О т б о л ь ш о г о  д е л а  
в д а л е к е ?

И г о р ь  И Р Т Е Н Ь Е В .

V
еньги на торговле своим 
соблазнительным и очень 
аппетитным телом она сде­

лала знатные. Я слушала ее нетороп­
ливый, обстоятельный рассказ о пос­
ледних двух годах жизни. Ей нельз: 
не позавидовать. В свои двадцать с 
небольшим Светлана имеет многое, 
что и не снилось большинству наших 
женщин. Она вызывает уважение, по­
тому что расчетливо вела свой биз­
нес, пытаясь грамотно его обставить.

Но и от чувства брезгливости 
тоже не могу отделаться. Она при­
шла в редакцию после выхода мате­
риала На чей огонек слетаются "ноч­
ные бабочки"? ("Предприятие" от 25 
марта 1995 г.). Выглядела чистень­
кой, богатенькой и донельзя ухожен­
ной куколкой. Ее запросто можно 
было принять за дочь одного из на­
ших местных богатых политиков или 
промышленников-воротил. Под ок­
ном редакции стояли ее новые "Жи­
гули в экспортном варианте. "Упа­
кована" она была тряпками не с на­
шего рынка. И все это Светлана за­
работала своим телом, смазливой 
мордашкой да извилинами в голове.

Говорить с ней было непривычно. 
Света сразу же пояснила цель визи­
та к журналистам:

- Меня глубоко задела тема ма­
териала о проституции в Томске. Я в 
этомдерьме находилась долгое вре­
мя. Но еще больше времени, сил и 
материальных затрат мне потребо­
валось, чтобы выбраться из этой по­
мойки.

Светлана во что бы то ни стало 
хотела публично рассказать свою 
историю. Для кого-то она может по­
казаться историей взлета. Для дру-

КОГДА ЗАКОНЧИЛАСЬ НОЧЬ...
гих -банальной историей падения.

- Пусть родители наших девочек 
знают, что происходит с их детьми. 
Пусть власти города хотя бы попыта­
ются остановить разгул разврата, 
который все больше и больше при­
обретает чуть ли не статус законно­
го блуда.

азумеется, говорили мы о 
самой главной причине 
проституции - социальной. 

Но она была бы куда более тусклой, 
если бы местные администрации, 
кроме дележки бюджетных денег и 
активной подработки на стороне в 
коммерческих структурах, время от 
времени вспоминали об элементар­
ной нравственной чистоте народа. А 
народ этот сегодня, чтобы оконча­
тельно не свихнуться, вынужден пить, 
колоться, беспощадно воровать и на­
рушать законы, и при этом активно 
заниматься всеми видами проститу­
ции.

-<Я не хочу больше ложиться в 
постель со всеми подряд. Устала. 
Сама на себя смотрю брезгливо. Да 
и всех денег все равно не зарабо­
тать. Но главное, что остановило 
меня, - маленькая статейка в одном 
из журналов. По одной из теорий 
медиков с мировыми именами своей 
сверхактивной и беспорядочной по­
ловой жизнью я обрекла на дегра-
ёацию всех своих будущих детей.

Называется, ничего незаметно в 
этом мире не проходит. Так или ина­
че, но сперматозоиды целой армии 
мужчин оставили в моем организме 
свой след. И мои дети будут нести 
на себе отпечаток этого следа.

Светлана скрупулезно посчитала 
всех своих половых партнеров: их 
набирается не меньше двух с поло­
виной тысяч человек. Многие из них 
спали с ней по многу раз. Есть среди 
этих людей и женщины.

А ее профессиональная прости­
туция началась еще в школе. И пер­
вым мужчиной был сосед по подъез­
ду, который позднее и стал ее ком­
паньоном. А еще позднее довел ее 
до отчаяния, шантажировал, вымо­
гал крупные суммы денег, избивал.

Школьная проституция, как рас­
сказала Света, существенно отлича­
ется от взрослой. В ней нет денеж­
ных отношений в чистом виде. Пере­
спать с одноклассницей можно за 
джинсы, за косметику, красивое ниж­
нее белье. Многие мальчишки актив­
но все это воруют у своих мам и 
сестер, а потом занимаются любо­
вью в свое удовольствие. Нередки 
даже случаи, когда кожаная куртка 
мамы пропадает из дома на неделю- 
другую, а потом появляется на ве­
шалке как ни в чем не бывало. Ока­
зывается, курточку сынок давал по­
носить девочке, с которой все эти 
дни занимался любовью.

Светлана впервые узнала муж­
чину за блок сигарет. Она тогда по­
вадилась на дискотеки в ТГУ и ничем 
не хотела отличаться от студенток. 
Потом спала за поездку на экскур­

сию в Новосибирск. Потом - за пер­
вое в жизни посещение настоящего 
ресторана.

■ Все это время Света, начитавшись 
книжек, стесняясь и переживая, со­
вала в руки партнеру дешевенькие 
презервативы. Никаких ощущений от 
близости с мужчиной она не испыты­
вала. В моей голове крепко засело 
то, что половая жизнь - это работа, 
возможность нормально существо­
вать.

Когда она готовилась в медицин­
ский, то репетитор по химии уже на 
втором  ̂занятии предложил ей не 
просто "половую" плату за изучение 
предмета, а откровенно заявил:

- Будешь спать со мной - посту­
пишь без проблем.

Этот сорокалетний мужчина сло­
во сдержал. Потом еще не единож­
ды она таким же способом получала 
зачет, экзамен, а то и просто в счет 
будущего.

ома у нее всегда было одно 
и то же: измученная рабо­
той мать-инженер, вечно 

калымящий отчим. Картошка, тушен­
ная с опостылевшими ей шеями кур. 
Штопаный на сотни раз халат на дво­
их с матерью.

Сосед, в свое время одаривший 
ее блоком болгарских сигарет, при­
нес как-то на лавочку одну из мест­
ных газет:

- Светка, а давай бордельчик уст­
роим.

И ткнул пальцем в объявление о 
чудесном времяпрепровождении в 
обществе очаровательных особ. Ре­
шили попробовать:

- Мы абсолютно серьезно были 
уверены в том, что если подобные 
объявления публикуют газеты, зна­
чит, это разрешено.

И действительно, за все время 
активного существования их "салуна" 
никто ни разу из властей не поинте­
ресовался их деятельностью. Я роб­
ко пыталась защитить перед Светой 
власть: "Может, они не знали". Она 
лишь посочувствовала моей наивнос­
ти:

- Во-первых, газета, в которой 
мы давали объявления, не подполь­
ная, в каждом киоске продается, в 
дома приходит. Или ты уверена, что 
отцы города, представители правоо­
хранительных органов читать не уме­
ют? А во-вторых, бывали у меня кли­
енты из высшего света города... Кста­
ти, самые жмотистые половые парт­
неры. Они даже не могут допустить 
мысли о существовании множества 
способов любви, да и чаевых никто 
ни разу не дал.

Сутенером своего соседа-компа- 
ньона Сергея она не называет. Он 
был лишь техническим организато­
ром, и даже далеко не всего про­
цесса проституции. Света сидела на 
телефоне брата Сергея, чью квар­
тиру они активно использовали, Позд­
нее диспетчером стала работать тет­
ка Сергея, Она прекрасно знала, чем 
занимаются ребята, и порой даже на

улице договаривалась с мужчинами 
о свиданиях со Светой. По собствен­
ной инициативе. Такая инициатива 
приносила ей по 20-30 тысяч прира­
ботку к основной зарплате от "салу­
на".

- Я была не просто проституткой. 
Я быстро поняла, что дорогую кли­
ентуру, постоянный ее интерес ко 
мне можно завоевать только пред­
лагая самое неожиданное для Том­
ска. Так я впервые была проститут­
кой для лесбиянки, Она рассказала 
подругам, и работы было море. Эта 
категория сексуально озабоченных 
дамочек предпочитала встречаться на 
своей территории. В остальных слу­
чаях я выезжала в гостиницы, про­
филактории, офисы, сауны, в каби­
неты директоров фирм.

Сергей ей даже мешал. Посто­
янно канючил деньги. А она уже 
самостоятельно вела все. Первая по­
купка была - старый "Москвич". Во­
дить машину она не умела. Хотела 
права купить за деньги - не вышло. 
Предложила себя - ее послали. При­
шлось "поучиться" (опять же при 
помощи собственного тела) в одной 
из контор, готовящих водителей ка­
тегории "В". Охрана ей была не нуж­
на:

- До сих пор не понимаю, когда 
всевозможные томские фирмы по 
оказанию проститутских услуг наби­
рают громил-охранников, какое-то 
сопровождение. За все время я не 
слышала ни одной угрозы, - расска­
зывает Света. - Наверное, для со­
лидности вокруг себя тусовку созда­
ют. У меня глубокое убеждение, что 
разговоры о всяких "крышах", рэ- 
кетах и субботниках в среде прости­
туток Томска - полный вымысел. Мы- 
де не хуже столичных. Я не могу 
судить обо всех томских проститут­
ках, но со многими в последнее вре­
мя общалась. Если у тебя на плечах 
есть голова, то одной-двум девочкам 
работать куда выгоднее. Конечно, 
если в голове пусто - нужны и суте­
неры, и охрана, и прочие навороты.
А может быть, мне просто везло. 
Ведь приходилось "работать" и с 
бывшими заключенными, и пьяными 
вахтовиками.

рошлым летом Света купи­
ла в Ленинском районе от­
личную двухкомнатную 

квартиру за 25 миллионов. Мама к 
тому времени уже разоблачила за­
вравшуюся дочку, якобы работаю­
щую медсестрой в одной из больниц 
города. Компенсацией за вранье 
была их совместная поездка на юг. 
Промотали тогда они на пару около 
4 миллионов. Об истинных накопле­
ниях Светы я только могу догадывать­
ся. От прямого ответа на вопрос о 
доходах она ушла,

Дважды она болела гонореей. У 
гинеколога бывала редко. Но пред­
почитала ходить не в платные каби­
неты, а обращалась к докторам кли­
ник мединститута, так как считает их 
самыми высокими специалистами

города. Денег на  свое здоровье ей 
тратить не приходилось. О налогах 
государству за свой сверхприбыль- 
ныи бизнес она и не помышляла. А 
кругленькие суммы хранила в двух 
престижных банках города.

- Вот там мне приходилось де­
лать очень дорогие подарки. По­
скольку тамошние дамочки нет-нет 
да и намекали на большие суммы 
моих приходов, интересовались даже 
декларацией о доходах. Что, в прин­
ципе, их не касается. Но я понима 
ла, что каждый хочет жить,.,

Большие траты делала она на 
сотрудниц гостиниц. Работала во всех 
без исключения. Ни разу никто из ад­
министрации томских гостиниц даже 
не попытался препятствовать ее биз­
несу. А вот радушие с их стороны 
было и остается полным.

Когда Светлана полностью пере­
стала платить Сергею, потому как 
совсем отказалась от общения с ним, 
он начал террор. Выбивал стекла в 
окнах ее квартиры, родительской. 
Звонил с угрозами по телефону.

Но делиться с бывшим компаньо­
ном она не хотела ни за что. Инсти­
тут к тому времени был брошен (о 
чем она очень жалеет и намерена 
восстановиться), решила обмебять 
квартиру на Кемерово и начать но­
вую жизнь. Без проституции. Если 
честно, то я ей поверила. Хотя бы 
потому, что она трижды сама при­
ходила в редакцию и очень искренне 
рассказывала о себе. Потому что 
она, не боясь быть узнанной родст­
венниками, друзьями, решила пока­
яться:

-Проституция - грех не смываю­
щийся. Я всю свою жизнь положу, 
чтобы, рассказывать девушкам о ее 
пагубности. Чтобы разбудить наши 
власти, учителей, родителей от спяч­
ки.

_ Разумеется, каяться лучше бога­
той. Эти мои слова Светлана будто 
бы ждала:

- У меня нет отвращения к моим 
деньгам, заработанным моим телом. 
Глупо было бы сейчас от всего отка­
заться. Но я намерена большую часть 
своих сбережений пожертвовать на 
организацию центров или клубов, 
которые бы ограждали людей от про­
ституции. Первые разговоры у меня 
уже состоялись с представительни­
цами женской партии Кузбасса, ру­
ководством объединения "Нравствен­
ная чистота".

При последней нашей встрече 
Света, известная сильной половине 
гостей и жителей Томска как Анка- 
пулеметчица (из-за нескрываемой 
слабости к мужчинам в военной фор­
ме и темперамента в постели), пере­
дала двум с половиной тысячам сво­
их половых партнеров и финансис­
тов пожелание остановиться и хотя 
бы на секунду задуматься о душе, 
не терпящей проституции тела.

А еще она объявила, что Анка- 
пулеметчица умерла,,.

В е р а  П ЕТУН И Н А -
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"М ы  п р и з н а е м с я  т у т  ж е  
в а м  о т к р о в е н н о , ч т о  с г о в о ­
р и л и сь  о б ы г р а т ь  в а с ,  п о т о ­
м у  ч т о  п р и н я л и  в а с  з а  ч е ­
л о в е к а  о б ы к н о в е н н о г о .  Н о  
т е п е р ь  в и д и м , ч т о  в а м  з н а ­
к о м ы  в ы с ш и е  т а й н ы " .

Н .В . Г О Г О Л Ь  "И г р о к и

С о р е в н о в а т ь с я  с  к л а с си к а м и  в 
о п и сан и и  к а з и н о  - д е п о  з р я ш н о е .  
П о т о м у  ч т о  у них б л и ст а т е л ь н ы й  
X IX  в е к , а  у̂  н а с  на д в о р е  с а м и  
з н а е т е  к а к о й . П о т о м у  ч т о  у них 
в с е  э т о  в М о н т е -К а р л о  или Н иц­
ц е ,  а  м ы  с  в а м и  и з в е с т н о  г д е .  
П о т о м у  ч т о  и го р н ы й  б и з н е с  в Е в ­
р о п е  и д о  си х  п о р  в с о с т о я н и и  
сы т н о  к о р м и т ь  с р е д н и х  р а з м е р о в  
с т р а н у , а  у  н а с  к а з и н о  б а л а н с и р у ­
е т  на гр ан и  р е н т а б е л ь н о с т и . И э т о  
п е р в а я  причи на, п о  к о т о р о й  пы ш ­
н о  р а сц в е т ш и е  о д н о  в р е м я  в Т о м ­
с к е  и г о р н ы е  з а в е д е н и я  с е г о д н я  
и сч е з л и . К р о м е  о д н о г о .  К а зи н о  
"В а в и л о н "  - е д и н с т в е н н о е  о ф и ц и ­
а л ь н о е  к а з и н о  на в сю  о б л а с т ь .

П ричин а ж и в у ч е ст и  " В а в и л о ­
н а "  - в и зн а ч ал ь н о й  п р ав и л ь н о й  
п о сы л к е : е с л и  у ж  о р г а н и зо в ы в а т ь  
к а з и н о , т о  п о  с а м ы м  в ы с о к и м  
с т а н д а р т а м , к о т о р ы е  в о з м о ж н ы  
в п р о в и н ц и ал ь н о м  г о р о д е .  О т с ю ­
д а  - п р е с т и ж н о е  о б о р у д о в а н и е  
д л я  и г о р н о г о  з а л а , и н д и в и д у а л ь ­
ный п р о е к т  и н т е р ь е р а , ж е с т к а я  
с и с т е м а  о т б о р а ,  о б у ч е н и я  к р у п ь е  
с  п о с л е д у ю щ и м  д в о й н ы м -т р о й -  
н ы м  к о н т р о л е м  у ж е  в п р о ц е с с е  
р а б о т ы . К ак  с к а з а л и  м н е  м е н е д ­
ж е р ы  "В а в и л о н а ” , д р у г и е  к а зи н о , 
к о л и ч е с т в о  к о т о р ы х  в Т о м с к е  
д о х о д и л о  о д н о  в р е м я  д о  6 ,  з а ­
к р ы л и с ь  в с и л у  д в у х  о с н о в н ы х  
причин: в н у т р е н н е г о  в о р о в с т в а  и 
н еп р ав и л ь н о й  о р г а н и за ц и и  с л у ж ­
б ы  б е з о п а с н о с т и .  О д н а к о  н а ч н е м  
м ы  р а з г о в о р  с  г л а в н о г о  ч е л о в е ­
к а  в к а з и н о .

КЛИЕНТ
...В двенадцатом часу за руле­

точным столом наконец-то появил­
ся молодой человек. Он принес с 
собой кейс, раскрыв который, об­
менял на фишки в кассе порядоч­
ную сумму денег. Я назвал бы сум­
му миллиона в полтора, но боюсь 
ошибиться. Усевшись близко к ру­
леточному кругу, молодой человек 
принялся внешне спокойно и буднич­
но делать ставки. Как выяснилось 
позже, он работает в одном из из­
вестных в Томске банков и частень 
ко заходит в казино поиграть.

Чуть позже к нему присоедини­
лись несколько молодых людей. Они 
"отстрелялись" довольно быстро. 
-Проиграв порядка 300 тысяч, они 
сделали ревизию в своих карманах, 
нашли еще 100. Крупье, разложив 
их на столе, пересчитал деньги и 
отправил специальной лопаточкой 
внутрь стола. Выдал компании еще 
20 фишек (минимальная ставка на 
рулетке 5 тысяч рублей на номер). 
Уже через 15 минут компания спус­
тила и эти 20 фишек. -

- На "тачку' хоть осталось? - уже 
на лестнице спросил приятеля один 
из проигравшихся. Компания пребы­
вала в веселом возбуждении.

Завсегдатаев в томском казино 
мало. Человек 10. Их знают, есте­
ственно, в лицо. Среди них есть 
болезненно азартные люди, кото­
рые просто не могут не играть. Но 
есть и вполне обычные на вид граж­
дане, для которых казино - доро­
гой, но оптимальный способ снятия 
стресса. Именно поэтому в пятницу 
вечером казино практически никог­
да не пустует. Хотя определить са­
мый напряженный день недели сами 
крупье затруднились. Это непред­
сказуемо. Иногда и в понедельник 
вечером может прийти столько кли­
ентов, что читать книжки или играть 
междусобойчик времени не будет.

Бывали среди клиентов казино и 
полусумасшедшие программисты, 
которые пытались создать свою тео­
рию случайностей, просчитывали 
схемы выпадения номеров на рулет­

ке. Создание таких теорий доволь­
но дорого им обходилось. Хотя 
бывали вечера, когда теория под­
тверждалась на практике.

Вообще очень важно понять: 
завсегдатай казино,_как правило, не 
ставит перед собой цель выиграть 
как. можно больше денег. Если вы 
пришли в казино с такой установкой 
-проигрыш практически неминуем. 
Для постоянного клиента, как мне 
кажется, гораздо важнее процесс 
игры, эмоции, ощущения, которые 
он испытывает. А спектр их, сами 
понимаете, широк и меняться они 
могут ежесекундно: .от тупого от­
чаянья до истерической радости. 
Деньги в этом смысле важны как 
стимулятор процесса: чем больше 
их вкладываешь, тем сильнее ощу­
щения получаешь. Кстати, именно 
поэтому не рекомендую приходить 
в казино с небольшой суммой де­
нег - от проигранных за 15 минут 
100 тысяч мало что можно ощутить. 
Будет немножко неловко, слегка 
обидно, что так мало поиграли и так 
быстро остались ни с чем и пора 
уходить.

Психика клиента очень деликат­

четыре и шесть номеров. Ставка 
сразу на 12 номеров, чет, нечет, 
красное и черное - 50 тысяч.

В покере и Блэк Джеке ставки 
выше. Минимальная - 20 тысяч руб­
лей, Но, скажем, в покере, чтобы 
сыграть результативно, требуется 
как минимум утроить ставку. Не 
стоит садиться за покерный стол, не 
имея в кармане тысяч двухсот.

В рейтинге популярности первое 
место, конечно, занимает рулетка. 
У нее самые несложные правила, 
да и просто ока имеет свойство за­
вораживать человека. Учтите, уда­
ча -редкая гостья в казино. По сло­
вам клиентов, бывали выигрыши до 
8 миллионов за вечер. Но и казино 
случалось выигрывать: в кассу сда­
валось до 15 миллионов рублей. 
Даже эти две цифры подсказывают: 
казино выигрывает и чаще, и боль­
ше, чем отдельный игрок. Неужели 
на руку казино играет его величе­
ство Случай? Конечно, нет. Просто 
на стороне казино играет еще и

КРУП ЬЕ
Он не может быть беспристрас­

тен. По одной простой причине: зар-

стола наиболее тесно заставлены 
фишками, может постараться сде­
лать так, чтобы шарик обошел эти 
номера стороной. Это невероятно 
сложно и доступно очень немногим 
крупье. За таким умением стоят 
годы тренировок. Для обучения том­
ских крупье в "Вавилон" приезжал 
человек, который по заказу мог 
выкидывать два “зеро" из четырех 
попыток. (Прекрасное умение, е£ли 
учесть, что при выбросе “0" все 
ставки игроков, кроме ставок на 
красное-черное, забирает крупье).

Однако за два года достичь та­
ких высот профессионализма слож­
но. Среди крупье сегодня в основ­
ном студенты, как правило, с гума­
нитарных факультетов. Толково объ­
яснить клиенту правила ведь может 
не каждый.

Клиент должен быть уверен, что 
крупье не жульничает. И последний 
обязан постоянно это доказывать с 
помощью ритуальных жестов: на­
пример,перед сдачей карт провес­
ти рукой по сукну стола - "чистый 
стол, чистые руки" и т.п. Поначалу 
даже шилась форма’ для крупье, в 
которой не было карманов. После

«ВАВИЛОН» ЕСТЬ.

первый же вечер устроил скандал, 
в результате которого оба уволи­
лись из казино. Мужу не понрави­
лись слова одного из клиентов, с 
которыми тот обращался к его 
жене. Так что девушек перед при­
нятием на работу предупреждают: 
в казино лексика ненормированная.

Зарплата крупье, по совершен­
но неофициальным данным, колеб­
лется в пределах от 500 до 700 ты­
сяч рублей в месяц.

ОРГАНИЗАЦИЯ
ДЕЛА

В "Вавилоне" почти сразу отка­
зались от платы за вход, как это 
принято в большинстве столичных 
казино: там платят и получают вза­
мен фишки, которые возврату не 
подлежат. Таким образом, каждый 
входящий не может не играть. Но 
такая система недейственна в том­
ском варианте, когда круг клиентов 
постоянен, а случайных людей очень 
мало.

Некоторое время назад в “Ва­
вилоне" приняли решение кредитов 
игрокам не выдавать, как это слу­
чалось ранее. Проигравшиеся кля-

СТО ЛП О ТВО РЕН И Я НЕТ
на. Кто-то получает удовольствие, 
сдерживая эмоции, кто-то - наобо­
рот. Особенно темпераментны бы­
вали клиенты с кавказским про­
шлым. Иногда складывались ситуа­
ции на грани криминальных. Адми­
нистрация казино "Вавилон" в этом 
смысле заняла гибкую позицию: 
скандал с привлечением милиции - 
почти всегда потеря клиента. Поэ­
тому скандалистов утихомиривали 
своими силами, разговаривали, 
убеждали и, лишь окончательно убе­
дившись, что человек не в состоя­
нии контролировать свои эмоции, 
разрывали отношения.

. Впрочем, скандалов за послед­
ний год сильно поубавилось. Стаби­
лизировался круг клиентов. Теперь 
в казино дежурят сотрудники мили­
ции. После годовой давности драки 
между группой клиентов и службой 
безопасности казино администрация 
решила отказаться от содержания 
собственной охраны. О чем не жа­
леет.

ИГРА
В казино "Вавилон" сегодня 

предлагают три игры: покер, Блэк 
Джек и рулетку. Правила их доста­
точно просты, нет смысла объяснять 
их, если же вы сами соберетесь 
прийти в казино, вам все расскажут 
и покажут крупье.’Скажем только, 
что существует проект реконструк­
ции казино, согласно которому 
часть игрового зала будет выходить 
на антресольном уровне в соседний 
зал ресторана. Если такая рекон- 
струкция произойдет - администра­
ция планирует поставить на новые 
площади двойную рулетку и стол для 
игры в крэпс (популярная во всем 
мире игра в кости).

Размеры минимальных ставок в 
разные игры отличаются. Рулетка - 
S тысяч рублей на один, два, три,

плата крупье напрямую зависит от 
того, выиграло или проиграло кази­
но. В феврале прошлого годэ, на­
пример, сложился отрицательный 
баланс - казино больше проиграло, 
чем выиграло. Крупье получили по 
минимуму. Случаются иногда целые 
недели, когда казино катастрофи­
чески не везет.

А развернуть избушку случая к 
себе передом - занятие сложное. 
Об обмане клиента нечего и думать. 
В “Вавилоне" это практически невоз­
можно: за действиями крупье не­
посредственно наблюдают два че­
ловека, не говоря уже об общем 
надзоре менеджеров казино, рас­
порядителя зала.

Опытный крупье, заметив, что 
какие-то из секторов рулеточного

от этого отказались - и дорого, и 
жарковато в ней, несмотря на мощ­
ные вентиляторы.

Возможность для сговора кли­
ента и крупье существует всегда. Но 
долго это обычно не продолжает­
ся, и с крупье расстаются. Говорят 
"до свиданья" и тем крупье-девуш­
кам, которые начинают испытывать 
личные и взаимные симпатии к кли­
ентам. Поэтому штат крупье, имея 
основной состав, постоянно обнов­
ляется как в принудительном поряд­
ке, так и по собственному желанию. 
Не каждый выдерживает исключи­
тельно ночную жизнь, не каждому 
позволяют это сделать семейные 
обстоятельства. Рассказывают, что 
муж, устроившись на работу в ка­
зино, где уже работала его жена, в

К А К  А У К Н У Л О С Ь  Л Е Т О
/ #

лись, что завтра же отдадут эти 
деньги, но клятвы не всегда сбыва­
лись. А ездить выколачивать долги 
из "забывчивых" клиентов -занятие 
малопочтенное для тех, кто забо­
тится о своем престиже. Прекра­
щена и практика выдачи ссуд под 
залог ценных вещей, которые, раз­
духарившись, клиент может снять с 
себя: часы, "печатки", кольца, це­
почки...

От мелких жуликов и другой 
беспокойной публики в "Вавилоне" 
избавились просто: повесили объяв­
ление - вход в спортивных костю­
мах запрещен. Как по секрету при­
знались мне, исключение иногда 
делается для гостей города, кото­
рых хорошо знают и у которых про­
сто нет с собой цивильной одежды. 
На этот случай в казино хранят пару 
брюк.

Налоги на игорный бизнес со­
ставляют 90 процентов с дохода 
казино. Владельцы "Вавилона" зара­
батывают средства (на ту же рекон-
струкцию зала) в других коммерчес­
ких проектах, более прибыльных. От 
содержания казино не отказывают­
ся по одной простой причине: един­
ственное в Томске игорное заведе­
ние придает некоторую солидность 
владельцам "Вавилона". Даже бан­
ки, которым на эту солидность в 
общем-то начихать, с уважением 
относятся к "вавилонянам" - все-таки 
владельцы уникальной недвижимос­
ти и оборудования, которые совсем 
не дешево стоят.

На вопрос, как "Вавилон" отбил­
ся от наседающих криминальных 
структур, один из менеджеров от­
ветил: "Мы все томичи и многих 
знаем в городе, а кроме того, мно­
гие из нас юристы по образова­
нию..."

Напоследок, отвечу блюстите­
лям нравственности, которые, воз­
можно, возмутятся "пропагандой 
азартных игр". Зная прикуп, можно 
жить в Сочи. Но, поскольку все мы 
еще здесь, почему бы не пораз­
влечься, сообразуясь с толщиной 
бумажника и высотой лба?

А н д р е й  О С Т Р О В . 
Ф о т о  A. MQE>Q3<DRe

у к ц и о н , со ст о я в ш и й ся  1 6  м а я  в з а л е  з а с е ­
д а н и й  го р о д ск о й  м эр и и , п о д тв ер д и л  с е з о н ­
н у ю  т е н д е н ц и ю  с п а д а  д е л о в о й  а к т и в н о с ­

ти и отсутстви я с в о б о д н ы х  д е н е ж н ы х  ср е д ст в  у  б о л ь ­
ш и н ства ф и р м . Н еск о л ь к о  л о т о в , п р о д а н н ы х  н а  п р о­
ш л о м  а у к ц и о н е , в н о в ь  б ы л и  в ы став л ен ы  н а  то р ги  
в в и д у  т о г о , ч то  п о к у п а т е л и  н е  см о гл и  з а п л а т и т ь  з а ­
я в л е н н у ю  в а п р е л е  ц е н у . В ч и сл е  "в т о р и ч н ы х "  л о ­
то в  б ы л и  м а г а з и н  "Т е х н и ч е с к а я  к н и г а * , м о л о ч н ы й  
м а г а з и н  у  к и н о т е а т р а  и м .Г о р ь к о го , а  т а к ж е  м н о г о ­
с т р а д а л ь н о е  м е х о в о е  а т е л ь е  " Б е л к а " ,  к о т о р о е  вы ­
ст а в л я е т ся  н а  м у н и ц и п ал ьн ы й  а у к ц и о н  у ж е  тр ети й  
е сл и  м н е  н е  и з м е н я е т  п ам я ть , р а з .

А кти вн ость п о к у п а т е л е й  б ы л а  н аст о л ь к о  н и зк ой , 
что три л о т а  б ы л и  сняты  с  т о р г о в : и м у щ еств ен н ы й  
к о м п л е к с  м а г а з и н а  N 5 Т о м ск о й  б а з ы  п л а в с о с т а в а  
п о у л к ц е  К а р л а  М а р к с а ,2 4 ,  в в и д у  н е б ы в а л о  н и з­
ком п р е д л о ж е н н о й  ц ен ы , и м у щ еств ен н ы й  к о м п л ек с  
м а г а з и н а  N 3 3  п о  у л и ц е  К о л х о з н о й , 9 \ 2 , в в и д у  о т -  
сутстви я  п о к у п а т е л е й  н а  он ы й  и о б ъ е к т  н е з а в е р ­
ш е н н о г о  с т р о и т е л ь ст в а  п о  п р .М и р а ,2 9 , п о  п ри чи н е  
о тсу тств и я  з а я в о к  н а  " н е з а в е р ш е н к у " .

Три л о т а  б ы л и  к у п л ен ы  п о  с т а р т о в о й  ц е н е . П о  
п р а в и л а м  а у к ц и о н а , еел и  н а ш е л с я  о д и н  п о к у п а ­
т е л ь , о н  п л ати т с у м м у , р а в н у ю  с т а р т о в о й  ц е н е , у м ­
н о ж е н н о й  н а  ст о . Т ак и м  о б р а з о м  бы л и  п р о д ан ы  
и м у щ еств о  ИЧП " К в а д р а т "  (Н а б е р е ж н а я  У ш ай к и ,12 )

з а  9 4 4  ты сячи р у б л е й , и м у щ е с т в о  м а г а з и н а  N 2 6  (Е л и - 
з а р о в ы х ,4 4 }  э а  2 0 0  ты сяч и и м у щ е с т в о  а т е л ь е  "С и л у ­
э т "  з а  6 . 0 4 0 .0 0 0  р у б л е й . }

К ак  ни р а сп и н а л ся  а у к ц и о н и с т , н о  и з а  о с т а в ш и е ­
ся л а к о м ы е  к у со ч к и  н и к то н е  д а л  д а ж е  а п р е л ь с к о й  
ц ен ы . М агази н  Т е х н и ч е ск а я  к н и г а "  п р и о б р е л и  са м и  
р аб о тн и к и  м а г а з и н а  зв  6 1 0  м и л л и о н о в  р у б л е й  (а п р е л ь ­
с к а я  ц е н а  770 м и л л и о н о в ). М ол оч н ы й  м а г а з и н  в  р е ­
з у л ь т а т е  п р о д о л ж и т е л ь н о й  б о р ь б ы  м е ж д у  ч е л о в е к о м  
в г р я з н р -р о з о в о м  п и д ж а к е  (N 2 3 ) и , п о  н а ш и м  д а н н ы м  
п р е д с т а в и т е л я м и  к о н ц е р н а  " С о в т е р о "  б ы л  п р о д а н  
п и д ж а к у  з а  1 м и л л и а р д  3 5 0  м и л л и о н о в . Ч то н е с о и з ­

м е р и м о  с а п р е л ь с к о й  ц е н о й  п о д  д в а  м и л л и а р д а . Д а  и 
м а й с к и е  ц ен ы  в ы зы в ал и  у  п о к у п а т е л е й  с о к р у ш е н н о е  
п о к а ч и в а н и е  г о л о в о й  в  п р о ц е с с е  то р гов*

" Б е л к у "  куп и л и  в  о ч е р е д н о й  р а з  з а  1 4 0  м и л л и о ­
н о в , н е см о т р я  н а  з а д о л ж е н н о с т и  а т е л ь е ,  к о т о р ы е  вы ­
р а ж а ю т с я  в с у м м е  3 9  с  х в о с т и к о м  м и л л и о н о в )

М о ж н о  п р е д п о л о ж и т ь  н е к о т о р о е  н е у д о в л е т в о р е ­
н и е  сп е ц и а л и ст о в  г о р о д с к о г о  к о м и т е т а  и то гам и  т о р ­
го в  -  в м у н и ц и п ал ьн ы й  б ю д ж е т  м о г л о  п оступ и ть б о л ь ­
ш е . Б р о си м  о ч е р е д н о й  к а м е н ь  в о г о р о д  в е д у щ е г о  а у к ­
ц и о н а . В с е  то т  ж е  з е л е н ы й  п и д ж а к , в с е  т а  ж е  к а ш а  в о  
р ту  и п о л н о е  н е у м е н и е  п о д с т р а и в а т ь  ш а г  а у к ц и о н а  
п о д  в о зм о ж н о ст и  и н а с т р о е н и е  п о к у п а т е л е й



Р У С С К О -Б Р И Т А Н С К О Е  С О В М Е С Т Н О Е  П Р Е Д П Р И Я Т И Е

П Р О Д Ж Е К Т С  •  П А  * P R O J E C T S

R U S S I A N B R I T I S H  J O I N T  V E N T U R E

П р е д л а г а е м \

теплицы с автоматически 
открывающейся форточкой; 
строганый пиломатериал; 
деловой горбыль;

Т р е б у ю т с я  I  П Р И О Б Р Е Т Е М

дрова (с доставкой),
т. 2 5 - 9 4 - 8 8 ,

н а  п и л о р а м у
технолог по 
деревообработке; 
электромонтеры; 
станочник на 
четырехсторонний 
и многопильный станок; 
рамщики на Р-63; 
стропальщики;-

станки многопильные 
торцовочные; 
станок для заточки 
пил типа ТчПА-7

Г
обрабатывающему 1 
оборудованию.
т. 2 5 - 9 1 - 9 8 .  ,W т. 2 5 - 9 4 - 8 8 .  J

А д р е с ; п р . А к а д е м и ч е с к и й , 1 0 / 3 . 1

АОЗТ "КТК "Прагма" предлагает мелким и средним ь 
Э М А Л И :

НЦ-25 в о  ф л я га х , 3 8  к г  - б е л а я ,  ж е л т а я , 
к р а с н а я , с е р а я ,  с е р о - г о л у б а я ,  з е л е н а я ,  ч е р ­
н а я . Ц е н а  5 3 2 0 0 0  р у б . з а  ф л я г у ;
НЦ-25 в банках, 2 ,7  к г  - с в е т л о - б е ж е в а я . 
Ц е н а  3 0 0 0 0  р у б . з а  б а н к у ;
ПФ-1217 в банках, б е л а я ,  2 ,8  к г . Ц е н а  3 1 0 0 0  
р у б . з а  б а н к у ;
НЦ-132 в б оч ках , 2 1 6  к г  - б е ж е в а я , ж е л т а я .  
Ц е н а  7 1 0 0  р у б . з а  1 к г ;
НЦ-25 в бочках, 190  к г . Ц е н а  1 1 0 0 0  р у б . з а  1 кг; 
М Л -1 2  в барабанах, 5 6  к г -  с в е т л о - с е р а я .  Ц е н а  
1 8 0 0 0  р у б . з а  1 к г ;

Р А С Т В О Р И Т Е Л Ь  646 в б ут ы л ка х , 0 ,5  л .  
Ц е н а  5 3 0 0  р у б . з а  б у т ы л к у ;

О ЛИ Ф У "о к с о л ь "  в банках, 2 ,0  к г . Ц е н а  
1 9 0 0 0  р у б . з а  б а н к у ;

К Л Е Е Н К У  ст о л о в у ю  р а з л и ч н ы х  р а с ц в е ­
т о к .  Ц е н а  2 3 0 0 0 0  р у б . з а  р у л о н . Р у л о н  2 5  м п о ­
г о н н ы х .

П р .Ф рунзе , 240-а, 2-й эт аж , каб . 7 
("Т о м скст р о й т р а н с"). Тел . 21-17-61.

.0 W*3** Объединение

С Т И Р А Л Ь Н Ы Й  п о ­
р о ш о к  " Л о т о с " ,

"Зифа", каша гороховая с 
мясом, рис, томат-пасто.

В се недорого.
Тел. 44-45-46, 499-048.

ПРОДАЕМ
К У Б А Н С К И Е

В И Н А :
кагор. 0.7 к 0900 рпО.;

"Ркацители", о,7» -о о п т  
Тел. 2B-43-J2, 77 ЯВ 12.

с о  с к л а д а  а  Т о м с к е

о п т о м  r s s s
Шоколад плиточный 
Шоколадные батончики 
Йогурты, кексы, кетчупы 
Компоты, сухие напитки Yupi 
Чай индийский, детское питание 
Газированные напитки 0.33, 2 л. 
Рыбные консервы (Прибалтика) 
Сигареты, жевательная резинка 

в ассортименте.
Вино "Монастырская изба" 
Водка "Столичная",

"Канский купец"
Пиво баночное 0,355 п. (4 вида) 
Шампанское "Spumante" 

(розовое и белое) 
Бренди "Солнечный берег" 
Коньячный напиток "Богатырь"

— ул. Шевченко 19, каб. 25,
(здание "Томскжилстроя")

— пер. Путевой, 36А, ТОО "Гриль"
— Магазин ’ТРОЙКА"

(павильон старого рынка)
— Дворец спорта (левое крьыо)

Х О Л О Д И Л Ь Н И К И

« Б Й Р Ю С А » » :
' одно-, двухкамерные, 

морозильные камеры. 
ОАЁУУОО (двухкамерные)
СТИРАЛЬНЫЕ МАШИНЫ

«ВЯТКА-АВТОМАТ-16 и 18».
Гарантия 3 года. Доставка на дом. 
Р а б о та е м  б е з  вы ходны х .

Т е л , 2 4 - 0 0 - 7 4
Т о р г о в ы е  ф и л и а л ы :

пр. Ленина, 15 (универсам «Дар»); 
ул. Мокрушина, 24 (магазин «Камея»); 
ул. Шевченко,3 (пересечение с ул.Елнзаровш); 
ул. Ив.Черных, 30 (магазин Фиалка”); 
ул. Смирнова, 38 (универсам N«172).

ИНТУРИСТ

_  .  .  *  П Р И Г Л А Ш А Е М .  В А С

—  I n t o u r  1 S T  в  У В Л Е К А Т Е Л Ь Н Ы Е
П У Т Е Ш Е С Т В И Я !

530 дол.

Б О Л ГА Р И Я . " З о л о т ы е  п е с к и  ,
11 дней- 22.06 - 02.07

■ 30.07, стоимость
13.08 

30.06 
28.07,
25.08

К а н а р с к и е  о с т р о в а ,

15 дней -

20.07
03.08 
16.06
14.07
11.08

И С П А Н И Я
15 дней -

стоимость - 610 доп.

стоимость - от 1200 дол.

стоимость - от 940 доп.

стоимость - от 605 дол.

шш r i i го «а то «а
0 7 .0 7 -  21.07
2 1 .0 7 -  04.08,
0 4 .0 8 -  18.08 

М а й о р к а ,
11 дней- 21.06-02.07 ■

1 2 .0 7 -  2307.
02.08 -13.08'

К о с т а  Б р а в о ,
8 дней - еженедельно,

Г Р Е Ц И Я . Сопоники,
11 дней- 11.06-21.06

0 1 .0 7 -  11.07, стоимость - 700 дол. + 200 ты с.руб .
2 1 .0 7 -  31.07
1 0 .0 8 -  20.08

К И П Р .
Л и м а с о л ,  П а р н а к а ,  А й  Н а л а

8,11 дней - еженедельно, стоимость - от 650 дол. + 75 тыс.руб.

8, 1<Гдней - еженедельно, стоимость - от 53(3 Д о л . + 75 тыс.руб.
Т У Р Ц И Я , А н т а л и я ,

8, 12 дней - еженедельно, стоимость - от 600 дол.
По Вашему желанию мы можем организовать 

поездки в любые страны  в удобные для Вас сроки. 
Д етям  до 12 л е т  - скидка.
Обращаться: г.Томск, ул.Белинского, 15, "И нтурист".

Тел. 2 3 -2 5 -3 7 ,  2 3 -4 1 -7 1 .

ОПТОВАЯ ЯРМАРКАпродуктов питания Т ы а 4 . 51. 41

Р Е Г И О Н
М ЕЖ О Б Л А С Т Н О Й  
К О М М Е Р Ч Е С К И Й

шифер, 
линолеум, 
труба а/ц, * 
смеситель,
ДСП,
санфаянс,
эмаль для пола и белая, 
обои, плитка керами­
ческая отечественные 
и импортные, ££ 
посуда керамическая, 
пленка полиэтиленовая,
150 микр., 
панно для ванной,
14 кв.м,

Ждем Вас: 
Пр.Фрунзе, 152; 
ул.Угрютова, 7. 
Тел. 26-44-34, 

26-44-70, 
75-25-71.

ВСЕ
ДЛЯ

Г Т П Ш 1

Ц Е Н Т Р
- стол-тумба,
- стол письменный 

однотумбовый, 
двухтумбовый,

- тумбочка
под радиоаппаратуру,

- “стенки*: “Казачка” , 
“Молодежная” , “Кедр” ,

- шкафы 2- и 3-даерные,
- кровать одно-, 

двухспальная,
- “спальня” ,
- книжная полка,
- стул,
- стол ученический.

А В Т О Ш И Н Ы  Д Л Я  А В Т О М О Б И Л Е Й :  
З И Л ,  Г А З - 5 3 ,  Г А З - 6 6 ,  З И Л - 1 5 7 ,  У А З ,  

М А З ,  " М о с к в и ч " ,  " В о л г а "  ( у з к а я ) ;

А В Т О К А М Е Р Ы  
д л я  а в т о л л о б и л е й  М А З ,  " У р а л " :  

К О М П Л Е К Т Ы  Р Т Н  к  а / а л . ' ’ В о л г а " .  
П р и н и м а е м  в  н а л о ж е н и е  п р о т е к т о р а  

ш и н ы  в с е х  р а з м е р о в .  
О б р а щ а т ь с я  п о  т е л .  7 5 '3 1 * 2 6 ,  7 5 " 2 3 '2 5 «

Официальный дилер  
концерна 

“Русский сах ар ”

ТОО “НОКС”
предлагает

СА ХА Р о п т о м .
Минимальная партия 500 кг.

Тел. 7 2 -4 9 - 4 9 , 7 2 -4 7 -7 7 .
А д р е с :  у л . К .М а р к с а ,  8 3 .

Д Л Я

П Р О Д У К Т Ы ,
С И Г А Р Е Т Ы ,
В И Н О .
О п то в а я  продажа. 
У л . Усова, 21 /1  (вход
со с то р о н ы  бассейна Томь ").

С у б -Т е л .  4 9 - 8 2 - 9 3
б о т а  - с  10  д о  15  ъч а с .

ПРОИЗВОДСТВЕННО-КОММЕРЧЕСКАЯ ФИРМА

К Е Й Т О М
Тел. (382-2) 

49-25-33, 
49-24-18.

п р е д л а г а е т :  ш н ш н н н и в п ж я м и в д н н ш н ш ш в н н
- ВО Д КУ “Столичная” (эксп.вар.);
- ВИНА: “Сочи”, “Бронешты" (г.Сочи);
- соки “ В В ” в ассортименте;
- ш околадны е наборы “Ассорти”;
- рис узбекский в/с.
А также всегда в продаже отечественные и импортные 

водка, пиво, сигареты, кетчуп и многое другое.
Ул. С оветская , 84.

НОВЫЕ п о с т у п л е н и я  хо л о д и л ь н и к о в

■ Н и з к и е  ц е н ы .

&
Н и з к и е  ц е н ы .  

Д о с т а в к а  

з б  н а  д о м .

теЛ. 23'Й-2* г аР ан ти я  3  года.
‘,0 ' в  Л ю б о й  р а с ч е т .

В  р о з н и ц у  и  оп том .

Ул.Красноармейская, 114 (Дом быта, 4-й этаж)

ОПТОВЫЕ ПОСТАВКИ АНТИБИОТИКОВ 

И КРОВЕЗАМЕНИТЕЛЕЙ
А м п и ц и л л и н а  н / с  0 . 5  - 
Г е м о д е з  р - р  4 0 0  м л  - 
П е р ч а т к и  л а т е к с н ы е  ( А в с т т  
Б / п е н и ц и л л и н а  н / с  1  м л н  1
Эи  с о л ь  р - р  2 0 0  м л  - 

о л и о к с и д и н  2 0 0 / 4 0 0  м л  - 
А м п и о к с - н а т р и й  0 , 5 г  - 
К а н а м и ц и н  0 , 5 г / 1 г  - 
С т р е п т о м и ц и н  1 г -  
Р е о п о л и г л ю к и н  4 0 0 м л  - 
А н а л ь г и н  0 , 5  № 1 0  - 
А с п и р и н  0 , 5  № 1 0  - 
П а р а ц е т а м о л  0 , 2  № 1 0  - 
П е н т а л ь г и н  № 1 0  -

А так же одноразовые шприцы 2,5,10,20мл, 
рентгеновская пленка AGFA, 

весь спектр шовного материала, 
сшивающие аппараты Auto Suture* 

и лапароскопическое оборудование Styker*

ул, Герцена, 2, к, 202, Тел.:(382-2) 23-14-19,23-14-32 Факс: 23-11-7

8 6 1  р .
7 6 3 2 р .  

и я ) - 5 0 5  р .
Щ  - 5 6 0  р .

2 9 9 0  р .  
3 0 0 0 / 4 2 0 0  р .  

1 7 0 0 р .  
1 7 5 0 р . / 2 2 2 5 р .

7 6 8 р .
1 0 8 0 0 р .

4 6 5 р .
3 6 5 р .
1 7 3 р .
8 7 4 р .

К И Т А Й С К А ЯЛАПША
б ы с т р о го  п р и го то в л е н и я . 
Г и б к а я  с и с те м а  ск и док . 
Ул.Нахимова, 13, комн. 102 

(в помещении института 
"Пласт-полимер"). ‘
Тел. 24-23-57.

Выходной - воскресенье.

М А Р Г А Р И Н  из Чехии

2509 J .  iu  fa j®

по сниженным ценам: 
от 6800 руб. 
за 1 кг - оптом, 

8000 руб.
за 1 кг - в розницу.

РАССМОТРИМ
ПРЕДЛОЖЕНИЯ ПО БАРТЕРУ.

П р .Л е н и н а , 5 5  
( з д а н и е  о б л с о в п р о ф а ) .
Т е л . ( 3 8 2 2 )  2 3 - 2 0 - 2 9 .

Т О О  " Э Л Е К Т Р О М О Т О Р а
- Р Е А Л И З У Е Т  и Р ЕМ О Н Т И Р У ЕТ  (с га­

рантией) аси нхр онны е Э Л ЕК Т Р О Д В И ­
ГА ТЕЛ И  м ощ ностью  1-250 кВт и 
ко н сол ьны е н асо сы  ти пов : К8/18,
К20/30, К45/30, К90/26, К45/40, КМ45/30;

- П О К УП А ЕТ у организаций и ч а с т­
ны х лиц аси н хр о н н ы е эл ек тр о д в и гате ­
ли, вы ш едш ие из стро я , с  целостны м  
внеш ним  видом по . 300 руб., за 1 кг 
(р асч ет наличны м и).

Теп. 44-47-89, 49-02-79^21-46*91.

О П Т О М

о т Ш
160* 130см мм
Ц С Т  С и б и р с к и й  Д о м

Цены на 23.05.95 г.: з мм м-6 -12 тыс.
3 мм М-4 - 13.3 тыс.
4 мм М-5 - 14 тыс.

__ ч л п  о  £> 5 мм М-5 - 16 тыс.
Т О Л  • / y U - O t l U  6 мм М-5 - 19 тыс.



АО “Томскстрой”
заключит договоры долевого участия

- в завершении строительства
площадью К О М М Е Р Ч Е С К О Г О  К О М П Л Е К С А
300 кв.м (о ф и с , гостиничный ном ер ,

'  м агазин  на д в а  торговых зал а )_______

по адресу: Ж

с последующей передачей в собственность.
С р о к  с д а ч и  - м а й  1 9 9 5  г о д а ;

- в строительстве жилого комплекса
со встроенно-пристроенными помещениями
под офисы, кафе, магазины, предприятия быта

З А П А С Н Ы Е  
Ч А С Т И  К а л ъ А З :

распы лители, ф орсунки, топливн ы е на­
сосы, ком п лект порш невы х колец, вкл а­
ды ш и всех размеров, порш невы е  
группы, д и с к и  сцепления, ш естерни  и 
валы К П П , синхронизаторы , эиергоакку- 
мулнторы , ш ланги  тормозны е, то р м о з­
ные краны, компрессоры , пальцы  
рулевой тяги , реактивной ш танги , валы  
карданные, насосы Г У Р , П Г У , стартеры , 
генераторы , п одш и пн ики  ступиц , м ан­
ж еты, ф ильтры , ремни, резин отехн ичес­
кие изделия, реле, лампы, указатели, 
датчики , топл ивн ы е баки 500 л и д р у ­
гие запчасти  К ам А З .

Ул. Ивановского, 0, ВТО РО Й  Э Т А Ж  (авто­
центр КамАЗ). Тел. 21-16-45, с 8-30 до 17 час.

по ул.Мельничной, И.Черных, 
пр.Комсомольскому, пр.Фрунзе.

по проспекту Фрунзе - ул.Красноармейской.

- в строительстве жилых домов
Ввод - IV кв.
1995 года,
I кв. 1996 го д а .'
Р Е А Л И З УЕ М :
■ 1-, 3-, 6-комнатные квартиры по ул.Мельничной (1-я очередь);
■ 3-, 4-комнатные по Иркутскому тракту, 212 (7-й и 2-й этажи);
■ 1-, 2-, 3-комнатные квартиры по пр. Ленина, 193; 
я  2-комнатные квартиры по ул.Осипенко.

П РЕД П РИ ЯТИ Е ПРОИЗВОДИТ „
РЕМОНТ ДВЕРЕЙ АВТОМОБИЛЕЙ 
МОСКВИЧ" 408, 412, 2715, 2140

с заменой пришедших в негодность 
внешних панелей (накладок), 

а также изготавливает и реализует 
панели дверей и задние крылья 

"М-412 без установки.
Обращ аться п о те л . 7 7 -7 6 -7 9 ,  

с 9 до 17 часов.___________

ГАРАНТИЯ 3 ГОДА

Б1II> 1 0 СА
а

БЕСПЛАТНАЯ ДОСТАВКА
'--------------------- —---------- ■—1 \

г й д а ® 5"  2 Ш 5

ГАРАНТИЯ 1 ГОД

В Я Т К  А
автомат 1 6

БЕСПЛАТНАЯ ДОСТАВКА
-ул .Б еленца,11  i\/% i f  i f
- Д ворец Спорта
- Герцена, 47 mJ дсГ 1J

ул.Белинского, 54, каб. NN 4 , 14. Справки по тел . 44-51-53, 44-27-63.

СПИРТНЫЕ НАПИТКИ
(Л и ц е н зи я  N 225 , 152 , 135)

ВОДКА) "ROSSIA", "Кремлевская";
ЛИКШРЬН "CANTORY", "CRISTIANI", "AMARETTO".
ШАМПАНСКОЕ: "SPUMANTE" (3 вида); "СОВЕТСКОЕ" (п/слад., 
п/сух.), "НАДЕЖДА"; ИГРИСТОЕ ВИНО "КАЛИОПА";
ГАЗИРОВАННЫЕ НАПИТКИ "MILESTA", "CRUSH".

А также в широком ассортименте 
ИМПОРТНЫЙ ПЛИТОЧНЫЙ ШОКОЛАД, московский плиточный 
ШОКОЛАД ("РОТ-ФРОНТ"), ШОКОЛАДНЫЕ БАТОНЧИКИ, КЕКСЫ,
РУЛЕТЫ, ШОКОЛАДНЫЙ КРЕМ "СЕВЕ NUSSA" (2 вида), ЖЕВА­
ТЕЛЬНАЯ РЕЗИНКА, ЖЕВАТЕЛЬНЫЕ КОНфЕТЫ, КАРАМЕЛЬ,
ЙОГУРТЫ (7 видов), КОфЕ "PELE" (3 вида), ЧАЙ "PICKWICK", 
"CRUGER". РАСТВОРИМЫЕ СОКИ и НАПИТКИ "YUPI", "ZUKO", "IN­
VITE", "DRINK-O-POP", СОКИ "ВВ" (4 вида), "ФЛОРИДА", КЕТЧУП 

и другая бакалейная продукция импортного производства. 
Рыбные консервы (шпроты, лосось, салака, треска, килька, 

паштет шпротный).

У ». К р а сн о а р м е й ск о м , 119, т е я .  2 6 -9 0 -6 5 ; 
'■. / к и н о т е а т р  "Родина", т е к . 7 2 -1 4 -2 0 ;

к и н о т е а т р  "О ктябрь", т е п . 4 4 - 4 4 -7 7 .

Ч А И
- 1800 руб. за пачку; 
2800 руб. за пачку;

цейлонский, индийский и ассорти­
менте, в пачках Up ДрО г-гранулированный - 1800 руб. за пачку; 
■Лондонский” - 1800 руб.

"Эль Грей” ..... , . _____
"Мадрас” - 2800 руб. за пачку; 
"Юнион” - 2800 руб. за пачку; 
расфасованный в одноразовы е
Цейлонский” - 4000 руб. за пачку; 
"Эль Грей” - 4000 руо. за пачку; 
"Клубничный” - 4000 руб. за пачку.

м а с л о :
крестьянское несоленое. 

Цена 15000 руб. за кг.
Доставка бесплатная. 

М а га зи н а м  - и од  р е а л и за ц и ю .

Т е л .  2 3 3 - 1 7 4

Низкие цены, щМин. партия - 1 мешок. 
Пер.Заозерный, 16/3 (без выходных), с,

теп. 78-61-34. ~

В с е г д а  
в  п р о д а ж е  

К А С С О В Ы Е  
А П П А Р А Т Ы  
" Э К Р - 3 1 0 1 "
и к о м п л е к тую ­

щие к ним. 
Форма оплаты 

любая.
Л" ел . 2 3 -2 4 -6 3 .

BOOK А,
0,75 л (з -д  "К ристалл"), 

0,5 л (г .Б и й ск ); 
В И Н О  "Д о н ск о й  с а д ” ; 
к о н д и те р с к и е  и зд е л и я

(г.Пермь);

рыбные консервы; 
масло подсолнечное,

1 л  ( Б о л г а р и я ) ;

масло сливочное
(Г о л л а н д и я ).

тел. 2 2 -4 3 -6 4 .

Идеальные

д о / у \ а  i f f - о ф и с а

ю  Германии] $ |4~46-12,16

Д Л Я

Томск, пр.Ленина, 55 (здание облсовпрофа) Тел.!(3822) 23-20-29, факс: 23-25-20
I ■ I I I I I I 1 I i i ! I___I___! _ J ___I___L__L—,

ОИБИРОКОС Акционерное ОБЩеОТВО
ПРЕДЛАГАЕТ ТОРГОВОЕ ОБОРУДОВАНИЕ: 

ВИТРИНЫ. ПРИЛАВКИ. ГОРКИ 
СОБСТВЕННОГО ПРОИЗВОДСТВА
ИЗГОТОВЛЕНО ИЗ ПОЛИРОВАННОГО 

СТЕКЛА И ЗЕРКАЛ 
МОДУЛЬНАЯ КОНСТРУКЦИЯ 

ЛЮБАЯ КОНФИГУРАЦИЯ 
ПРОСТОТА ОБОРКИ И РАЗБОРКИ 

; ОСОБЕННО УДОБНО ДЛЯ МЕЛКИХ ВЕЩЕЙ: 
ПАРФЮМЕРИИ, ПОСУДЫ, ИГРУШЕК, 

БУТЫЛОК,-ШОКОЛАДА И ПР. 
СОВСЕМ НЕДОРОГО И ПРОСТО КРАСИВО 

О б р а зц ы  п о  а п в е с у : п о .Ф р у ш е . 1 5 2 . о ф . 7 0 5 .  т . 2 6 - 4 9 - 8 5 . ________

у* 1 1 ^
С о в е т с к о е  ш а м п а н с к о е

по и е н е  1 * о о о  руб. 
У л . Б е р д с к а я ,  ЖО, б а з а  о б л п о т р е б с о ю з а ,  

ф р у к т о х р а н и л и т е  N  1.

Втулки про 111 в ш
O pt' 1.1 Н.1Г.ССОН 3"

~  С

Р Й 1 Щ Р  Ш Ш щ
ОБРАЗЦЫ f-

В МАГАЗИНАХ Щ 
5

Купим лист 2-2.5мм 
электроды 4мм

ПЕЧАТИ И ШТАМПЫ
издательство "ТРИАДА"
пер. Кооперативный, 2, каб. 3, 
(ост. "ЦУМ", набережная Томи) 

тел. 22-42-57
в Северске: ул. Курчатова, 15А

тел. 4-99-78
ВЫВЕСКИ, УКАЗАТЕЛИ, ТАБЛИЧКИ 
Т И П О ГР А Ф С К И Е  УСЛУГИ 
П Е РЕ П Л Е Т Н Ы Е  РА БО ТЫ

Организация ПРОДАЕТ
А В Т О М О Б И П И  

и М Е Х А Н И З М Ы ,
б ы в ш и е  в  э к с п л у а т а ц и й :

К а м А З - 4 3 1 0 1 ;  
т р а к т о р  К - 7 0 0

с прицепом; 
ч е л ю стн о й  по­

гр узч и к  T Q T-55 ; 
кран К С -4 6 6 1  А;

оборудование 
к ч еп ю стн о м у  

погрузчику ТД Т-55;
* лебедка Т-4; 

контейнеры  а в то м о ­
бильные АУК-2,5 т .  

Обращ аться по тел.
75 31-Й, 75 72-10,75-7? 78.

COMPAQ.- КОМПЬЮТЕР N 1 !
Корпорация COMPAQ анонсировала новое поколение серверов Rack- Mounted ProLiant.

Модели 5/90 и 5/100 семейства ProLiant 4000 сконструированы на 90- и 100 МГц процессорах Pentium. 
Повышенная степень надежности, КЭШ 2 МБайт,оперативная память 512 МБайт с корректирующими 
кодами,дисковая подсистема с технологией RAID емкостью до 150 ГБайт, источник питания с горячим 
резервированием, Compaq SmartStart и Insight Manager до 6-ти серверов в стандартной стойке.

В прошлом году было представлено более 40 новых продуктов. Уже в первом квартале нынешнего 
года COMPAQ выпустила 10 новых моделей серверов, настольных и портативных компьютеров, которые 
демонстрировались на СОМТЕК-95. Выпуская столько новых моделей,COMPAQ практически устанавли­
вает мировые компьютерные стандарты в промышленности. Неудивительно, что последние 2-3 года 
во всем мире стабильно возрастает спрос на компьютеры COMPAQ.

ОБЪЕМ ПРОДАЖ
ПРОДУКЦИИ ФИРМЫ COMPAQ (млрд, долл.)

12
10

i o H
1983 1984 1985 1986 1987 1988 1989 1990 1991 1992 1993 1994

ШЕСТЬ ПРИНЦИПОВ УСПЕХА 
КОРПОРАЦИИ COMPAQ

•  Быстрое реагирование на изменение
коньюктуры рынка

•  Четко организованное
корпоративное руководство

•  Сокращение расходов
•  Желание меняться
•  Ориентация на заказчика-

покупатель всегда прав
•  Ставить перед собой смелые

агрессивные цели

МИРОВОЙ
РЫНОК КОМПЬЮТЕРОВ

Результаты за 1994 г. (доли рынка в %) 
Compaq 10.3
IBM 8 .5
Apple 8 .5
Packard Bell 4 .9
NEC 4 .0
HP 2 .7
AST 2 .7
Toshiba 2 .6
Dell 2 .6

Одна из причин успеха COMPAQ- отлично налаженная система продажи обслуживания через офи­
циальных реселлеров. COMPAQ предлагает лучшие, чем у конкурентов, цены и гарантию на производи­
мую технику в течение трех лет.

В Восточной Европе COMPAQ увеличила объем продаж на 158%. Это было достигнуто за счет . 
России, где объем продажвырос в 6 раз. Фирма ЭЛЕКС-ТОМСК является самым крупным поставщиком 
компьютеров COMPAQ в регионе.

Таким образом , цель COM PAQ- ста ть  в 1996 году компьютерной компанией N 1 в мире- 
о сущ естви л ась  уже в J  99 4  году.

По материалам журнала "СОВМЕСТИМОСТЬ & КАЧЕССТВО" (COMPAtibility & Quality) N 1~95.

Э Л Е К С - Т О М С К  Р Е К О М Е Н Д У Е Т  C O M P A Q . I



✓

А а  т е л .  7 6 0 - 8 6 0

< Г  АЦЕНТР
СТРОИТЕЛЬНОЙ J O

ТОРГОВЛИ

С и б и р с к и й  Д о м ^ ь *  

Q  т е л . 7 6 1 - 8 4 2  Ф

реализует со складов в г.Томске материалы
- м и н в а т у  на б у м а г е  п р о ш и в н у ю , р у л о н н у ю -
9 пВ6')Т 'ИЛ И илУ^ ТОВЫе ч у д н ы е ,  Р у = 1 6 к гс /к ’в .с м  - 0  15, ^и, 25, 32, 40, 50  м м ;

Ф л а н ч е в ы е  ч у г у н н ы е , Р у = 1 6 к гс /к в .с м  - 0  25, 
32, 4 0  м м , Р у = 2 5 к гс /к в .с м , 0  50 м м :
- за д в и ж к и  чугун н ы е, Р у= 16кгс/кв .см ’з 0 ч 6 б р  - 0  50 100 м м -
1 ЛЯТВД о Ы ш т а м п о в а н н ы е , ГО С Т 17380-83 , 0  57, 76, 89, 
iuoj I J o  м м ;

- т р у б ы  с т а л ь н ы е ,  0  15, 20, 25, 32, 50, 76, 89, 102. 108 м м -
- т р у б ы  ч у г у н н ы е  к а н а л и з а ц и о н н ы е ,  0  50, 100  м м  а
т а к ж е  в с е  ф а с о н н ы е  ч а с т и ; ’
- л е н  с т р о и т е л ь н ы й  (п а к л я )  и с а н т е х н и ч е с к и й ;
- а р м а т у р у  к в ы с о к о р а с п о л о ж е н н ы м  б а ч к а м - 
• м у ф т ы  с т а л ь н ы е ,  0  15, 20, 2 5  м м -

к о н тр га й к и , 0  15, 20, 25  м м ; 
у г о л ь н и к и , 0  2 0  м м , т р о й н и к и , 0  15 м м -

- б и т у м  с т р о и т е л ь н ы й  Б Н -70 /30 ;
- к о н в е к т о р ы  с т а л ь н ы е  н а с т е н н ы е  е -4 0 0 -1 2 0 0  м м -
- р у б е р о и д ;
- ш т у к а т у р н у ю  с т а н ц и ю .

Обращаться по тел. 75-75-66, с 8 до 17 час 
в рабочие время и дни, обед с 12 до 13 час.

Ъ' п р а в л е н и е  т р у д а  и  з а н я т о с т и  
н а с е л е н и я  Т о м с к о й  о б л а с т и

п р о в о д и т

ЯРМ А РК У
У Ч Е Н И Ч Е С К И Х  

М Е С Т .
Всех, кто решил попробовать 

свои возможности 
в другой профессии, 

ждем 25 мая с 12 до 18 часов 
З Д ^ ^ ^ П Т У - 1_ ( у л .  Б е л е н ц а ,  1 1 ) .

СибИнтерМебедь
Кухни:
" А с т е р и я "
" Р о с е н а ”
" Ф р е д е р и к а "
" Т о с к а "
" М а г д а "

(С л о в а к и я )
(С л о в а к и я )
(С л о в а к и я )
(С л о в а к и я )
(С л о в а к и я )

Кухонный уголок:
" В а н е с с а "  (Р у м ы н и я )
Стенки:
" Р о д о с "  (С л о в а к и я )
"Н и к о л е т т а "  ( Р у м ы н и я )  
Мягкая мебель'.
" Г и з е л л а "  . (Ч е х и я )  
"П а м е л л а "  (С л о в а к и я )  
Спальни-.
" Б е р к е  н ф е л ь д " (  Р у м ы н и я )  
" П а у л ь "  (Р у м ы н и я )
Библиотека:
" А п с е н и с "  
Прихожие: 
"Отто" 
" Л у п о "  
Тумбы_______

( Р у м ы н и я )

(Р у м ы н и я )
( Р у м ы н и я )
( Р у м ы н и я )

И р к у т с к и й  т р .  , 1 5 ,  
Д О С А А Ф , т . 7 6 - 9 1 - 2 0 .

Фирма "РАН ТРАСТ"
предлагает: 

|°Д К У  отеЧ-' имп-; п и в о  имл.; ВИНА сухие, крепленые: 
СИГАРЕТЫ отеч., имя.;w 1 wbv» 1 I j 7i з . ,
КОНСЕРВЫ рыбные, мясные; 
газ.напитки 1,5 л, соки
к о н ф |еУ ы акар- изделия: 
карамель, шоколадные;
ЧАИ индийский, грузинский; 
масло подсолн. отеч., имп.; 
шоколад (до 10 наименова­
нии), жеват. резинки; 
консервы плодоовощи 
отеч., имп.
Доставка транспортом предприятия.

Суббота - рабочий день. 
__________ Тел. 21-23-01.

АО "Севертрансстром  ! р е а л и з у е т :

РЫБНЫЕ КОНСЕРВЫ (Эстония):
Шпроты^ыяшж, 160 г ■ 3200 руб.; 
CaftOHHbLBj/c, 250 г • 3250 руб.; 
Килька_в т/с., 250 г - 2300 руб.; 
Скумбрия, в_маело, 250 г - 3960 пУб • 
Даштет шпрпт., 160 г • 1950 руб.
1Л У Щ 6ННО0 МОЛОКО (кофе и какао с молоком). 

Пр.Ф рунзе, 111, к.312. Тел. 26-08-87, 26-07-37 
„  т,я- Иркутский тр „ 100. Тел. 75-69-49.
.Ул.Мичурина, 112, склад N 1 (склады АООТ ’’Березовское” )

Ш У Б Ы
К З  в о с ь м и  

в и д о в  м е х а ;  
С В И Н Г Е Р Ы ,
п а л ь т о ,  к у р т к и ,  
п л а щ и  и з  к о ж и  

и  м и к р о ф и б р ы  -  
д о  2 0  м о д е л е й .  
Обращаться по 

адресу:
Д в о р е ц  с п о р т а ,  

п р а в о е  к р ы л о .
тел. 7 7 - 0 5 - 5 6 .

__________ ___
В О З Ь М Е М  п о п у т н ы й  г р у з

до гг. Красноярска, Кемерова, Новосибирска, Бийска
• Т ел. 7 7 - 9 7 - 7 2 .  7 7 - 9 7 - 5 2

К У П И М :  т р у б ы
d = 3 9 9 - 1 0 2 0 ,  м е т а л ­
л о п р о к а т ,  б у л ь д о з е р  
Д Т - 7 5 ,  м е ш к о в и н у  
и л и  с т е к л о т к а н ь .  
Т Р Е Б У Ю Т С Я :  г а -
з о э л с к т р о с в а р щ и к и ,  
плотники-столяры, 
авто- и пневмокра­
новщики, разнора­
бочие.

П е р .1 9 0 5 - г о  го д а , 18, 
к а б . 9 , 13. 

Т е л . 2 2 - 6 4 - 0 1 .

А В Т О М О Б И Л И
А у А З ,  " Т А В Р И Я "
©о с к л а д а  в  г . Т о м с к е  р е а л и з у е т  

" Т о л А с к а г р о т р а н с " .
Т е л .  7 5 - 3 1 - 2 6 ,  7 5 - 2 3 - 2 5 .

С П А ГЕТ ТИ
(производство Италии), 

выработанное аз лучших твердых сортов пшеницы 
ПО СЙМЫМ НИЗКИМ ЦЕНАМ В РЕГИОНЕ^ 

5 0 0  г  - 2 1 0 0  р у б . 
Обращаться: склад магазина N 204

(за рестораном "Осень"). Тал. 2 3 - 2 5 - А З

л и с т  2 #5  м м ;  3  м м ;  5  м м ;  6  м м ;  8  м м ;  
1 0  м м ;  1 6  м м ;

у г о л о к  4 0 x 4 0 ;  7 5 x 7 5 ;  9 0 x 9 0 ;  
« а р м а т у р е !  d = 1 8 ,  к р у г  d - 4 0 ;  т р у б а  d = 2 5 .  
-------- Т е л .  7 8 0 - 1 1 4 .

СЕЛЬХОЗТЕХНИКА
АООТ "Центральное" 

предлагает

ЦЕМЕНТ
Г Ш - 4 0 0

россыпью с доставкой. 
Т е п .  7 5 - 1 6 - 5 5 .

Т О О  " Э Л Е К Т Р О М О Т О Р "  р е а п и з у е т :

- у т ю г  э л е к т р и ч е с к и й  - 2 4 0 0 0  р у б  -

350000-8901Ю0 руб^РабаТЫВа,01ЧИ  ̂ бЫТ° вЫе 4 ТИПОВ '
- кры ш ку  м е т а л л и ч е с к у ю  д л я  к о н с е р в и р о в а н и я  - 250  р у б  -
- м ы л о  х о з я й с т в е н н о е ,  3 5 0  г - 1 8 0 0  р у б .: "
- к о р м о и зм е л ь ч и ге л ь  элек три ч ески й  б ы т о в о й  - 369500 руб  -
- б е л ь е  п о с т е л ь н о е  - 3 1 0 0 0 -3 9 5 0 0  р у б .
ПРИНИМАЕМ ЗАКАЗЫ НА ПОШИВ БЕЛЬЯ 
ХАЛАТОВ, СПЕЦОДЕЖДЫ и т.д.

У п . Л е б е д е в а ,  8 7 .  Т е п .  2 1 - 4 6 - 9 1 ,

П О РО ЛО Н ,
ЛИСТ 1м х 2  м, Тйщина 3, 5, 10, 20, 30, 40 мм. 
________________ Т е л .  4 4 - 7 4 - 4 6 .

Кинескопы
ЦВЕТНЫЕ И

щ в в - В в л ы в . 

Т е я . 2В-ВВ-85.

АОЗТ «Кандинское»
постоянно продает петушков 
яйценосной породы, 
кур-бройлеров разновозрастных.
по адресу: Томский р-н,с.Кандинка. 
Тел.: 960-723,21-38-22.

П Р О Д А Е М

КОММЕРЧЕСКИЕ КИОСКИ
в  С о в е т с к о м  р а й о н е .

Т е л . 7 8 - 1 8 - 7 4 .

П Р И Л А В К И ,
Т О Р К И  ", В И Т Р И Н Ы
изготовит предприятие. 

Низкие цены.
Тел. 75-86-16.

ПРИМЕТ НА РАБОТУ ОПЫТНОГО 
I Ь Х Н О Л О ГА  л и к е р о в о д о ч н о г о  п р о и з в о д с т в а . Нужда­

ющемуся специалисту приобретем благоустроенное жилье 
М о с к о в с к и й  т р а к т , 46 . Т е л . 4 4 -0 5 -7 5 .

Т р е б у е т с я  г а з о э л е к т р о с в а р щ и к .  Т ел . 4 4 -0 5 -7 5 , 4 4 -0 1 -0 7 .

П И В О
С Т О Л И Ч Н О Е "

ж / б ,  е м к . 0 ,3 3  л, 
без^ к о н с е р в а н т о в ; 
майонез, печенье, 

уксус, сода пищевая
и другие продукты. 

Иер.КооперативныГ п 
Тел. 2 2 -37 -06

П О М Е Щ Е Н И Е
площадью 208  кв.м  
с телефонами сдает
в  А Р Е Н Д У
организация.
О б р а щ а т ь с я  п о  а д р е с у :  

п р . Ф р у н з е ,  1 3 7 -а . 
Тел. 2 1 -1 8 -0 0 , 2 6 - 3 3 - 1 2 .

М У К У
первого и высшего сортов 

реализует организация. 
Цены приемлемые. 

Система скидок. 
Ул.Нижне-Луговая, 89-а, 
склад "Томлесторга" N 8.

тел. 7 8 9 - 5 2 8 .

В магазине "Автозапчасти"
( у л . У ч е б н а я ,  3 4 )

и м е ю т с я  в  п р о д а ж е :
Подвески ГДЗ-24-10 в сборе; 
АККУМУЛЯТОРЫ
6ст55 , май 1995 г. 
Большой выбор 

кузовных деталей  
автомобилей ВА З, ГАЗ.

Вечерние курсы
"Бухгалтерский учет". 
Оплата - тЗО тыс.руб. 

те*. 77-68-21,76-28-70.

АВТОМОБИЛЬ

Г А З-3102
п р о д а е т  о р г а н и з а ц и я .  

Т е л .  4 4 - 3 0 - 8 0 .

ВОДКА "ЗВЕРОБОЙ", 0,5 л, 40° - 4700 руб.- 
молоко сухое, цельное; приправа овощная- 
клубника протертая с сахаром; печенье весовое 

Р а б о т а е м  с  9 д о  21 ч а с а .
Пер.Совпартшкольный.Ю, в помещении облпотребсоюза каб 23 

Тел. 22-40-87 , 22-47-18 , 22-29-95 . ’



- Размеры и виды - 
на любой вкус.

- Полная сборка в цехе. 
Приходите, 

выбирайте - и дом 
на Вашем участке. 

Требуются плотники.
Пер. Картасный, 6. Тея. 22-25-08.

С А Д О В Ы Е

Д О М А ,
0 Т П

с доставкой.

"СТОЛИЧНАЯ”,
0,5 л, пробка винтовая 

- 6000 руб.
Ул.Бердская, 20,

фруктохранилшце N  1.

КУЗОВНЫЕ
ДЕТАЛИ

и другие запчасти к 
а / м  " М О С К В И Ч "

в  а в т о ш к о л е  Д О С А А Ф  
( И р к у т с к и й  т р . ,  1 5 ) 

ежедневно, кроме вс., пн. 
Т е л . 7 6 - 9 3 - 1 1 .

Т К А Н И !
Н о в о е  п о с т у п л е н и е :

1Г2, 150  см,

112, 150  см,

к реп , ш и р  
ц в ет н ой ;  
к р еп -са т п н , 
ц в етн ой ;
"м окры й”' ш ел к , 112, 150  
см. ц ветной :
ба т и ст , ш и р . 150 см, 
ш и ф о н , ф а т и н , п о д к л а ­
доч н ая . сетк а , _ атлас, 
кап р он , в ел ю р , бар хат , 
гипю р, т р и к о т а ж , ш и т ь е , 
ангора, к о ст ю м н а я  и др. 

ВТ п р о д а ж е  тесьма., 
к р у ж ев о , ф у р н и т у р а
Холодильники 

" О к а "  - иооооо руб.
Д / б  N  2, у л .К р а сн о а р -  

м ей ск ая , 114. 2 -й  эт а ж .
Т ел , 4 4 - 7 2 - 5 0 . ,

______с 9 д о  18 чае.

В о д а  г а з и р о в а н н а я

(Польша), 1,5 л - 3700-3800 руб.
П р .Ф р у н зе , i l l .  Т ел . 2 6 - 6 9 -0 2 ,  2 6 -0 7 -3 7 .  

И р к у тск и й  т р . ,  1 0 0 . Т ел . 7 5 -6 9 -4 9 .
У л .М и ч ур и н а , 1 1 2 , ск л а д  N 1 

_________ (с к л а д ы  АООТ "Б е р е з е в с к о е " ) .

П р е д п р и я т и е  и з г о т о в и т ,  у с т а н о в и т ,  о с т е к л и т

Б А Л К О Н Н Ы Е  Р А М Ы ,
Н А С Т Е Л Е Т  ПОЛЫ , О Б О Ш Ь ЕТ Б А Л К О Н Ы . 

Ф орма о п л а ты  любая.
Тел. 2 3 *4 4 *0 5 ; в рабочее врем я.

М а г а з и н
п р е д л а г а е т

о п т о м
Водка "Абсолют’' (Ш веция, 0 .75л ) 
Сок "ВВ" (апельсиновый)
Пиво ''Red Bull", 0 .5 л  
Пиво "Red Bull", 0 .3 5 5 л  

j Пиво "Old Milwaukee", 0 .3 5 5  л 
Помидоры (Венгрия, 860 г) 
Зеленый горошек (Венгрия, 870 г) 
Кетчуп (Венгрия, 500 г)
Джем (Венгрия, ‘425 г)

35000 руб. 
4900 руб. 
4100 руб. 
2900 руб. 
2900 руб. 
5500 руб. 
5500 руб. 
5500 руб. 
4400 руб.

Приглашаем к сотрудничеству оптовиков.

Тел. 49-73-44. Ул. Красноармейская,122
. (мае, Томские товары", вход со стороны с/к "Томь").

А К П  "Мичуринское"
п р е д л а г а е т  к  р е а л и з а ц и и :
- Л У К - Р Е Н К У ;
- р и с  ш л и ф о в а н н ы й ;
- к а п у с т у  с в е ж у ю ;
- о г у р ц ы ' м а р и н о в а н н ы е , 1 л ,  с т / б ;
- п о в и д л о  а б р и к о с о в о е ,  1 л ;
- с о к  п е р с и к о в ы й ,  1 л ,  0 ,6 5  л ;
- с о к  а б р и к о с о в ы й ,  1 л :
- с о к  т о м а т н ы й , 1 л ;
- к о м п о т  п е р с и к о в ы й .  1 л ;
- к о м п о т  а б р и к о с о в ы й ,  1 л ;
- к о м п о т  ч е р е ш н е в ы й ,  1 л ;
- перец болгарский маринованный. 1 л;
- к о м п о т  с л и в о в ы й ,  1 л ;
- к о м п о т н у ю  с м е с ь ,  1 м . - 2 5  к г . 

О б р а щ а т ь с я :  у л .  М и ч у р и н а ,  1 1 0 ,
ост. "Тарная база", 7шт. N 6. 

Тел. 76-64-90.

Л И Н О Л Е У М :
п р - в а  Г е р м а н и и  -  I t  в и д о в ;  

п р - в а  Р о с с и и  ~ 6  в и д о в .  
Д о с т а в к а  -  б е с п л а т н о .  

Т е з я .  2 2 - 2 4 - 8 9 ,  2 2 - S 1 - 2 2 .

"КРИСТАПП-2", 500 а - 2700 руб.: 
"САРМА", 400 з, 550 з - 2600-2800 руб. 
в м агази н е  АО ”ВЭТИ** о п т о м .  

Б ер ем  на реализацию :
■ б ы то в у ю  хим ию ;

- э п е к т р о б ы т о в ы е  т о в а р ы ;
- т е п е - , в и д ео ап п ар атур у . 

У п .Е пы заровы х, 4 6 /1 .  Теп . 2 4 -1 0 -4 3 .

В Е С Ы  Т О В А Р Н Ы Е
(п л о щ а д к а )  - 3(50000 р у б .; 
э л е к т р о д р е л и  
Б Э С - 1 - З М  - 160000 р у б .,  
Б Э С - 1 - 6 М  - 145000 р у б .,  

" В и л ь в а - 4 2 0 Э Р "  - 
170000  р у б .;  

м и к с е р  " Р и т м " -
6001)0 р у б . ;

т р и к о т а ж н ы е  и з д е л и я ;  
и з д е л и я  и з  х р у с т а л я .  

Д а е м  н а  р е а л и з а ц и ю . 
Р а с ч е т  л ю б о й .

Т ел . 2 2 -4 7 - 1 8 ,  2 2 - 4 0 - 8 7 ,  
2 2 - 2 9 - 9 5 .

ПРОДУКТЫ ПИТАНИЯ:
- т у ш е н к а  г о в я ж ь я
(К итай);

- йОГУрТЫ (Г ерм ан и я);

-  С Ы р  (Г о л л ан д и я );

- м о л о к о  п у щ е н н о е ;
- к е т ч у п ;
- к о н с е р в и р о в а н н а я  
п р о д у к ц и я ;

к о н д и т е р с к и е  
и з д е л и я .
те л . 9 4 8 - 4 0 9 , 2 4 - 2 3 - 9 6

Т Р У Б Ы
В О Д О Г А Э О П Р О В О О И Ы Е  
ди а м е тр о м  2 0 , 3 2 , Н О ,  5 0 , 

задвижки и вентили, 
теп. 7 5 - 2 6 - 4 6 , 7 5 - 2 4 - 4 0 .

С У Х О Ф Р У К Т Ы ,
К О Н С Е Р В Ы  р е ч н ы х  р ы б .

т @ а .  1 1 - 8 4 - 7 9 .

П родаем : ЛИФТ 
П А С С А Ж И Р С К И Й  

- Л П О 501-43; 
бочку квасную

на шасси, 
модель АЦПТ-0,9 ШОВ литров]. 
Тел. 7 5 - 2 6 - 4 6 ,  7 5 - 2 4 - 4 0 .

РЕАЛИЗУЕМ

МЕШКИ
из-под муки:

зш ш в р оп и л ен ов ы е  
по ц е н е  1 2 0 6  р у б .; 

л ь н я н ы е  по ц ен е  2 2 0 0  руб. 
Т е я .  7 8 - 0 9 - 1 0 ,  7 8 - 0 4 - 5 5 .

САЛОН ОТДЕЛОЧНЫХ МАТЕРИАЛОВ
предлагает со склада в Томске:
подвесные потолки.......... от 95000 руб.,
стеновые панели............ от 122000 руб.|

двери паркет 
светильники жалюзи

плинтусы и др. материалы.
АДР®01 Дворец зрелищ и спорта (правое крыло).

<D

О
CZ

СТЕКЛО ОКОННОЕ,
Р У Б Е Р О И Д

ОПТОМ.
У л .Б .П о д го р н а я , 13. 

Тел. 2 2 - 3 6 - 1 8 .

^ Ш б Ш ы и б Ш и с с ^ г ш м т п ^

щ ш м ш ш ш е  ш ш н н г щ

Т Е А Т Р  Д Р А М Ы
(т е а тр  в ф о й е )

23 : м ая. Премьера. '’Л ю бо вь  - 
книга зо л о тая  ■ 19.

К И Н О
В КИНОТЕАТРАХ 

"ОКТЯБРЬ"
23 м ая. "Нерон и П оппея” (И талия , 

историческая др ам а , д л я  в зр о сл ы х ) 
-1 0  (л ы .) , 12, 14, 16, 18, 20. Век кино: 
Леон" (СШ А -Ф раниия) - 9-30 (л ь г .) , 

11-30, 13-30, 15-30, 17-30, 19-30.
"Гр язн ое  б едье" (С Ш А , д л я  в зр о с­
л ы х )  - 13, 15, 17. Век кино: "Ж енщ и­
на ф р ан ц узского  лей тен ан та" 
(Вели ко бр и тан и я) - 19.

"РОДИНА"
23 м ая. "П оследн ее  д е л о  В арен о­

го" (Р о сси я  ком едия) - 10 (л ь г .) , 12, 
14, 16, 18, 20.

им. М.ГОРЬКОГО
23 м ая . "П равая и ле в ая  рука д ь я ­

вола" (С Ш А , ком едия) - 10, 12, 14, 16, 
18, 20. "П ло д ы  стр асти " (Ф ранция- 
Я пони я, п сихопатологическая
др ам а) -1 2 . 14, 16, 18, 20.

"СИБИРСКИЕ ОГНИ"
23 мая. "Д орога в рай" (Германия- 

Р о сси я ) - 12, 16 18, 20. "Гово р  ИТ 
М осква - 14 М ультсборник "К то  
с ту ч и тс я  в д в е р ь  ко мне" - 10.

"СИБИРЯК"
23 мая. "Н еведом ы е узы " (И ндия, 

д в е  серии) - 14, 17, 20.

пвп ЧА СТН О Е
ПРО Д АЮ  Л уА З (87 г. в ы п уска , 

~Р°~(еГ ,  32000 км). Т ел . посредника 
26-33-87, зв о н и ть  вечером.

КУПЛЮ  благоустр оен н ую  кварти- 
улуч ш ен н о й  планировки . Т е л . 26-

РЕМ О Н Т хо ло д и льн и ко в  и с ти ­
р а л ь н ы х  маш ин. Т е л . 23-00-80.

СНИМ У квартиру в Кировском  или 
Со ветском  р-не. Те л . 77-78-44 (раб ) 
с 10 до  18 час.

М ЕН ЯЮ  четы рехком натную  квар­
ти р у  в С о ветском  р-не - на д в е  д в у х ­
ком натны е. Т е л . 23-45-29.

ПРО ДАЮ  ш такетник, сто лб и ки , 
прож илины , п и ло м атер и алы , с то ­
л я р н ы е  и зд ели я на заказ. Возмож на 
д о став ка . Т е л . 92-02-39.

ВЫПО ЛНИМ  лю бой  рем онт ав то ­
м обилей В А З , кроме ж естян очн ы х. 
Т е л . 75-46-27.

ПРО Д АЮ  н едостроенны й  д в у х ­
этаж ны й  коттедж  на Степановке  (10 
соток , м атериал и м еется ) или меняю  
на квартиру, авто м о б и ль . Т е л . 44-39- 
72 с 19 до  23 час.

„П РО Д А Ю  мотоцикл "Иж-Планета- 
5 с  коляско й , без пробега. Т ел . 21-

ПРО ДАЮ  бетон ом еш алку (100 л ) , 
аппарат "П опкорн". Т е л . 21.-63-83, с 
20 до  22 час.

М ЕН ЯЮ  в Том ске двухко м н атн ую  
ква р ти р у  на равноценную  в Н овоси­
бирске. Т е л . 23-45-29.

П Р О Д А Ю  з а п ч а с т и , б /у , к а/м  
М о с к в и ч -4 1 2 " : з а д н и й  м о с т

(4 5 0  т ы с .р у б . ) ,  п е р е д н я я  п о д в е с -  
ка (4 0 0  т ы с .р у б . ) ,  к а п о т  з а д н и й  
(7 0  т ы с .р у б . ) ,  к о ж у х  с ц е п л е н и я  
(6 0  т ы с .р у б . )  к о р з и н а  с ц е п л е ­
н и я  (н о в а я , 170 т ы с .р у б . ) .  Т е л  
2 2 -6 8 -5 9 .

ПРО Д АЮ  кузов от а/м Иж-Комби, 
б/у, недорого . Т е л . 26-27-18.

ПРО Д АЮ  те п л ы й  кап и тальн ы й  
гараж в д в у х  ур о вн ях  (погреб , при­
стройка св е т ) на Каш таке-1, в р-не 
ш колы  М ВД (18,5 м лн .р уб .). Т е л : 76- 
39-11, п осле  19 час.

ПРО Д АЮ  дом  с  больш и м  п р и уса­
деб н ы м  участко м  в 50 км от О мска. 
Возмож ен обмен. Т е л . 25-85-78 с  18 
до  22 ч ас ., 44-74-84, с  9 до  18 час.

М ЕН ЯЮ  тр ехком н атн ую  полубла- 
гоустр оенную  п риватизир ованную  
квартиру в р-не ц ен тр альн ого  ры нка 
(все  у д о б с тв а , кроме о то п лен и я , 2-й 
этаж ) на одноком натную . Т е л . 77-79- 
30. Или продам .

ДИПЛОМ серии Е Т  N 399047, в ы ­
д ан н ы й  ТТО П  1 м арта 1993 г. на имя 
Тази тди н о во й  Рам и ли  А б д у л л о в н ы , 
сч и та ть  н е д е й ств и те л ь н ы м .

ПРО Д АЮ  новую  д ач у  с баней , 
участком  10 со то к  в р-не с .Б а тур и н а . 
Тел.. 22-57-59 (раб .).

СНИМ У квартиру или  малосем ей- 
ку. Т е л . 77-02-12.

ПРО Д АЮ  гараж. Т е л . 26-19-63. 
ПРО Д АЮ  гости н ку в р-не 3-го м ик­

рорайона общ ей площ . 19 2 к е м  /15 
м лн ю уб .). Т е л . 26-40-82.

ПРО Д АЮ  сте к ло тар у  (0 ,7  л ) ; дачу 
с  недостроенны м  дом ом  в З ав ар зи ­
не. Т е л . 95-33-86.

М ЕН ЯЮ  в пос.М оряковке участок  
(насаж дения , ф у н д а м е н т ; с тр о и те л ь ­
ны е м атер и алы  д л я  д ом а) на б л а го ­
устр оенное ж илье  в Том ске . Или 
пР °Д эм . Т е л . посредника 75-63-00.

ПРО Д АЮ  кирпичный гараж на 
Каш таке-2. Т е л . 77-01-24 

М ЕН ЯЮ  м ичуринский участо к  в р- 
не Нижнего С кл ад а  на авто м о би ль  
к|эоме З А З а , "М оскви ча". Т е л . 21-23-

М ЕН ЯЮ  гараж кирпичны й 6x8 м в 
р-не м аг. Л асточка" на а/м ВАЗ-2105- 
06 или Тавр ию " новую  с  д о п л ато й  
д о  6 м лн руб Рассм о тр и м  вар и ан ­
ты . Т е л . 26-52-19, п о сле  18 час

27-60, вечером .
П РО Д А Ю а/м  

пуска . Т е л . 44-39-29
а/м ГАЗ-31029 1994 г. вы-

У л .С м и р н о в а ,5 - а .  Т е л .7 7 - 2 5 - 8 7 .  С  10 д о  1 7 ч а с .

В С Е Г Д А  В  П Р О Д А Ж Е
Ж ИВЫЕ ОВЦЫ И ЕЙ РМ Ы .
Наш адр ес: Д.КафтЭНЧИКО В О ,

у л  .С т а д и о н н а я , 19.

В НЕШНЕТОРГОВАЯ
' У р а л - А р м а

99

П Р И М ЕМ  НА Р А Б О Т У

жестянщиков*
рихтовщиков
автомобияей. 

Т еп , 7 7 - 9 6 - 2 8 ,  
с  9  g.o 18  час .

ф и р м а

предлагает запорную арматуру:
* в е н т и л и  м у ф т о в ы е , ш а р о в ы е ,  ф л а н ц е в ы е ;
* к л а п а н ы  о б р а т н ы е ;
* з а д в и ж к и  с т а л ь н ы е  и  ч у г у н н ы е ;
* ф л а н ц ы  о т в е т н ы е ;
* о т в о д ы  с т а л ь н ы е  ш т а м п о в а н н ы е ;
* с г о н ы  в  с б о р е ;
* э л е в а т о р ы ;
* т р у б ы  и  ф а с о н и н а  " Ч К "  ( о т в о д ы ,  т р о й н и к и ,  
к р е с т ы ,  п е р е х о д ы ,  р е в и з и и ) .

Т е л .  4 9 8 - 9 0 6 ,  4 4 6 - 1 8 4 ,  4 4 4 - 0 2 4 .  J S j

А дм и н истрац и я о б л асти  
и о б л астн а я  Д ум а вы р аж аю т 

глубокое соб олезн ован и е  
Б е л о у со в у  Николаю  

М ихайловичу, зам е сти те лю  
гл а в ы  адм инистрац ии  о б л асти , 

s  св язи  со  см ер тью

А дм и нистрац и я и п ро ф сою зны й  
ком итет уп равлен ия тр уд а  и 

зан я то сти  населения Том ской  
о б л асти  вы раж аю т 

соб олезн ован и я главн ом у 
сп е ц и али сту  Б л е д н ы х  Н аталье  

А н ато льев н е  по поводу 
см ерти  отца 
КАНИНИНА

А н ато ли я Викторовича.

П рои зводственно-торговая 
ф и рм а “ Росоп тп родторг" 

вы р аж ает глубокое 
со б олезн ован и е  за м е сти те лю  

гл а в ы  адм инистрац ии  Том ской  
о б ласти  Б е л о у с о в у  Н.М. 

по п оводу кончины дочери .

К о лл екти в  А О О Т "Том ский  завод 
и зм ерительной  апп ар атур ы " 
глубоко  скорбит по п оводу 

см ер ти  старейш его  работника 
завода 

С А Ф Р О Н О В А  
С ергея Яко влевича 

и вы раж ает соболезнование  
родны м  и близким  покойного . 
В ы н о с  тела состоится 23 мая 

в  13 час. (пер .Д ербыш евского , 17).

АО  "В о сто ч н ая  н е ф тян ая  
компания" вы р аж ает глубокое 
со б олезн ован и е  зам ести телю  
гл ав ы  адм инистрац ии  о б ласти  

Б е л о усо в у  Николаю  М ихайловичу 
в св язи  со  см е р тью  дочери .

Коллектив АО "Фирма "Гарантия" 
вы раж ает соболезнование 

Ш ахвор остовой  Зо е  Клавди евн е  
по п оводу см ер ти  отца 

Н Е С Т Е Р О В А  
К л ав д и я  И вановича .

А дм инистрац ия Т е гуль д е тско го  
района вы раж ает глубокое 
соболезнование зам . главы  
об ластн о й  адм инистрации 

Б ело усо ву  Николаю М ихайловичу 
по п оводу кончины дочери 

О ксаны .

О б л астн ая  д е тск ая  больниц а и 
каф едр а  д е тск и х  болезней  N 3 

СГМ У вы р аж аю т соб олезн ован и е  
заведую щ ей  каф едро й , 

п р о ф е ссо р у  Л .П .Б уш м елев о й  по 
п оводу см ер ти  матери .
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н а ч а е т , что а в то м а ш и н а  п о л у ч а е т  
и н д и в и д у а л ь н ы й  н о м е р , ко тор ы й  
в н о си тся  в к о м п ь ю те р н ы й  б а н к  
д а н н ы х  и м о ж е т  в п о с л е д с тв и и  
им еть б о л ьш о е  зн ач е н и е  в с л уч а е , 
если  н а  м а ш и н у  объ является  р о ­
зы ск . С м о м е н та  м а р ки р о в к и  м а ­
ш и н а  н а хо д и тся  у ж е  под  особы м  
к о н тр о ле м  ГАИ и м и ли ц и и .

М етод ЛИ ТЭКС и м еет п атен т Р Ф  
на способ и д е н ти ф и к ац и и  тр а н с ­
портного  ср ед ства . А в то в л ад е ль ц ы  
д о л ж н ы  это  зн ать  о б я за те л ьн о , по­
то м у  что если  м а ш и н а  б у д е т  "п р о ­
м а р к и р о в а н а "  п и ратской  ф и р м о й , 
р а б о таю щ е й  "п о д  Л И ТЭ КС " (а  т а ­
к о в ы е  у ж е  п о я в и л и с ь ) , д а н н ы е  
як о б ы  п р о м ар к и р о в ан н о го  а в то ­

ГАИ рекомендует:

«ЗАКОДИРУЙТЕ»
СВОЮ  МАШИНУ 
ОТ УГОНА
Н е  в с е  а в т о в л а д е л ь ц ы  з н а ю т ,  

ч т о  п о  м а ш и н е  м о ж н о  
р а з б р о с а т ь  с п е ц и а л ь н ы е  

" м е т к и " ,  к о т о р ы е  с д е л а ю т  е е  
н е п р и в л е к а т е л ь н о й  д л я  

у г о н щ и к а  и л и  т е х ,  к т о  
з а н и м а е т с я  п е р е п р о д а ж е й  

ч а с т е й  и у з л о в  к р а д е н ы х  
м а ш и н .

то  ж е  это  та к о е  - м а р ­
к и р о в ка  ав то м о б и л я ?  
П о м н и те , к а к  в п о р у  то ­

та л ь н о го  д е ф и ц и т а  и то т а л ь н ы х  
к р а ж  а в то м о б и л ь н ы х  с ге ко л  к у с ­
та р и -у м е л ь ц ы  прямо в а в то м а га ­
зин е  при п о к у п ке  м аш и н ы  п р е д ­
л а га л и  н е д о р о гую  у с л у гу  - н а н е ­
сен и е  н а  с те к л о  сп ец и альн о й  ф р е ­
зой к л е й м а . К а к  п р ави ло , это бы ли  
ц иф ры  н о м ер а к у з о в а . М ера о к а - ' 
за л а с ь  весьм а эф ф е к ти в н о й  - м е ­
чен ы е  с те к л а  в о р о в али  р е ж е .

И м енно этот прием  - н ан есен и е  
м е то к  н а  с т е к л а , д в е р ц ы , к у зо в а , 
р а зл и ч н ы е  части  ав то м о б и л я  - и 
л е г  в о сн о в у  систем ы  Л И ТЭ КС , ко ­
т о р а я  в н е д р я е тс я  з Р о сси и  при  
участи и  Гл а з н о го  уп р а в л е н и я  ГАИ 
М ВД  Р Ф  и Гл а в н о го  у п р а в л е н и я  
в н у тр е н н и х  д е л  М осквы .

П о  м н е н и ю  з а м е с т и т е л я  н а ­
ч а л ь н и к а  М У Р а  В . Р о щ и н а , си сте­
м а  ЛИ ТЭКС д о ста то ч н о  эф ф е к ти в ­
но пом ож ет н ахо д и ть  сл е д ы  у гн а н ­
н ы х  а в то м о б и л е й . С д р уго й  сто ро­
н ы , к а к  с ч и та е т  з а м е с ти те л ь  н а ­
ч а л ь н и к а  у п р а в л е н и я  д о р о ж н о ­
п а т р у л ь н о й  с л у ж б ы , р о з ы с к а  
тр ан сп о р тн ы х  ср ед ств  и б о р ьб ы  с 
п реступ н остью  Гл ав н о го  у п р а в л е ­
ния ГАИ М ВД Р Ф  Е. М и ха й л о в , м а ­
ш и н а  с я р к и м и  н а к л е й к а м и  на 
с те к л а х , св и д е те л ь ств ую щ и м и , что 
о н а  " з а к о д и р о в а н а "  Л И Т Э К С о м , 
м е н е е  п о д в е р ж е н а  р и с к у  бы ть  у г ­
н а н н о й , т а к  к а к  у го н щ и к у  го р а з­
д о  про щ е и м еть  д е л о  с "ч и сты м " 
а в то м о б и л е м . В  Евр о п е  си сте м а  
про тиво угонно й  м ар ки р о вк и  а в то ­
м о б и л ей  д е й с тв у е т  у ж е  м ного  л е т  
и о х в а ты в а е т  м и л л и о н ы  а в то м а ­
ш и н .

" К о д и р о в а н и е "  в Л И ТЭ КС е о з­

м о б и л я  у ж е  не п о п а д у т  в ко м п ью ­
те р н ы й  б а н к  и не о к а ж у тся  в поле  
зр ен и я ГАИ и м и ли ц ии .

В о сн о в у  систем ы  ЛИ ТЭКС по­
л о ж е н  опы т И н те р п о л а , з а п а д н ы х  
р о з ы с к н ы х  и м а р к и р о в о ч н ы х  
с л у ж б . Л И Т Э К С о м  о х в а ч е н ы  не 
то л ь к о  М о ск в а , м н о ги е  р еги о н ы  
Р осси и , но и стр ан ы  СНГ, Б а л ти и . 
В н еко то р ы х го р о д ах  России р е ш е ­
нием  м естн ы х адм ини страц ий  м ар ­
к и р о в ка  ав то м о б и ля  в в е д е н а  к а к  
о б я за те л ьн о е  у сло ви е  постан овки  
на уч е т .

П и р а тс к и м  ф и р м а м , в и д и м о , 
п р и д е тся  о к о н ч а те л ь н о  св е р н уть  
свою  д е яте л ь н о сть  п осле  то го , к а к  
на тер ри тор ии  Р Ф  вступ и т в д е й ст­
в и е  Г о с у д а р с т в е н н ы й  с т а н д а р т  
(ГО СТ) " Т р а н с п о р т н ы е  с р е д с тв а . 
М а р к и р о в к а " , р е гл ам е н ти р ую щ и й  
м е ста  н ан е се н и я  о б о зн ач е н и й  на 
у з л ы  и а гр е га ты  ав то м о б и л я . Этот 
д о к у м е н т (к сл о в у , у ж е  у тв е р ж д е н ­
ный) р а зр а б о та н  по з а к а з у  Г л а в ­
н о го  у п р а в л е н и я  ГА И  М ВД  Р Ф  
Ц е н тр а л ь н ы м  н а у ч н о -и с с л е д о в а ­
те л ь ск и м  ав то м о б и ль н ы м  и а в то ­
м оторн ы м  и н сти туто м  (НАМ И).

К и р п и ч н ы й  т е р е м о к  н а  у л и ц е  
К а р л а  М а р к с а ,  г о с т и н и ц а  

" О к т я б р ь с к а я " ,  и з в е с т е н  
т о м и ч а м  к а к  б ы в ш и й  

" к а р м а н н ы й  х о т е л "  о б к о м а  
К П С С . И е щ е  с  т е х  д а в н и х  

в р е м е н  з а к р е п и л а с ь  з а  
" О к т я б р ь с к о й "  с л а в а ,  ч т о  " в  
т е р е м  т о т  в ы с о к и й  н е т  х о д а  

н и к о м у " ,  к р о м е  о б л е ч е н н ы х  
в л а с т ь ю  т о в а р и щ е й  и з  

М о с к в ы  и п р е и с п о л н е н н ы х  
в а ж н о с т и  г о с п о д  и з - з а  

р у б е ж а .  П р о с т о  т а к  с  у л и ц ы  
н е  з а й д е ш ь .  Н у  а  м ы  з а ш л и ,  

Т е м  б о л е е  ч т о  ч и т а т е л и  н а ш и  
у ж е  н е  р а з  в ы с к а з ы в а л и  

н е д о в о л ь с т в о  т е м ,  ч т о  в  
г о с т и н и ц у  н е т  с в о б о д н о г о  

п о с е л е н и я ,  а  н о м е р а  м е ж д у  
т е м  п у с т у ю т  и о б х о д и т с я  э т а  
п р и в и л е г и р о в а н н а я  п у с т о т а  

н а л о г о п л а т е л ь щ и к а м  о й  к а к  
д о р о г о .

j  а самом деле ситуация и 
проще, и занятнее. Гости- 

*  * ница действительно нахо­
дится на балансе финхозотдела об­
ластной администрации и свободно­
го поселения в нее нет и в ближай­
шем будущем не предвидится. Ра­
ботает система предварительных 
заявок, которые подаются в фин- 
хозотдел и лишь затем, утвержден­
ные, отдаются а гостиницу. То бишь 
существует нормальная система 
бронирования мест. Тем более что 
их в гостинице не так много - 74. 
Пустующих номеров практически не 
бывает! Час "пик" для работников 
"Октябрьской" наступает во втор­
ник-среду, когда за день могут по- 
селить-выселить до 50-60 человек! 
Ручаюсь, что ни в одной гостинице 
Томска таких нагрузок на админи­
стратора нет.

Счастье "Октябрьской" состоит 
в том, что она находится в очень 
удачном месте ("тихий центр"), про­
ектировалась и строилась очень про­
фессионально, в расчете на неболь­
шое количество привилегированных 
постояльцев. А когда нет необхо­
димости обслуживать огромные 
площади и есть возможность нор­
мально принимать ограниченное

ПОЧЕМУ В 
«ОКТЯБРЬСКОЙ» 
НЕТ МЕСТ?
количество приличных гостей - рож­
дается странный на фоне остальных 
гостиниц феномен. Прибыльность 
заведения.

За прошлый год общий доход 
"Октябрьской” составил 128.400 
тысяч рублей. Расходы - 124.746 
тысяч рублей. Прибыль, конечно, 
смешно выглядит - три с половиной 
миллиона рублей, но не надо забы­
вать, что в прошлом году гостиница 
начала дорогостоящую реконструк­
цию, в результате которой уже этим 
летом сможет бесперебойно пода­

вать в номера горячую воду, что для 
Томска летом - большая редкость. 
К тому же именно в прошлом году 
"Октябрьская" сумела сделать до­
полнительный ввод теплотрассы. 
Такое дублирование позволяет под­
страховаться в те моменты, когда 
происходит отключение тепла. От­
ключат тепло у Дома политпроса, 
можно получать его от "Белого 
дома". Что ни говорите, а приятно 
встретить людей, которые еще не 
упали, но соломки уже подстелили.

Кроме того, в гостинице плани­
руют завершить ремонт, который 
начали еще в прошлом году. При 
том, что ремонт в наших условиях 
не сравнить даже с двумя переез­
дами, что, как известно, равносиль­
но пожару, "Октябрьская" ни на 
день не прекращала своей работы 
и не закрывала перед постояльца­
ми двери, более.того, повинуясь 
установке финхозотдела "быть при­
быльными в любом случае", дирек­

тор гостиницы Людмила Иванова 
приняла решение об оказании до­
полнительных услуг. Теперь в обе­
денный перерыв у одного из буфе­
тов гостиницы ставят вешалки и лю­
бой желающий с улицы может вкус­
но и достаточно недорого отобе­
дать.

"Октябрьская" - первая из том­
ских гостиниц, которая поставила у 
себя счетчики электроэнергии. Что 
снизило платежи в "Томскэнерго" в 
5 раз! А еще утверждают, что пар­

тийный лозунг об эко­
номной экономике был 
тавтологией!

Начальник фин­
хозотдела обладмини­
страции Михаил Бресто- 
вицкий и Людмила Ива­
нова едины в одном: 
гостиница должна быть 
теплым домом, и они 
делают для этого все 
возможное и даже не­
правомерное. Дирек­
тор, в частности, при­
зналась, что не селит в 
гостиницу граждан КНР. 
Запретить распивать 
спиртное может и хоте­
лось бы, да как это сде­
лать. Живо в "Октябрь­
ской" И'старорежимное 

правило . гости только до 23 часов. 
Можно по-разному относиться к 
такой патриархальности, но именно 
она обеспечивает престиж и привле­
кательность гостиницы для солидных 
спокойных клиентов. Хотя в одном 
из окон "Октябрьской" я заметил пу ­
левое отверстие. "От жизни не от­
городишься", •• вздохнула в ответ 
директор. Справедливости ради надо 
сказать, что ЧП, приездов милиции 
здесь не помнят уже давно. Охрану 
"теремка" обеспечивает фирма "За­
щита", и похоже, что это не самый 
беспокойный из защищаемых ею 
объектов.

Напоследок извините за призем- 
ленность: насекомые в гостинице не 
живут. И хотя существует мнение, 
что тараканы - к деньгам, постояль­
цы его не разделяют.

В . Ш Е Р А Т О Н . ,  
Р и с . В я ч е с л а в а  Ш И Л О В А .

ПЭЙНТБОЛ -
игра 90-х

Пэйнтбол - спор гивмоя игра, воз­
никш ая в Соединенных Ш татах  в на­
чале 80-х  гг. и ставш ая быстро за ­
в о е в ы в ать  п о п ул яр н о сть  во всем 
м ире. По оц ен ке  М еж дун арод н ой  
ассоциации игроков, в пэйнтбол ( in ­
ternational P laye rs  Accociation - 1РРА) 
в США каж ды й год играю т более мил­
лиона человек. Если описывать пэйнт­
бол кр атко , то  это. спортивная игра 
на свежем во зд ухе  или в помещ ении 
с использованием специальных пнев­
м ати ч ески х  м ар кер о в  (р уж ей  или 
пистолетов), стреляю щ их ш арикам и 
с краской (отсю да и название "p a in t­
b a ll" ) .

В игре используется специальное 
снаряжение: оружие- маркер , защ ит­
ные очки-м аски , кам уф ляж ная ф ор­
ма и много разноцветных ш ариков . 
В качестве рабочего газа  м аркеров 
используется углекислы й  газ СО. Газ 
заправляется в небольш ой балло н , 
который крепится непосредственно к 
м аркеру или в специальном поясе за 
спиной. Дальность прицельного вы­
стрела - около 30-40 метров. Попа­
дание ш ар ика  в игрока практически 
безболезненно (целиться в голову з а ­
прещ ено, нош ение м аски  во время 
игры обязательно). При попадании в 
игрока ш ар ик разбивается и остав­
ляет яркую  кляксу . Ш арики  с кр ас­
кой экологически чистые: раститель­
ная краска легко  смывается с одеж ­
ды , желатиновая оболочка растворя­
ется водой.

Пэйнтбол - один из сам ы х без­
опасных видов спорта. "В  1988"т . ста-

годов
тистические данны е , основанные 
дан н ы х стр аховы х компаний, п о ка­
зы в а ю т, что п эйнтбол им еет 0 .31  
травмы на 1000 человек, в то время 
как  теннис 1 .09 , гольф 1 .13 , п лава­
ние 1 .3 0 ..."  (информация IPPA ).

Размер игрового поля в основном 
зависит от количества игроков и от 
густоты  л е с а . В непосредственной 
близости к полям оборудуется "зона 
безопасности", к уд а  не допускается 
залетание ш ариков и на территории 
которой игроки имеют возможность 
снять защ итны е очки , отдохнуть.

Игра с уч асти ем  д в у х  ко м ан д  
длится 5-45 минут, в зависимости от 
сценария игры , разновидностей ко­
торого великое множество, и коли­
чества игроков. Вместе с игроками на 
поле присутствую т судьи , одетые в 
яр кую  форму и следящ ие за  соблю ­
дением правил игры и техники без­
опасности . После игры команды  по­
кидаю т игровое поле с целью отдо­
хнуть , стереть кляксы с одеж ды , взять 
новый запас ш ариков и подготовить­
ся к новой игре. Таким  образом , за 
игровой день каж дая  команда может 
сыграть несколько игр.

Пэйнтбол д а е т  возмож ность не 
только получить физическую  нагруз­
ку  на свежем во здухе , но и проявить 
при этом способность мыслить так ти ­
чески и стратегически, быстро при­
нимать неож иданные решения, сни­
мать психологическое напряжение и 
накапливаю щ ую ся подсознательную 
агрессивность. Наконец, это хорош ая 
возможность вспомнить детство и по­

играть (без стеснения и комплексов) популярность в большинстве разви- 
"в  во й н уш ку" или "в  индейцев". Эти ты х стран , в том числе и России. По 
качества пэйнтбола как  вида спорта пэй н тболу проводятся к а к  нацио- 
о казались  весьма привлекательны - нальные чемпионаты , та к  и чемпио- 
ми , особенно для  прож иваю щ их в наты континентов и м ира. Психоло- 
к р у п н ы х  го р о д а х  р у к о в о д и те л е й  гическая привлекательность пэйнтбо- 
среднего и высшего звена, в том чис- ла  для  человека современного инду- 
ле и ж енщ ин. Нем аловаж ны м явля- стриального общ ества обусловила* и 
ется возможность неформального со- повышенный интерес коммерческих 
трудничества игроков, формирова- структур  к этому виду спорта. Появи- 
ние "чувства ком анды " - вот почему лись многочисленные компании-ор- 
все больш е компаний на Зап аде  на- -ганизаторы игр, выпускаю тся десят- 
чинаю т отправлять за свой счет на со- хй  моделей оруж ия и снаряж ения, 
ревнования по пэйнтболу своих со- издаю тся специальные ж урналы . 
7рудников целыми подразделения- Если вас интересует возможность
ми. "И гроки в пэйнтбол работаю т 8 сотрудничества в этом интересном 
таки х  известных компаниях, к ак  ЗВМ, д е л е , наш  контактны й те л ./ф а к с  в 
.Coca-Cola, Texas Instrum ents, D isney- Томске (3822) 76-59-63, 76-41-56. 
land , Apple Computer, Nortrop, N issan,
и д р . 'о (информация 1PPA). Д и р е к то р  с и б и р ск о го  п э й н тб о л -

Зародившись всего несколько лет к л у б а  А . Н И К И Ф О Р О В .
н а з а д , пэйнтбол быстро приобрел ----*--------- ----------------------

За успех нашего 
предприятия! ■
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